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La Reserva de Capacidad en las estaciones de GNC

omo sabemos, el Decreto

PEN 180/2004, modifico sus-
tancialmente la normativa aplica-
ble en las estaciones de carga de
GNC.

La Reserva de Capacidad Inicial
(RMI), o capacidad de transporte
de cada estacion, quedd definida
de acuerdo a los articulos 23 y 24
del citado Decreto.

El cuadro que a continuacion se
detalla corresponde a la RMI de
todas las estaciones de carga de
GNC del pais, donde pueden ob-
servarse dos columnas: una con
la RMI de origen, y la otra con esa

reserva de capacidad a sep/2005.

Las diferencias se deben a distin-
tos ajustes segln la fecha de ini-
cio de actividades de cada esta-
cion; asi, existen las que nacieron
con Servicio Venta Interrumpible
GNC vy luego, por determinacion
del ENARGAS, pasaron a ser fir-
mes; y otras, por la venta o cesion
de transporte que alguna de ellas

hubiera realizado hasta sep/2005
en concordancia con la Resolu-
cion de la Secretaria de Energia
N° 606/2004.

Debe destacarse que estos,
aproximadamente, |12 millones de
metros cubicos dia de capacidad
de reserva para todo el segmen-
to del GNC no se corresponden
con la venta actual, cuyo volumen
es muy inferior a causa de una
pronunciada desaceleracion en las
conversiones de nuevos vehicu-
los, cuya explicacion se encuentra,
fundamentalmente, en el atraso en
los valores de los combustibles li-
quidos.

Ahora bien, esta RMI constituye
un derecho para las estaciones de
carga de GNC y asi lo ha entendi-
do la Secretaria de Energia. Por lo
tanto cada una de las estaciones
al conocer la capacidad con que
cuenta, sabe también cuales son
sus derechos para proceder a la

venta de GNC. Una nueva subasta
se aproxima y este dato es rele-
vante para solicitar el fluido.

La mayoria de las bocas de expen-
dio no cuentan con un contrato
de transporte y distribucion, salvo
aquellas que se fueron habilitando
recientemente. Tampoco cuentan
con ningun contrato de compra
venta de gas suscripto entre la es-
tacion y sus proveedores.

Desde AES quedamos a disposi-
cion de todas las estaciones para
informarles acerca de la capacidad
de reserva con que cuenta cada
una de ellas.

Dr. Luis Maria Navas
Editor

RESERVA MINIMA RESERVA CONTRATADA

DISTRIBUIDORA INICIAL A SEP/2005
[m3./dia] [m3./dia]
CAMUZZI 1964996 1863432
GASNEA 135501 69907
CENTRO 1543785 1543785
CUYANA 1073391 1073391
GASNOR 954820 1159145
GAS BAN 2429488 2419988
METROGAS 2557827 2640601
REDENGAS 66200 66200
EMGASUD 42000 42000
LITORAL GAS 821400 1110864 1002412
SEP-MAY JUN-AGO
TOTALES 11589408 11989313 11880861




Convenio Colectivo de Trabajo N° 317/99
Acuerdo firmado entre AES y SOESGYPE, con adhesion de FOESGRA
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La Resolucién de la Subsecre-
taria de Relaciones Laborales,
dependiente del Ministerio de Tra-
bajo, Empleo y Seguridad Social, N°
220/07, homologd el Acuerdo fir-
mado entre AES y SOESGYPE (al
cual adhiri6 también FOESGRA)
con fecha 31/08/07.-

Dicho acuerdo es complementario
del CCT 317/99, que continta vi-
gente en su totalidad, tal como lo
ratifican las partes, manteniendo
su ambito de aplicacion en la Ciu-
dad Auténoma de Buenos Aires, y
hasta 60 km. de la misma, para es-
taciones de servicio y puestos de
abastecimiento de todo tipo (liqui-
do, gas y duales).

El acuerdo complementario en su
art. 6°, ha incorporado el adicional
por tolerancia horaria, por el cual
al trabajador que realice planillas
diarias de rendicion de caja y dine-
ro, al finalizar su respectivo turno,
se le reconoce bajo el concepto
de compensacion por tolerancia
horaria, el equivalente al valor de 9
horas mensuales, como compensa-
cion por el tiempo adicional.

En el art. 8°. se establece el apor-
te solidario a cargo de cada uno
de los trabajadores beneficiarios
del presente Convenio Colectivo a
favor de las asociaciones sindicales
firmantes, consistente en un apor-
te mensual del dos por ciento (2%)
de la remuneracion percibida por
todo concepto.

Respecto de los trabajadores afilia-
dos el aporte dispuesto en el pre-
sente articulo sera compensado,
hasta su concurrencia, con la cuota
sindical de afiliacion.-La parte em-
presaria se constituye en agente de
retencion de dichos fondos.

FEBRERO 2008

Por el art.10° se ha fijado el re-
conocimiento a la capacitacion
por el cual se establece el pago de
una bonificacion de un 5% sobre
la remuneracion basica a los tra-
bajadores que obtengan a partir
de la firma del presente, titulo de
Bachiller, Perito Mercantil o Técni-
co Industrial, y también a quienes
obtengan titulos de nivel terciario
y/o universitarios.

Con respecto a las remuneraciones
correspondientes a la actividad, se
agregan al presente las escalas sala-
riales acordadas, de las cuales surge
un aumento del 19 % para cada una
de las categorias a partir del mes
de Febrero de 2007, pagaderos en
cuatro cuotas mensuales a partir
de Septiembre de 2007. Aquellas
empresas que ya hubieran pagado
la mencionada retroactividad a Fe-
brero de 2007, o parte de ella, sélo
deberan abonar el saldo pendiente,
si lo hubiere, en la forma indicada
precedentemente.-

En otro orden se acordé un au-
mento no acumulativo del 5% a
partir del Iro. de Octubre , un 5%
a partir del lro.de Noviembre y fi-
nalmente un 5% a partir del Iro.de
Diciembre de 2007.

El Acuerdo firmado y las esca-
las salariales a aplicar estan dis-
ponibles para la consulta de los
Socios en nuestra pagina web:
www.notiaes.com

Asimismo, recordamos a los cole-
gas expendedores que sigue vigen-
te el art. 29 del CCT 317/99 que
establece la contribucion patronal
del dos por ciento (2%) mensual
por cada trabajador, la cual debe
liquidarse sobre el salario bru-

to. Dicho aporte convencional es
obligatorio. El Banco de la Provincia
de Buenos Aires (en cualquiera de
sus sucursales), es la unica entidad
ante la cual pueden realizarse los
pagos.

Las boletas correspondientes pue-
den imprimirse desde nuestra pagi-
na web: www.notiaes.com, o bien
pueden solicitarse por teléfono o
mail a nuestra sede, a fin de que se
les remita el correspondiente CD.

Pagina 3
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Tomasetto Achille, Calidad y Tecnologia en GNC.

Una empresa de avanzada gue esta constantemente pensando y disefiando su propia

tecnologia electronica de GNC.

Hoy para Tomasetto Achille, el GNC es aplicable a motos, vehiculos livianos de Gltima generacion,
camiones de diversos usos, buses de pasajeros, grias elevadoras y ofros.

Un producto de calidad internacional,
Un equipo confiable, con servicio post venta.

Bienvenido al Futuro del GNC,
Bienvenido a Tomasetto Achille.

VERITAS ﬂ_ b_ : N MM
i | VSLISRIp
osé Ingenieros eccar, Si
Provincia de Buenos Aires, Argentina cnhnie
Teléfono: (54 11) 4892-1200
Fax: (54 11) 4892-1250




Estaciones en Latinoamérica
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Repsol descubre en Peru un gigantesco yacimiento de gas natural
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Tras el duro trance del
ano2006,cuando la compania
se vio obligada a anunciar la revi-
sion y recorte de sus reservas, los
anuncios sobre hallazgos nuevos
yacimientos de gas y de petréleo
se suceden. El dltimo, que supera
al anunciado en diciembre en Boli-
via, se ha registrado en Perd.

Se trata de una bolsa de gas natu-
ral, en el departamento de Cuzco,
pozo Kinteroni XI| (Peru), en el
que se presume la existencia de
56.000 millones de metros cubi-
cos de gas natural (56 bcm). Es el
equivalente al consumo anual de
dos anos de Espana.Y lo que es
mdas prometedor, el yacimiento
-propiedad de Repsol en un 41%-
esta acompanado por petroleo.
Y eso puede ser, segin apuntan
fuentes de la compafiia, el preludio
de nuevos e importantes anuncios
sobre hallazgos en el pais.

El yacimiento, con 22 kilbmetros
de longitud, pertenece también a
la brasilena Petrobras (35,15%) y
a la compaiiia local Burlington Re-
sources Peru (23,85%). Sin embar-
go, esta Ultima participacion esta
en proceso de adquisicién tanto
por la petrolera espahola como
por la brasilena. Falta la aproba-
cion formal de las autoridades

peruanas. Petrobras, de hecho, ya
insinu6 en diciembre pasado un
futuro anuncio de gran descubri-
miento en sociedad con la petro-
lera espanola.

Para Repsol, los hallazgos de gas
y petréleo en la region (Golfo de
México, Brasil) son algo mas que
una buena noticia. En el caso de
Peru, se da la circunstancia de que,
con Argentina, es el Unico pais
en el que Repsol desarrolla toda
la cadena del negocio de los hi-
drocarburos. Esta presente en la
explotacion de gas natural, en el
gas licuado, en la exploracién y en
el refino y el marketing, con 230
estaciones de servicio en el pais.
Repsol, ademas, gané el pasado
ano el concurso internacional
para suministrar gas natural licua-
do desde el area de Camisea (en
la que se encuentra el nuevo pozo
de gas peruano) a la terminal de
gas mexicana de Manzanillo.

El propio presidente de Peru,Alan
Garcia, se encargd de subrayar la
importancia del descubrimiento.
Desde la capital peruana y en vis-
peras de viajar a Espana, Garcia ca-
lifico de positivo el hallazgo y su-
bray6é que contribuira a un mayor
desarrollo del pais andino. Para
Garcia, las nuevas reservas con-
tribuiran a “consolidar una cultura

CGS Compressors Gas
SenviceJAutorizado)

Técnicos especializados en cumpr&anes Knox Western
(USA) y surtidores Compae (Nueva Zelanda)

E-mail:
Pagina 6
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y una produccion de gas en Per?”
para independizarse del petroleo,
aumentar el consumo interno,
especialmente en la industria pe-
troquimica por “varios decenios”
y fomentar la comercializacion de
gas en el mercado internacional.

No obstante, el hallazgo no tuvo
repercusion positiva en Bolsa para
Repsol. En lo que va de ano, los
titulos de la petrolera han retro-
cedido un [,19%.

Fuente: Diario El Mercurio, Chile.

Crespo 2963 (1437) Capital Federal. Tel / Fax (5411) 4918-8962 * 4019-9128. Tel. Guardia: 4996-3000
ventas@caos.com.ar / serviciolecnico@cos.com.ar / WWW.cOs.com.ar
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Sumese al mundo GNC
con muy poco espacio
(y poco dinero)

T

Nanobox-

= Alio Retorno de Inversién.

= |nstalacién facil, rapida, y econdmica.
® Minimo espacio

= No requiere bunker

® Dos mangueras de carga

= Sistema de Corga Rapida.

» Mantenimiento sencillo y de bajo costo.
® Seguridad y confiabilidad operativa.

® Simple de Operar.

= Carga hasta 250 vehiculos por dia.

= Venta, Leasing o olquiler

Comuniquese al 4712-8000 (Ventas compresores)
O por email a info@galileoar.com

www.galileoar.com

[SD-T
2000 [ GALILE G

En GNC, una solucion paro cada unao de sus necesidades

Av. General Paz 265 - Sdenz Pefia - Buenos Aires - Zip Code: B1674A0A - Argentina - Tel : (54-11) 4712-8000 - Fax: (54-11) 4712-6003 infoffgalilecar.com




Estaciones en Latinoamérica

Empresa salvadorena importa diesel venezolano

a empresa de economia mixta

Alba Petroleo de El Salvador
ha iniciado la importacion de die-
sel venezolano, que comercializa a
un menor precio que el traido por
empresas extranjeras, confirmé
una fuente de la entidad.
Actualmente hay seis estaciones
de servicio que comercializan el
diesel a un precio de 3,38 ddlares
por galon (3,8 litros). El diesel es
comercializado por estaciones ex-
pendedoras de “bandera blanca”,
llamadas asi por no tener emble-
mas de las empresas extranjeras
que importan los combustibles al
pais. Las estaciones, cinco ubicadas
en municipios de la zona metro-
politana y una en el departamen-
to oriental de Usulutan, venden el
combustible a un precio menor
que el resto de estaciones que lo
compran a las trasnacionales.
Seglin la Asociacion Salvadorena

—

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

de Distribuidores de Productos
de Petroleo (ASDPP), que aglutina
a duenos de gasolineras, el pre-
cio del diesel se cotizd la sema-
na pasada a un promedio de 3,65
dolares por galon y aumento seis
centavos a partir del lunes.

En El Salvador los duefios de las
estaciones de servicio se quejan
de que a consecuencia del libre
mercado y del dominio de las em-
presas extranjeras las bajadas en
el precio de los combustibles co-
tizado internacionalmente no son
aplicadas fielmente en el pais.

La empresa mixta fue constituida a
principios de 2006 por alcaldes de
municipios que gobierna el Frente
Farabundo Marti para la Libera-
cion Nacional (FMLN, izquierda)
y la estatal Petroleos de Venezue-
la S.A. (PDVSA), como parte del

programa Petrocaribe que impul-
sa el presidente venezolano, Hugo
Chavez.

Segun diversos informes, el pri-
mer cargamento de diesel fue por
75.000 galones e ingresé entre
el 23 y 3| de diciembre pasado,
mientras que otros 200.000 galo-
nes ingresaron a principios de esta
semana.

El diesel ha sido comprado direc-
tamente a Venezuela pero almace-
nado en puerto Corinto, Nicara-
gua.

La empresa inicié6 operaciones el
ano pasado con la comercializa-
cion de lubricantes también im-
portados desde Venezuela.

Fuente: Diario El Pais, de Espana.

@‘_@ GRUPLO BRAN s.a

LIDERES EN EQUIPAMIENTO
GASTRONOMICO
PARA ESTACIONES DE SERVICIOS

DISENO - ASESORAMIENTO - PROVISION
CALIDAD - GARANTIA - COMPROMISO

Direccion: Moldes 4870 - Villa Martelli

(CP: 1603 ) - Buenos Aires -
Tel: 011-4709-9133 / 9136 / 5421

grupobran@grupobran.com.ar
www.grupobran.com.ar




Cosmetica
del automotor

PRESENTACION W Tel: (54 11) 4736.1414 / 2687 - Fax: (54 11) 4740.8481
X 36 UNIDADES 4{ info@walkerargentina.com.ar - www.walkerargentina.com.ar



Informacion General

Estaciones en Latinoamérica
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México: aumentaron los precios de la nafta y del diesel
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Para los mexicanos, la cuesta de
enero ya empezo. El domingo 6
de enero entro en vigor el aumen-
to gradual y mensual de la nafta y
el diesel, y con ello se prevé que
aumenten casi todos los produc-
tos de consumo.

Sin embargo, la Secretaria de Eco-
nomia y la Asociacion Nacional de
Tiendas de Autoservicio y Depar-
tamentales (ANTAD) firmaron el
“Plan Familiar 2008”, que consiste
en reducir los precios de mas de
300 productos basicos, y el cual
durara hasta finales de marzo.

Para la mayor parte de los analis-
tas economicos, ho existe mayor
preocupacion por estas presiones
inflacionistas, pues consideran que
la economia mexicana esta prepa-
rada para enfrentar este aumento.
Seglin Adolfo Albo Marquez, eco-
nomista Jefe para México del ban-
co BBVA-Bancomer, “el aumento
de precios es un fenémeno a nivel
global, y es algo que esta ocurrien-
do desde hace algunos anos”.

Los aumentos a nivel internacio-
nal se han visto en el petroleo, los
productos basicos, y ultimamente,
en el acero, comenta en entrevista
para BBC Mundo.

No es un problema exclusivo de
México, considera Albo, “incluso si

vemos a otros paises, en los ulti-
mos meses los indices de inflacién
han tenido un mayor impacto que
en México”.

Y pone como ejemplo el caso de
Espana, donde la inflacion dio un
salto del 2,5% a algo mas de 3,5%,
o Chile, que hace 14 meses tenia
una inflacién de 3% y ahora esta
arriba del 6%.

En México la inflacion estd mas
controlada y eso se explica por-
que se corrigieron elementos para
lograrlo como reducir el déficit
publico, desregulacién economica,
apertura comercial.

“La economia mexicana esta sien-
do un poco mas madura. Se estan
agregando medidas adicionales
para que el ‘gasolinazo’ -como se
le llama en México al aumento de
la nafta- no afecte tanto”, asevera
Albo.“Vamos a ver todavia presio-
nes de inflacion en el primer se-
mestre del afo, y se ubicara por
arriba de 4%”.

El Banco central de México infor-
mo que la inflacion anual del pais
durante el 2007 fue de 3,76%, lo
cual estd dentro de las metas plan-
teadas por este organismo.

Para los consumidores, el miedo
a que aumenten los precios estd
latente, y les preocupa que los
salarios no crezcan en la misma
medida.

Fuente: BBC Mundo

Proteccion Catodica

Contratos para gestion de Prorroga ante la Secretaria de Energia

www.selec-ee.com.ar info@selec-ee.com.ar
Tel 0223 4759934 | 155356857
Uruguay 3086 Mar del Plata
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La trayectoria asegura
tener luz verde siempre
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Seguros de caucion El Surco
el respaldo de mas de 80 anos de trayectoria
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___Informacion General

Estaciones en Latinoamérica
Colombia: se esperan millonarias inversiones en combustibles
y petroquimica en 2008

a dinamica en los negocios que

mostré el ano 2007 en Colom-
bia podria extenderse a este ano.
Para comenzar, hay varias ventas
de empresas publicas en camino
y se concretaran algunas transac-
ciones que quedaron pendientes
el aho pasado.

Los proyectos que se concretaran
o que se iniciaran en el 2008, eje-
cutados por firmas nacionales o
extranjeras y que incluyen amplia-
ciones, licitaciones y privatizacio-
nes, suman cerca de 41,6 billones
de pesos colombianos.

Con base en este panorama, el mi-
nistro de Hacienda de Colombia,
Oscar Ivan Zuluaga, ha asegurado
que el crecimiento econémico de
ese pais no esta amenazado pues

se sustenta en la inversion y la

confianza internacional. Segin él,

cuando empez6 este gobierno
(2002), la inversion constituia el
I3 % del PIB, mientras que el ano
2007 cerro en el 28 y este ano se
mantendra.

Se espera que en el primer semes-
tre el Gobierno ponga en marcha
un nuevo esquema de subastas
para adjudicar al sector privado los
proyectos de generacion hidrica y
térmica de energia que requerira
Colombia desde la proxima déca-
da. Las inversiones estimadas son
de 10 billones de pesos.

El mes préximo se debe definir la
venta en bloque de las electrifica-
doras de Cundinamarca, Boyaca
(Ebsa), Santander, Norte de San-
tander y Meta. El negocio tiene un

valor minimo de un billén de pe-
sos y cinco interesados: Codensa,
EPM, Comercializar, Enertolima y
Vergel y Castellanos S.A.

Entre los proyectos de biocom-
bustibles se destaca Etanol Caribe
Colombiano: tres plantas (Boli-
var, Cérdoba y Sucre) a un costo
de 684.000 millones de pesos.
Lo promueven los gobiernos de
Colombia y E.U., la OIM, Ethanol
Consortium Board y Controlsud
Internacional Group. Campos
Chilenos y socios colombianos
han anunciado inversiones en el
sector por 540.000 millones.

En el sector petroquimico, a finales
del 2007 se acord6é un movimien-
to que debe concretarse este ano:
la venta de Polipropileno del Cari-
be (Propilco), del Grupo Sanford,
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a Ecopetrol, por 1,34 billones. Su
principal materia prima es el pro-

pileno, un subproducto del petro- PARA ESTAR PRESENTE
leo. La ampliacién de la refineria EN ESTAS PAG'NAS,

de Cartagena, que costara cerca
de 4 billones de pesos y se inicia- CONSULTE NUESTRO

ra esta ano, le permitira doblar su DEPARTAMENTO DE PUBLICIDAD
produccion, que pasara de 75.000

barriles de crudo procesados por
dia a 150.000.

Otra obra de infraestructura
que se pondra en marcha sera
un oleoducto de 230 kilometros
para transportar el crudo de los
campos Rubiales y Piriri (Meta).
Sera ejecutado por Ecopetrol y
Petrorubiales y costara 600.000
millones.

Fuente: Diario El Tiempo, Colombia.
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mediados de enero, el jeque

Mohamad bin Zayed Al Na-
hiyan, principe heredero de Abu
Dhabi, anuncié durante la inaugu-
racion de la “Cumbre Energia del
Futuro” celebrada en ese emirato
que desembolsara 15.000 millones
de dolares para producir energia
solar y de hidrégeno, asi como en
proyectos de desarrollo, industria,
educacion y en la investigacion so-
bre energias limpias.

Seglin la informacion publicada
por la agencia internacional de
noticias EFE, el principe también
comentd durante la conferencia
sobre energias renovables que la
inversion formara parte de la Ini-
ciativa Masdar, que es una empre-
sa creada para desarrollar energia
limpia y sostenible. No detallo, sin
embargo, ninguna fecha concreta
para la realizacién de la idea.

“Vamos a crear la ciudad Masdar,
la primera ciudad libre de carbo-
no del mundo”. Con esas palabras,
jeque Mohamad, quien también es
vice comandante general de las
Fuerzas Armadas de Abu Dhabi,

defini6 el ambicioso emprendi-
miento.

El capital que se planea invertir
sera destinado al desarrollo de
infraestructuras y mano de obra,
ademas de los proyectos de ener-
gias renovables ya mencionados,
entre los que se incluyen una plan-
ta de energia solar y la instalacion
mas grande del mundo para la pro-
duccion de energia del hidrogeno
con capacidad de 500 megavatios.
Abu Dhabi es uno de los siete rei-
nos de la Federacion de los EAU
creada en 1971 e integrada tam-
bién por Sharja,Ajman, Om Quain,
Al Fujeira, Ras al Jaima y Dubai, que
es la capital comercial del pais.

EAU, uno de los principales miem-
bros de la Organizacion de Paises
Exportadores de Petréleo (OPEP),
ha firmado recientemente un con-
trato con Francia para establecer
cuatro plantas, por valor de 4.000
millones de euros, para desalar
agua y generar electricidad, y es-
tudia desarrollar su propio pro-
grama de energia nuclear civil.

Una ciudad sustentable

El gran emprendimiento incluye
planes para empezar a construir
una ciudad con emisiones de car-
bono cero y residuos cero de has-
ta 15.000 residentes en el desierto
en el primer cuarto de este afo.
“Lograr una ciudad de carbono
cero es factible”, aseguré el sultan
Al Jaber, ejecutivo de Masdar (o
Compaiia de Energia Futura del
Abu Dhabi). Para el directivo, to-
das las tareas que comprende el
gran proyecto posicionaran a Abu

Dhabi como el lider en el merca-
do de la energia limpia.

A largo plazo, el proyecto alber-
gara a 50.000 personas. La ciudad
esta siendo disenada por el estu-
dio del arquitecto britanico Nor-
man Foster.

“Se trata de un proyecto extrema-
damente ambicioso”, explicé Ge-
rard Evender, socio superior del
gabinete de arquitectura de Lord
Foster en Londres, que ha trabaja-
do con su equipo en el desarrollo
de la iniciativa durante nueve me-
ses. “Nos invitaron a disenar una
ciudad de carbono cero. Para este
lugar adusto, necesitamos retro-
ceder en la historia y fijarnos en
como se adaptaban los antiguos
emplazamientos a sus entornos”.

De acuerdo a los datos difundidos
por EFE, los edificios se apinaran
como en una ‘kashba’ y el siste-
ma de refrigeracion procedera de
torres eolicas que recogeran las
brisas del desierto y expulsaran el
aire caliente.

Asimismo, ningin edificio supe-
rara las cinco plantas de altura y
la ciudad estara orientada de no-
reste a suroeste para obtener un
equilibrio 6ptimo de luz solar y
sombra.

Se parecera a numerosas ciudades
construidas en la época de los ca-
rruajes de caballos. La mayoria de
las carreteras tendran solo tres
metros de ancho y 70 de largo
a fin de conseguir desarrollar un
microclima que mantenga el aire
en movimiento. Los techos per-
mitiran que entre el aire y prote-



geran el interior del fuerte sol en
verano.

Nadie se encontrara a una distan-
cia superior a los 200 metros del
transporte publico y las calles da-
ran a plazas con galerias y fuentes.
€ €De ninguna forma intentamos

imponer una arquitectura es-
tandar internacional en Masdar.
Nos esforzamos por conseguir un
equilibrio de luz y calor”, explicé
Evenden. “Esta zona padece Unica-
mente tres meses de calor extre-

mo, y el resto del ano es bastante
himeda”.

El equipo de disenadores de
Foster mostré a la prensa in-
ternacional como comenzaron
a darle forma a la nueva ciudad.
“Comenzaremos con una inmen-
sa estacion de energia solar que
proporcione la energia suficiente
para construir la ciudad. Cerca del
80% del espacio de los tejados se
utilizara para generar esa energia,
y dado que esperamos que la tec-

nologia mejore seglin la vayamos
construyendo, esperamos poder
eliminar posteriormente la planta
de energia solar. Digamos que to-
mariamos prestada la energia del
exterior, pero estamos intentando
demostrar que sera posible gene-
rarla toda dentro de los confines
del emplazamiento”, describieron
los especialistas.
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Biocombustibles: las perspectivas para el mercado argentino

Estiman que faltaran biocombustibles para atender la demanda interna
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Aunque se calcula que la Ar-
gentina va a contar para 2010
con un complejo industrial que
elaborara 2,2 millones de tone-
ladas anuales de biocombusti-
bles, se prevé que no se podran
abastecer las necesidades del
mercado interno porque la to-
talidad de esa produccién esta
reservada a la exportacion. Se-
gun la Asociacion Argentina de
Biocombustibles e Hidrogeno,
se deberia contemplar la po-
sible modificacion de la Ley
26.093 que regula al sector
porque no brinda la seguridad
tributaria y juridica que requie-
ren los inversores a la hora de
encarar iniciativas destinadas a
responder a los requerimien-
tos locales.

a sancion de la Ley 26.093 del

Régimen de Regulacién y Pro-
mocion para la Produccion y Uso
Sustentable de Biocombustibles en
abril de 2006 fue el puntapié que
dio apertura a importantes pro-
yectos destinados a la elaboracion
de los carburantes alternativos.
No obstante, se estima que todo lo
que se prevé producir con los em-
prendimientos que se empezaron a

poner en marcha se comercializara
en el exterior. Es decir que, hasta el
momento, no se vislumbran inicia-
tivas significativas abocadas a aten-
der la demanda local.

La Ley de Biocombustibles estable-
ce un corte obligatorio de un 5%
de biodiesel en el gasoil y el mismo
porcentaje de bioetanol para las
naftas a partir de enero de 2010.
De acuerdo a lo que instaura la
norma, se precisaran aproximada-
mente de 690.000 toneladas anua-
les de biodiesel y 175.000 de bioe-
tanol para dentro de dos afos.

Si bien la Argentina podria respon-
der a esas necesidades del merca-
do interno ya que se calcula que
va a contar con un complejo indus-
trial que elaborara |,7 millones de
toneladas anuales de biocombus-
tibles para fines de 2008, o prin-
cipios de 2009, y alcanzara las 2,2
millones de toneladas para fines de
2010, no va a ser posible porque
la totalidad de esa produccion esta
reservada a la exportacion.

Hasta fines de 2007, la Secreta-
ria de Energia contaba con siete
plantas elaboradoras de biodiesel
aprobadas en cuanto a seguridad,
calidad del producto e impacto
ambiental. Se prevé que esos pro-
yectos, que fueron puestos en mar-

cha por las firmas Vicentin, Energia
Sanluisena Refineria Argentina, Soy
Energy, Renova, Biomadero, Biodie-
sel y Advanced Organic Materials,
generaran en total unas 400.000
toneladas del biocombustible por
ano, pero todos estan orientados
a producir para vender en el ex-
tranjero.

Con respecto al escenario previsto
de abastecimiento interno, si bien
se proyectan mas inversiones para
instalar plantas productoras de
combustibles alternativos, todavia
no hay iniciativas para el mercado
local que hayan sido aprobadas por
el organismo.

Para Claudio Molina, director eje-
cutivo de la Asociacion Argentina
de Biocombustibles e Hidrogeno,
indudablemente la formacién de la
oferta para atender la demanda in-
terna es una de las incertidumbres
que se perciben en el sector.

Seglin su vision, se deberia con-
templar la posible modificacion
de la normativa, que esta vigente
desde hace casi dos anos, porque
no brinda la seguridad tributaria y
juridica que requieren los inverso-
res a la hora de encarar iniciativas
destinadas a abastecer a las ne-
cesidades locales. “Podrian haber
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Mitos y verdades de los biocombustibles

A - El biodiesel es muy facil de producir. Usted mismo lo puede fabricar en su propia casa.
FALSO. Se puede producir con cierta facilidad ester metilico con escasa purificacion, producto que no cumple con las nor-
mas de calidad internacionalmente reconocidas que son las Gnicas que aseguran una buena perfomance en los motores.

B - No se requiere escala para producir biocombustibles.
FALSO. Como en cualquier otro negocio, la escala tiene importancia y afecta principalmente a la viabilidad econémica de
los servicios conexos requeridos para asegurar el cumplimiento de las normas de calidad, seguridad y medio ambientales.

C - Las normas de calidad constituyen una barrera generada por la accion oculta de las compaiiias
petroleras para evitar que los productores agropecuarios logren su independencia energética.
FALSO. Dichas normas habitualmente son generadas a partir de un amplio consenso de fabricantes de automotores y dis-
tintos actores representantes de eslabones de las mas diversas cadenas productivas, de asociaciones de consumidores y del
Estado. Posteriormente aquéllas se convierten en obligatorias, a partir de que los Gobiernos adquieren la percepcion que las
normas de calidad cumplen con todos los requisitos para lograr una buena perfomance en el uso combustibles en motores.
El consenso se logra a partir del conocimiento de experiencias facticas realizadas con una adecuada metodologia y represen-
tativas de este uso, como asi también de los limites aceptables para el respectivo protocolo de calidad.

D - Controlando que las materias primas e insumos de produccion cumplan con un estandar de
calidad, se asegurara la calidad del producto final.

FALSO. Como en todo proceso de produccion, se producen desvios que afectan la calidad de los productos finales, por lo
que es necesario un control permanente sobre éstos, instalando laboratorios con instrumental adecuado.

E - Los biocombustibles son mas baratos que los combustibles fosiles.
FALSO. El desarrollo de los biocombustibles en todo el mundo se logra a partir de incentivos fiscales, como asi también de
la vigencia de legislaciones que otorguen seguridad juridica y tributaria para las inversiones.

Fuente: Claudio Molina. Director ejecutivo de la Asociacion Argentina de Biocombustibles e Hidrogeno.
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Biocombustibles: las perspectivas para el mercado argentino

Estiman que faltaran biocombustibles para atender la demanda interna

... continta de pdgina |7

restricciones a las exportaciones,
frente a una eventual escasez en el
mercado interno”, completa el es-
pecialista. Y agrega: “Es altamente
probable que el diferencial de pre-
cios promedio entre biocombus-
tibles y combustibles fosiles en la
Argentina siga siendo importante,
por lo que la dinamica de la oferta
de biocombustibles para mercado
interno dependera de la efectividad
de la nueva legislacion y de los pro-
cedimientos de control. Por ahora,
faltan incentivos significativos, es-
pecialmente para el desarrollo de
enérgicas politicas en materia de
investigacion cientifica y tecnologi-
ca, expansion de frontera agricola
para la diversificacion del aprovi-
sionamiento, y sustentabilidad de la
futura industria”.
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Por otra parte, a decir de Molina,
con los precios relativos del gasoil y
el biodiesel en el mercado interno,
la competitividad del autoconsumo
se ve muy deteriorada y de existir,
queda limitada a dreas muy alejadas
de los puertos y a la molienda de
oleaginosas no tradicionales.

Alcanzar la sustentabilidad

En la Argentina estan dadas las
condiciones para la instalacion de
un enorme complejo exportador
de biodiesel en la franja del Gran
Rosario; Ramallo; Quequén; Neco-
chea y Bahia Blanca. De acuerdo a
los datos que maneja Molina, es de
esperar una capacidad instalada de
2,2 millones de toneladas para el

— ) FERINS

ano 2010. Pero para eso, aclara, se
requiere que el Estado no modifi-
que las reglas de juego.

“Para conseguir un modelo sus-
tentable, el Estado debe garantizar
la seguridad juridica y tributaria,
encargarse de otorgar incentivos
fiscales acordes a la evolucion del
mercado y fundamentalmente una
regla de precios que genere cer-
tidumbre. También, debe brindar
transparencia en la asignacion de
los cupos fiscales por parte de la
Autoridad de Aplicacion a los dis-
tintos proyectos que estén en con-
diciones de calificar”, define el es-
pecialista. “Por su parte, el sector
privado debe adoptar tecnologia
de punta que asegure calidad, segu-
ridad y el cuidado pleno del medio
ambiente, integrarse con produc-
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tores agropecuarios como accio-
nistas — proveedores y clientes,
desarrollar a largo plazo cultivos
energéticos alternativos y lograr
alianzas estratégicas con aceiteras
y petroleras”.

Principales proyectos

De acuerdo a la Asociacion Ar-
gentina de Biocombustibles e Hi-
drogeno, los emprendimientos
productivos de biodiesel en mar-
cha que se destacan son el de la
aceitera Vicentin con la comercia-
lizadora Glencore, en la localidad
santafecina de San Lorenzo,y el de
la Aceitera General Dehesa (AGD)
y Bunge. Ambos estan preparados
para producir unas 200.000 tone-
ladas anuales para exportar.

Asimismo, Vicentin proyecta la ins-
talacion de una planta con tecnolo-
gia local en el distrito santafecino
de Avellaneda para elaborar unas
50.000 toneladas por ano.

Este ano se sumaran los emplaza-
mientos que planea montar el gru-
po Eurnequian (a través de Unitec
Bio), con las que se producirian
200.000 toneladas anuales de bio-
diesel; la de Molinos Rio de la Plata,
que alcanzaria a elaborar 100.000
toneladas en el mismo periodo; la
de Dreyfus, que proyecta instalar
una planta en la localidad santafe-
cina de Timbues para producir y
exportar unas 300.000 toneladas
anuales; y la de Patagonia Bio Ener-
gia, que espera elaborar 200.000
toneladas cada |2 meses.

Con respecto al etanol, la com-
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Una planta con capacidad para ela-
borar 200.000 toneladas anuales
de biodiesel precisa una inversion
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:  ExpoAES 2008 - Primera Exposicion y Conferencia Internacional de
:  Combustibles — Biocombustibles — GNC e Hidrégeno

Octubre 22-23 y 24
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NUEVAS OPORTUNIDADES
PARA EL EXPOSITOR

Obtener nuevos contactos ca-
lificados; potenciar la marca y
la imagen; penetrar en los mer-
cados de las distintas provincias
de nuestro pais; hacer contactos
directos con medios de comuni-
cacioén, periodisticos a nivel local
e internacional; hacer contactos
con referentes internacionales.
Cada uno de los expositores con-
tara con un detalle de todos los
participantes de la Expo.

0000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

VISITANTES A EXPOAES 2008

Miles de expendedores de todo el

pais junto a sus familias y colabo-

radores; profesionales con poder

REVISTA AES de decision; titulares de talleres

INSTRUMENTO DE MARKETING Desde la presente edicion de montaje de equipos de GNC;
de Enero y hasta la de Oc- fabricantes; proveedores; perio-
tubre inclusive se divulga- distas; estudiantes universitarios
ra ExpoAES 2008 a todo y sus profesores; funcionarios del
mente dar a conocer productos el pais, informando sobre Gobierno de la Ciudad Auténo-

y servicios al mercado de com- todas las novedades y el ma de Buenos Aires; funcionarios
bustibles. desarrollo de la del Gobierno Nacional; funciona-

organizacion. rios de gobiernos provinciales.

Presenta a las pequeiias, media-
nas y grandes empresas la posibi-
lidad de comercializar o simple-
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Informacion General
ExpoAES 2008

Sponsors Platino-Oro-Plata y Bronce

A continuacion, detallamos las distintas categorias de Sponsors que desde ya se encuentran a dis-
posicion de todas aquellas empresas, grandes, medianas y pequenas que quieran tener una partici-
pacion mas destacada en ExpoAES 2008

. PLATINO Patrocmlo PLATINO
! 40 m2. de espacio para stand bonificado
Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008
Banner principal en la pagina web desde FEB-2008 a OCT-2008
2 paginas en el catalogo de la ExpoAES 2008
2 paginas en la Revista AES en ediciones a determinar
Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresién del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 40.000,00

Patrocmlo ORO
I5 m2. de espacio para stand bonificado
Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008
Banner (50% del principal) en la pagina web desde FEB-2008-OCT-2008
| pagina en el catdlogo de la ExpoAES 2008
| pagina en la Revista AES en edicion a determinar
Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 25.000,00

PARA ESTAR PRESENTE EN ESTAS PAGINAS,

CONSULTE NUESTRO DEPARTAMENTO DE PUBLICIDAD

5032-9104
JORGE CRAVERO
jcravero@aesargentina.com

o R ——“
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Patrocmlo PLATA
Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008
Banner (25% del principal) en la pagina web desde FEB-2008-OCT-2008
[/2 pagina en el catdlogo de la ExpoAES 2008
I/2 pagina en la Revista AES en edicion a determinar
Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 10.000,00

] Patrocmlo BRONCE
. Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008
[/4 pagina en el catdlogo de la ExpoAES 2008
I/4 pagina en la Revista AES en edicion a determinar
Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 5.000,00

Natu ral Energia Natural para garantizar

Energy la productividad de su negocio.
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Informacion General

Entrevista con Daniel Montamat
“VYamos camino a profundizar el autismo energético”

Para el ex secretario de Energia
de la Nacion, habria que ir re-
acomodando gradualmente los
precios de los combustibles a
fin de evitar ajustes traumaticos
e inevitables cuando sea nece-
sario importarlos. “No obstan-
te, las senales que envia el Go-
bierno no van en esa direccion.
Vamos camino a profundizar el
autismo energético”, confirmo.

especto a los precios,

D at reveld que, como en la Ar-
ntina los combustibles petrole-

os estan valorizados a un precio

de barril de 42 dolares, cuando

sea preciso importar se va a te-

ner que pagar el barril a su precio

de referencia internacional mas el

transporte a estas latitudes (lo que

Distribucion ¥y Logistica Integral
CADENAS ¥ ESTACIONES DE SERVICIO

para un servicio optimo en todo el pais,
avalado por una trayectoria de 73 anos
de organizacion, cumplimiendo y honestidad.

La excelencia en distribucion

# Distribuidor N° 1 de Masssalin Particulares, zona autorizada MP iy a ofa W’
# Todas las tarjetas telefonicas .i"‘"?uﬂ'”_'_ql -

# Golosinas - Comestibles - Articulos varios

# Almacén - Insumos de EESS - Perfumeria

Responsabilidad y garantia
absoluta en las entregas

| 'ell-ll-lﬂclelllls 011-4016-7695 %5,

W www.potigian.com.ar-*.



Cuando parecia que todo estaba dicho en materia

e o o e de software para estaciones de servicios...

Calden Oil.NET inicia una nueva era en la gestion

CALDE N OI L de estaciones de sewlci? inc?::rporando la

Sistema de Gestion y Contabliidad para Estaciones de Servicka, sorprendente tecnologia Microsoft.NET
Detrinadorss de Luircante 4 Agromayorstas ds Combustties combinada con la robustez de las bases de datos 5QL.

= Pantallas modernas y sencillas de operar « Contabilidad exportable a otros sistemas * Mesa de ayuda y manual on line
= Configurable para cualquier forma de = Sisterna de comunicaciones inteligente + Rapidez y seguridad de procesos
= trabajo = Homologado por las principales petroleras » Quince afios de experiencia con mds de
# Actualizaciones permanentes y evolucién « Tablero de comando y raties para la toma 600 instalaciones en todo el pais.

constante de deciiones AONIKEN

Aoniken Servicios IT 5.4
Avda. Coldn 320 - Bahia Blanca, Buenaos Alres, Argentina

€m PECEMOS de NUEVO... 7. i091) #500291/0290 - Email: info@grupoaceiken.com ar
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Hay que instalar el mensaje de que
hoy se pierde plata en este seg-
mento y de que la Argentina mane-
ja precios y tarifas energéticas que
son insostenibles.

{Hasta cuando pueden man-
tenerse los valores actuales
de los combustibles liquidos?

Ya importamos gasoil, vamos a im-
portar crudos livianos y, de aqui a
un tiempo, vamos a importar de
todo.

Cuando crecen las importaciones
el pais pierde superavit comercial y,
si se quieren mantener los precios
administrados, los subsidios con
impacto presupuestario aumentan
exponencialmente. Esto compro-
mete el superavit de las cuentas
publicas y el de las cuentas exter-
nas. Los tan publicitados superavit
gemelos.

La situacion tiene un punto de quie-
bre que obliga a asumir la realidad
y ajustar. Ese punto de quiebre esta
mas cerca o mas lejos segin cémo
evolucione la cotizacion de la pro-
duccion primaria que exportamos
(de donde salen las mayores reten-
ciones que hacen la diferencia en
materia fiscal).

Si la economia mundial entra en va-
cas flacas como consecuencia de la
recesion en la economia americana
el retorno al realismo energético
puede estar mas cerca de lo que
algunos creen.

i{Cuales son las perspectivas
que se puede vislumbrar lue-
go de las medidas tomadas en
relacién con la prohibicion de
exportacion de naftas y gasoil
y el control de los precios in-
ternos?

La esencia del problema energético
argentino que afecta el conjunto
del sector (petroleo y productos,

gas natural y electricidad) es la falta
de inversion. La inversién publica
no ha podido reemplazar el déficit
de inversion privada y nos hemos
comido las reservas del sistema.

Por eso la oferta de energia sigue
de atras a la demanda de energia.
La medida de prohibir exporta-
ciones o todo otro mecanismo de
represion de oferta o control de
precios que puede tener efectos
paliativos de corto plazo, es di-
suasivo de las nuevas inversiones
que necesitamos. Por lo tanto es-
tas medidas terminan agravando el
problema. Es peor el remedio que
la enfermedad.

Brasil, por ejemplo, tiene una petro-
lera que todavia controla el Estado,
Petrobras, y, sin embargo, no ha
usado ninguna de las herramientas
que utilizé la Argentina para divor-
ciarse del mercado internacional,
controlar precios o prohibir ex-
portaciones. Los resultados estan
a la vista: ellos se han transforma-
do en exportadores de petréleo y
combustibles y nosotros vamos a
convertirnos en importadores.

i{Qué perspectivas tienen los
expendedores de GNC te-
niendo en cuenta la poca dis-
ponibilidad de insumos?

La escasez de gas natural tiende a
complicarse.Antes deciamos que si
no habia gas en la Argentina no era
para preocuparse porque lo podia-
mos importar de Bolivia. El gas de
Bolivia ahora es caro e inseguro.Va
a aumentar a 7 dolares el millon
de BTU cuando en promedio se
remunera a nuestras cuencas |,40
délares. Si lo importamos por bar-
co lo vamos a tener que pagar en-
tre 8 y 10 dolares.

La demanda insatisfecha de gas na-
tural se instalé para quedarse por
lo menos hasta que moneticemos

las reservas probables o descubra-
mos nuevos yacimientos (lo que no
es improbable a otros valores).

Como consecuencia, en el mien-
tras tanto va a haber forcejeos
entre los distintos consumos para
evitar cortes. Creo que la decision
politica es no tocar los consumos
residenciales.

Con el panorama de produccion y
oferta que vislumbramos, el resto
de los consumos va a ser vulnera-
ble a los cortes durante los meses
de invierno.

{Cual es su opinién acerca del
Plan de Ahorro Energético
del Gobierno?

Son medidas paliativas de efecto
acotado. Para ahorrar energia hay
que decirle a la sociedad que esta-
mos frente a una crisis energética y
establecer un plan de ahorro basa-
do en premios y castigos ejempla-
res a partir de una recomposicion
tarifaria que incluya una

tarifa social.

Pero para superar la crisis hay tam-
bién que aumentar la oferta ener-
gética y esto requiere de otro plan

para relanzar la inversion sectorial.

Hace falta inversion publica y hace
falta inversién privada.



Servicios adicionales

Crece la demanda de expendedoras de agua caliente para estaciones

de servicio

Los empresarios dedicados al
diseno, fabricacion y comer-
cializacion de maquinas ex-
pendedoras de agua caliente
consultados por Revista AES
coincidieron en que el sector
vislumbra un sostenido desa-
rrollo en las estaciones de ser-
vicio de ruta durante el verano,
que es cuando se incrementa
fuertemente el trafico de turis-
tas demandantes de esa presta-
cion.

n las estaciones de servicio, so-

bre todo en las ubicadas sobre
las principales rutas argentinas,
cada verano es posible vislumbrar
el crecimiento de un nuevo nego-
cio de la mano del incremento del
trafico de turistas: las maquinas de
expendio de agua caliente.

“Es un negocio que recién co-
mienza y muestra su potencial
en una bebida popular y natural,
que ya es protagonista en viajes

largos: el mate”, opiné en dialogo
con Revista AES José Maria Ro-
sende, directivo del departamento
de Marketing de la firma Expend,
que lleva instaladas 100 maquinas
de expendio de agua caliente en
diversas estaciones de servicio.
“Al mismo tiempo que aumentan
los requerimientos de ese tipo de
unidades en las rutas, en verano
también crecen los pedidos para
equipar los balnearios en las ciu-
dades costeras.Y el resto del ano,
hemos advertido que comenzaron
a aparecer pedidos para oficinas y
fabricas donde no se puede per-
der tiempo alrededor de la pava’.
Cristian Englebienne, represen-
tante de Farina Expendedoras, una
empresa con seis anos de anti-
gliedad que se dedica a disenar y
a fabricar todo tipo de maquinas
expendedoras y esta presente en
mas de |50 estaciones de servicio,
coincide en que el mate se con-
sume principalmente en las esta-
ciones de ruta entre los meses de
diciembre y marzo.

“En el caso del agua para mate

Audiconser sr.r

es importante tener una maqui-
na atractiva colocada en la playa
para atraer clientes”, aconsejé el
ejecutivo en didlogo con este me-
dio. “Hoy por hoy, es impensable
una estacion que no ofrezca ese
servicio”.

Para Marcelo y Pablo Robisso,
directivos de Termos Marpa, una
empresa familiar que nacioé en el
ano 2000 con el objetivo de fa-
bricar maquinas expendedoras
automaticas y que actualmente se
mantiene presente en 243 estacio-
nes de servicios del pais, es funda-
mentalmente en verano cuando se
incrementa el requerimiento de la
prestacion debido a que el movi-
miento turistico se intensifica en
ese periodo del ano.

Por su parte,Alberto Senese, titu-
lar de Senese Sistemas Prepagos,
una compania que desde 1995 se
dedica integramente a la realiza-
cion de sistemas prepagos y se
destaca por haber sido la prime-
ra en fabricar dispensers de agua
caliente con sistema de monedas

MIEMBRO ACTIVOD

CANARA ARGENTINA oo ALDTORES

Auditoria-Control -Servicios

HERMETICIDAD DE TANQUES - AUDITORIAS DE SEGURIDAD
CERTIFICACION DE CEGADO DE TANQUES - AUDITORIAS DE TANQUES AEREOS

AUDITORIAS DE CAMIONES CISTERNA - AUDITORIA DE INSTALACIONES DE G.L.P.
- - =

Rivadavia 755. 4to. 17. C1002AAF Buenos Aires. Tel/Fax: 4331-5094 (rot)
Cel: 15-6390-8672/02 [/ 15-5181-8208 / 15-6395-2766/8446
Nextel: 583*4085/4084/4523/250. E-mail: comercial@audiconser.com.ar
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Informacion General

Servicios adicionales

Crece la demanda de expendedoras de agua caliente para estaciones
de servicio

... contintia de pagina 27

En sus palabras...

Senese:

“En la mayoria de los casos y como cualquier cliente en diferentes rubros, nos piden un perfecto funciona-
miento de los equipos por lo que fabricamos e instalamos el sistema, garantizando su perfecto funcionamiento
como asi también la asistencia técnica personalizada. Nuestros sistemas requieren muy poco mantenimiento
y poseen una gran calidad constructiva, sus componentes y disenos reducen al minimo las posibilidades de
fallas, ya que combinan la mas alta tecnologia electronica y el novedoso disefio para brindarles a los usuarios
anos de disfrute de un sistema seguro, eficiente y rentable, reconocido entre nuestros clientes”, afirmo Alberto
Senese.

Farina:

“Los usuarios buscan una maquina confiable, facil de usar y que les entregue un producto de calidad. Farina
utiliza un validador electronico de monedas que acepta todas las monedas y no las recibe en el caso en que
la temperatura no sea la correcta. Ofrecemos las maquinas con filtro triple y con disyuntor de seguridad de
primera marca”, puntualizé Cristian Englebienne.

Marpa:

“El requerimiento principal de los usuarios que buscan una maquina expendedora es contar con una empresa
seria, es decir que lo estipulado se cumpla en tiempo y en forma. La empresa que representamos tiene como
objetivo sostenerse y progresar en el mercado sobre la base de un trabajo serio en relacion con el cliente”,
precisaron Marcelo y Pablo Robisso.

Expend:

“El principal requerimiento de nuestros usuarios es brindar un buen servicio extra a sus clientes a un bajo cos-
to.Tenemos la Gnica maquina controlada por completo por un microprocesador muy potente que le permite
regular la temperatura, controlar los pagos y cuidar la calidad del servicio”, detallé José Maria Rosende.

ADI

INGENIERIA

Instalacion, reparacion, readecuacion y mantenimiento de plantas de GNC

servicios @abicomp.com.ar

Pagina 28
FEBRERO 2008




2 ©©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000,

totalmente de industria nacional,
considerd que en su caso la ma-
yor demanda del servicio se da
en invierno. Sin embargo, estuvo
de acuerdo en que no sucede lo
mismo en las estaciones ubicadas
en los corredores turisticos que si
reciben los mayores requerimien-
tos en época estival.

Perspectivas

“Después de transitar un largo
periodo en este negocio creemos
que debido a multiples actores,
como por ejemplo el incremento
de la actividad turistica en la Ar-
gentina, el servicio de agua caliente
cuenta con un futuro promisorio a
corto, mediano y largo plazo”, co-
mentaron a este medio Marcelo y
Pablo Robisso.

De la misma manera, José Maria
Rosende estimé que el sector se
encuentra en una etapa de pleno
crecimiento y que vislumbra un
gran potencial de desarrollo para
el futuro.

Cristian Englebienne también indi-
co que las perspectivas son bue-
nas a corto y mediano plazo. “El
negocio de las expendedoras de-
pende fuertemente del valor de la
moneda por lo que hace falta un
producto que se adapte a los cam-
bios de precios”, completo.

Asimismo, Alberto Senese coinci-
di6 al momento de hablar sobre
las perspectivas del segmento y
agrego que la firma que represen-
ta siempre tuvo en mente apuntar
a un negocio a largo plazo. “Para
ello, poseemos el mejor servicio
de mantenimiento con técnicos
especializados que proceden en el
seguimiento de los equipos, mas
alla de las garantias”, afirmo.

Con respecto a la rentabilidad que
le aporta el servicio al empresario
estacionero, Senese aseverd que
contar con buenas prestaciones
adicionales siempre es beneficio-
so para el negocio. “El expendio
de agua caliente atrae potenciales
clientes, que terminan consumien-
do otros productos.A mi entender,
obviamente influye en la rentabili-
dad del estacionero”, confirmo.

De retérica similar, Marcelo y
Pablo Robisso supusieron que el
hecho de contar con el servicio
de agua caliente razonablemente
conlleva a que el cliente requie-

ra cualquier otra prestacion que
brindan las estaciones y que, de
ese modo, es posible contribuir a
ampliar las posibilidades comer-
ciales del negocio.

Finalmente, Englebienne prefi-
ridé subrayar que, hoy por hoy, es
impensable una estacion que no
ofrezca este servicio, mientras
que Rosende destacé que el es-
tacionero tiene la posibilidad de
contar con una maquina median-
te el comodato sin ninglin costo
adicional.

ARGENGUIDE

mapas de rutas

v planos de ciudades

- ARGENTINA

ot

stocks en consignacion
pida la visita de nuestro representante
sin compromiso

Latinbaires Editorea S.R.L.

Mapas Argenguide
011 - 4587 - 40898

contacto@mapasargenguide.com.ar

www.mapasargenguide.com.anr

.
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Informacion General
Recomendaciones y consejos practicos
Ferias y exposiciones: ambitos favorables para establecer nuevos con-
tactos comerciales y potenciales negocios
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Participar en ferias y en expo-
siciones puede ser un modo
muy efectivo de conocer a diver-
sos actores de un determinado
segmento productivo Y, eventual-
mente, iniciar nuevos proyectos y
negocios.

Asimismo, las conferencias y los
congresos crean un ambito propi-
cio para el debate y la profundi-
zacion de las materias vinculadas
con el campo de la actividad para
la que se organiza el evento, como
asi también para la promocion de
disertaciones e investigaciones
relacionadas con la tematica en
cuestion.

Con esos objetivos principales, la
Asociacion de Estaciones de Ser-
vicio de la Republica Argentina
(AES) organiza la Primera Confe-
rencia y Exposicion Internacional
de Combustibles, Biocombustibles,
GNC e Hidrégeno, que se llevara
a cabo los dias 22,23 y 24 de octu-
bre en el predio ferial La Rural, en
la ciudad de Buenos Aires.

FABRICA DE ROLLOS DE PAPEL

A4 BAIPAPER'S s.r.1.

Desde la entidad recomendamos
a quienes estén relacionados con
esos sectores que participen del
evento porque esta pensado como
un lugar de encuentro para todos
los actores involucrados y, por esa
razoén, proporciona la oportunidad
de conocer a los diversos referen-
tes y especialistas en la materia,
presentar productos, promover
ideas novedosas, crear nuevos
contactos comerciales y forta-
lecer los ya existentes, asi como
también planificar y hasta concre-
tar negocios.

Marketing ferial

Segln un articulo publicado por la
agencia de publicidad, marketing
y disefio, Path Comunicacion, el
marketing ferial es una herramien-
ta estratégica que consiste en la
organizacion, planificacién y par-
ticipacion en ferias, exposiciones,
congresos, conferencias y cual-
quier otro tipo de evento.

ELIJANOS Y FACTURE SIN PARAR.

Muestros rollos no traban ni perjudican su impresora fiscal.

De acuerdo a las consideraciones
de la agencia, las exposiciones o
conferencias deben ser considera-
das como herramientas de marke-
ting a disposicion de las empresas
para el logro de sus objetivos co-
merciales. La funcion de esa clase
de eventos es basicamente comu-
nicacional, es decir que permiten
trasmitir flujos de informacion en-
tre oferta y demanda.

“Hoy, mas que nunca, mas alla de
la envergadura de una empresa, un
comercio o una industria, el secre-
to del éxito esta en llegar al publi-
co indicado, en el momento justo,
y en el lugar adecuado”, afirman
los expertos.

En ese sentido, el marketing ferial
ofrece una herramienta practica
y eficaz, facil de medir y de una
oportunidad Unica para construir
relaciones mediante el contacto
cara a cara.

Por otra parte, la importancia de
impactar con la comunicacion
general del stand es crucial en
la accion de marketing ferial, ya

ENTREGAS SIN CARGO/ENVIOS AL INTERIOR
Solicite su muestra sin cargo llamandonos al 4501-8317/ 4503-0064/4504-8328

Griveo 3767 -(1419) Cap. Fed. - baipapers@baipaperssrl.com.ar - Suc. Cérdoba: Rosario de Sta.Fe 1835 - Tel. (0351) 451-9144
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que éste es percibido por el pu-
blico como un reflejo de lo que
una compania es. Por ese motivo,
como sostiene el articulo men-
cionado, el stand debe llamar la
atencion, impactar. “El stand es la

carta de presentacion de una em-
presa dentro de la feria”, aseguran
los especialistas. “Sélo se cuenta
con diez segundos para captar la
atencion de los visitantes mien-
tras ellos pasan frente a las insta-

laciones. Es necesario incorporar
contenido, llamar la atencion del
visitante profesional de forma ver-
daderamente innovadora”.

Consejos practicos para recorrer ferias comerciales

-Antes de la exposicion:

Tomese el tiempo para recorrer su negocio o instalaciones y tome nota de algunas cosas antes de partir.

*  Qué es lo que mas se vende

*  Qué merchandising necesita. Muchos expositores ofrecen descuentos durante el evento y apoyo con merchan-
dising, de modo que no deje de preguntar.

*  Qué nuevos productos puede agregar para aumentar las ventas.

* Visite el sitio web de la exposicion y familiaricese con la cantidad de expositores, el plano del evento, las cate-
gorias de productos y el lugar donde se llevaran a cabo los eventos especiales.

*  Escriba una lista de qué hacer, a quién visitar, etc.

*  ;Esta buscando nuevos articulos de regalo? ;Nuevos productos?

*  ;Quiere hacer compras, o simplemente conocer nuevos proveedores, o...?

* Sepa cuanto puede gastar.

* Haga citas con los expositores que desea ver.

-Organice sus actividades:

i{Prefiere tener reuniones por la manana y recorrer la exposicion buscando nuevos productos por la tarde?
{Quiere dedicar el primer dia a buscar nuevos productos y nuevas ideas? Cualquiera sea su objetivo para visitar la
exposicion, asegurese de tener un plan para cumplirlo.

Haga lo que le resulte mejor a usted.

-Durante la exposicion:

*  jUse zapatos comodos!

* Tome mucha agua.

* Deténgase y almuerce. No servira de mucho si esta cansado, hambriento y deshidratado.

e Cumpla con la agenda de reuniones que acordé antes de la exposicion.

*  Llévese material de ventas solamente de aquellas empresas que realmente le interesan.

* Retire un catdlogo de la exposicion.Ya sea que lo consulte durante la exposicion o después de la misma, el
catalogo es una herramienta muy util.

* Pase por los mostradores de informacion, alli encontrara listas actualizadas de expositores, informacion de
productos y mucho mas.

* No se dedique a coleccionar tarjetas de negocios. Escribase notas en cada tarjeta para que pueda recordar
detalles cuando esté de regreso en su oficina.

* Toémese un descanso y recapitule lo hecho y lo que le queda por hacer.

-Después de la exposicion:
* Hagase un espacio para revisar los materiales que junto.
*  Confeccione una lista de compras realista.

* Comuniquese con los expositores que visitd para agradecerles el tiempo que le dedicaron y aclarar cualquier
duda que tuviera al revisar sus notas.

Fuente: Servicio Comercial de la Embajada de Estados Unidos en la Argentina.
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Informacion General

Ventas totales anos 2006 / 7
Importante aumento cercano al 23% en la venta de automotores

VENTAS TOTALES A COMERCIALIZADOS IMPORTADOS POR TOTAL
CONCESIONARIOS POR SUS TERMINALES DISTRIBUIDORESY PART.
MESES 2006 2007 2006 2007 2006 2007
Enero 38,020 44,145 1,250 1,560 39,270 45,705
Febrero 34,678 42,219 [,155 1,240 35,833 43,459
Marzo 36,369 44,210 1,400 1,520 37,769 45,730
Abril 35,757 43,764 1,240 1,390 36,997 45,154
Mayo 36,258 42,390 1,170 1,400 37,428 43,790
Junio 36,253 44,215 1,240 1,590 37,493 45,805
Julio 34,928 48,578 1,200 1,990 36,128 50,568
Agosto 38,617 46,848 1,300 1,800 39,917 48,648
Septiembre 38,167 45,760 1,170 1,850 39,337 47,610
Octubre 39,871 47,842 1,160 2,125 41,031 49,967
Noviembre 37,002 46,042 1,120 2,150 38,122 48,192
Diciembre 39,813 48,048 1,340 2,250 41,153 50,298
TOTAL 445,733 544,061 14,745 20,865 460,478 564,926

Bl Fuente: ADEFA

- TELEMEDICIONY DETECCION DE PERDIDAS
CONTROLADOR DE SURTIDORES
CONTROL DE FLOTAS
- CALIBRACION ELECTRONICA DE TANQUES
- MANTENIMIENTO ENTODO EL PAIS

Nuestros equipos estar

Argerich 2723 — (CP 1417) - Conad — Buenos Aires — Argentina
Tel/Fax: 54 11 45034484 / 45050623 E-mail: ledamt@arnet.com.ar
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Los expendedores, tras la adecuacion de sus instalaciones
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Comenzaron las presentaciones de las obras relativas a la rejilla pe-
rimetral y a la proteccion catodica

A A A i i i A A iy A

Segun el cronograma estable-
cido por la Secretaria de Ener-
gia, a partir de febrero y hasta
el ultimo dia de junio, las em-
presas deberan comunicar los
planes de obras de adecuacion
de infraestructuras para que
el organismo se encargue de
la supervision. Las firmas abo-
cadas a la proteccion catodica
ya empezaron a trabajar y no
vislumbran inconvenientes para
cumplir con las fechas estable-

cidas por la cartera estatal.

RB&A

Ramirez Bosco y asociados - Abogados

eeccccccccccsssssscccc,

a Secretaria de Energia de la

Nacion ha advertido que mu-
chas estaciones de bandera blanca
y propietarias con abanderamien-
to en la modalidad de consignacion
o concesionamiento de marca no
han llegado en tiempo y forma a
cumplir con todos los requisitos
de proteccion catodica estableci-
dos para las bocas de expendio
de combustibles, que debian tener
completado al 3| de julio de 2007
el establecimiento e instrumen-
tacion de un sistema de ese tipo
en las instalaciones del Sistema
de Almacenamiento Subterraneo
de Hidrocarburos (SASH) y otras
obras de infraestructura.

Ante ese panorama, las autorida-
des de la cartera redactaron un
acta de compromiso para estacio-
nes de servicio PyMEs.A través de

ese documento, tanto los propieta-
rios, concesionarios y consignata-
rios asumieron la responsabilidad
de cumplir con un cronograma
para adecuar las instalaciones, que
dispuso que el 3| de enero venza
el término para las presentaciones
de los acuerdos compromiso y de
los contratos para los trabajos re-
lativos a la rejilla perimetral y pro-
teccion catodica de los tanques
ante la Secretaria de Energia y que
el | de febrero comenzara el pla-
zo para que las empresas efectten
la comunicacion de los planes de
obras de adecuacion de la infra-
estructura para la supervision del
organismo estatal.

En dltimo lugar, el cronograma es-
tablecioé que hasta el 3| de enero
de 2009 se debera ir comunicando
la finalizacion de las obras, debien-
do estar debidamente finalizadas

El estudio fue fundado en 1978, por Luis Ramirez Bosco y esta instalado desde entonces

en su actual domicilio. Desde entonces se dedicé principalmente al Derecho del Tra-
bajo y al de la Seguridad Social, incluyendo tanto el asesoramiento como la gestion de -

juicios o las negociaciones colectivas para empresas o camaras empresarias. =
e
AL

A lo largo del tiempo fue creciendo en actividad, contando en el presente con un T

destacado plantel de abogados especializados y con experiencia, aparte de profesion-
ales recién iniciados. A partir de la crisis del afio 2001 y para responder a las necesi-
dades que plantearon determinados clientes, el estudio extendidé su. actividad al
derecho concursal, los conflictos societarios y al derecho comercial en general.

P

San Martin 551, piso 1%, of. 56
Tel-Fax : 4393-5055

e-mail : info@ramirezbosco.com
www.ramirezbosco.com
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al cumplirse esa fecha y certifica-
das por una empresa auditora de
seguridad registrada en la Secreta-
ria de Energia.

Opinion de las empresas que
realizaran las obras

Con respecto a las medidas toma-
das por la Secretaria de Energia,
Javier Bustos, directivo de la firma
A.).B., comento a este medio que
la compania que comanda esta al-
tamente preparada para dar cum-
plimiento a los requisitos formula-
dos por la cartera.“En el norte del
pais, especificamente en provincias
como Chaco, Corrientes, Formo-
sa y Misiones, venimos trabajando
con dos anos de anticipacion en
la adecuacion de los sistemas de

proteccion catodica”, sostuvo.

Asimismo, el ejecutivo explico
que, de acuerdo al cronograma de
tareas y a los equipos que tienen
en obra, estima que van a llegar
muy bien a terminar los trabajos
que tienen que hacer para el 31 de
enero del afo préximo.Y agrego
que, para poder alcanzar esa meta,
la empresa cuenta con un amplio
depésito, unidades modernas, un
gran equipamiento Yy personal
muy capacitado. “Perseguimos un
solo objetivo: brindar un servicio
de calidad, que ofrece tranquilidad
a aquellas empresas que deposita-
ron su confianza en nuestra repu-
tacion”, declaré.

BB construcciones

MUR

Calle 2 Bis N°220 /529 y 530

©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000:¢

Luego, en AJ.B. planean continuar
con las tareas de mantenimiento
que requieren esta clase de siste-
mas, ya sean en corriente impresa
o galvanica.“La Secretaria de Ener-
gia establecio un control anual de
las mismas. Este punto lo veo mas
que bien porque refleja como es-
tan realizados los trabajos en las
estaciones de servicio por las em-
presas. Lamentablemente no se ha
tenido un control sobre cémo y
qué instalan las companias y mas
de un estacionero se dio la cabeza
contra la pared al haber sido en-
ganado en su buena fe”, remato
Bustos.

Por su parte, Hugo Hernandez,
representante de Selec E&E, con-
firmo a Revista AES que la firma

Tel/fax (0221) 421 6950
B1906DPF La Plata / Bs. As.
E-mail: mur@mur.com.ar

» Construcchin de estaciones de servicio.

® Construcciin de plantas de combustible liquido y GNC.
= Adecuscién de instalaciones e inseripeidn Secretaria de Energla

e la Nachin,

—— ¥ Instalacién de tanques de combustible con sistemas de succién ¢
Impulsidn, caferias rigidas y flexibles,
" Tratamiento de efluentes y desagles industriales.
¥ Instalaciones eléctricas antiexplosivas.
" Instalaclones de telemedicidn y control a distancia de surtidores.

# Consolas cantrales de manejo de datos de expendio y control de
stock.

" Sistemas de deteccién de fugas y pérdidas de combustible,
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" Desarrollo de Ingenberia especifica de proyecto.

& cualgu
punto del pais.
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ya esta realizando trabajos de
proteccion catédica en vista de la
fuerte demanda que comenzé a
partir del mes de diciembre.

“Contamos con tres equipos que
en estos momentos estan en dis-
tintas partes del pais llevando ade-
lante trabajos en un promedio de
tres estaciones por semana cada
grupo”, detallé. “A nuestro enten-
der, no creemos que sea necesaria
alguna prorroga para extender el
plazo del 3| de enero de 2009. La
empresa brinda facilidad de pagos a
los estacioneros que ha propiciado
que muchos realicen los trabajos
antes del 3| de enero, quedando
un porcentaje menor a consumar
a partir del | de febrero. Por tal
motivo, estamos en condiciones
de cumplir comodamente con los
trabajos que restan efectuar. Lue-
go, una vez terminadas las obras,
planeamos continuar con las labo-
res de medicion para corroborar
el correcto funcionamiento del
sistema, que son quehaceres que
se deben realizar todos los anos”.

Finalmente, la Ingeniera Caputo,
titular de la empresa ing. Caputo
& Asociados, infformo que cuenta
con una dotacion de empleados
capacitados que pueden dar res-
puesta a los compromisos asumi-
dos con la Secretaria y mantener
el nivel de asesoramiento a los
clientes. “Todo nuestro personal
conoce el manejo de las técnicas
que le permiten a la estacion de
servicio mantener su operatividad
mientras se ejecutan los trabajos”,
completod.“Después de finalizar las
obras de emplazamiento, nos abo-
caremos a las tareas de manteni-
miento preventivo que las instala-
ciones requieren, que consiste en
una medicion anual que permite
conocer el estado real del reves-
timiento del tanque y el desgaste
del anodo”.
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Protocolo

La Secretaria de Energia ha es-
tablecido un protocolo para la
ejecucion de los trabajos de pro-
teccion catodica de sistemas de al-
macenaje subterraneo de liquidos
inflamables y combustibles, y para
la instalacién de material galvanico
o de corriente impresa en las ins-
talaciones SASH.

Se trata, a grandes rasgos, de con-
sideraciones basicas que se deben
tenerse en cuenta antes de definir
la contratacion del servicio, tam-
bién de requerimientos exigibles y
de mediciones de pruebas a reali-
zar y de cémo hacer la constata-
cion y verificacion de lo instalado
para la recepcion de los trabajos.

“El proto-
colo que
ha estable-
cido la Se-
cretaria ha
ordenado
y unificado
la forma de
recopilar
la informa-
ciéon, pero
no agrega

Caputo confirmé que los procedi-
mientos de trabajo que lleva ade-
lante la compania que lidera estan
acordes a las normas que ha esta-
blecido la Secretaria de Energia en
su protocolo.

EL SISTEMA TOTAL PARA ESTACIONES

exigencias
adiciona-
les”, consi-
deré Her-
nandez.

Bustos opi-
né que las
normas de
aplicacion
son  muy
claras, por
lo que no
hay lugar
confusio-
nes al res-
pecto.

En relacion
a este tema,

Distnbubdor da:
(* GILBARCO
4.~ VEEDER-ROOT

ESTACIONES REMOTAS TECNOLOGIA

3 ADMINISTRACION
=¥ MINIMARKETS

_ TELEMEDICION
27" DETANQUES

FLOTA,

CEM 44
HEAD OFFICE

._ 6 - B

Av. Alberdi 298 — Rosario — 54 -341-4396000

jdelgado@dataocil.com.ar

%
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Secretaria de Energia

Resoluciones de la Secretaria de Energia 1102 y 1104 de 2004
Informe Especial: ;Cuantas estaciones de servicio tiene Argentina?
Por el Dr. Luis Maria Navas

| finalizar el ano 2004 la Secre-

taria de Energia dio a conocer
dos Resoluciones: la Resolucion
1102/2004 publicada en el Boletin
Oficial del 5-ENE-2005 que cred
el Registro de Bocas de Expendio
de Combustibles Liquidos; Consu-
mo Propio;Almacenadotes; Distri-
buidores y Comercializadores de
Combustibles e Hidrocarburos a
Granel y de Gas Natural Com-
primido. Establecio los requisitos
para la inscripcion; incumplimien-
tos y aplicacion de penalidades.
También se refiri6 a estableci-
mientos con tanques de almacena-
je subterraneo y no subterraneo;a
empresas auditoras de seguridad;

modifico otras resoluciones y es-
tablecio valores de referencia y un
régimen juridico para la aplicacion
de sanciones.

Por otra parte la Resolucion
1104/2004 publicada en el Boletin
Oficial del 10-NOV-2004 creé el
Modulo de Informacién de Pre-
cios Mayoristas de Combustibles,
como parte integrante del Sistema
de Informacion Federal de Com-
bustibles. También especifico la
forma de presentacion de informa-
cion relativa a precios y volime-
nes a cargo de los titulares de las
empresas inscriptas en el Registro
de Empresas Petroleras, Empresas

Elaboradoras y/o Comercializado-
ras; informacion sobre localidades
y puertos y sectores de comercia-
lizacion.

En la actualidad ingresando a la
pagina de la Secretaria de Energia
se puede acceder a la informacion
de ambas Resoluciones. Los datos
han sido volcados en una planilla
Excel para ambos casos.

Del analisis del cuadro presenta-
do a continuacion, Resolucion SE
1102/2004, surge claramente que
existen 9.262 empresas de las cua-
les 1.412 no se sabe a que sector
pertenecen. Las autoridades de la
Secretaria sostienen que fueron

Soluciones Integrales
para expendedores de GNC

@ Sistemas Completos de Medicién para 1 y 2 mangueras
@ Cabezales Electrénicos para 1, 2 y 3 vias de alimentacion

® Medidores de caudal por efecto coriolis
®» Barrera de Seguridad Zener
@ Transformadoeres de Ultra Aislacion

@ Protocolo de comunicacion abierto,

Standard del mercado

Calle 141 N° 2045 - (1884) Berazategui - Buenos Aires - Argentina
Tel.: (5411) 42146-8330 / 4224-2444 - e-mail: info@develcognc.com

www.develcognec.

@

BUREAU
VERITAS

com.ar
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Secretaria de Energia
Registro de Expedientes de Inscripciones RES |102/2004
Actualizado al 16/01/2008

Cantidad de empresas registradas ’ 9262

Tipo de negocio errores de carga de inicio y aun
no se han depurado. También hay
diferencias entre las cantidades de

Abastecedor Agro-Industrial 142 | |as distintas bocas de venta porque
Abastecedor General (Venta de Combustibles a otras instalaciones ) 2 son llamadas de maneras distintas.
Abastecedor Naval (Venta de Combustibles para embarcaciones ) 8 El total de bocas de ventas mino-

4 ristas totaliza 4.896 estaciones de

Aeroplanta (Venta de combustibles para aeronaves ) . X
servicio, mientras que cuando se

Almacenador 141" abren por tipo de negocio llegan
Boca de expendio (Venta por menor ) 48%6 || a 4.869. También este cuadro in-
Boca de expendio para consumo propio (Arroceros ) 13 forma por si mismo todas las em-

Boca de expendio para consumo propio ( Depositos no permanentes 92 presas que utilizan CombUSt'PIes Y
Obradores ) que no pasan por las estaciones

614 de servicio.

Boca de expendio para consumo propio ( Instalaciones fijas )

Comercializador (Ventas a granel mayorista ) 87
Distribuidor ( Con camiones ) 118
Distribuidor por cuenta y orden de terceros ( Fleteros ) 689
Playa de almacenamiento de Coque 12
Revendedor General (Venta a granel mayorista, incluye tambores) 159
Sin determinar 1412

TOTAL 9262

Tipo de Boca de expendio (Venta por menor )

Liquidos 3380
Liquidos + GLPA 6
GLPA |
GNC 545
Liquidos + GNC 937

TOTAL 4869

Ubicacion de las Bocas de Expendio (Venta por

menor )

Ciudad de Buenos Aires 278

Provincia de Buenos Aires 1811

Resto del pais 2807

TOTAL 4896 §
‘,_ﬂ‘ - O
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Secretaria de Energia

Resoluciones de la Secretaria de Energia 1102 y 1104 de 2004
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Secretaria de Energia
Registro RES 1104/2004
Actualizado al 16/01/2008

Cantidad de Bocas de Expendio

Tipo de Boca de Expendio

El cuadro con los datos de la Re-
solucion SE 1104/2004 indica que
son 4.438 las estaciones de servi-
cio, unas 458 menos que las de la
Resolucion SE 1102/2004.

Asimismo, las estaciones que ex-
penden gas natural comprimido,

estaciones de carga de GNC, son
1.482 si los datos se toman de la
Resolucion SE 1102/2004. Sin em-
bargo la Resolucion SE |104/2004
las posiciona en 1.458. Finalmen-
te si se consulta al ENARGAS, la
cantidad de estaciones de carga
de GNC llegan a [.591 (al I8-
ENE-2008).

Liquidos
Con GNC ( Duales 6 Solo GNC)

TOTAL

Ubicacion de Boca de expendio

En definitiva, por el momento, no

Ciudad de Buenos Aires 292 | es posible determinar cuantas es-
Provincia de Buenos Aires 1617 taciones de servicio se encuen-
Resto del interior del PaI’S 2529 tran Operatlvas en nuestro Pals.

TOTAL

. - T
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SERVICIO INTEGRAL DE HIGIENE, SEGURIDAD Y MEDIO AMBIENTE
PARA ESTACIONES DE SERVICIOS

SERVICIO DE HIGIENE HABILITACIONES INDUSTRIALES PREVEMCIOMN DE INCENDIOS
Y SEGUANMAD LABORAL INGEHIERIA AMBIENTAL

DIRIGIDD A COLEGIOS
SEGURIDAD EN LA CONSTRUCCION CATEGORIZACION INDUSTRIAL CLUSES, EDIFICIOS

IDE FABRICAS | COMERCIOS / SERVICIOS. EVALUACIONES DE IMPACTO AMBIENTAL LOCALES BAILABLES. BARES

MEDICIONES DE CONTRMMANTES AUDITORA AMBIENTALES PLANES DE EVACUACONES

FISICOS Y QUINICOS RUIDOS MOLESTOS Y EM INSTALACIONES CONTRA
VERACIONES INCENDIO, CARGA DE FUEGD
CAPACITACION EN RIESGOS FORMACH)N DE BRIGADAS
DEL TRABAXD - GESTION EFLUENTES GASEQSOS DE EMERGENCIAS
ANTES LAS ART, LIQUIDOS | RESIDUDS
Servicios Empcresarlns_ PELIGROS0S Y ESPECIALES SERALIZACION
Profesionales de Argentina PRUEEA DE CALDERAS — i
Av. Gral Roca 1173 1% Plso - Hurlingham - Bs. As. ¥ COMPRESORES. 4 T GESTICHES ANTE AYSA. ADW PRESENTACION EN F
Tel.: (011) 4452.0161 EWALUACION DE RIESGOS. 3a INA, SPA, SEC. DE ENERGIA DEFENSA CIVIL, BOMBEROS -
E-mail: info@consullorasepa.com.ar ‘ 5 - HIDRAULICA ¥ OTRAS i

FEI

MEDICION DE JABALINAS Y -

. It i e .
bl et Mttt A iy DESCARGAA TIERRA ELECTRICAS.

Esperamos contarlo entre nuestros clientes
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OCTUBRE 22-23Y 24
LA RURAL - BUENOS AIRES

Expositores

|
Auspiciantes
n =
— t [YRSRPPR  - om |
Conferencias il ) s
¥ bDisi rervarans pin ENPOARS T0083 BAH
A

Y mucho mas...

EXPOAES
2008

T e

WWW.EXPOAES2008.COM
Octubre 22,23y 24
La Rural - Buenos Aires
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Secretaria de Energia

Estadisticas

VENTAS al MERCADO de COMBUSTIBLES LIQUIDOS
(Periodo: Sep-2006 a Nov-2007)

Metros cubicos
Fecha Gas Ol Nafta Comln >83Ron Nafta Super>93Ron Nafta Super>97Ron
Sep-06 1090366.91 36220.15 206927.85 111848.95
Oct-06 1136538.31 35172.34 215438.34 120438.21
Nov-06 1143575.74 33769.96 212348.72 120039.62
Dec-06 1144162.84 34943.55 240812.22 141109.57
Jan-07 1061835.73 32750.20 246331.31 146523.65
Feb-07 1006160.95 28300.25 215498.28 132728.99
Mar-07 1150256.08 30276.10 233685.09 143625.50
Apr-07 1116539.31 26549.89 217429.33 128597.68
May-07 1181993.81 28911.99 236594.94 129267.19
Jun-07 1183849.23 29158.34 242813.56 125860.93
Jul-07 1158104.11 31832.00 268325.50 135409.40
Aug-07 1206506.00 30104.00 267423.00 128062.00
Sep-07 1170746.81 28197.15 25418731 113103.86
Oct-07 1214195.11 30537.60 280051.19 127907.05
Nov-07 1222304.80 29897.90 278142.00 120054.20

Fuente Secretaria de Energia

Il
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— > Niveles de lluminacion

o I h el Y

GNC -NGV

Control y medicion de:

> Ruidos y Vibraciones

= Puesta a Tierra
> Potencial de Proteccion Catodica

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-2104 [C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info{@contegas.com

La referencia
mundial en
calidad.

Av Leandro N. Alem 1134 7° (C1001AAT) Ciudad Auténoma de Buenos Aires.

Teléfono: (5411) 4000-8008 Web page: www.bureauveritas.com.ar




Secretaria de Energia

Estadisticas

El indice Monitor de Precios Energéticos mide la distorsién promedio
de los precios de la canasta energética argentina, respecto de los precios
promedio de una canasta comparativa que sigue las referencias inter-
nacionales y los precios de paises de la region. El valor 0,66 indica la
distorsion promedio de los precios de la canasta energética argentina
correspondiente al mes de octubre de 2007. Significa, de manera simple,
que si la canasta energética comparativa de precios promedios que sigue
las referencias internacionales y regionales tuvo en octubre pasado un
valor simbolico de | peso, esa misma canasta en la Argentina costaba
0,34 centavos de peso.

Fuente: Montamat & Asociados

ESTACION DE SERVICIO GNG

EQUIPOS - MAQUINAS INSTALACIONES - TECHO
ABERTURAS - SANITARIOS- FAST FOOD Y OFICINAS
TODO EN PERFECTO FUNCIONAMIENTO
SE REMATARAN SIN BASE EL DIA MARTES 27 DE FEBRERD A LAS 15:00 EN CABRERA 2953 - CIUDAD AUTONOMA DE BUENOS AIRES.

EXHIBICION: SABADO 16; DOMINGO 17 Y LUNES 18 DE FEBREDO DE 10:00 A 18:00
Se aceptaran ofertas en block hasta las 13:00 del dia 19/2/08; presentadas por
escrito en Sanchez de Bustamante 1986 5 “C” C.A.B.A. de 09:00 a 18:00

El adjudicatario sera notificado el dia 20/2/08 debiendo depositar el 30% del
monto ofertado hasta el dia 21/02/08. El saldo debera ser abonado dentro de
_ los 5 dias habiles subsiguientes. El desarme es posterior al pago total.
- De no ser aceptada ninguna de las ofertas. Saldra a remate el dia 27/02/08 a
part1r de las 15:00.

Ampliacion en estacionserviciognc@gmail.com. ﬂl‘



Estadisticas

0OS de A de
Listado actualizado al 18 - ENERO -2007

Provincia | >\ | PECs | CRPC | TdM Provincia | >~ " | PECs | CRPC | TdM
Buenos Aires 728 30 22 482 Misiones 0 0 0 0
Capital Federal 153 I8 4 8l Neuquén 12 0 I I
Catamarca 7 0 0 2 Rio Negro 21 0 0 17
Chaco 0 0 0 0 S.del Estero 25 0 I 5
Chubut 2 0 0 | Salta 32 0 I 19
Coérdoba 199 12 7 128 San Juan 31 2 I 15
Corrientes 0 0 0 0 San Luis 19 2 I 6
Entre Rios 48 | 0 42 Santa Cruz 0 0 0 0
Formosa 0 0 0 0 Santa Fé 107 7 6 102
Jujuy 20 0 | 8 T.del Fuego | 0 0 I
La Pampa I | | 8 Tucuman 64 3 3 25
La Rioja 3 0 0 |
e 108 3 s ol Total Pais 1591 79 54 1055
PECs: Productores de Equipos Completos
CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM:Talleres de Montaje

Fuente: ENARGAS

OPERACIONES de VEHICULOS a GNC

Mes Baja Conversion Modificacion Revision Revision CRPC
Ene-07 618 7816 3,706 121,917 4,587
Feb-07 495 5,976 2,730 85,836 3,897
Mar-07 586 6,818 3,016 96,636 4,979
Abr-07 464 5,797 2,606 92,633 5,106
May-07 1,260 9,358 3,083 106,119 3,519
Jun-07 1,122 8,171 2,923 93,253 3,566
Jul-07 1,201 5,733 4,797 91,761 6,932
Ago-07 1,287 5,799 8,007 89,296 7,798
Sep-07 1,330 6,461 9,038 100,658 9,699
Oct-07 1460 6184 9699 100536 10563
Nov-07 1243 7525 10252 98658 10405
Dic-07 1416 8076 9907 104979 10331

Total afio 12,482 83,714 69,764 1,182,282 81,382

CANTIDAD de VEHICULOS a GNC (Diciembre 2007) 1.253.514

Fuente: ENARGAS
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En pleno Océano Atlantlco
Petrobras suma un yacimiento de gas

La petrolera estatal brasilefa
anuncié a mediados de enero el
hallazgo de un gran campo de gas
natural y condensado muy cerca
de la ultima gran reserva descu-
bierta de crudo. Se estima que el
deposito podria colocar a ese pais
dentro del selecto grupo de ex-
portadores de petroleo.

Las autoridades de Petrobras
comunicaron a mediados de
enero que encontraron un impor-
tante yacimiento de gas en pleno
Océano Atlantico.

Segin la informacién difundida
por la compania, la espesura de la
roca con hidrocarburos es de mas
de 120 metros y “puede tener di-
mensiones similares a las del cam-
po Tupi”, que fue descubierto en
noviembre de 2007 y que, segun
cdlculos de la petrolera, podria
suponer aumentar las reservas de
petroéleo y gas natural de Brasil en
un 50 %.

El campo de Tupi, de acuerdo a los
calculos de la empresa brasilena,
puede medir unos 100 kilometros
cuadrados y puede contener entre
5.000 y 8.000 millones de barriles
de petroleo y gas natural.

El nuevo yacimiento se encuentra
a 290 kilometros de la costa de
Rio de Janeiro, en una region infe-
rior a una capa de sal, a una pro-
fundidad de 5.252 metros, explico
la petrolera en un comunicado.

La firma asegur6 que esta elabo-
rando un plan de estudio para dar
continuidad a las inversiones ne-
cesarias para verificar las dimen-
siones de este nuevo yacimiento,
que esta operado en consorcio
por Petrobras (80%) y la portu-
guesa Galp (20%)
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Con la premisa “Si manejas, no tomes”
YPF adhiere a las campanas de verano por una conduccion

segura y responsable

000 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000,

Mediante acciones de comunica-
cion en peajes y rutas de los prin-
cipales centros turisticos bonae-
renses, la firma se comprometié a
llevar adelante acciones con el fin
de contribuir con la creacién de
conciencia social sobre los riesgos
que implica conducir y tomar al-
cohol.

PF desarrollé una campana de

prevencion para una conduc-
cion segura y responsable a fin de
contribuir a la reduccion de ries-
gos en la conduccion de automo-
viles y el aumento de las medidas
de seguridad.

hermeticidad.

caneria.

TRM SR

anez y Planes 5457 V. Bonich
Tel: 4767-2798 / 4738-6198

* Inst. y desinstalacion de
tanques y surtidores

* Limpieza, plastificado y
cegado de tanques.

* Prueba hidraulica y de

* Calibracion y reparacion
de tanques y surtidores.
*Inst. de rejilla perimetral
y camara decantadora
L=, * Inst. de todo tipo de g

La campana incluye la realizacion
de publicidades en la via publi-
ca y en numerosas estaciones de
servicio de la red YPF a través de
mensajes que hacen alusién a los
efectos que causa el alcohol en los
conductores.

Segun la informacion ofrecida por
la direccion de Comunicacion y
Relaciones Externas YPF en una
primera etapa, el 50% de las es-
taciones de servicio de la red YPF
dejaron de comercializar bebidas
alcohdlicas en sus tiendas de con-
veniencia como una muestra cabal
del compromiso de la empresaa la
contribucion por una conduccion
seguraenla
Argentina.

En ese sen-
tido, para la
compahia
resulta de
vital impor-
tancia que
no solo los
conducto-
res, sino
todo el
conjunto
de la socie-
dad, com-
prenda el
importante

papel que

Wo-nNn-CImm

De acuerdo con los datos que
maneja la firma, los efectos casi in-
mediatos de la ingesta de alcohol
sobre la percepcién sensorial, la
percepcion del riesgo y la psico-
motricidad de la persona resultan
incompatibles con la conduccion
seguray responsable.En el transito
diario, un conductor debe decidir
o reaccionar ante las maniobras
de otros conductores, por lo que
para dominar el vehiculo resultan
esenciales el control emocional, la
concentracion y la coordinacion,
asi como el buen juicio para va-
lorar la velocidad, la distancia y el
tiempo.

“Esta iniciativa refuerza los pro-
gramas en que la compaifiia viene
trabajando para la concientizacion
de conceptos de educacion vial y
técnica para los mas jovenes, des-
pertando la curiosidad y el interés
de los ninos por la educacion vial
y el conocimiento del automovil
a partir de juegos”, indicaron los
voceros de la empresa.

—
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Actualidad empresarial
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A fin de abastecer la creciente demanda del mercado interno
YPF alcanzo el récord historico de procesamiento de petroleo

La empresa superd la marca de
procesamiento de crudo para
atender los requerimientos del
mercado argentino. Las refinerias
La Plata, Lujan de Cuyo y Plaza
Huincul operaron a la maxima ca-
pacidad instalada.

Durante 2007 YPF logro alcan-
zar el record historico de
procesamiento de crudo. Las tres
refinerias argentinas operaron en
conjunto a la méaxima capacidad
instalada y consiguieron transfor-
mar mas de 18,9 millones de me-
tros cubicos (m3) de petroleo en
combustibles de altacalidad que
fueron destinados a la creciente
demanda del mercado interno.

A lo largo del afio pasado, la Refi-
neria La Plata, ubicada en la pro-
vincia de Buenos Aires,

Es la refineria ma
y emplea a ma

Porsu parte, la
de Cuyo, situada' @ u

metros de la r

©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 o0,

procesé 6,2 millones de m3. La
planta emplea a mas de 900 per-
sonas en forma directa e indirecta
y elabora practicamente todos los
productos combustibles que YPF
comercializa en el pais.

En tanto, la Refineria de Plaza
Huincul, ubicada en'la provincia
del Neuquén, proceso [,5 millo-
nes de m3. Da empleo a unas 180
personas en forma directa e indi-
recta, abasteciendo principalmen-
te a la zona del Alto Valle y parte
de la patagonia argentina.
Seglin .un comunicado difundido
por dla direcciond de Comunica-
cion y Relaciones Externas de la
empresa, desde hace afos YPF
no exporta gasoil y sélo vende
al- exteriof "productos secunda-
rios de la refinacion, como fuel oil
y naftas de baja calidad o de uso
Dt imico que no pueden ser
5 Ni ertidos para su
ion en el mercado automo-
listico local. “La exportacion de
productos resulta indispen-
antener la maxima
operacion de las re-

DE SERVICIO

PROTECCION CATODICA
PARA ESTACIONES

finerias y obtener asi los combus-
tibles requeridos para abastecer
la expansion del mercado local”,
sostuvieron los voceros.

Asimismo, de acuerdo a los da-
tos que maneja la compafiia, si se
tienen en cuenta como base los
datos de 200I, en el acumulado
hasta septiembre de 2007, YPF
aport6 una cantidad mucho ma-
yor al volumen adicional requeri-
do por el mercado argentino. Asi,
tras la caida del mercado interno
en la crisis de 2001, YPF entrego
5,96 millones de m3 adicionales
de naftas y gasoil, muy por enci-
ma del crecimiento del mercado
de combustibles en dicho periodo,
que fue de 1,97 millones de m3.
“Comorconsecuencia, entre 2001
y septiembre de 2007 la participa-
cion de YPF en el sector de naf-
tas paso del 41,5% al 50,7%, en
tanto en gasoil, YPF subié del
46,3% al 56,1% considerando el
mismo periodo”, informaron los
representantes de la firma.

Control, medicion y certificados segin normas de Secretaria de Energia

Monseiior de Andrea 3360 [1876] Bernal Oeste Bs. As
Te.:4270-1026/6894 e-mail:correo@protfund.com.ar
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A fines de enero, la companla rl‘a-r A -,,::1 !

silefia anuncié el lanzamiento de .

su pagina de Internet. Seglin la in--

formacién difundida por la firma,
el sitio web contiene datos so-
bre la actuacion de Petrobras en
27 paises, en cuatro continentes,
y dispone de versiones en inglés,
portugués y espanol.

Petrobras lanz6 a fines de enero
el sitio web global de la com-
pania  (www.petrobras.com)
con la intencion de consolidar su
presencia internacional a través de
Internet.

Con datos acerca de la actuacion
de la firma en 27 paises de cuatro
continentes, la nueva pagina refleja
la vision de Petrobras para 2020:
ser una de las cinco mayores
empresas integradas de ener-
gia del mundo.

El sitio web fue pensado para los
usuarios que buscan conocer la
vision global de la compaiiia y su
presencia en el mundo.

=L OO
(c))
] 710

Servicio técnico
a Estaciones de GNC

u 4

fir osicion int
gradz < con presgies
ternacis af irma P

Petrobras.

A partir del proyecto Petrobras.
com se cre6 una linea editorial y
visual Unica, buscando armonizar
el lenguaje entre los sitios web de
Petrobras en los diferentes paises
en donde actla, ademas de facili-
tar la navegacion del usuario.

Asimismo, la nueva pagina dispone
de versiones en inglés, portugués
y espanol. El idioma se ajusta au-
tomaticamente de acuerdo con el
estandar del navegador utilizado.
Si el usuario accede al sitio web
desde un pais de lengua espanola,
por ejemplo, el contenido estara
disponible en ese idioma. Lo mis-
mo sucedera en el caso del idioma
portugués, que sera el estandar

icia Fra a,
gerente de Multlmedlos d ﬁ‘
de Comunicacién Instituci

“cesible a personas con dlﬁculﬁ'des

las medidas es |;u§rm'i,l
programas dé ectur

textos public )
que hace que el sitio web sea ac-

visuales.

Compresores:

» Mantenimiento preventivo y cormectivo

» Ensayos anuales y semestrales y quinquenales
Calibracion de valulas de alivio por sobrepresion

» Surtidores:

Owerhaul

* Reparacidn hardware

* Software

+ Sisternas de control de gestidn y fidelizacion

. Instalaciones: Antiexplosivas y de sequridad infrinseca
* Periférico: Picos de carga , mangueras, silencladores, elc.

“UWJH Y'\l:‘r""‘"'\l "" T o ""'.'(lrln -m -I'\IE‘T\'__-\-"'{,!'\-"‘\-"' X

Id Nautal- 54713271404 y 54"132°1546

e-mail: consulias @1ecna-g.com.ar. vanias 8 lecno-g.oomar

Wel hip e 1Bene-g.oom.ar

011-15-5425-4082
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La flor mas bella

e cuenta que all3, hacia el aho

250 a.C, en la China antigua,
un principe de la regién del norte
del pais estaba por ser coronado
emperador, pero de acuerdo con
la tradicion debia casarse antes.
Como conocia este requisito, el
principe decidié hacer una compe-
tencia entre las doncellas de la cor-
te para elegir a la que seria digna
de su trono.

Una anciana que servia en el pala-
cio hacia muchos anos escuch6 los
comentarios sobre los preparati-
vos. Sintid una leve tristeza, por-
que sabia que su joven hija tenia
un sentimiento profundo de amor
por el principe. Al llegar a la casa
y contar los hechos a la joven, se
asombré al saber que ella queria ir
a la celebracion. Sin poder creerlo
le pregunto:

- Hija mia, ;qué vas a hacer alla?
Todas las muchachas mas bellas y
ricas de la corte estaran alli. Sicate
esa idea insensata de la cabeza. Sé
que debes estar sufriendo, pero no
hagas que el sufrimiento se vuelva
locura.

- No, querida madre, no estoy su-
friendo y tampoco estoy loca.Yo sé
que jamas seré escogida, pero es mi
oportunidad de estar, por algunos
momentos, cerca del principe. jEso
me hara feliz! — respondié la hija.
La noche siguiente, la joven llegé al
palacio. Alli, estaban todas las mu-
chachas de la corte, ataviadas con
las ropas mas finas y las joyas mas
bellas.

Finalmente, el principe anuncio6 el
desafio:

- Daré a cada una de ustedes una
semilla. Aquella que me traiga la
flor mas bella, dentro de seis meses,
sera escogida para ser mi esposa y
futura emperatriz de China.

El tiempo fue pasando y la dulce jo-
ven cuidaba su semilla con mucha
paciencia y ternura. Pasaron tres
meses, pero la flor no germinaba.
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Mientras tanto, todas las demas jo-
venes del reino no dejaban de ha-
blar y mostrar las hermosas plantas
y flores que habian crecido en sus
macetas. La joven intenté todos los
métodos que conocia, pero nada
habia nacido. Dia tras dia veia mas
lejos su sueno, pero su amor era
tan profundo que siguié regando la
flor hasta el ultimo dia.

Consciente de su esfuerzo y dedi-
cacion, la muchacha le comunico
a su madre que, sin importar las
circunstancias, ella regresaria al pa-
lacio en la fecha y hora acordadas,
aunque soélo fuera para estar cerca
del principe por unos momentos.
De pie, con la cabeza baja y muy
avergonzada, con su maceta vacia
entre sus manos temblorosas, ob-
servaba que las otras pretendien-
tes traian una flor, la una mas bella
que la otra, de las mas variadas for-
mas y colores. Todas las doncellas
hablaban de sus plantas vy, al ver a
la muchacha con su cuenco vacio,
estallaron en risas y burlas. En ese
momento, el alboroto fue inte-
rrumpido por el ingreso del prin-
cipe. Todos hicieron su respectiva
reverencia mientras él comenzo a
pasearse, observando a cada una
de las jovenes con mucho cuidado
y prestando mucha atencion a to-
das las plantas.

Finalmente, llegd el momento es-
perado, y el principe anuncié cere-
moniosamente:

- jAquella bella joven con su vaso
vacio sera mi futura esposa!
Atonitos, todos esperaban la ex-
plicacion de aquella accion. Nadie
entendia por qué él habia escogido
justamente a aquella que no habia
cultivado nada.

Entonces, con calma, el principe ex-
plico:

- Ella fue la Unica que cultivé la flor
que la hizo digna de convertirse en

emperatriz: |a flor de la honestidad.

Todas las semillas que entregué

eran infértiles. Todas trataron de
enganarme plantando otras plantas;
pero ella tuvo el valor de presen-
tarse y mostrar su maceta vacia, y
fue sincera, leal y valiente, cualida-
des que debe tener la emperatriz
de mi reino.

Adaptacion - Autor desconocido

Reflexion:

Vivimos en tiempos de hipocresia,
donde lo importante parece ser el
aparentar, mostrar los logros y re-
sultados, quedar bien frente a los
demas a cualquier precio. La “vive-
za” se ha convertido en un pseudo
valor, encubriendo la mentira, el
engano, la falta de honestidad. He-
mos confundido el significado de la
palabra éxito. Si hemos terminado
el dia sin traicionar nuestras creen-
cias y sentimientos, sin dejar de
ser quien somos para quedar bien
u obtener resultados, sin claudicar
nuestros valores, en definitiva, sien-
do leales a nosotros mismos, ése
habra sido un dia de éxito.

Adaptacion del Libro “Cuentos para
Ser Humano” de Luis M. Benavides.




wWww.asprognc.com

—~Ahora con mas info To
y servicios para el mundo del GNC,

Muevo sitio web con mas servicios para nuestros clientes,
informacion sobre el sector v novedades de Aspro.
Contamos con mas de 2.350 estaciones de GNC

funcionando en todo el mundo.

Esa experiencia fue utilizada y aprovechada para desarrollar
estos servicios:
@ Mewsletter digital con informacion de la empresa y el sector
@ Area exclusiva de servicios para clientes Aspro.
@ [nformacion tecnica de nuestros productos.
@ Asesoramiento on line sobre el equiparmiento ideal parasu estacion.

@ Asistencia al cliente.

Consulte los servicios diferenciales iy
que le ofrece www.asprognc.com

Mas cerca, comunicacion inmediata,

y la mejor forma de optimizar resultados.

Certificaciones internacionales gue respaldan nuestra calidad:
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Casa Central
e Tel / Fax; ::++ 54 [11:-_591?-2_?_?_? [AS_I_'—_"E_{}:-
Compresor I0DM 70 + 4 54 (3488) 66-2100
www.asprogne.com
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‘@@8 Energia & Soluciones S.A.

confianza y resultados

& soluciones

www.energiaysoluciones.com.ar

E&S y el GNC

o Comercializador de Gas y Agente Libre del MEG

» Intercambio, reventas y cesiones de gas y reserva
de capacidad de transporte de EESS GNC via
MEGSA segun Res. SE 606,/04 y SE 739/05

» Subastas GNC anuales y estacionales del MEGSA
* Administracién de contratos de EESS GNC

* Desarrollo de negocios energéticos

...E&S comprometidos con el GNC

Tres Sargentos 421, Piso 4° Of. 7. (C1054ABC) Civdad Auténoma de Buenos Aires
Tel /Fax: (54-11) 4312-9315. Email: gnc@energiaysoluciones.com.ar

www.energiaysoluciones.com.ar



