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GNC: se reactiva el mercado y aumentan las conversiones

En los ultimos dias de mayo au-
mento el precio de las naftas y
el gasoil. El aumento, aunque mejo-
ra los ingresos de los expendedo-
res, s6lo llegd a alcanzar los nive-
les de enero de este ano, cuando,
como se recordara, el Secretario
de Comercio dispuso su retorno
a los valores de octubre del ano
pasado. Es decir, que los precios de
mayo de 2008 son los de octubre
de 2007 con un pequeno
aumento.

Esta mejora, aunque minima, tuvo
sin embargo el efecto de movili-
zar a los propietarios de vehicu-
los nafteros que multiplicaron
consultas sobre las conversiones
en los talleres de montaje, llegan-
dose a concretar un nimero no
despreciable de operaciones. Ya
se estd notando un incremento
que, seguramente, seguira durante
el ano que transcurre al compas
de los aumentos de los combusti-
bles liquidos y, por supuesto, de la
disponibilidad de gas natural com-
primido, producto éste que, por lo
demas, no esta exento de variacio-
nes en su precio al consumidor.

En estos momentos sucede que,
en valores absolutos, el precio del
GNC representa una tercera par-
te del de la nafta, razén por la cual
aquél vuelve a conquistar las pre-
ferencias de los consumidores.

En este sentido resulta significati-
vo que los fabricantes de cilindros
para GNC hayan informado sobre
un importante aumento en la de-
manda de sus productos durante
los ultimos quince dias. La misma
apreciacion han tenido los PECs
(Productores de Equipos Comple-
tos), quienes abastecen a los talle-
res de montaje.

El gas natural, en nuestro pais,
esta desvinculado de los avatares
de los continuos aumentos del
barril petréleo, ya cercano a los
U$S 130,00. Por consiguiente, es
razonable prever que en el futuro

los combustibles liquidos seguiran
aumentando como ha ocurrido
hasta el momento, no obstante
lo cual la politica del gobierno ha

sido mantener aplastado su precio.

En este marco, el GNC mucho ca-
mino tiene para seguir creciendo.

Por otra parte, no debemos olvi-
dar que especialistas en energia
coinciden en afirmar que nuestro
pais se convertira en importador
de petroleo. Algunos de ellos, los
menos optimistas, estiman que
esto ocurrira dentro de cinco
anos, en tanto que otros, tal vez
mas cautos, llevan sus prediccio-
nes a diez anos. En este escenario
sera muy dificil seguir subsidiando
los combustibles.

Entre las circunstancias que bien
pueden considerarse favorables
para el crecimiento del GNC
deben senalarse los crecientes
problemas que los usuarios han
observado ante la escasez de los
combustibles liquidos. El GNC, sin
embargo, ha demostrado contar
con abastecimiento pleno, excep-
tuando los cuatro dias de corte
ocurridos el ano pasado, que, debe
recordarse, fueron dispuestos
para asegurar el servicio domici-
liario con motivo de las bajisimas
temperaturas registradas.

En la década del ‘80 la Secretaria
de Energia puso en practica el de-
nominado Plan Nacional de Susti-

tucion de Combustibles Liquidos.

La desregulacion petrolera a prin-
cipios de los 90 y la estabilidad
economica que siguid impulsaron
el crecimiento del GNC. En 2001
los consumidores se volcaron ma-
sivamente a este fluido motivados
por la brecha, altamente benefi-
ciosa, que existia con relacién a
los combustibles liquidos.

Todo parece indicar que una vez
mas estamos en presencia de da-
tos objetivos que tienen la virtud
de estimular al consumidor, llevan-
dolo a repetir la misma conducta

de hace siete anos y conducir asi,
nuevamente, al GNC a un impor-
tante crecimiento en 2008, con
buenas probabilidades de persistir
en los proximos anos.

Dr. Luis Maria Navas
Editor
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Segun los principales Centros de Revision Periodica de Cilindros
¢(Por qué son importantes las revisiones periodicas de cilindros?
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A fin de prevenir accidentes y
ofrecer confiabilidad, el ENAR-
GAS dispuso que los usuarios de
GNC deban revisar sus equipos
cada cinco anos. Con respecto a
la durabilidad de los cilindros, las
nuevas normas internacionales ya
establecieron una vida util limitada
de 20 anos. En la Argentina, tam-
bién se esta estudiando y a punto
de promulgarse una norma con el
mismo criterio.

Segt’m los datos ofrecidos a Re-
vista AES por empresas encar-
gadas de realizar repruebas pe-
riddicas de cilindros, es necesario
que cada cinco anos los usuarios
de GNC revisen sus equipos por-
que se encuentran sometidos al
“esfuerzo de fatiga”, y a medida
que aumenta el nimero de veces
que se carga y se descarga, dismi-
nuye su resistencia. Ademas, asi lo
dispone el ENARGAS.

Para Alberto Mele, representante
de la firma AUKA, el proceso de
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revision sirve para controlar el es-
tado actual en que se encuentra
el cilindro.

“Por distintos motivos (mecani-
cos, quimicos o errores humanos)
los cilindros sufren alteraciones,
las que son detectadas Unicamen-
te si existe dicha revision quinque-
nal. Esto permite indiscutiblemen-
te prevenir posibles accidentes”,
confirmé.

La empresa proyecta a corto plazo

poner en marcha la fabricacion
de los sistemas de sujecién
de los cilindros y a mediano

Actualmente esta incorpo-
rando nuevas maquinarias.
Para Raudl Guraiib, de Dis-
tribuidora GNC, realizar el
control periodico de cilin-
dros es la forma mas acabada
de saber que disponemos de
un sistema muy seguro que
no atenta contra la seguridad
publica.

Hace dos afos, la firma empezo
a exportar un Kit de conversion
marca RAG - GNV. A mediano y
largo plazo tiene previsto desarro-
llar su actividad en paises latinoa-
mericanos y también en otras la-
titudes. Actualmente, la compania
opera en la region del noroeste y
el noreste del pais.

En representacion de la empresa
INFLEX - ARGENTOIL, Juan Ma-
rio Fracchia, agregd que la revision
del control debe ser realizada por
un Centro de Revision Periodica
de Cilindros habilitado por el ente
regulador ENARGAS y que se
basa en la norma NAG 444.

La compania va a participar en el
comité IRAM para el estudio de
normas de aplicacion al sector.
Asimismo, Carlos Ali, de la com-
pania RAM Olavarria, indicd que
las repruebas estan pensadas para
verificar las condiciones técnicas
para un uso seguro y adecuado de
los cilindros de GNC, logrando un
optimo nivel de confiabilidad para
la puesta en servicio por un nuevo
periodo.

Actualmente, la firma analiza la
posibilidad de automatizar algu-
nas de las etapas del circuito de
verificacion para el sector del
CRPC a fin de reducir el tiempo
del proceso global.

plazo la de los reguladores.
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Segun los principales Centros de Revision Periodica de Cilindros
¢{Por qué son importantes las revisiones periodicas de cilindros?
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De retorica similar, Elidio Antonio
Miotti, de SORVICOR, dijo que
el objeto de la revision periodica

es la verificacion de los requisitos Segura, de GNC SEGURGAS:

Consejos para los usuarios

técnicos necesarios para obtener “A las camionetas o todo aquel vehiculo que tiene los cilindros
un nivel de confiabilidad aceptable, colgados bajo chasis, les recomendamos que por lo menos una vez
garantizando al usuario un correc- al ano, en una fosa se verifique que los sunchos de sujecion man-
to funcionamiento por un nue- tengan la goma protectora entre el suncho y el cilindro, debiendo
vo periodo. “El sistema del GNC estar el cilindro bien sujeto a Iz} cama para evitar movimientos
es muy seguro si se cumple con que produzcan Ilmaduras:Tamblen recomendamos revisar que el
los controles establecidos por el cilindro no se halla corrido de su lugar y produzca roces con
ENARGAS. Los accidentes ocu- otras piezas del vehiculo, también verificar la acumulacion de tie-

: p . rra sobre el cilindro en la zona de los sunchos y valvulas”
rridos en nuestro pais ocurrieron,

en todos los casos, por evadir los Ali. de RAM Olavarria:
, :

controles mencionados”, asevero. “Es importante que el usuario tome conciencia no sélo del buen

La empresa incorpora tecnologia uso del cilindro, sino de todos los elementos que compone el
permanentemente. Cuenta con sistema de GNC. Entre los cuidados basicos podemos enumerar:
modernos instrumentos de me- no someterlo a elementos que sean corrosivos, no utilizar sobre
dicion. “Cuando el ente regulador él sopletes o intentar realizarle soldaduras, mantener las distan-
o el organismo certificador sugie- ciasl reglamentari,as .del piso, si se encuentra cplocado debajo del
ren incorporar nuevas tecnologias vehiculo que esté bien anclado a su cuna y evitar los golpes”

para reprobar cilindros, la adop-
tamos inmediatamente”, agrego
Miotti.

Miotti, de SORVICOR:

“En caso de sentir olor a gas, recomendamos al usuario cerrar
la valvula manual de cilindro y dirigirse al taller de montaje de
confianza. Cuando esta cargando GNC en una estacién de servi-

A decir de Oscar Segura,de GNC cios, puede controlar que la presion de carga no supere los 200

SEGURGAS, en la revision se iden- Bar. Asimismo, sugerimos verificar que el cilindro este fijo, que
tifica el cilindro, que caracteristi- los sunchos no se muevan. No se debe colocar en el badl del
cas tiene, se miden los espesores vehiculo, donde se encuentra el cilindro, objetos pesados y/o con
minimos, se ensaya la presion hi- puntas. Tampoco se deben ubicar en el baul productos quimicos
draulica y se remarca con la fecha corrosivos, que puedan derramarse y afectar el cilindro. En los
de revision. casos que el usuario tiene el cilindro ubicado bajo chasis, debe

protegerlos convenientemente para evitar la corrosion”

“Los defectos detectados mas co-
munes son la adulteracion de la
fecha de fabricacion y el desgaste
o limadura del material, principal-
mente en el cuerpo o alrededor
de los sunchos de sujecion o capas Fracchia, de INFLEX - ARGENTOIL:

de corrosion”, informo. “Si bien los cilindros son seguros y ajustados a normativas que
requieren distintos tipos de ensayos y controles, el usuario debe
evitar el mal trato del cilindro durante su uso, verificar que ante
Nuevas normas reparaciones mecanicas y trabajos de chapas, el cilindro no sea
debilitado por acciones externas”

Guraiib, de Distribuidora GNC:

“Recomendamos a los usuarios que realicen una inspeccion pe-
riédica del sistema de anclaje de los cilindros (Cuna), y que se
acerquen a un taller habilitado para una revision ocular periodica”

Las nuevas normas internaciona-

les referentes a la fabricacion de Mele, de AUKA:

e “A veces los usuarios dafan el cilindro al intentar colocar algin
c!llndros para GNC ya estable- accesorio.A veces los cilindros estan mas expuestos. En ese caso,
cieron una vida util limitada de 20 es inminente la aparicion de oxidacién y esto requiere de mayor
anos. En la Argentina, también se control por parte del usuario o en la revision anual”

esta estudiando y a punto de pro-
mulgarse una norma con el mismo
criterio.

§ 00 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 00,
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Para Mele, establecer una vida
atil limitada para los cilindros sin
revisiones intermedias pondria
seriamente en riesgo al sistema.
“El cilindro esta sometido conti-
nuamente a distintas presiones,
vibraciones, golpes, rozamientos,
condiciones ambiéntales adversas,
que hace imposible pensar de que
por limitar su vida atil podamos
absorber estos inconvenientes”,
preciso. “Toda pieza metalica re-
quiere de un mantenimiento pre-
ventivo, que para nuestro caso es
la revision. No obstante, conside-
ré sumamente necesario fijarle
una vida util al cilindro”.

Miotti coincidié en que se deben
realizar revisiones periddicas in-
termedias aunque se limite la vida
atil. “Es comdn en las repruebas
detectar cilindros con defectos
de fabricacién, como por ejem-
plo, excesiva ovalizacion, donde la
distribucion de tensiones, en las
paredes del cilindro, no son uni-
formes. Esto produce una dismi-
nucion de la vida util del mismo,
causando posibilidades de fallas”,
justificé. “También encontramos
cilindros pinchados en el fondo.

de los cilindros como perforacion
con mechas o sunchos sueltos.

GN GROUP, a punto de inaugurar una planta

La firma actta en el rubro de equipamiento para la conversion a
GNC de vehiculos desde 1996.

Recientemente ha instalado un moderno Centro de Revision Pe-
riédica de Cilindros en la localidad de Villa Martelli, GBA. Segun
Guillermo Naranjo, representante de la empresa, la nueva planta
tiene unos 500 metros cuadrados y el Centro de Revision ha sido
equipado con la mas alta tecnologia de Latinoamérica y cuenta
con un equipo de control y evaluacion en manos de profesionales
y responsables técnicos para dirigir; con una capacidad operativa,
la revision de mas de 4.000 cilindros por mes, cumplimentando
la normativa especifica vigente del ENARGAS y analizando los
proyectos de modificaciones y complementacion.

El proceso de inspeccion y pruebas hidrostatica y mecanica de
los cilindros y sus componentes (valvulas) se realizara mediante
un sistema automatico de limpieza interna y externa, que com-
plementa el equipamiento de desvalvuladores, granalladora, ins-
pecciones visuales, ensayos no destructivos de deteccion de fallas
(fisuras), medicion de espesores, control de roscas y bascula de
precision. En la etapa final, los cilindros atraviesan por el sistema
de pintura robotizado.

estan sometidos en el

Guraiib destacé que los cilindros
proceso

Finalmente, por la ubicacion del
cilindro en el vehiculo también se
producen inconvenientes”.

Fracchia, por su parte, opiné que,
en base a los distintos agentes ex-

de llenado y vaciado a un traba-
jo permanente y en los ensayos
quinquenales no presentan altera-
cion alguna, aun a los de 20 anos
de uso. “Esto habla quizas de una

El riesgo que eso significa para
la familia del usuario en particu-
lar y para la seguridad publica en
general es muy grande. Asimismo,
existen defectos en la instalacion

ternos que pueden afectar las cua-
lidades del producto, la vida util se
deberia limitar a 15 afos.

muy buena industria nacional”, su-
brayo.
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Segun los principales Centros de Revision Periddica de Cilindros
¢{Por qué son importantes las revisiones periodicas de cilindros?
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En cambio, Ali sostuvo que si el
cilindro pasa todas las pruebas
periddicas que fija la reglamenta-
cion actualmente, no importaria la
cantidad de anos de uso, salvo la
limitacion que fije el fabricante de
los cilindros junto con sus entes
certificantes, teniendo en cuenta
el grado de fatiga que tendria el
material en un plazo de tiempo

e J’Ill//

//fkfmﬂﬁ

estimado.

“Establecer una fecha final de vida
util sin verificaciones intermedias
no nos permitiria tener control
sobre el buen uso de ese cilindro.

El fabricante nos puede dar casi
en forma exacta cual va a ser el
desgaste por el uso normal del ci-
lindro, pero no lo puede garantizar
si el equipo fue usado incorrec-
tamente o a sufrido alteracio-
nes producto del accionar de
elementos que perjudican su
integridad”, argumento.

Finalmente, Segura remato:
“Creo que en algin mo-
mento, por supuesto no le-
jano, el ENTE, los fabricantes,
las empresas auditoras, los
CRPC se tendran que reunir
y resolver este tema. Hay ci-
lindros con mucho mas de 20,

25 y 30 afos que siguen vigentes
y todavia nadie puede determinar
con anticipacion que ocurre con la
fatiga de los materiales. Son infini-
tas las variables y todas son muy
distintas”.
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Segun una resolucion del Ministerio de Planificacion Federal
Las auditorias técnicas, ambientales y de seguridad estaran a cargo
de universidades nacionales

Las estaciones de servicio no po-
dran encargar trabajos de inspec-
cion técnica, ambiental y de se-
guridad a las empresas auditoras
que figuraban en el registro de la
Secretaria de Energia. De acuerdo
con la resolucion N° 266/2008 del

Ministerio de Planificacion Federal,

Inversién Publica y Servicios, son
las universidades nacionales que
se inscriban en un registro prepa-
rado para tal fin las que deberan
hacerse cargo de esas tareas.

| Ministerio de Planificacion

Federal, Inversion Publica y
Servicios dicté la resolucion N°
266/2008 que cancela la actuacion
de las empresas auditoras en la rea-
lizacion de las inspecciones técnicas,
ambientales y de seguridad para las
areas de almacenaje, bocas de ex-
pendio, plantas de procesamiento,
de fraccionamiento, refinerias, tan-
ques de almacenaje subterraneos

y no subterraneos, cisternas para
transporte de hidrocarburos y sus
derivados.

Las universidades nacionales que-
daron a cargo de esa tarea que es-
taba reservada para las firmas Asig-
na, Axle, Auditoria Técnica, Herting,
Verificadora Andina, Auditora del
Interior; Inge Consultores, Laiba
Ambiental, Consultest, Audiconser,
HSE y Masstech Argentina.

Segln referentes del segmento de
empresas auditoras, que se mostra-
ron muy decepcionados con la dis-
posiciéon porque consideran que las
saco del mercado, es llamativo que
las normas sigan siendo las mismas
y que lo Unico que haya cambiado
es el actor que va a hacer la ins-
peccion.

“Ademas, uno de los requisitos que
se les impone a las universidades
para formar parte del registro de
las autorizadas a realizar las au-
ditorias es contar con 5 anos de
experiencia en el rubro y ninguna

de las que podrian llegar a estar en
condiciones de llevar adelante una
inspeccion lo ha hecho antes”, indi-
caron en dialogo con Revista AES.
“Quizas las empresas auditoras
terminen trabajando para capacitar
a las universidades”.

En la pagina web de la Secretaria de
Energia se publicé recientemente
un listado de universidades nacio-
nales que son las que se encuentran
en condiciones de ser consultadas
para la cotizacion y realizacion de
auditorias técnicas, ambientales y
de seguridad para estaciones de
servicio, refinerias, GLP, cisternas y
transporte por via publica y técni-
cas y ambientales de TAAH.

El listado lo encabeza la Universi-
dad Nacional de Lomas de Zamora,
apta a partir de la disposicién S.S.C.
N°21/2008. Esa casa de estudios es
la Unica que figura como habilitada
hasta el cierre de esta edicion.

Luego, el listado continta con la
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Informacion General
Segun una resolucion del Ministerio de Planificacion Federal

Las auditorias técnicas, ambientales y de seguridad estaran a cargo
de universidades nacionales

... continua de pdgina 10

Universidad Tecnologica Nacional y
finaliza con la Universidad Nacional
de Tres de Febrero.Ambas tienen la
disposicién en tramite.

Cambio de fecha

En un principio, la resolucién
N©°266/2008 del Ministerio al man-
do de Julio De Vido establecio que
a partir del 16 de abril no se po-
drian contratar mas a las empresas
que estaban habilitadas para actuar
como auditoras de seguridad en
cada una de las competencias de
registro normadas por las resolu-
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cion de la Secretaria de Energia N°
404/94.

Pero unas semanas después, desde
la Subsecretaria de Combustibles
que comanda Alejandro Rodriguez,
se dio a conocer la disposicion
20/2008, que tiene como obijetivo
extender ese plazo.

En términos generales, la medida
dispone ampliar el plazo de validez
de las auditorias técnicas,ambienta-
les y de seguridad, cuyos vencimien-
tos operen entre el 16 abril y el 30
de junio, hasta el 30 de junio, como
consecuencia de la implementacion
de la resolucién N° 266/2008.

Por otra parte, establece que las
instalaciones comprendidas dentro
de los alcances del periodo de am-
pliacion considerado, deberan ex-
tremar las medidas de seguridad y
de prevencion, solucionando las no
conformidades que oportunamente
hubieren sido detectadas por audi-
torias realizadas, siendo exclusiva
responsabilidad de los operadores
las anomalias que al respecto sur-
jan por defecto de mantenimiento
y/o maniobras riesgosas que pudie-
ran derivarse en acontecimientos
no deseados.
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Por Daniel Montamat para REVISTA AES
Un futuro con combustibles escasos y mas caros
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Consultado sobre las perspectivas
que se vislumbran para el segmen-
to de estaciones de servicio y las
proyecciones acerca del abasteci-
miento de combustibles, el econo-
mista Daniel Montamat preparé el
siguiente articulo para publicar en
este medio.

i el mercado de combustibles

funcionara con razonable com-
petencia, la diferencia de precios
entre las estaciones de un mismo
producto en distintas zonas y re-
giones seria un dato saludable. Po-
dria argumentarse que compiten
por atraer demanda teniendo en
cuenta la calidad media del servicio
que ofrecen y la ubicacion que tie-
nen (las que ofrecen mejor servicio
y estan mejor ubicadas podrian te-
ner precios un poco mas caros).

Por el contrario, la uniformidad de
precios en un mercado que fun-
ciona seria un signo presuntivo de
posibles colusiones y repartos de
mercado en contra de los intere-
ses de los consumidores. Pero en
la Argentina de hoy, el mercado de
combustibles esta intervenido y
hay una administracion velada de
precios atados a un barril de pe-
tréleo de 42 ddlares (el barril neto
de retenciones).

El divorcio de los precios argenti-
nos respecto de los del mercado
internacional hace que ciertos pro-
ductos como el gasoil sean escasos,
especialmente en la temporada de
siembra y cosecha. La capacidad de

refinacion esta saturada y hay que
importar para satisfacer la deman-
da.Nadie quiere importar a pérdida
y nadie quiere emprender nuevas
inversiones en refinacion si tiene
incertidumbre sobre los margenes
que deja el negocio.

La nueva refineria que el gobierno
trataba de lanzar con acompana-
miento de capitales privados quedo
en los papeles. El gasoil de importa-
cion esta atado a la referencia de un
petréleo de mas de 120 doélares.Un
litro de importacién sin impuestos
cuesta 2.50 pesos, y por su venta
sin impuestos en una estacion de
servicio solo se obtiene 1.10 pesos
(el importador pierde plata).

Mientras no se importen cantida-
des a pérdida (o el Tesoro subsidie
la diferencia), el producto escaso
que se oferta en el mercado do-
méstico empieza a faltar donde hay
mayores controles (0 mas expo-
sicion mediatica de los precios en
surtidor) y se vende a otros precios
donde hay mas necesidad y menos
controles (hay productores rurales

*Evolucion de la produccién de crudo y demanda de las refinerias

En miles m3 equivalentes de petroéleo

Concepto

Prod. Petréleo Primaria 22.350 24.084 24.392
Prod. Petréleo Secundaria 14.960 14.184 14.229
Prod.Total de Crudo 37310 38.268 38261
Demanda de las Refineriaas 34.195 32.601 30.954
Demanda / Oferta de crudo 92% 85% 80%

que lo pagan casi 3 pesos).

Antes habia excedentes de naftas
que se exportaban, pero con el cre-
cimiento de la demanda y las nue-
vas retenciones; oferta y demanda
doméstica se han ido equilibrando.
Todavia no hay que importar naftas
Y su escasez es menos seria que la
de gasoil, pero los inconvenientes
de abastecimiento van a crecer en
la medida que se sature la capaci-
dad de producir en la Argentina.

El *cuadro adjunto refleja que
mientras la produccion de petroleo
declina y la capacidad de industriali-
zarlo se satura, aunque todavia ten-
gamos una balanza comercial supe-
ravitaria, vamos camino a importar
petroleos livianos, mas gasoil, mas
fuel oil y naftas.

El negocio del estacionero empre-
sario —con bandera o sin bandera—
en este contexto de mercado in-
tervenido y precios administrados,
tiene muy baja rentabilidad. Como
consecuencia, reduce inventarios
y a menudo por sus costos (que
aumentan al ritmo de la inflacion)
no puede abastecer el combustible
al precio indicado. O lo vende en
paralelo a otro precio, o lo raciona
para no dejar de atender al publico.

Todo esto alimenta un mercado
informal promovido por las poli-
ticas publicas. Se han cerrado mas
de 2000 estaciones de servicio
y muchas trabajan a pérdida. A la
corta o a la larga vendra un inevita-
ble ajuste de precios que se podra
amortiguar en parte reduciendo el
componente fiscal que tiene el pre-
cio de venta de cada litro. No hay
que olvidar que el combustible mas
caro, es aquel que no se tiene.

€000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000060000000000



Informacion General

Asi lo confirmo el especialista Juan Carlos Bolcich
Avanza a paso firme la produccion de hidrégeno en Pico Truncado

: En las proximas semanas se pre-
sentara oficialmente el primer
Modulo Argentino de Energia
Limpia (MAEL), equipo integrado
por un aerogenerador, un sistema
de almacenaje y un electrolizador.
De disefio y fabricaciéon comple-
tamente nacional, la innovacién
impulsara el uso del hidrogeno
como vector energético.
-
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egun Juan Carlos Bolcich, pre-

sidente de la Asociacion Ar-
gentina del Hidrégeno (AAH) y
miembro del directorio de la In-
ternational Association for Hydro-
gen Energy (IAHE), es inminente
la presentacion oficial del primer
Modulo Argentino de Energia Lim-
pia (MAEL).

Se trata de un equipo compuesto
por un aerogenerador, un sistema
de almacenaje y un electrolizador
que aprovechara la energia de los
vientos para acumularla en forma
de hidrogeno a fin de posibilitar su
posterior uso en motores.

El experto, que se desempena
como director general de la Plan-

——
/

Precisamente, en estos momentos
Bolcich se encuentra ultimando
detalles al respecto con el inten-
dente de la localidad Osvaldo Mai-
mo Yy con el gobernador santacru-
cefno Daniel Peralta.

Si bien la iniciativa avanza progre-
sivamente, para el especialista aun
hay que ser muy cautelosos en re-
lacion con sus posibles implican-
cias.“Por el momento nos encon-

tramos en una etapa experimental.

Sabemos que se trata de un tema
sumamente interesante dentro
del ambito energético local, pero
queremos ser prudentes para no
caer en inexactitudes ni despertar
falsas ilusiones”, advirtio.

Lo cierto es que la planta acaba
de recibir un electrolizador de

FABRICACION DE FILTROS.

a tra-
ble al MAEL
el novedoso dispositivo.
“Debe destacarse que el prototi-
po esta siendo disefado y cons-
truido con recursos materiales y
humanos totalmente nacionales”,
aseguré.

La iniciativa esta respaldada por
la Escuela Superior Técnica del
Ejército y la Universidad de la Pa-
tagonia Austral. Asimismo, cuenta
con apoyo financiero a nivel pro-
vincial y municipal a través de la
Fundacion Hidrogeno Santa Cruz.
En menor medida, dispone del aval
del Banco Mundial, entidad que
hace dos anos entregd un peque-
fo subsidio para impulsar su ma-
terializacion.

AUSTRAL GAS SRL

NUESTROS SERVICIOS EN ESTACIONES DE SERVICIO L

INSTALACION DE PARARRAYOS
MONTAJES ELECTROMECANICOS.
PRUEBAS HIDRAULICAS.
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ismo efectuar pruebas
Santa Cruz que en Buenos Ai-
res. De hecho, resulta mucho mas
dificil hacer funcionar un electro-
lizador en un lugar cuya tempera-
tura oscila en torno a los 5 grados
bajo cero que en otro donde el
promedio es de |5 grados centi-
grados”, preciso.

De concretarse el emprendimien- -
é), la_provincia contaré en el me-

ﬁturo, el hidro-
nvertlrse en la

‘rurales, areas aisladas o
"r'banos carentes de red

S i
bustible para generar electricidad

[l

quemador catalitico
~obtener calefaccion o coci-
ar alimentos.

Ademas, es posible emplearlo en
motores de combustion interna
para brindar energia a todo tipo
de vehiculos.

Un poco de historia

La idea de impulsar el MAEL nacio
hace cinco anos, cuando la AAH
firmo un convenio con el munici-
pio de Pico Truncado para cons-
truir la primera planta experimen-

tal de hidrogeno de la Argentina.

La iniciativa se basaba en diversos
estudios sobre las celdas de com-
bustible, la generacion edlica, la
cadena del hidrégeno y la electro-

lisis llevados a cabo por el ITBA,

el Laboratorio de Procesos Cata-
liticos de la Facultad de Ingenieria
de la Universidad de Buenos Aires
(UBA) y el Instituto de Investiga-
ciones Técnicas y Cientificas para

- la Defensa (CITEFA), entre otros

organismos nacionales.

Inicialmente abastecida por Ia
energia obtenida en el cercano
parque eodlico Jorge Romanutti, la
planta comenzé a funcionar el 7 de

diciembre de 2005. Poco tiempo
después, el polo de investigacion
sellé6 un acuerdo de cooperacion
tecnologica con el ITBA, entidad
que por entonces ya habia produ-
cido su primer electrolizador de
700 atmosferas.

Cabe destacar que ademas de fa-
bricar uno de esos equipos para la
planta de Pico Truncado, los téc-
nicos del ITBA desarrollaron otro
de menor potencia para dotar de
hidrégeno a la Base Antartica Es-
peranza, la mas septentrional de
las instalaciones argentinas en te-
rritorio antartico.

PROTECCION CATODICA
PARA ESTACIONES

DE SERVICIO

Control, medicion y certificados segin normas de Secretaria de Energia

Monseiior de Andrea 3360 (18761 Bernal Oeste Bs. As
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Informacion General

Entrevista con Jorge Gaimaro, representante del Instituto Argentino de la Energia (IAE) “General Mosconi”

“Podria haber mayores complicaciones en el abastecimiento de combustibles”

.E............................................... e0c0ccccce o0,

La demanda de naftas y gasoil se
encuentra actualmente en el mis-
mo nivel que la capacidad instalada
de refinacion. Jorge Gaimaro, refe-
rente del |IAE, advirtié en didlogo
con Revista AES que deberemos
acostumbrarnos a convivir con
esa situaciéon por un tiempo. Los
suministros cupificados continua-
ran y podria haber mayores com-
plicaciones si las nuevas centrales
térmicas de Campana y Timbues
llegaran a necesitar usar esos
combustibles por falta de disponi-
bilidad de gas natural.

« Cuales son las perspectivas que
!se vislumbran para el segmento
e estaciones de servicio en re-
lacion con el desabastecimiento
de combustibles?, preguntamos a
Gaimaro.

TERMOS DE AGUA
PARA MATE

- No se conforme con menos,
instale el mejor termo del
MW#._@MI.UJH un

combustibles, esto es naftas y ga-
soil, se encuentran en un no de-
seado punto de equilibrio con la
oferta en torno a los 18.8 millones
de metros cubicos (m3) anuales o,
dicho de otro modo, con la actual
capacidad instalada de refinacion
y su grado de utilizacion, que ya
supera el 90%.

Deberemos acostumbrarnos a
convivir con esta situacion por
un tiempo. Que en realidad no es
nueva.

Ha

as de 3 anos que se vie-

O Termos con mejor disefo, alta
durabilidad y libre de mantenimiento

O Atraiga clientes y brinde servicio
O Acepta todas las monedas

O Chasis con tratamiento anticorrosivo
O Equipado con disyuntor para mayor

seguridad
O Filtro triple
i O Un afio de garantia

Para vental/alquiler / comodato
Av. Martinez de Hoz 2549 -Mar del Plata TE: 0223-484-0076/155-218985

e-mail: info@farinavending.com

torna mas “sensible” para el ciu-
dadano comun y para las autori-
dades.

Creo que el abastecimiento conti-
nuara con suministros cupificados
por algiin tiempo. También podria
llegar a haber complicaciones
cuando entre uncionamien-

: ales térmicas
es que, al no

O /S RINS

- Web: www.farinavending.com
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He leido por ahi que existe pre-
ocupacion por la calidad del gasoil
que se importa, principalmen-
te en lo que hace al contenido
de azufre.

De acuerdo a la informacion con
la que cuenta la Secretaria de
Energia, las que estan importando
gasoil son las companias petrole-
ras, por lo cual su calidad debiera
estar avalada por estas y su res-
ponsabilidad también, mas alla de
la responsabilidad del organismo
de control.

De haber alglin inconveniente, mas
que afectar al sector de EESS, asu-
miendo que es alli donde se dirige,
afectaria a la marca comercial con
las implicancias logicas.

Con relacion a la tendencia que
tiene el mercado, lamentablemen-
te, las perspectivas a corto plazo
no son alentadoras.

En el caso del gasoil ya nos hemos
convertido en importadores ne-
tos. Las cantidades importadas du-
rante el Gltimo ano totalizaron casi
850.000 m3, cerca de 3.5 veces el
volumen importado durante 2003
y que, a valores CIF, representaron
una erogacion de mas de 500 mi-
llones de ddlares.
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El auge de la actividad agricola
(mas alla del momento que
atraviesa actualmente), la
creciente necesidad para
cubrir; por falta de dispo--
nibilidad de gas natural,
la generacion eléctrica y
el crecimiento logico del
mercado, haran que esta
tendencia continte en el
futuro de no tomarse algu-
na medida.

Una alternativa viable es
incrementar la capacidad de
refinacion de petroleo, ya sea
ampliando las destilerias exis-
tentes o construyendo una nueva,
lo cual requiere obviamente de
una correcta evaluacion del pro-
yecto de inversion con una mirada
logica en el largo plazo.

Es un tema complejo, pero que ya
no admite dilaciones.

En el caso de las naftas, la situacion
no es tan critica hoy.

Sin embargo, la demanda viene
presionando fuertemente en los
Ultimos afos fundamentalmente
en lo que a naftas de mayor octa-
naje se refiere.

El desfasaje con los precios de la
region no colabora en este senti-
do, ni se tiende a su uso racional.

Hasta el ano pasado se exportaba
tanto petroleo crudo como naftas
y gasoil, aunque en diferentes pro-
porciones.

El gasoil ya venia siendo restringi-
do dado que, si bien se permitia su
exportacion, se establecia su “de-
volucion” o importacion obligada
durante los periodos de mayor ac-
tividad agricola como la siembra y
la cosecha. De todos modos, al ser
deficitarios en su elaboracion y al
incrementarse notablemente la
demanda —no ya por el agro sino
por las necesidades de generacion
eléctrica— practicamente se dejo
de exportar.

$ 00 00000000000000000000000000000000000000000000000600000000000000000000
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Informacion General

Entrevista con Jorge Gaimaro, representante del Instituto Argentino de la Energia (IAE) “General Mosconi”
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Distinto fue el caso de las naftas,
sobretodo la comun; durante el
ano 2007 se exportaron |.4 millo-
nes de m3 por un valor FOB equi-
valente a mas de 727 millones de
dolares. Tengamos en cuenta que
durante los ultimos 5 anos fue la
salida que las companias petrole-
ras encontraron para contrarres-
tar la baja en la rentabilidad que
les genera la operacion local al es-
tar practicamente congelados los
precios, a pesar de ser un merca-
do libre en lo formal.

Luego de la Resolucion 394/07 del
Ministerio de Economia de no-
viembre del

dlf' co el reglmen d
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{Qué opina del proyecto del Go-
bierno nacional de construir una
mega refineria? ;En qué etapa esta
el emprendimiento?
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esta el proyecto, ni siquiera si llego
a comenzar su evaluacion.

Por lo ya comentado, la capacidad
instalada de refinacion es clara-

mente insuficiente. La pregunta es:

iquién se hace cargo de la inver-

sion necesaria?

El Estado ya no cuenta con la he-

rramienta que en su momento fue

YPF para encarar el desafio. Las

refinerias son todas privadas
on escasa particif n de capita

6 6000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

tema aislado; debe responder a un
plan para el mediano y largo plazo.
Y aqui creo que es donde estamos
en déficit.

Desde el ano 1998 hay una fuerte
declinacion en la produccion de
petréleo y continda la tendencia
negativa.

La produccion en 2007 fue un
% que en 2006; no se
ningun yacimiento
esde hace |5 anos y

i MeNo
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que hace 20 anos. No hay politi

exploratoria.

Las reservas de gas natural, nue
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aci-
mientos no reco ce Iim
Falta un

tro principal insumo en la mat
energética, han bajado de 30 anc

a fines los ‘80 a cerca de 9 anos el
la actualidad y la produccion cae
desde el ano 2004 frente a un:

demanda siempre creciente.

licitando
ferentes

Matafuegos

produccion de 2007 con respecto
MEGARASEG:-.

a la de 2006 fue un 1.4%
- Seguridad Industrvial

menor.
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Las exportaciones de
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crudo son cada vez me-
nores y mayores las im-
- portaciones de gas nz
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Soluciones Integrales
para expendedores de GNC

@ Sistemas Completos de Medicion para 1 y 2 mangueras
@ Cabezales Electrénicos para 1, 2 y 3 vias de alimentacién
# Medidores de caudal por efecto coriolis
@ Barrera de Seguridad Zener
@ Transformadores de Ulira Aislacion
@ Protocolo de comunicacion abierto,

Standard del mercado

Tel.: (5411) 4214-8330 / 4226-2444 - e-mail: info@develcogne.com

BUREAU
www.develcognc.com.ar T

Calle 141 N° 2045 - (1884) Berazategui - Buenos Aires - Argentina .
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abajo y verificar que no se p
ca una reignicion una vez que
creen extinguidas las llamas”, re-
comendaron los especialistas.

Actualmente, la legislacion pro-
vincial de Buenos Aires ha fijado
una vida atil de 20 anos para los
matafuegos presurizados y de 30
para los de CO2. No obstante, la
aparicion de fallas o deformacio-
nes puede reducir esos lapsos de

“Los extintores deben

dos y recargado de manera anual
y recibir controles trimestrales”,
anadieron.

Megaseg se orienta a la venta y
recarga de matafuegos para esta-
ciones de servicios. Asimismo, se
encarga de diagramar la senaliza-
cion para los distintos sectores
y comercializar indumentaria de
trabajo, entre otras actividades.

Calidad y confianza

Para Maria Laura Donati, presi-
dente de Matafuegos Vidal, resul-
ta vital adquirir extintores que
no soélo estén fabricados bajo la
norma IRAM, sino que también
hayan sido inspeccionados por esa
institucion antes de salir de fabri-
ca.“En ese sentido, nosotros sélo
comercializamos matafuegos con
sello de calidad IRAM y certifica-
do ex DPS Ley 7.229 -actualmente
OPDS-, segun la norma que co-
rresponda a cada tipo y capacidad.
Asimismo, muchos de ellos fueron
fabricados bajo el sello Underwri-
ters Laboratories (UL), que es un
organismo lider a nivel mundial en
cuanto a pruebas y ensayos de se-
guridad”, destaco.

En su opinion, los matafuegos de-
ben estar siempre en perfectas
condiciones de funcionamiento
y su carga permanentemente ac-
tualizada. “Es responsabilidad del
operador realizar esa verificacion,
ademas de chequear que no haya
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Instan a extremar cuidados en la disponibilidad y el uso de Io:;matafuegos
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Normas y medidas de seguridad en bocas
de carga de G.L.P.A

De acuerdo con las normativas vigentes, cada isla de carga de las
estaciones de G.L.PA debe poseer un extintor de polvo quimico
triclase. Asimismo, en caso de haber mas de cuatro bocas de

suministro debe contarse con un carro rodante matafuego de
polvo quimico seco.

“En las estaciones mixtas, en tanto, se computaran las bocas de
carga de G.L.PA independientemente de las que despachen com-

tiempo. . bustibles liquidos”, precisé Raul Martinez, gerente de la Camara

Argentina de Seguridad.

roturas o faltas de algln a
Siempre se debera llam
vicio de mantenimiento
de confianza cuando f t

BB construcciones

5.A

Calle 2 Bis N°220 e/529 y 530
Tel/fax (0221) 421 6950
B1906DPF La Plata / Bs. As.
E-mail: mur@mur.com.ar

Construcchin de estaciones de servicio.
Construccién de plantas de combustible liquido y GNC.
Adecuacién de instalaciones e inscripcion Secretaria de Energia
de la Macidn.,
Instalacién de tanques de combustible con sistemas de succiin e
Impulsidn, caferias rigidas y flexibles,
Tratamiento de efluentes y desagles industriales.
Instalaciones eléctricas antiexplosivas.
¥ Instalaclones de telemedicidn y control a distancia de surtidores.
= Consolas cantrales de manajo de datos de expendio y control de
stock.
= Sistemas de deteccién de fugas y pérdidas de combustible,
" Desarrollo de Ingenieria especifica de proyecto.
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stanques

s electrobombas de 12 volt

caudalimetros

smangueras

i productos para GNC

= surtidares

»bombas con motor antiexplosivos

Tipos de fuego

A
Combustibles sélidos:
madera, papel, tela, goma, etc

B
Liquidos inflamables:
pinturas, maquinarias, petréleo, etc.

C
Equipamientos eléctricos:
motores, maquinarias, instalaciones.

D
Fuego en metales:
magnesio, aluminio, sodio, potasio

vimiento
e combustible

cesorios para el m

y almace

UiCOm

Extintores recomendados

Agua. Agua con AFFF,
Agua vaporizada, Polvo ABC
HCEFC 123

Polvo ABC o BC
Agua con AFFF
CO2, HCFC 123

Polvo ABC o BC

CO2, HCFC 123
Agua vaporizada

Polvo para fuegos “D”

Segiin sus palabras, Matafuegos
Vidal incorpora constantemente
nuevas tecnologias de punta con
el proposito de elevar los niveles
de calidad, seguridad y confiabili-
dad de sus prestaciones.

“Consideramos fundamental brin-
dar la mejor atencion personali-
zada posible sin que eso dependa
del tamano de nuestros clientes,
tal como venimos haciendo desde
nuestros comienzos en 1952. En
suma, nosotros vendemos seguri-
dad, por lo que debemos brindarla
en todo sentido”, concluyo.
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Por su parte, Cecilia iardu-

Parz{ Carlos Jara, de la firma de

indumentaria Casa Ino, al mo--

mento de elegir un uniforme para

los empleados de las estaciones

de servicio es preciso siempre

buscar un equilibrio entre la esté-

tica, la comodidad y la practicidad.
Por otra parte, completéd que los
empresarios expendedores bus-
can uniformes que sobre todo
sean representativos de la imagen
de la estacion.

“La estética tiene una gran re-
levancia, ya que el playero es el
contacto que tienen las empresas
con el usuario consumidor de los

productos de la estacion de ser-
vicio”, indicé Jara. “Los factores

que muchas veces por error son
puestos en segundo plano son la
comodidad y la practicidad, pero

el personal es el usuario de los

uniformes 'y, si son incémodos,
tiende a buscar alternativas de uso

JUNIO 2008

i L .
- lli, representante de la empresa

Corya, opin6 que un uniforme
primero debe ser .cémodo y que
siempre que se quiera realizar un

uniforme se debe pensar en la co-

modidad porque el empleado lo
tiene que usar durante muchas
horas.“Lo ideal es que se den dos
cosas, que sea lindo y que a su vez
sea comodo”, agregd la ejecutiva.
“Asimismo, la indumentaria debe
ser resistente para su uso diario.
Los uniformes generalmente van
con costuras reforzadas con atra-
ques. Es fundamental que la mate-
ria prima sea de primera calidad
para que pueda ser resistente el
uniforme”.

Disefio y materiales

Los disefios de la indumentaria
para las estaciones de bandera es-
tan desarrollados por las mismas
petroleras porque son un com-
ponente importante de la imagen
de las firmas. Generalmente, en
invierno se usan abrigos de parka
o buzos polares y en verano re-
meras livianas de algodon.

ormes de cada

pcionales como

‘chombas |de piqué

buzos de frisa o

de polar para el invierno”; remar-

co Ricciardulli. “Generalmente la
tela utilizada para las chombas, ca-

misas y pantalones es gabardina y
para las remeras, jersey o piqué”.

A decir de Jara, los usuarios de
uniformes para estaciones de
servicio estan acostumbrados al
uso de dos prendas, una inferior
tipo pantalén y una superior tipo
chomba o camisa. En cuanto al di-
seno, segun el representante de
Casa Ino, se ajusta a disposiciones
de las mismas petroleras de modo
que las mismas sean representati-
vas de la imagen.

“Con respecto a los materiales
utilizados, los mismos deben ser
exclusivamente los denominados
para uso profesional: estos mate-
riales cuentan con tratamientos
especiales referidos a los encogi-
mientos y tefidos de modo que
puedan superar gran cantidad y
exigentes lavados sin sufrir un
rapido deterioro”, destaco Jara.
“Debemos tener en cuenta que
en las estaciones se esta en per-
manente contacto con materiales
altamente nocivos para la ropa




En sus palabras...

las especiales para hidrocarburos, Cecilia Ricciardulli,de Corya

porque el contacto permanente 4 ‘

de la suela con los pisos rociados “Es fundamental la durabilidad del uniforme.Y eso se logra con
de naftas produce el deterioro de materiales de primera calidad y una buena confeccion. En nuestra
I I P El empresa ofrecemos prendas acorde a los colores de la estacion y
asisHciasTnoraptas EROtEORPUNt al tipo de trabajo.A su vez, desarrollamos uniformes para que sean
esta referido a los disefios anato- comodos y esteticos en base a los gustos de cada cliente.

micos de los mismos. Los playeros

estan parados durante periodos Nuestros principales clientes son las estaciones de servicio de las

. ”
minimos de ocho horas, por lo diferentes banderas
tanto es necesario el uso de zapa-

’ ”
tos comodos”. Carlos Jara, de Casa Ino

“Nuestra empresa tiene como especialidad el disefo y la confec-
cion de uniformes personalizados destacandose las estaciones d
servicio. La politica de los ultimos anos de la empresa es la
diversificacion de sectores apuntando a aquellos que posean
sidades puntuales de imagen y confeccion. Nuestra plzmta
pacitada para atender cualquier requisito por parte de |

el gran conocimiento del personal jerarquico nos per
Ls soluciones mas acordes para cada necesidad”.

Audiconser SRL
Auditoria - Control - Servicios CAMARA ARGENTINK dle AUDITORES

Soluctones tegrales en plantas de almacenamiento de hidrocarburos:
Cegado - Inertizado - Erradicacion - Hermeticidad: De tanques subterraneos
Tanques aéreos - Auditorias de seguridad
Medicion y Certificacion de Proteccion Catodica y Puesta a tierra
Auditoria de proyectos de obras para ajustarse a la normativa vigente de la SEN
Auditora de proveedores

NUESTROS TRABAJOS SE REALIZAN DE ACUERDO A NORMAS Y

REGLAMENTACIONES MUNICIPALES, PROVINCIALES Y NACIONALES

Rivadavia 755 4° 17 C1002ZAAF Bucnos Aires Tel./Fax: 4331-5094 (Rot.)
Cel.: 15-6390-8672/02 15-5181-8208 15-6395-2766/8446
Mextel: S83*4085/4084/4523/250 e-mail: comerciali@audiconser.com.ar
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Diferencias entre los services oficiales y los no oficiales
Pros y contras de los distintos servicios de mantenimiento para

estaciones de GNC
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Algunas empresas del sector privi-
legian la prestacién de soluciones
integrales, economicas y eficientes
que no estén atadas a las gran-
des estructuras de los fabrican-
tes. Otras, en cambio, destacan la
mayor seguridad en términos de
calidad y garantia que ofrecen los
servicios oficiales.

La eleccion de un servicio téc-
nico oficial de mantenimiento
para estaciones de carga de gas
natural comprimido (GNC) no
necesariamente implica mejores
resultados. Sin embargo, desde la
firma Aspro se cree que esa cl
se de soluciones suele aportar ut
mayor nivel de capacitacion, segu-
ridad y disponibilidad de la docu-
mentacion y normativas vigentes.
“Otras ventajas se relacionan con
la instalacion de repuestos origi-
nales, la posesion de la garantia
del fabricante y la asistencia post-
venta”’, enumeraron voceros de la
empresa a este medio.

Sin embargo, segln Silvio Esnaola,
fundador de SE-Tek, la disyuntiva
que enfrenta al service oficial con
el no oficial es muy simplista y no
enfoca correctamente la cuestion.
“Lo que realmente importa es
brindar un servicio eficiente, efec-
tivo y con un valor apropiado. En
ese sentido, por arrastrar costos
de una estructura de mayor enver-
gadura los services oficiales suelen
ser mas caros, mientras que los no
oficiales pueden ofrecer respues-
tas de manera mas simple y eco-
némica”, comparo.

De acuerdo con Pedro Ayciriex,

socio gerente de ABI SRL, si bie
la eleccion entre ambas opci
dependera del criterio
cliente, lo principal es q
presa de mantenimientc
capacidad de brindar u
integral para solucionar
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fallas que puedan presentarse.

En tanto, para Gustavo Blanco
Luna, representante de Tecno-G,
generalmente los services oficia-
les pertenecen a los fabricantes de
equipos, cuya maxima prioridad es
la venta de los mismos en lugar
de su mantenimiento. “Al estar
exclusivamente abocadas a esa ta-
rea, las companias de servicios no
oficiales estamos en condiciones
de proporcionar soluciones mas
rapidas y efectivas, sobre todo si
cuentan —como en nuestro caso—

~ con la infraestructura, tecnologia e

idoneidad necesarias”, manifesto.

|

De cara al futuro

camiento con
versiones en
tante, conside

las innovaciones tecnologicas y
por la adopcion de logisticas que
ayuden a competir en un merca-
do cada vez mas exigente. En esa
direccion, desde ABI apuntaremos
a seguir incrementando nuestra
capacidad operativa en materia
de GNC, compresion de gases del
aire y embotellado de hidrogeno
derivado de procesos industriales,
ademads de ampliar nuestras zonas
de influencia”, aseguro. Asimismo,
adelanté que su compaiia se pre-
para para la implementacion de
combustibles alternativos.

marcas para motores eléctricos o
a explosion”, aclaré Esnaola. Ade-
mas, la empresa esta incursionan-
do en la prestacion de técnicas de
mantenimiento preventivo me-
diante la medicion de vibraciones

mecanicas y su analisis espectral.

“De ese modo es posible ver el
desgaste del equipo sin detener-
lo ni desarmarlo. Esta nueva pro-
puesta se traduce claramente en
ventajas en cuanto a lo economi-
coy a la calidad y confiabilidad del
servicio”, puntualizo.

En palabras de Blanco Luna, la ac-
tual relacion de precios entre el
combustible liquido y el GNC no

es la mas propicia para el rubro.

“Ultimamente ha disminuido de
manera importante la conversion
de vehiculos, por lo que hoy en dia
la expansion del mercado esta de-
tenida”, advirtio.

En ese contexto, resultan mas que
meritorios los esfuerzos de Tec-
no-G por optimizar diariamente

su cartera de servicios ofrecidos.

“Estamos incorporando tecno-
logia de manera permanente con
el doble objetivo de satisfacer la
demanda de nuestros clientes y
de ganar nuevos usuarios.Y si bien
todas nuestras obras son impor-
tantes, deben destacarse espe-
cialmente nuestras actividades de
monitoreo remoto para plantas
reguladoras”, afirmo.

Con un sistema de asesoramiento
suario que funcio-
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logias aplicadas a los sistemas de
compresion y sus cronogramas de
mantenimiento productivo.

Riesgos del desgaste

Los representantes de Aspro con-
sideran que el cumplimiento de las
reglamentaciones de seguridad vi-
gentes Y la realizacion de contro-
les a partir de los planes suminis-
trados por el fabricante asegura
un alto grado de disponibilidad y
seguridad operativa de los equi-
pos de GNC.

“Hay un programa preestableci-
do de mantenimiento preventivo
para los diferentes componentes
de un sistema de compresion
en base a sus horas de funcio-
namiento, por lo que existe una
lista de tareas para cada uno de
ellos”, explicaron desde la compa-
GIER

A criterio de Ayciriex, dado que
cada equipo tiene diversos ele-
mentos con una cierta vida util, las
variables que deben considerarse
para determinar su reemplazo se
vinculan con los riesgos operati-
vos y con el rendimiento.

“Con respecto al primer item, es
posible que el desgaste de algin
componente produzca su averia y
amerite su sustitucion, y también
que se haya llegado a un limite de
deterioro que involucre a otras
piezas. En cuanto al segundo, antes
de cambiar algin dispositivo debe
considerarse si la mejora en el

imiento que se producira con

del equipo.“Hay que medir el ren-
dimiento, el consumo energético,
los pardmetros funcionales y los
consumos de lubricantes, entre
otros parametros, a fin de compa-
rarlos con los prescriptos por el
fabricante y actuar en consecuen-
cia. Para facilitar esa faena, hoy en
dia existen abundantes herramien-
tas informaticas”, sostuvo.

Segln Blanco Luna, por su parte,
nunca deben dejarse de lado los
controles de rutina y de preven-
cion. “Esas tareas disminuyen el
riesgo de rotura imprevista y ade-
mas permiten la planificacion de
reparaciones o adecuaciones fue-
ra de horarios pico de venta para
asi reducir el lucro cesante que le
genera al cliente el parate de un

equipo”, detallo.
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Chequeos periodicos

Es sabido que, a diferencia de otro tipo de aplicaciones, la ca-
libracion de las valvulas de alivio debe realizarse anualmente y
que en caso de funcionar con gases del aire y/o corrosivos su
funcionamiento tiene que probarse en forma periodica.

A decir de Blanco Luna, la periodicidad anual de esa tarea
obedece al alto grado de presion al que estan sometidas las
valvulas (hasta 300 bares), ademas del nivel de inflamabilidad
del elemento comprimido. “Asimismo, el gas posee particu-
las de agua y sélidos en suspension que pueden afectar su
correcto funcionamiento ante una emergencia devenida de
presiones elevadas”, anadio.

Para Ayciriex, los elementos que se desplazan internamen-
te pueden quedar atascados e imposibilitar su operacion en
caso de una sobrepresion.“Muchas valvulas de seguridad dis-
ponen de una palanca lateral para forzar periddicamente su
activacion a los efectos de mantener liviano el accionar del
vastago central. En circuitos criticos (calderas de gran capaci-
dad, centrales termoeléctricas) este procedimiento debe ser
diario y a veces por guardia”, preciso.
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A nivel nacional

Sigue en aumento la venta de vehiculos

.................................................................

Periodo 2007 2008 2007 2008

Enero 44145 51551 1560 3620 45705 55171

Febrero 42219 44407 1240 3000 43459 47407

Marzo 44210 53991 1520 3300 45730 57291

Abril 43764 55621 1390 3530 45154 59151

4 meses 174338 205570 5710 13450 180048 | 219020

Mayo 42390 0 1400 0 43790 0

Junio 44215 0 1590 0 45805 0

Julio 48578 0 1990 0 50568 0

Agosto 46848 0 1800 0 48648 0

Septiembre 45760 0 1850 0 47610 0

Octubre 47842 0 2125 0 49967 0

Noviembre 46042 0 2150 0 48192 0

Diciembre 48048 0 2250 0 50298 0

TOTALES 544061 205570 20865 13450 564926 219020 Fuente: ADEFA
Ventas de vehicu- Categoria A Categoria B
los nacionales a Total
concecionarios Automoviles Utilitarios Total Total Total

2007 2008 | 2007 | 2008 2007 | 2008 | 2007 | 2008 | 2007 | 2008

Enero 14020 16962 3122 4520 17142 21482 382 446 17524 21928
Febrero 11712 10783 3321 3871 15033 14654 441 674 15474 15328
Marzo 14695 14799 4423 6409 19118 21208 402 798 19520 22006
Abril 14014 16608 4899 5691 18913 22299 551 780 19464 23079
4 meses 5444| 59152 15765 20491 70206 79643 1776 2698 | 71982 | 8234|
Mayo 13826 0 4817 0 18643 0 496 0 19139 0
Junio 13059 0 4717 0 17776 0 504 0 18280 0
Julio 14885 0 3961 0 18846 0 486 0 19332 0
Agosto 14328 0 5377 0 19705 0] 537 0 20242 0
Septiembre 14037 0 5374 0 19411 0 471 0 19882 0
Octubre 14770 0 5951 0 20721 0 575 0 21296 0
Noviembre 15203 0 5505 0 20708 0 806 0 21514 0
Diciembre 16800 0 5142 0 21942 0 745 0 22687 0
TOTALES 171349 59152 56609 20491 227958 79643 6396 2698 | 234354 | 8234l

SERVICIO INTEGRAL DE HIGIENE, SEGURIDAD Y MEDIO AMBIENTE
PARA ESTACIONES DE SERVICIOS

Sarvlt:los Empresarios
Profesionales de Argentina

Aw. Gral Roca 1173 1% Piso - Hurlingham - Bs. As.

Tel.: (011) 4452-0161

E-mail: info@consultorasepa.com.ar

www.Consullorasepa.com.ar

Esperamos contarlo entre nuestros clientes

SERVICIO DE HIGIENE
Y SEGURIDAD LABODRAL

SEGURIDAD EN LA CONSTRUCCION
DE FABRICAS | COMERCIOS | SERVICIOS.

WEDICIONES DE CONTAMBMANTES
FISICOS Y QUINICOS

CAPACITACION EN RIESGOS
DEL TRABAK] - GESTION
ANTES LAS ART.

FRUEBA DE CALDERAS
Y COMPRESORES ' .
EVALUGCION DE RIESGOS. e

LT E
WEDICION DE JABALINAS Y
DESCARGA A TIERRA EU':E'IR'C.'IS

HABILITACIONES INDUSTRIALES
INGENIERIA AMBIENTAL

CATEGORIZACION INDUSTRIAL

EVALUACIONES DE IMPACTO AMBIENTAL

AUDITORIA AMBIENTALES
RUIDOS MOLESTOS Y
VEBRACIONES

EFLUENTES GASEQS0S
LIQUIDOS | RESIDUOS
PELIGROS0S ¥ ESPECIALES

GESTIOMES ANTE AYSA, ADA

INA, 5PA, SEC. DE EMERGIA
HIDRAULICA

¥ DE OBRA

PLANOS ELECTROMECANICOS Eg

PREVENCIOMN DE INCENDIDS

DIRIGIDD A COLEGIOS
CLUSES, EDIFICIOS
LOCALES BAILABLES. BARES

PLANES DE EVACUACONES
EM INSTALACIONES CONTRA
INCENDIO. CARGA DE FUEGD
FORMACHON DE BRIGADAS
DE EMERGENCIAS

SERALIZACION
PRESENTACION EN 3

DEFENSACIVIL, BOMBEROS -
¥ OTRAS <



Eﬁ"@g}g Energia & Soluciones S.A.
@

confianza y resultados

& soluciones

www.energiaysoluciones.com.ar

E&S y el GNC

o Comercializador de Gas y Agente Libre del MEG

* Intercambio, reventas y cesiones de gas y reserva
de capacidad de transporte de EESS GNC via
MEGSA segin Res. SE 606/04 y SE 739/05

» Subastas GNC anuales y estacionales del MEGSA
* Administracién de contratos de EESS GNC

* Desarrollo de negocios energéticos

...E&S comprometidos con el GNC

Flerida 375 Piso 5° Of"C" (C1005AAG) Ciudad Auténoma de Buenos Aires.
Tel /Fax: (54-11)5238-1650. Email: gnc@energiaysoluciones.com.ar

www.energiaysoluciones.com.ar



Informacion General

:  ExpoAES 2008 - Primera Exposicion y Conferencia Internacional de
:  Combustibles — Biocombustibles — GNC e Hidrégeno

Octubre 22-23 y 24

Expo
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SANTA FE 4201
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WORKSHOP

Se realizaran entrevistas
preacordadas a través
de la pagina web de Ex-
poAES 2008. El expositor
y el interesado lograran
mejores beneficios en la
comunicacion.

ESTANCIA EN
BUENOS AIRES

Para incentivar el viaje hasta la
Ciudad de Buenos Aires, estaran
a disposicion hoteles céntricos y
ubicados proximos a La Rural con
importantes descuentos con res-
pecto a las tarifas oficiales y pu-
blicadas. También habra paquetes
pre y pos congreso; circuitos de
miniturismo y reservas a especta-
culos de tango.

Pagina 30

La Rural — Predio Ferial de Buenos Aires

aEm'

B8m

BGS Bod

CONFERENCIA

Abordara los asuntos mas
relevantes de interés para
el expendedor y para todo
el sector de combustibles.
Los panelistas seran los
profesionales mas desta-
cados de la actividad.

LA RURAL

Con la eleccion de este
Centro de Exposiciones
se facilita la llegada de
miles de expendedores de
todo el pais quienes parti-
ciparan activamente en la
Expo.

JUNIO 2008
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NUEVAS OPORTUNIDADES
PARA EL EXPOSITOR

Obtener nuevos contactos ca-
lificados; potenciar la marca y
la imagen; penetrar en los mer-
cados de las distintas provincias
de nuestro pais; hacer contactos
directos con medios de comuni-
cacién, periodisticos a nivel local
e internacional; hacer contactos
con referentes internacionales.
Cada uno de los expositores con-
tara con un detalle de todos los
participantes de la Expo.

0000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

VISITANTES A EXPOAES 2008

Miles de expendedores de todo el

pais junto a sus familias y colabo-

radores; profesionales con poder

REVISTA AES de decision; titulares de talleres

INSTRUMENTO DE MARKETING Desde la presente edicion de montaje de equipos de GNC;
y hasta la de Octubre in- fabricantes; proveedores; perio-
clusive se divulgara Ex- distas; estudiantes universitarios
poAES 2008 a todo el pais, y sus profesores; funcionarios del
mente dar a conocer productos informando sobre todas Gobierno de la Ciudad Auténo-

y servicios al mercado de com- las novedades y el desa- ma de Buenos Aires; funcionarios
bustibles. rrollo de la del Gobierno Nacional; funciona-

organizacion. rios de gobiernos provinciales.

Presenta a las pequeiias, media-
nas y grandes empresas la posibi-
lidad de comercializar o simple-

Pagina 31
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Informacion General
ExpoAES 2008

Sponsors Platino-Oro-Plata y Bronce

PLATINO Patrocmlo PLATINO

40 m2. de espacio para stand bonificado

Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008

Banner principal en la pagina web desde FEB-2008 a OCT-2008

2 paginas en el catalogo de la ExpoAES 2008

2 paginas en la Revista AES en ediciones a determinar

Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 40.000,00

Patrocmlo ORO

15 m2. de espacio para stand bonificado

Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008

Banner (50% del principal) en la pagina web desde FEB-2008-OCT-2008

| pagina en el catilogo de la ExpoAES 2008

| pagina en la Revista AES en edicion a determinar

Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresién del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 25.000,00

Patrocmlo PLATA

Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008

Banner (25% del principal) en la pagina web desde FEB-2008-OCT-2008

1/2 pagina en el catilogo de la ExpoAES 2008

I/2 pagina en la Revista AES en edicion a determinar

Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 10.000,00

! Patrocmlo BRONCE
) Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008
I/4 pagina en el catalogo de la ExpoAES 2008
I/4 pagina en la Revista AES en edicion a determinar
Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 5.000,00
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Entrevista a Claudio Molina, director ejecutivo de la Asoc.Argentina de Biocombustibles e Hidrogeno
“El alza de las retenciones amenaza a las futuras inversiones en biocombustibles”

Para el representante de la Aso-
ciacion Argentina de Biocombus-
tibles e Hidrogeno, un cambio
de reglas de juego, como la suba
de las retenciones anunciadas en
marzo, es una mala senal de poli-
tica publica para las empresas que

evallian proyectos de produccion.

“Es necesario que el Gobierno
nacional proponga un plan a largo
plazo para el sector”, asevero.

| nuevo esquema de retencio-

nes para las ventas al exterior
de productos agricolas y agroin-
dustriales que el Gobierno nacio-
nal dio a conocer el || de marzo
y ocasioné la fuerte reaccion del
segmento del campo, también in-
cluyé al biodiesel. La tasa para la
exportacion de ese combustible
alternativo trepé de un 5 a un
20%.
Ante ese escenario, Claudio Mo-

LS - r

=

lina, director ejecutivo de la Aso-
ciacion Argentina de Biocombusti-
bles e Hidrogeno, advirtio que si
bien los proyectos que estan en
construccion siguen su programa
tal cual debido a que no existen
grados de libertad para refor-
mularlos, hay muchas decisiones
de inversion futuras que fueron
afectadas negativamente por la
medida.

“La industria de biodiesel orien-
tada a la exportacion sigue pro-
duciendo grandes volimenes vy
exportando. El comercio inter-
nacional sigue firme, la deman-
da es creciente. Los proyectos
en construccion siguieron avan-
zando. Para fines de este ano se
prevé una capacidad instalada de
aproximadamente |,8 millones de
toneladas de biodiesel”, afirmo el
especialista en didlogo con Revista

E:::ELEN&!’;EH SOLUCIONES CO

BACIGALUPPI Hnos SA /4 '“i'_

AES. “No obstante, desde el pun-
to de vista de los proyectos que
se estan evaluando, sin dudas, un
cambio de reglas de juego como el
ocurrido es una mala senal de po-
litica publica, que debioé haber sido
evaluada a fondo y comunicada en
forma correcta”.

Para Molina, una industria que esta
dando sus primeros pasos requie-
re previsibilidad.Y,por esa razén, es
necesario que el Gobierno nacio-
nal proponga un plan a largo plazo
para el sector. Seglin el experto, de
esa manera se favoreceria no sélo
al exportador de biocombustibles,
sino también al productor que se
orientara al mercado interno a fin
de abastecer la demanda para cor-
te obligatorio, que surgira a partir
del afio 2010 como consecuencia
de la aplicacion de la Ley 26.093
del Régimen de Regulacion y Pro-

- Sistemas de Proteccion Primaria contra rayos de acuerdo a lo establecido por ENARGAS,

Norma NAG-418 (1992), AEA20364, Norma IRAM 2184.1

* Proyectos de protecciones para ser presentados en las correspondientes prestadoras.

« Instalaciones de acuerdo a proyectos aprobadaos.

» Mediciones de puesta a tierra de acuerdo a la Norma IRAM.

- Proteccion secundaria de tableros eléctricos y entrada de cables de baja senal.

* Instalaciones en todo el pais. Presupuestos sin cargo.

Roseti 2128 | Capital Federal | Tel: (011) 4523-6000 | presupuestos@bacigaluppi.com | www.bacigaluppi.com




Biocombustibles

Entrevista a Claudio Molina, director ejecutivo de la Asoc.Argentina de Biocombustibles e Hidrogeno

... continta de pdgina 33

mocion para la Produccion y Uso
Sustentable de Biocombustibles.

{En alguna medida las retenciones
pueden impulsar el desarrollo del
mercado interno?, preguntamos a
Molina.

Desde el punto de vista matema-
tico, las retenciones producen una
baja en la paridad de exportacién
de los bienes transables como los
biocombustibles. En el caso de que
la industria tenga un perfil expor-
tador en forma estructural, baja el
precio en el mercado interno.

Sin embargo, la brecha entre el
precio de los combustibles fésiles
en el mercado interno y los bio-
combustibles, es tan grande que
se requieren fuertes incentivos en

v

vV

Y,

Tasamos
> Compramos
> Vendemos

> 20 anos de experiencia ava

la legislacion para que el impacto
de la oferta se haga notar. En el
caso particular del biodiesel, re-
sulta competitivo frente al gasoil
importado.

Como la Ley 26.093 tiene serias
deficiencias, todavia ese interés
por el mercado interno no es re-
levante. Deberia surgir un rapido
cambio de tendencia, ya que el afio
2010 se acerca y es necesario te-
ner muy claro como se abastecera
la demanda de corte obligatorio
de los combustibles fosiles con los
biocombustibles.

{En qué medida afecta al sector
el hecho de que la Secretaria de
Energia no haya sancionado las
resoluciones que hacen falta para

Estaciones de Servicio.
Solo liquidos, s6lo GNC y Duales.

dar impulso al mercado interno
de los biocombustibles?

La autoridad de aplicacion final-
mente estara a cargo del Ministe-
rio de Planificacion Federal, Inver-
sion Publica y Servicios en forma
directa, con un equipo de profe-
sionales ad hoc.

En este momento se esta traba-
jando a maxima velocidad para
que las normas complementarias
del programa de biocombustibles
sean emitidas muy pronto.

Estimo que la demora respondio
a temas politicos y al hecho tam-
bién de que la Ley 26.093 es muy
reglamentarista y trae consigo
regulaciones muy complicadas de
resolver.

Parand 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info@contegas.com
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{Cudles son los proyectos que se
han puesto en marcha en 2008 y
cudles son los que estan en car-
peta?

Hay cinco plantas de biodiesel de
gran capacidad que se inauguraran
durante el presente afo, mas la du-
plicacion de la capacidad instalada
de una planta de similar categoria.
Con esos emprendimientos se
elevara la capacidad instalada a 1,8
millones de toneladas de biodiesel,
todas orientadas a la exportacion.
En los dos anos siguientes, en este
segmento se aumentara la capaci-
dad instalada de todo el parque.
Se agregaran no menos de tres
proyectos mas que incrementaran
la capacidad instalada a mas de 3
millones de toneladas de biodiesel
a fines del ano 2010.

Por otra parte, el sector azucarero
negocia con el Gobierno nacional
las condiciones para su incorpora-
cion al programa, participando de
la oferta interna de bioetanol para
el corte con naftas en el ano 2010,
de acuerdo a las leyes 26.093 y
26.334.

La asignatura pendiente esta vin-
culada a la produccion de biodie-
sel para el mercado interno. En
este tema se debe trabajar mucho
y rapido.

A cuanto asciende la produccién
de 2007 de biodiesel y de bioeta-
nol en el pais y cuanto se calcula
que alcanzara a fines de 2008?

La produccion de biodiesel el
ano pasado fue de poco mas de
150.000 toneladas, mientras que
en el presente ano rondara | mi-
[16n de toneladas.

Por ahora, la produccion de etanol
es la tradicional, que se utiliza para
fines no combustibles y que su-
pera los 220.000 metros cubicos
anuales.

En el ano 2010, para abastecer
la demanda destinada a cumpli-
mentar el corte obligatorio se
requeriran alrededor de 800.000
toneladas de biodiesel y 244.000
toneladas de bioetanol por ano.

{Cudles son los temas que domi-
nan la agenda internacional del
sector de los biocombustibles?

Los principales temas estan vincu-
lados a la aprobacion de las nuevas
normas europeas en materia de
sostenibilidad ambiental de toda la

cadena de produccién de biocom-

bustibles, las nuevas regulaciones
de EE.UU., estandarizacion de ca-
lidad, contratos de transportes y
comercializacion, en medio de un

fuerte debate por la suba soste-
nida del precio de los alimentos
y la incidencia de la demanda de
commodities agricolas para bio-
combustibles.

© TELEMEDICIONY DETECCION DE PERDIDAS
- CONTROLADOR DE SURTIDORES

. CONTROL DE FLOTAS

= CALIBRACION ELECTRONICA DE TANQUES

O MANTENIMIENTO EN TODO EL

AlS

sados por INTI-CITEI

Argerich 2723 — (CP 1417) - Cap.Fed. — Buenos Aires — Argentina
Tel/Fax: 54 11 45034484 / 45050623 E-mail: ledamt@arnet.com.ar
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Secretaria de Energia

Estadisticas

VENTAS al MERCADO de COMBUSTIBLES LIQUIDOS
(Periodo: Enero -2007 a Marzo - 2008)

Metros cubicos
Fecha Gas Oil Nafta Comin >83Ron Nafta Super>93Ron Nafta Super>97Ron
Ene-07 1061835,73 32750,20 246331,31 146523,65
Feb-07 1006160,95 28300,25 215498,28 132728,99
Mar-07 1150256,08 30276,10 233685,09 143625,50
Abr-07 1116539,31 26549,89 217429,33 128597,68
May-07 1181993,81 28911,99 236594,94 129267,19
Jun-07 1183849,23 29158,34 242813,56 125860,93
Jul-07 115810411 31832,00 268325,50 135409,40
Ago-07 1206506,00 30104,00 267423,00 128062,00
Sep-07 1170746,81 28197,15 25418731 113103,86
Oct-07 121419511 30537,60 280051,19 127907,05
Nov-07 1222304,80 29897,90 278142,00 120054,20
Dic-07 1186747,04 32792,90 308238,40 127142,80
Ene-08 1125486,03 33742,39 322862,20 133643,45
Feb-08 1063207,50 27682,06 285022,90 119025,85
Mar-08 1119441,16 28787,73 376202,28 54770,14

Fuente: Secretaria de Energia
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—— > Niveles de lluminacion

o I h el Y

GNC -NGV

Control y medicion de:

> Ruidos y Vibraciones

= Puesta a Tierra
> Potencial de Proteccion Catodica

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-2104 [C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info{@contegas.com

La referencia
mundial en
calidad.

Av Leandro N. Alem 1134 7° (C1001AAT) Ciudad Autonoma de Buenos Aires.

Teléfono: (5411) 4000-8008 Web page: www.bureauveritas.com.ar




Secretaria de Ener

Estadisticas
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IMPE
0,69

IMPro
0,57

IMPe.
0,87

IMP.
0,73
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El INDICE MONITOR de PRECIOS de la ENERGIA mide la distorsion
promedio de los precios de la canasta energética argentina, respecto de
los precios promedio de una canasta comparativa que sigue las referen-
cias internacionales y regionales. El valor 0.69 indica la distorsion pro-
medio de los precios de la canasta energética argentina correspondiente
al mes de febrero de 2008. Significa de manera simple, que si la canasta
energética comparativa de precios promedios que sigue las referencias
internacionales y regionales tuvo en febrero pasado un valor simbdlico
de | peso, esa misma canasta en la Argentina costaba 0.31 centavos de
peso.

Petrodleo y Derivados

El valor 0.57 indica la distorsion de los precios del petréleo y derivados
argentinos correspondiente al mes de febrero de 2008. Significa de ma-
nera simple, que si los precios del petroleo y derivados comparativos
que siguen las referencias internacionales y regionales tuvo en febrero
pasado un valor simbdlico de | peso, en la Argentina costaba 0.43 cen-
tavos de peso.

Gas Natural

El valor 0.87 indica la distorsion del precio del gas natural argentino
correspondiente al mes de febrero de 2008. Significa de manera simple,
que si el precio del gas natural comparativo que sigue las referencias
internacionales y regionales tuvo en febrero pasado un valor simbolico
de | peso, en la Argentina costaba 0.13 centavos de peso.

Energia Eléctrica

El valor 0.73 indica la distorsion del precio de la energia eléctrica ar-
gentina correspondiente al mes de febrero de 2008. Significa de manera
simple, que si el precio de la energia eléctrica comparativa que sigue las
referencias internacionales y regionales tuvo en febrero pasado un valor
simbolico de | peso, en la Argentina costaba 0.27 centavos de peso.

Fuente: Montamat & Asociados




ESTACIONES DE SERVICIO POR BANDERA

Bandera Pcia. Buenos Aires Capital Federal Interior (¥) Total Pais
518 103 938 1559
Blanca | 291 45 624 960
Shell | 281 68 356 705
Petrobras ‘ 277 37 301 615
ESSO ‘ 190 39 247 476
Sol Petroleo 67 2 56 125
Refinor | 0 0 68 68
25 3 2 49
RHASA | 14 2 7 23
Camuzzi G.P. ‘ 7 0 3 10
Agira | 2 2 0 4
cis | 0 0 4 4
PDel Plata | 0 3 4
Conor | 0 0 | |
DAPSA | | 0 0 |
Cantidad de 1674 301 2629 4604
Estaciones
(*) Interior:Todo el pais con excepcién de Capital Federal y Pcia. de Buenos Aires
El 79 % de las bocas de venta son abanderadas de las distintas companias, solo el 21 % son blancas

Fuente: Secretaria de Energia

Estaciones de Carga de GNC: Cantidad
‘ Expenderoras de solo GNC 493
‘ Expenderoras de Liquidos y GNC 1028

Total (*) 1521

(*) EIl ENARGAS tiene registradas 1.591 estaciones de carga

breten.siones?
Lo sqbemosgado....; '3

’

Proyectos y obras para las estaciones de servicio de GNC, proteccion de la industria de petroleo y gas, de instalaciones
de telefonia movil, fotovoltaica, de industria edlica, sistema de media tension, hospitales, viviendas, equipos de limpieza.

T = """“‘*Li

www.dehnargentina.com.ar - info@dehnargentina.com.ar - Tel.: (05411) 4431-9415 / 4433-5032

Av. Directorio 1266 Piso 1° Oficina: J - (1406) Ciudad Auténoma de Buenos Aires - Argentina




Secretaria de Energia

Estadisticas

Estaciones de Servicio en Argentina
__— |3644
4000
35004
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Estaciones abanderadas
1500+ EEU
1000 35%
5004 - l:llras
0 ____,-—""-_ S
fbanderadas ) Blancas

Blancas
1w, 21%
P‘“; ;:;"“ Shell
15%

Colaboracion: Fernando Parente

Distribucis n EEEREREIcS Iintagral o POTIGIAN es el operador logistico capacitado
CADENAS ¥ ESTACIONES DE SERVICIO " a o ' ’
para un servicio optimo en todo el pais,
avalado por una trayectoria de 73 anos
de organizacion, cumplimiendo y honestidad.

12 excelencla BII [IISIIIllIII}IDII

# Distribuidor N° 1 de Masssalin Particulares, zona autorizada MP
4 Todas las tarjetas telefonicas
# Golosinas - Comestibles - Articulos varios

# Almacén - Insumos de EESS - Perfumeria

Responsabilidad y garantia
absoluta en las entregas

Contactenos 011-4016-7695 %

W www.potigian.com.ar-¥.
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Estadisticas

0OS de A de
Listado actualizado a MAYO - 2008

Provincia Cantldaad c<:;ie'\l\é(:eh|culos Estag?\jnés de PECs CRPC TdM
Buenos Aires 643084 728 32 24 479
Capital Federal 110932 153 18 3 77
Catamarca 4918 7 0 0 3
Chaco 175 0 0 0 0
Chubut 603 2 0 0 2
Cérdoba 160723 199 13 9 123
Corrientes 361 0 0 0 0
Entre Rios 32829 48 I 0 42
Formosa 88 0 0 0 0
Jujuy 10382 20 0 I 9
La Pampa 8256 Il I I 8
La Rioja 2632 3 0 0 2
Mendoza 120883 108 3 5 100
Misiones 180 0 0 0 0
Neuquén 11832 12 0 I 13
Rio Negro 15280 21 0 0 17
S. del Estero 7200 25 0 I 5
Salta 21366 32 I I 19
San Juan 26178 31 2 I 17
San Luis 19157 19 2 I 7
Santa Cruz 157 0 0 0 0
Santa Fe 116084 107 7 6 101
T. del Fuego 545 | 0 0 |
Tucuman 36799 64 3 3 21

Total Pais 1350644 1591 83 57 1046
PECs: Productores de Equipos Completos
CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM:Talleres de Montaje

OPERACIO de O
Periodo: NOV 07 - ABR 08
Mes Baja Conversion Modificacion Revision Revision CRPC

Nov-07 1243 7525 10252 98658 10405
Dic-07 1416 8076 9907 104979 10331
Ene-08 993 4304 9647 102138 12005
Feb-08 875 4016 7870 76472 10957
Mar-08 977 3840 6734 70659 10658
Abr-08 1335 4712 9704 81075 13259

Fuente: ENARGAS
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Actualidad empresarial

Realizo un seminario sobre comercio exterior en la provincia de Buenos Aires
La Fundacion Gas Natural capacita a las PYMES en General Rodriguez
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Con la asistencia de mas de 150
personas se celebré el |1 de
abril en el municipio de General
Rodriguez un seminario sobre
Comercio Exterior, bajo el lema
“Estrategias de Marketing Inter-
nacional”, destinado a pequenas
y medianas empresas de ocho
localidades de la zona oeste de la
provincia de Buenos Aires donde
la companiia presta el servicio

de gas.

Desde la Fundacion Gas Natural
confirmaron que el seminario fue
organizado conjuntamente con la
municipalidad y que los contenidos
fueron dictados por el Programa
Primera Exportacion de la Funda-
cion Gas Natural y los beneficia-
rios directos fueron las PYMES de
los partidos bonaerenses de Ge-
neral Rodriguez, Moreno, Lujan,
Pilar, Mercedes, Exaltacion de la
Cruz, Escobar y Marcos Paz.

El acto inaugural del evento reunio
a las maximas autoridades de Gas
Natural Ban y de la Fundacion Gas
Natural en la Argentina, el presi-
dente Horacio Cristian y Betiana
Llapar, y de la municipalidad de
General Rodriguez, el Intendente
Marcelo Coronel.

Durante el inicio de apertura,
Horacio Cristian destacé que el

evento “es una clara senal
del convencimiento de
formular proyectos insti-
tucionales que contem-
plen una verdadera inte-
gracion del sector publico
y privado”.

Por su parte, Marcelo Co-
ronel, subray6 que “el be-
neficio de estos encuen-
tros se vera en un futuro
cercano con el aumento
de la capacidad exporta-
dora de las pequehas y me-
dianas empresas rodriguenses”.
También participé6 de este panel
Adelmar Arguissain, senadora pro-
vincial.

Ante un auditorio conformado
en su mayoria por empresarios,
ejecutivos, emprendedores y uni-
versitarios, Pablo Furnari, director
ejecutivo del Programa Primera
Exportacion de la Fundacion Gas
Natural, diserté sobre temas cla-
ves relacionados al Comercio Ex-
terior:“la meta en la exportacion”;
“pre-requisitos para exportar”;
“introduccion a las estrategias de
insercion internacional”; “consor-
cios de exportacion y otras for-
mas asociativas”; “investigacion de
mercado formal e informal”; y “la

oferta de exportaciéon”.

Cabe destacar que el Programa
Primera Exportacion de la Fun-
dacion Gas Natural presta servi-
cio de asesoramiento gratuito en
Comercio Exterior a PYMES, de
cualquier ramo radicadas en todo
el pais, con el objeto de que las
mismas inicien la exportacion de
sus productos. Desde su inicio
en 2001 hasta la actualidad logro
sumar los siguientes resultados:
470 PYMES exportadoras, 15.500
empresas capacitadas, 5.900 em-
presas asesoradas, 5 Consorcios
de Exportacion y | Cooperativa
Exportadora.

Mantenimiento praventivo y corractive

Ensayos semestrales, anuales y quinguenales

Calibracidn de valvulas de alivio por sobraprasion
Calibracién do surtidoras

Owerhaul

Reparacién hardware

Software

Sistemas de control de gestién y fidelizacidn
Instalaciones antiexplosivas y de seguridad Intrinseca
Periféricos: Picos de carga, mangueras, silencladores, efc.

2824081 / (011} 15-5428-4082




yrograma ha sido declarado “de interés provincial” por la Dir. Gral. de Cultura y Educacion de Bs.As
as Natural BAN entrego los premios del Xl concurso escolar de
programa “Gas en la Escuela”

urante el acto de entrega de
premios, la directora de Re-
ones Externas de la Fundacion
Natural, Bettina Llapur, desta-
el interés que reviste la cola-
acion del sector empresarial -

las actividades docentes y fe- : . A gos en }_nli?ﬂ_*;_““.
6 a los estudiantes ganadores prpecnt oS GRIEEEEEE
este concurso, asi como a los ' ; '
fesores y colegios premiados,
andoles a continuar partici-
do.

ados a la organizacién de esta
iativa, participaron de la entre-
de premios representantes de
Direccion Provincial de Educa-
Primaria, Ménica Elicabe, y de
Direccion Provincial de Educa-

IPSMETAMN SR
Lopez y Planes 5457 V. Bonich
Tel: 4767-2798 / 4738-6198

* Inst. y desinstalacion de
tanques y surtidores

* Limpieza, plastificado y
cegado de tanques

* Prueba hidraulica y de
hermeticidad

* Calibracion y reparacion
de tanques y surtidores
*Inst. de rejilla perimetral
y camara decantadora
* Inst. de todo tipo de g
caneria. f

wo-n-CcJImu

~ Instalacion
-~ Servicios
++ Mantenimiento
. Aire Acondicionado

%  Climatizacién
WIC Walk in Cooler

éf\- . R Heladeras
e - a0 P Calefaccion

> . o Freezers
A %;mmduetpafs

es Taborda 911 (1437) CABA. 011-4912-4271
 senvicios @aycitec.com [ www.aycitec.com

\i
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... continta de pdgina 43

cion Privada, Adriana Romano y
Ana Acosta. Ambos organismos
manifestaron la importancia de
abrir nuevos espacios educativos,
donde se incluyan todo tipo de
iniciativas encaminadas a comple-
mentar las lineas de trabajo por
una educacién de calidad.

El objetivo del programa “Gas en
la Escuela” es llegar a las familias
y a la comunidad a través de los
ninos, entre 9 y 10 anos de edad
(5° afio de EGB de escuelas pro-
vinciales, municipales y privadas),
para hacer conocer la historia del
gas, su explotacién en la Argenti-
na y en el mundo, y los beneficios

de contar con una energia prima-
ria con reservas suficientes en el
planeta. Por ello, las ediciones del
concurso de dibujo tienen el fin de
fomentar en los chicos conciencia
a futuro acerca de la importancia
del uso racional de este recurso
no contaminante del medio
ambiente.

Dentro de ese marco, los instruc-
tores del programa y miembros
de la empresa destacan en cada
charla informativa los procesos
que sigue el gas natural desde que
se produce hasta que encendemos
una simple hornalla, con el objeti-
vo de ayudar a tomar conciencia

sobre la necesidad de hacer un
buen uso del mismo y adoptar ha-
bitos y medidas para su ahorro y
mejor aprovechamiento.

En esta décimo tercera edicion,
celebrada en la sede de Gas Na-
tural Ban, se premiaron en total a
ocho alumnos.

ELSISTEMA TOTAL PARA ESTACIONES

MINIMARKETS

o
R
|

‘*-"I" TELEMEDICION DE TANGQUES
-

FUEL MANAGEMENT SOLUTIONS

Distribuidor de:

TECHNOLOGIA

ADMINISTRACION

Av. Alberdi 298 — Rosario — 54 -341-4396000. jdelgado@dataoil.com.ar



La firma super? la cifra del mismo periodo del afho pasado
Petrobras informo los resultados del primer trimestre de 2008

De acuerdo a los datos ofre-
cidos por Petrobras Energia
Participaciones, el resultado neto
del primer trimestre de 2008 fue
una ganancia de 192 millones de
pesos, lo que representa un incre-
mento del 5% respecto al obteni-
do en el mismo periodo de 2007,
que fue de 182 millones de pesos.

Este resultado es producto de la nfarmm it Cinslidada
participacion del 75,82% en Petro- {en millones de pesos)
bras Energia S.A. (Unico activo de
Petrobras Energia Participaciones
S.A.), cuyo resultado correspon-
diente al trimestre 2008 fue una
ganancia de 26| millones
depeSOS. Cyastos d Adimmanisr 1an y L.omer R F 4 L]}

Periodos de 3 Meses

ta 1. 206 1 R
Costo de Vent

Utilidad Bruta Ak Rl6

Petrobras Energia (PESA) es la filial g s e i :
. ) s Utilidad Operativa bt 132
argentina de Petréleo Brasileiro
S.A. (Petrobras). Desde la Argen- esultado Inversiones no Corrients 16
tina se coordinan actividades en Resultados Financieros y por Tenenci (104 80)
Bolivia, Brasil, Colombia, Ecuador,
México, Peru y Venezuela, relacio-
nadas con exploracion, produc-
cion y transporte de petréleo y
gas, comercializacion y transporte e
de hidrocarburos, refinacion, pe-
troquimica, generacién, transmi- ierés Minaritario
sion y distribucion de electricidad. Resultado Neto 152

Citros Ingre detey |
Utilidad antes de Impuestos
v Participacidn Minoritaria

0
0000 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 00°

' & FABRICA DE ROLLOS DE PAPEL —

A4 BAIPAPER'S s.r.1.

ELIJANOS Y FACTURE SIN PARAR.

MNuestros rollos no traban ni perjudican su impresora fiscal.

ENTREGAS SIN CARGO/ENVIDS AL INTERIOR

Solicite su muestra sin cargo llamandonos al 4501-8317/ 4503-0064/4504-8328
Griveo 3767 -(1419) Cap. Fed. - baipapers@baipaperssrl.com.ar - Suc. Cérdoba: Rosario de Sta.Fe 1835 - Tel. (0351) 451-9144
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El 2 de mayo comenzo el proyecto piloto
El Ministerio de Trabajo de la Nacion e YPF firmaron el primer
convenio de teletrabajo en la Argentina

Equipo Expendedor de Agua Caliente.

YPF se convirtié en la primera

empresa en el pais en adherir
al Programa Piloto de Seguimiento
y Promocion del Teletrabajo en Em-
presas Privadas (PROPET), a partir
de la firma del convenio marco con
el Ministerio de Trabajo, Empleo
y Seguridad Social de la Nacion
(MTEySS).
El acto de la firma se realizod en la
sede central de la empresa y fue
encabezado por el Ministro de Tra-
bajo, Empleo, y Seguridad Social de
la Nacion, Carlos Tomada, y por el
Director General de Operacio-
nes (COO) de YPF, Antonio Gomis
Séez.
También estuvieron presentes el
presidente de MAPFRE Argentina,
Diego Sobrini, la coordinadora del
PROPET del MTEySS,Viviana Diaz, y
el Director de Recursos Humanos
de YPF, Fernando Dasso.

-Gabinete de chapa.

-Pintura epoxi texturada.

-Frente de acero inoxidahle.

-Laterales de acrilico de 3mm.
iluminados.

-Tanques de agua de 53 It. y So It
bajo normas IRAM e 150.

-Caja recaudadora independiente.

-Fichero regulable a monedas o fichas.

-Medidor de temperatura visible al cliente. e

~Luz indicadora de tiempo de carga.

Equipos de Gltima generacion que aseguran

méxima calidad y confiabilidad para cubrir
las distimtas necesidades de nuestros dlientes.

Marpa es lider en la distribucion
de productos en el mercado argentino.

1

YPF inicié una etapa piloto donde 40
personas de su plantilla experimen-
taran durante 6 meses el sistema de
Teletrabajo que tiende a mejorar la
calidad laboral y contribuir sustan-
cialmente a la conciliacion entre la
vida personal y el trabajo.

El Teletrabajo comprende a los dife-
rentes actos, obras o servicios rea-
lizados total o parcialmente por el
trabajador en su domicilio, median-
te la utilizacion de tecnologias de
comunicacion e informacion.

La norma establece que una vez
formalizado el acuerdo entre el
tele-trabajador y la empresa, se fi-
jaran las condiciones referidas a la
proteccion de los bienes e infor-
macion, a salvaguardar la privacidad
del domicilio del trabajador y a la
adhesion a las normas de higiene y
seguridad en el lugar de trabajo.

Es importante destacar que los em-

pleados incluidos en el programa,
compuesto por distintos géneros
y unidades de negocios, gozaran de
los mismos derechos y beneficios
garantizados por la legislacion vi-
gente y los convenios colectivos de
trabajo que aquellos que prestan las
mismas tareas en los establecimien-
tos de la empresa, sin perjuicio de
aquellos derechos o beneficios que
pacten en forma individual o colec-
tiva teniendo en cuenta las peculia-
ridades del teletrabajo.

YPF informé que, de esta manera,
inicia una nueva modalidad de traba-
jo que profundizara la optimizacién
de la calidad laboral de las personas
y el constante compromiso para lle-
var adelante proyectos que respon-
dan a las necesidades del manana,
con nuevas soluciones y mejores
respuestas.

= Colocacidn a CONCESION.

+ Mantenimiento
a cargo de Marpa.

* Atencidn mis rapida y servicio
100 garantizado

sin costo algumo.

Carrego 1635 Rosario Sava Fal Argentina

Teléforn |o341] 421-6855

W APTIMOSIAA Com.ar

pawil: [og41) 180-g686Y3: Nexé! so0® 3162
E-mall Infe@iemosmarpa coneas

* Con fichas yjo cospeles.
* Monedas de curso legal.




Sera también gerente regional de Ventas para America

Frank Schmidt es el nuevo CEO m >3 T] ,11 ft‘l ”
I |||| I

Ul

i I|
dra independientemente operati-
vo de Saeco Argentina y que con-
tinuara enfocado exclusivamente
en el mercado interno.

Esta nueva posicion significa una
apuesta muy fuerte de Saeco In-
ternational Group en el pais, gene-
rada por la importancia de Saeco
Argentina en el crecimiento global
de Saeco y por el éxito de la ope-
racion local y de los grandes es-

Saeco International Group es la
empresa lider en diseno, produc-
cion y comercializacion de maqui-
nas de café para uso doméstico y
profesional y maquinas expende-
doras de bebidas calientes, frias y

snacks. Posee 15 filiales en Europa,
EE.UU., América Latina, Australia,

Asia y una amplia red comercial
en mas de 60 paises.

fuerzos del equipo en los ultimos
dos anos.

De esta manera, Saeco Argentina
se convertira en el centro estra-
tégico de operaciones para toda
Latinoamérica.

De origen europeo, Frank Sch-
midt es el nuevo CEO de Sae-
co Argentina. Schmidt reemplaza a
Gustavo Pintelos, quien fue geren-
te general de la compania desde
julio de 2006 hasta la fecha.

Schmidt posee una amplia expe-
riencia internacional en ventas y
marketing y fue especialmente de-
signado a esta posicién por su tra-
bajo en el start-up de Electrolux
Profesional, una operacion de mas
de 100 millones de dolares.

Sus responsabilidades también in-
cluiran a Saeco Brasil, subsidiario
actual en ese pais que se manten-

2008

OCTUBRE 22-23 Y 24
LA RURAL - BUENOS AIRES
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* Somos el Primer Centro de Revision
de Cilindros del Interior

9 Cartiﬂcagl_ngnji IRAM y DPS

Alejandro Garbo 1872 B® Gral. Paz

(X5004GRJ) Cordoba 4 | * Modernas maquinarias
Telefax 0351-4517102 _ ':
sorvicor@sorvicor.com.ar W
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La pintura de la paz perfecta

Habl'a una vez un rey que ofre-
cié un gran premio a aquel
artista que pudiera captar, en una
pintura, la paz perfecta. Muchos ar-
tistas lo intentaron y presentaron
sus obras. El rey observé y admiré
todas y cada una de las pinturas
que se hallaban expuestas; pero
solamente fueron dos las que
realmente le gustaron. Estuvo un

largo rato, comparandolas entre si.

La primera representaba un lago
muy tranquilo. Este lago era un
espejo perfecto donde se refleja-
ban unas placidas montafhas que
lo rodeaban
Sobre éstas se observaba un cie-
lo azul profundo con tenues nu-
bes blancas. Todos aquellos que
miraron esta pintura pensaron

que ésta reflejaba la paz perfecta.

La segunda pintura también te-
nia montanas. Pero éstas eran
escabrosas y descubiertas. Sobre
ellas, un cielo furioso, del cual
caia un impetuoso aguacero con
rayo y truenos. Montaha abajo
parecia retumbar un espumoso
torrente de agua. Todo esto no

se revelaba para nada pacifico.

Pero cuando el Rey observo cui-
dadosamente, mir6 tras la casca-
da un delicado arbusto crecien-
do en una grieta de la roca. En

protectoramente.

este arbusto se encontraba un
nido. Alli, en medio del rugir de
la violenta caida de agua, esta-
ba acomodado placidamente un

pajarito en el medio de su nido.

El Rey, finalmente escogio la se-
gunda.

Los subditos, sorprendidos, inqui-
rieron al monarca.

Paz no significa estar en un lugar
sin ruidos, sin problemas, sin tra-
bajo duro o sin dolor. Paz significa
que, a pesar de estar en medio de
todas estas cosas, permanezcamos
calmados dentro de nuestro cora-
zon. Este es el verdadero significa-
do de la paz —contesto, afablemen-
te el Rey.

Autor desconocido

Reflexion:

La paz es un don interior. Uno tie-
ne que buscarla permanentemen-
te. Solo quien estd en paz consigo
mismo puede estar en paz con los
demas y, por ende, en paz con el
mundo que lo rodea. Debemos
buscar la paz en nuestro propio
sitio, en nuestro corazén. La paz
no puede ser hallada en sitio al-
guno, fuera de uno mismo. Cuan-
do el ser humano logra que la paz

reine dentro de si mismo, puede
hacerla reinar en el mundo entero.

No hay que pretender la ausencia
de conflictos y tensiones. El gran
desafio es encontrar la paz interior
en medio de los problemas y pre-
ocupaciones. Para ello, es necesario
llenar nuestras miradas, nuestro
corazon y nuestras acciones con
horizontes de paz. En todo mo-
mento debemos hablar un lenguaje
de paz, debe expresarse en gestos,
sentimientos y convicciones de paz.
La practica de la paz arrastra a la
paz. Ella es un tesoro que se des-
cubre y ofrece a quienes realizan
modestamente, dia tras dia, todas
las acciones de paz de que son ca-
paces. Muy numerosos podemos
ser los artifices de paz si tomamos
conciencia de nuestras posibilida-
desy de nuestras responsabilidades.

La gran causa de la paz entre los
pueblos tiene necesidad de todas
las energias de paz latentes en el
corazén del hombre. Si quere-
mos la paz, eduquemos para la
paz, eduquémonos para la paz.

Adaptacion del Libro “Cuentos para
Ser Humano” de Luis M. Benavides.

PARA ESTAR PRESENTE EN ESTAS PAGINAS,
CONSULTE NUESTRO DEPARTAMENTO DE PUBLICIDAD

5032-9104
JORGE CRAVERO
jcravero@aesargentina.com
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Armenia, Bangladesh, Brasil, Bolivia, Italia, Rusia, Chile, Ecuador, Egipto, Espana

Ryt

olanda, India, Indonesia, Iran, Kazajstan, México, Mozambique, Pakistan, Peru, Thailandiz

Aspro un liderazgo que crece

Aspro es una empresa internacional con presencia en mas de 28 paises, que brinda asistencia técnica
global para asegurar el correcto funcionamiento de sus equipos.

Mas de 3.000 compresores Aspro vendidos en el mundo, consolidan nuestro liderazgo en produccion de
sisternas de compresion para GNC y nos permite seguir creciendo en nuevos mercados.
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Compresor IDDM 70 Surtidor AS 120 G Almacenaje Tablere de control
Casa Central
Certificaciones internacionales que respaldan nuestra calidad: Panamenicana Colectora Este Km 47,53

B1625HDT Escobar, Buenos Aires, Argentina,
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