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Microsoft Partner
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CALDEN OIL

Calden Oil.NET inicia una nueva era en la gestidn de estaciones
de servicio incorporando la sorprendente tecnologia Microsoft. NET
combinada con |a robustez de SOL.

Pantallas modernas y sencillas para operar. Centralizador inteligente de sucursales y razones sociales,
Configurable para cualguier forma de trabajo. Actualizaciones permanentes y evolucidn constante.
Sistema de comunicaciones inteligente. Mesa de ayuda y manual on line.

Homologado por las principales petroleras. Rapidez y seguridad de procesos.

Contabilidad integrada exportable & otros sistemas. Quince afos de experiencia.

Tablero de comando y ratios para la toma de decisiones. Mas de 600 instalaciones en todo el pais.

El Sextante® de Calden Oil

es |a herramienta de concentracidn
de informacion proveniente

de la red de estaciones de servicio
remotas que permite operar en forma

SEXTANTE _ global desde la administracidn central.

CONCENTRADOR DE SUCURSALES

' Avda. Coldn 320 | Bahia Blanca | Buenos Aires | Argentina
' Tel. [54) 291 450 0291/ 0290 | infoBgrupoaoniken.com.ar
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Editorial

| pasado lunes 26 de Diciem-
Ebre de 2016, se llevd a cabo la

audiencia solicitada por AES,
al Ministro Aranguren. De la misma
participamos: el Presidente de AES,
Alberto Héctor Vazquez, el Doctor Ri-
cardo Monner Sans, los Contadores
Juan Carlos Zona y Claudio Molina,
el Ingeniero Jorge Battista, y quien
suscribe.

El tema convocante fue el “Futuro
del GNC” ya que queriamos hacerle
conocer al Ministro nuestra opinidn,
que coincide con toda la industria del
GNC, en el sentido de que la actual
Administracion del Presidente Ma-
cri parece encaminarse a destruir al
GNC, después de 32 afios de creci-
miento sostenido.

En efecto, como manifestamos en la
Audiencia Publica con motivo de la
Revision Tarifaria Integral realizada el
7 de diciembre pasado, el GNC desa-
parecera de la canasta de combusti-
bles si la politica energética continla
como hasta ahora. Como consecuen-
cia inevitable el cierre de estaciones
de carga de GNC.

Debemos tener presente que existen
parque automotor de 1.700.000 ve-
hiculos convertidos a GNC, que pro-
yectados a su grupo familiar afectan
a 6.800.000 argentinos que depen-
den directamente de este combusti-
ble. Esto sin dudas afectara a mas de
30.000 posiciones laborales directas
y miles de indirectas también se ve-
ran comprometidas.

A todo esto se suman las declaracio-
nes del Director de ENARSA y Asesor
del Ministro de Energia y Mineria, Ing.
Jorge Lapefia, y Gerardo Rabinovich,
funcionario del propio Aranguren, en
el sentido de que el precio del GNC
deberia equipararse al de las naftas.
Es, en este contexto, que fue solicita-
da la audiencia en cuestion.

Los resultados de la reunion con el
Ing. Aranguren, lamentablemente,
fueron totalmente negativos toda
vez que pudimos confirmar nuestras
presunciones: el Ministro nada hara
en defensa del GNC. Ni siquiera sera
neutral. Con ello, todo el sector re-
lacionado al GNC incrementara los
perjuicios que viene sufriendo hasta
el presente.

A continuacién, queremos dar a cono-
cer algunas de las impresiones del Dr.
Monner Sans, que por supuesto com-
partimos, sobre dicha audiencia:

. El Ministro respondia con una
catarata de palabras ya premeditadas
sin atender realmente a los cuestiona-
mientos que puntualmente se le plan-
teaban.

. Le cortd la palabra a varios
de los intervinientes, que no pudieron
manifestar ademas, otros problemas
que afectan al sector expendedor.

. No dié ninguna precision so-
bre cudl serd el futuro respecto del
tema combustibles y GNC. Descono-
cemos si no cuenta con un plan al res-
pecto, o simplemente no tuvo volun-
tad de aclarar los planteamientos que
hariamos ante una posible conflictivi-
dad que acarreard una mala politica
en el tema energético (entiéndase
para el sector expendedor de GNC:
cierre de fuentes de trabajo, despidos,
y pérdida de millonarias inversiones.

. Fueron muy precisos los
cuestionamientos de los intervinientes
en dicha reunién. Contrariamente a
ello, y a pesar del ametrallamiento de
palabras por parte del Ministro, éste
no aclard ninguno de los puntos plan-
teados, ni mucho menos aclaré cual
sera el futuro del sector afectado, ni
de las politicas que llevara a cabo. En
todo momento se mostr6 mas como
un polemista que como un Ministro
atento a resolver los problemas que
se estan planteando debido a las du-
ras medidas tomadas, asi como las
que pueden derivarse de continuar o
agravar la politica agresiva hacia el

GNC.

. Una de las tantas maneras
en que orillé definir la politica que se
le pedia respecto del GNC fue el im-
putar a las estaciones no haber sa-
bido proteger su propia rentabilidad.
Como si la culpa de los incrementos
salariales fuera de la patronal.

. En un momento hablé de la
(textual) “posible previsibilidad” en
materia de precios de GNC. Debid
decir imposible previsibilidad. Fue alli
cuando se le dijo que toda la previsi-
bilidad en el rubro, segun él, estaba
sujeta al precio internacional de hi-
drocarburos y a la relacion cambiaria
($ y U$S). Era mi manera de obje-
tivar, en alta voz que en realidad la
reunion no podia tener un final Gtil.

. Sefialé en mas de una opor-
tunidad que toda la politica respecto
de hidrocarburos y gas, era una poli-
tica de “largo plazo” (otra manera de
eludir los cuestionamientos plantea-
dos).

. En definitiva, la poca cor-
dialidad con que fuimos recibidos hu-
biera sido una mera anécdota, si la
reunién no hubiese finalizado con el
descortés y desagradable comentario
por parte del Ministro de la Nacion
(en definitiva, un empleado de todos
los Argentinos), quien textualmente
dijo: “Ustedes hoy nada pueden tras-
mitir. Cuando se definan precios, los
siete millones de personas involucra-
das alrededor del GNC de las cuales
ustedes hablan sabran qué tienen
que hacer.”

A pesar de todo, siempre
estaremos dispuestos a seguir dialo-
gando y buscar todas las posibilida-
des a nuestro alcance para defender
a nuestro sector. En tal sentido esta
tramitando el pedido de audiencia
que hicimos recientemente al Jefe
de Gabinete, Marcos Pefia, de quien
esperamos recibir definiciones sobre
la politica del Gobierno nacional con
respecto a los combustibles liquidos
y el GNC.

Dr. Luis Maria Navas
Editor
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Después de un afio de gestion

La vision de los proveedores

Diferentes visiones acerca de las acciones del Ministerio de Energia y la apertura
de las importaciones. Preocupacion en algunos casos, por el aumento de la tarifa

del GNC.

El Gobierno actual cumplié un ano, cdmo es considerada su conduccion a los ojos
de los proveedores del sector.

Revista AES les preguntd acerca de la gestion del nuevo Ministerio de Energia;
la liberacion del cepo; la ampliacion de las importaciones; el aumento del precio
de venta del GNC y si incorpord personal durante el 2016 y tiene en mente

hacerlo durante el 2017.

para estaciones de servicio. Fabricacién de calibradores electrénicos de neumaticos y ma-

E mpresa familiar dedicada a la fabricacion de sistemas automatizados de venta (Vending)

quinas expendedoras de agua caliente.

or el momento no se ven
Ppoll’ticas concretas que fa-

vorezcan o fortalezcan el
concepto de Soberania Energé-
tica, concepto vital para poder
lograr un desarrollo econémico-
social endodgeno, autoafirmado
y con proyeccion futura, a partir
de un modelo de industrializacion
progresiva y de modernizacion e
incorporacion social y econémica.

Hay incompatibilidad en la deci-
sién de poner en el cargo al ex
CEO de la multinacional Shell,
principalmente porque como es
de publico conocimiento, en ese
momento poseia 16 millones de
pesos en acciones en dicha com-
pafiia, no se veia ético controlar
la empresa en donde mantenia
su inversion. No iba en sintonia
con el mensaje de “honradez y
transparencia” que se nos venia
prometiendo.

La devaluacion de casi el 60%
generd aumentos en nuestros
costos de transporte, logistica,
viaticos, insumos nacionales e
importados, entre otros puntos.
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Nuestro negocio es de capital na-
cional para empresas nacionales,
no exportamos nuestros produc-
tos, por lo que un ddlar alto no
nos favorece de ninguna mane-
ra, por el contrario, se encare-
cen nuestra materia prima y los
productos importados que nece-
sitamos. En conjunto si el ddlar
sube, el mercado interno se frena
o el dinero no circula y nuestras
maquinas no trabajan tanto.

Por el momento no hemos de-
tectado que hayan entrado pro-
ductos importados que estén
compitiendo con los nuestros.
Pero entendemos que cuando
se abren las importaciones sin
cuidar la industria nacional o las
Pymes los primeros afectados se-
remos nosotros. Frente a la crisis
mundial el mercado internacional
estd queriendo meter productos
a muy bajo costo, con un ddlar
-




TECNOLOGIA LED

PARA ESTACIONES
DE SERVICID
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ENERGETICO MENSUAL ‘:::m

EN GASTOS e A
DE MANTENIMIENTO - all

OLVIDESE DE LOS PROBLEMAS DE

[]E LUMINAHIAS MONTAJE Y MANTENIMIENTO

En FACOEL fabricamos el proyector LED modelo FES,

diseiado especialmente para ESTACIONES DE SERVICIO,
con materiales de alta calidad y mecanica robusta puede
utilizarse en cielo raso interior o exterior.

Otorgamos garantia integral con nuestro servicio de montaje
y mantenimiento para estaciones de servicio.

CREE+=

\Cha GARANTIZAMOS UN AHORRO DISMINUYA SUS
CON UNA VIDA UTIL DEL LED DE 70.000HS MAYOR AL EUP” GASTOS DE
EN GASTOS DE ENERGIA MANTENIMIENTD
ELECTRICA enun 600%

Llﬂmenus y lo asesoraremos, Somos fabricantes!
G411 4243 9236 o escribanos a info@facoel.com - www.facoel.com
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créditos a tasas de interés muy
bajas, habra superproduccién de _,_--«="
productos, sino se activan medi-

das proteccionistas el mercado *.Sistema de Gestion integral admims?ruiwa para
interno quedara muy deteriorado. estaciones de &EMBI }}' "-:

Queremos  seguir  mejorando - *.Tarjeta de t;ddlzaclcn de clientes.

nuestros productos y servicios,

llegar a nuevas estaciones e in- ~ *.Conexion a surtidores de liquido y GNC.

corporar mas personal para for- . ]
talecernos y tener mas espalda *-.Control de flotas. / *-Control de sistema via web. .
financiera para sortear embates s ! i

econdémicos y lograr estabilidad *-Circuito cerrado de TV dlglfﬂ'.

con crecimiento. ; . - - &
*<Controladores Fiscales A
German Bosch
Gerente

Carhue 15 - Capital Federal - CP C1408GBA

Tel/Fax (5411) 4644-3334 y Rotativas - Web: www.wservice.com.ar

PGS Lo

- Servicio Téenico de Surfidores (Reparacion y Ventas).- - lluminacion LED (Nueva Generacion).-

- Ingenieria y Proyectos de EE.SS. - Equipamiento de camiones para despacho a granel.-
- Accesorios para Estaciones de Servicios.- - Sistema para Control de Flotas.-

- Instalacion de Tanques.- - Auditorias y Calibraciones Volumétricas

- Tableros e Instalaciones Eléciricas APE.- (EE.SS, industrias y Minerias).-

- Telemedicion y deteccion de perdidas.- DPEI @

REPRESENTANTES OFICIALES

oPrwae BOMBAS
o e E CORKEN Bh=1v—="] Tﬁ @ 1}\, EEGDFElFllzﬁé. HPEC:GESS COXREELS

Av. Julio A Roca 435 - (P X5000CQB — Cérdoba - Argentina - TE: (0351) — 468 0268 / 468 0687
E-Mail: ventas@pgsargentina.com / ingenierin@pgsargentina.com - Web: pgsargentina.com

Sucursales: San Miguel de Tucumén - Tucumdn / Godoy Cruz - Mendoza
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Maquinas para Estaciones de Servicios

Expendedora
de Agua Caliente Palmier

Visor digital con temperatura y tiempo de llenado,
construido en fibra de vidrio, iluminacion led interna,
chorro de agua continuo, caja de recaudacion con
cerradura independiente...

Productos SEQI.IFIJS y Comodatos Sistemas Vending Bombal (Santa Fe) Argentina
) Tel. 3465 663337/ 662749 vendinghoxarg@gmail.com
CﬂﬂflﬁhlES De German y Gabriel Bosch Facebook - Aire Airworld
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Sus productos se comercializan a través de una red de mas de 2100 puntos de expendio en todo el

Empresa dedicada a la fabricacién de los componentes necesarios para la Iluminacién Profesional.
territorio argentino, asi como en Bolivia, Chile, Uruguay y Paraguay.

tivd la actividad, pero si la  No incorporamos personal.

EI actual Gobierno no incen-  nuestra empresa.
ordend.

No nos afectd el aumento en el
La liberacion del cepo paralizdé la  precio del GNC.
venta y entiendo que se esta or-
denando. Esperar que el mercado responda
y empezar a trabajar. Si, incorpo-
Nuestros costos aumentaron de- raremos personal si el trabajo asi
bido a la inflacidn de arrastre. lo requiere.

La ampliacién de las importacio- Ing. Daniel Norberto Diaz
nes dentro del sector ha tenido Presidente
una incidencia muy negativa en

Homalogado por

} [luminacion LED ' =¥
J Estaciones Servicio N

Distribucidn hul'!‘ﬂ..\.lﬂrtﬁﬂ e b |UuE, 3in espocios Meghos

Electa renimadien

PetroLED 120W

LED Fiux inicial (Lm)
Eficiencia LED ‘I-Ml.urmm:m
Temporatura do color 5500 K

PetroGNC 120W 48

- Homologado por o INTI, MAXIMG HIVEL GNC R s T

 Aptos para Zona 1y 2

- Ganes Certificados Ex d 1B T5 Gb SG'EHHS

- Aptos para Zonas 1 y 22 Polvos. Conforme IEC
{2007) y S0075-31 (2008)

INDUSTRIA . WWW.CIUDADLED.COM

NACIONAL C.A.B.A - Tel: +54 (11) 4772-8770 / 1591 - 4771-0163 - E-mail: petro@ciudadled.com - www.ciudadled.com
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NEUMATICOS
CON MONEDAS

UNICO EN EL MERCADO

VERSION DE PIE O PARA PARED

FAMILIADE

TERMOS DE
AGUACALIENTE

ESTACIONES
URBANAS/RUTERAS

MODELO ATUEL
F L -""_'_
l“ -

GARANTIA DE 1 ANO Y SERVICIO TECNICO
EN EL PAIS. CONSULTE POR
COMERCIALIZACION EN SU ZONA.



I Informacién General I

Después de un afio de gestién

...continta de pagina 08

mpresa con una trayectoria de 17 afos, dedicada a la venta de insumos, repuestos y
elementos relacionados con la manipulacidn, trasvase y medicién de hidrocarburos y sus

derivados.

onsidero que este fue un
‘ afio de transicién, venia-
mos de un desajuste tre-
mendo en lo econdmico y en lo

fiscal, espero que este gobierno
lo ordene.

Volvemos a lo mismo, las cosas
siempre estan relacionadas, ha-
cer lo que se puede con lo que se
tiene. Existe una parte de nues-
tra poblacién que tiene energia
gratis, o casi, no digo que no se
deba atender a ese sector, sino
darle herramientas para que pue-
dan solventarla.

Estoy de acuerdo con el minis-
tro elegido para “Energia”, esos
cargos no deben ser politicos, se
debe ponderar su eleccién con
gente idonea.

La liberacion del cepo nos libero y
nos permitié proyectar, antes es-

BJA|L]K|O|

Arquitectura - Ingenieria - Proyecto y Supervision de Obra de Estaciones de Servicio
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tabamos supeditados a uno o dos
proveedores que eran quienes
hacian negocios con los funciona-
rios. O sea, no solo no distribuye-
ron absolutamente nada, sino lo
contrario, esa politica nos quité el
capital de trabajo.

Si los costos son totalmente dis-
tintos, se debe al sinceramiento
de los servicios y a una inflacion
que se mantenia oculta desde
hace por lo menos siete afios.

No incorporamos personal duran-
te el 2016.

No, a nosotros particularmente
no nos afectd el aumento del pre-
cio del GNC.

Raul Miranda
Titular

Av. Leandro N, Alem 1134, Piso 10°
{C1001AAT) CABA, +54 11 4310 4675
contacto@balko.com.ar - www.balko.com.ar




de agua caliente
de alta
recuperacion

Calibrador de a
| neumaticos
F= mOr‘edas e E e Aspiradora
H L autoservicio
- Atractivo disefio de ﬂ a monedas
gran visibilidad (1,62mts) () S
- Acepta todo tipo de | |d - \
monedas de curso legal = \
- Robustez antivandalica
- Manguera de acero = E-._
- - Filtro de aire e L
) 4 Control de acceso a
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Disponibles en concesion y venta segun producto.

Instalaciéon, mantenimiento y servicio técnico
inmediato a cargo de ALMAK.

UNICOS CON SERVICIO TECNICO CON ATENCION INMEDIATA EN 48HS

Av. H. Yrigoyen 7726 - Banfield - Bs.As. / Tel: (011) 4242-0432

www.almak.com.ar
info@almak.com.ar
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de combustible, con 20 afios de trayectoria y mas de 200 instalaciones realizadas.

E mpresa dedicada a la produccion de hardware para captura de datos y control de surtidores

Ofrecen un software de Fidelizacion de clientes disefiado utilizando la ultima tecnologia en herra-
mientas de gestion y software de aplicacion.

odo indica que el gobierno

I esta trabajando para apo-
yar e incentivar el desarro-

llo de nuestro sector, que crea

tecnologia, tanto para el merca-
do nacional como internacional.

Hace unos dias me llamaron por
teléfono desde el Ministerio de
Produccion de la Nacién, y ma-
nifestaron que se encuentran a
disposicidon de nuestra empresa
para asesorarnos y apoyarnos en
todo lo que requiramos dentro de
su area.

Es la primera vez en todos los
afios de nuestra empresa, que
alguien del gobierno nos llama
para preguntarnos que necesi-
tamos para producir, crear em-
pleo, crear tecnologia, exportar...

este pequefio gran detalle, me da
optimismo sobre el enfoque de
apoyar a la gente que trabaja, y
quiere producir y generar rique-
zas, para mejorar la calidad de
vida de nuestro pais.

WILNOR SA .

Distribuidor Oficial

PETROBRAS LUBRAX

» Combustibles |I{1|Uld0‘§
» Lubricantes a granel y_ En\.r'a’:'adu'-‘s -

» Se

ervicio teenico

> Ampliogstock - Entreg‘a inmediata
> Envios alinterior

W

Estimo que designar a funcio-
narios idéneos, no politicos por
compromiso, es la medida correc-
ta para llevar adelante cualquier
actividad.

La liberacion del cepo tuvo un
efecto positivo, no podiamos tra-
bajar con el régimen anterior de
prohibir la importaciéon y compra
de divisas.

Los aumentos de costos se de-
ben tomar deflacionados, pues
todos hablamos de aumentos de
costos sin considerar los valores
constantes de la moneda. Nos
manejamos con precios de venta
y costos en ddlares, pues la in-
flacidon en pesos distorsiona toda
la economia.

Pueyrredén 237 - Av. Rivadavia 17458 (1708) - Moron - Buéerios Aires - Argentina

Tel / Fax : 54-11
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Soluciones para

Estaciones de Servicio

Control de stock y fugas en tanques

Solucion para medir el stock y detectar fugas en
tanques de combustible. Lleva un estricto control
de inventario, previene la contaminacion de
terrenos y contratiempos por el sobrellenado de
tanques.

Pump Control Stock es una aplicacion para celulares que
brinda acceso a la informacion de stock y ventas de su I
estacion de servicio de manera remota las 24hs del dia

de una o mas estaciones de servicio.

- | s
Sl N D

"™ Ahora también brindamos servicios de reparacion de
« ~ sistemas de distintas marcas. Consulte por el suyo!

G SO o)) N[ g

i of u‘:‘A.L-'
Controlador de surtidores

Solucion que registra y almacena los despachos

realizados por los surtidores de su estacion de 5
= -

servicio. Realiza cierres de turno y brinda
reportes y graficos estadisticos con posibilidad
de impresion.

www.pump-control.com - ventas@pump-control.com
Tel / Fax: +54 11 4687.3538/6699 - Guamini 2062/64 [C1440ESN]
Buenos Aires - Argentina.
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Seguridad en Pararrayos

Después de un afio de gestién
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La ampliacion de las importacio-
nes no tuvo incidencia.

No Incorporamos personal duran-
te el 2016

El aumento en el GNC no nos
afectdé, pero considero que ac-
tualizar las tarifas de este rubro
era imprescindible. No se puede
trabajar con valores distorsio-
nados, pues tarde o temprano
cuando se equiparan, producen
fuertes ajustes negativos para
cualquier sector.

Con los nuevos valores del GNC,
las empresas pueden recuperar
sus alicaidos margenes, pues no
es lo mismo vender un GNC de $
4 queunode $ 10.

Soy optimista, pero cauto, un
pais desquiciado como el nues-
tro, nadie lo puede arreglar en

Consultores en Energia
Gas - Combustibles - Biocombustibles

un corto plazo. QOjala le permitan
gobernar y que se pueda cam-
biar la cultura argentina, pasando
del subsidio al apoyo de la pro-
duccién y el trabajo.

Tengo en mente incorporar per-
sonal en 2017.

Lic. Mario Alberto Zuazo
Director

Puesta a tierra
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lIXLEDS

DESARROLLO EXCLUSIVO
PARA ESTACIONES DE SERVICIO
INTI GNC Il L UM I N A TE
OFICINA COMERCIAL - ARGENTINA ESCRITORIO COMERCIAL - BRASIL
Ex Combatiente Juan Sanchez 3048 Estrada do Lutero 1300
(1646) San Fernando - Buenos Aires, Argentina. Cotia - Séo Paulo LEDS

info@glixleds.com
(+5411) 4744-8441

contato@glixleds.com

(+5511) 4191-0179 Brasil www.glixleds.com
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Después de un afio de gestién

nacimiento, su especialidad principal. Realizan proyectos, asesoramiento técnico, tasacio-

Es una consultora especializada en estaciones de servicio. Abocados al GNC desde su

nes, asesoramiento legal, mediciones y controles y todo otro tipo de servicio necesario
para las estaciones de servicio duales.

juste de la tarifas, la falta de
respeto a las instituciones y otros
aspectos que dejo el gobierno
anterior hicieron que este primer
afio no sea nada sencillo.

a herencia recibida no fue
nada alentadora, el desbara-

En particular la locura de las tari-
fas regaladas irresponsablemen-
te por el anterior gobierno suma-
do al mal manejo que hizo esta
gestion en materia de ajuste ta-
rifario provocaron un cimbronazo
en el GNC del cual no sera senci-
llo salir. Apelamos a que se vayan
acomodando las cosas.

Se salido de una locura irrespon-
sable. Esperamos que se puedan
acomodar las variables y las po-
liticas.

Creo que el manejo del tema ta-
rifas fue muy malo, se le hizo pa-
gar al gobierno el costo politico
sin que se haya podido cumplir el
objetivo buscado.

Es marcada la impronta petrole-
ra de todos los integrantes de la
cartera de Energia, esto genera
mucho temor sobre la industria
del gas, en particular del GNC
que es un combustible alternati-
vo a las naftas y sobre el cual el
Ministro siempre se manifesto de
manera negativa.

Apelamos a que los Intereses na-
cionales se impongan por sobre
los Intereses Petroleros, que por
cierto estan muy bien represen-
tados en el gobierno.

Nuestra empresa realiza casi la
totalidad de su actividad puertas

16 Revista aes 338

adentro del pais con lo cual esos
dos factores no influyeron en
nuestra actividad, mas alld de la
recesion general en que vivimos
y que por lo menos hoy ya no se
oculta ni se niega.

El aumento de costos no es par-
ticular a nuestra actividad sino la
influencia que todos los argenti-
nos sufrimos por el nivel de infla-
cién reinante.

No incorporamos personal duran-
te el 2016

El aumento en el precio del GNC
sumado a la recesidn general dis-
minuyd la conversion de vehicu-
los y las ventas de las estaciones.
El GNC esta en una situacion di-
ficil a la espera de recuperar la
rentabilidad de las estaciones y el
diferencial de precio con las naf-
tas que lo haga atractivo para el

WolfT,

Control de playa integrado con acceso remoto

Control de surtidores Dual

Telemedicion de Tangues Independiente o Integrada
Control de Reabastecimiento para Flota y Agro

‘e

=B e
NN

Sermidionet LGN

Arquitectura modular y en estado sélido

©
5

Gran capacidad de almacenamiento
Sin licencias de software complementarias
Reportes de Ventas, Stock, Conciliacién, Recepciones,

Alarmas, Envio de mails

Interface abierta a sistemas de gestion de ventas
Accesible desde SO Windows, Linux, Android, 105

W Tecno Idea

www.tecnoidea.com.ar



MARPA

TERMOS EXPENDEDORES DE AGUA CALIENTE

Los fabricantes de los Termos
expendedores de agua caliente
presentan el nuevo modelo de
calibrador automatico de aire
con moneda temporizado.

CALIBRADOR
AUTOMATICO

CON PIE

G
CALIENTE

= Colocacion a tonceasion
* Mantenimiento a cargo de Marpa

= Resistenia
+ Practicamenta inviolable

Ahormre en mantenimiento de sus
equipos mientras aumenta su
facturacion

7

o

55
e [ # .

arpa.com.ar | info@termosmarpa.com.ar

{D341] 317-3355. Movil: (0341) 15 696-8653
Dorrego 1635 — Rosario — Santa Fe.
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usuario.

Si se restablezcan las condiciones
de precio y rentabilidad que indi-
que en el item anterior el merca-
do local va a reflorecer.

Para que se recupere el sector in-
dustrial exportador deberan me-
jorarse el tipo de cambio.

Los costos argentinos son muy al-
tos y perdemos competitividad en
un mundo cada vez mas dificil.

Jorge Battista
Socio

El Hielo deber ser...

ROLEC)

= Bolsas de Hielo
Redonhielo S.A es el mayor productor de hislo de Sudamerica, lider
indiscutido en la produccion de hielo para consumo humano y olras
aplicaciones. Da la mano de su marca estrella, "Rolito”, Redonhielo
S.A. es uno de los grandes jugadores mundiales en la produccion
de hielo y lider indiscutido en Sudamerica. Esto ha Hevado a
la empresa a desarrollar y adquirir tecnologla de Giima
generacion en su preccupacion por mantenerse a la
vanguardia y seguir llevando a su mesa el major hialo.

C Botella de Agua Desmineralizada
Este producto fue desarrollado en forma exclusiva
por nuestros técnicos especializados en la
conservacion y mantenimiento de nuestra flota de
vehicubos y su excelente performance e inmejorable
calidad al méas alto nivel internacional esta hoy a su
alcance.

REDONHIELO S.A Peron 9140 — ltuzaingo — Bs. As. — Tel: 0800 — 222 — 9300 / 9200 / 4489 — 9300
Auta Panamericana Km. 25.700 — Don Torcuato — Bs. As. — Tel: 4741 — 8000
Una empresa Argentina Pertn 26875 — Merio — Bs. As. — Tel: 0220 — 4852226 al 29
MAIL: rolito@rolito.com.ar
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Un inversor argentino adquirio

Por un periodo de ocho afios

LI 4

activos de Petrobras Chile

La estatal Petroleo Brasileno S.A. (Petrobras) anuncié la venta de sus activos en
Chile al fondo de inversiones Southern Cross Group, perteneciente al empresario
argentino, Norberto Morita por US$470 millones.

a venta se enmarca en el
Lproceso de desinversiones
lanzado por la petrolera para
recaudar dinero a fin de hacer

frente a la gigantesca deuda que
arrastra.

En un comunicado, Petrobras ase-
gurd que la venta de su filial Pe-
trobras Chile Distribucion (PCD)
se completd, después de que fue-
ra anunciada en julio pasado.

PCD es una compaiiia de distri-
bucién de combustibles de Petro-
bras en Chile, con 279 estaciones

de servicio, una planta de lubri-
cantes, ocho terminales de dis-
tribucidn, operaciones en 11 ae-
ropuertos y participacion en dos
empresas de logistica.

Southern Cross Group es un fon-
do con activos bajo gestién por un
valor de US$2.900 millones y un
portafolio de inversiones en Lati-
noamérica en los sectores indus-
trial, de servicios, de logistica y
productos de consumo.

La venta de activos en Chile forma
parte del plan de desinversiones

de Petrobras para el bienio 2015-
2016, con el que logré US$13.600
millones, cifra inferior a la meta
de US$15.100 millones.

Para el bienio 2017-2018, la petro-
lera espera recaudar US$21.000
millones con la venta de activos.

El proceso de desinversion en
Petrobras busca reducir la enor-
me deuda que tiene la petrolera,
muy afectada por la caida de los
precios del petréleo y una red de
corrupcién denunciada en su in-
terior.

¢CANSADO DEL VANDALISMO EN EL BANO DE SU ESTACION?

W cancuaze

Equipamiento Antivandalico
para bano Publico en
Estaciones de Servicio

> Lavamanos
> Inodoros

> Mingitorios
> Espejos

> Marcos

> Cornisas

100% ACERD
INOXIDABLE

::‘.;l:'ﬁ-‘fic- = : —— . it
Algunas Obras| Esso Directorio 802, Caballito tel | (+5411)4246-5236 | (+5411) 4220-5246
Petrobras 202 y Panamericana, Don Torcuato mail | caaguazu@caaguazu.com.ar INDUSTRIA
Pelrobras Almirante Brown 2704, Temperley web | www.caaguazu.com.ar ARGENTINA
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Con el aporte técnico del INTA

Ensayan cultivos para producir
bioetanol en la region de Cuyo

Lomas del Sol SA avanza en el proyecto de producir bioetanol a partir del uso de
la uva, remolacha y el sorgo.

La empresa sanjuanina Lomas del Sol SA y el INTA Regional Mendoza-San Juan
firmaron un convenio que los vincula técnicamente por tres afios.

I omas del Sol es una empresa

Informaciéon General IS

dedicada a la produccion de

pasas en San Juan sin em-
bargo ahora estd incursionando
en una rama de la produccion que
estd muy vinculada a las energias
alternativas.

Es que se comenz6 a ampliar los
horizontes a partir de la genera-
cién de la uva, el sorgo y la re-
molacha azucarera con miras a
producir bioetanol.

El convenio fue signado por el Di-

rector del Centro Regional Mendo-
za-San Juan INTA, José Gudifio,
y el propietario de la menciona-
da empresa, Francisco Paladini,
acompanados por el Director de la
EEA Mendoza INTA, Hernan Vila y
el técnico de Lomas del Sol, licen-
ciado en quimica Alberto Nufiez.

Estamos evaluando distintas po-
sibilidades de riego, debido a las
escasas precipitaciones en la re-

gién de Cuyo, utilizando entre
otros, aguas residuales a fin de
efectuar el riego de dichos culti-
vos atento que no seran destina-
dos al consumo humano.

INTA, por su parte, cuenta con
las capacidades y la tecnologia
necesaria para desarrollar los
procesos industriales, colaboran-
do y brindando apoyo en la im-
plementacidn de este proyecto.

La planta industrial prevista por
Lomas del Sol estd calculada
para producir 48 mil metros cu-
bicos de bioetanol por ano, es
decir, unos 48 millones de litros
anuales. Hoy en Argentina se
producen aproximadamente 960
mil metros cubicos de bioetanol.
De llevarse a cabo este proyecto,
habria, por otra parte, un gran
ahorro en cuestiones de flete

TELEMEDICION Y DETECCION DE PERDIDAS
CONTROLADOR DE SURTIDORES
CONTROL DE FLOTAS
CALIBRACION ELECTRONICA DE TANQUES
MANTENIMIENTO EN TODO EL PAIS|¢/|

f | AL
. “I.umuil!lllllhsu:--;- l I I Wi .
mtlsiil.luﬂislilrus equipos estan . e

pNTI CITEI

aprobados por . = LEM“‘\
lﬂl“l“\\\\\....
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-
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Helguera 885 - Cap.Fed. — Buenos Aires — Argentina
Tel: 4637-5400 E-mail: info@ledamt.com
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para las refinerias de la region.

La empresa sanjuanina quiere
aprovechar una oportunidad de
negocio: las naftas actuales de-
ben tener un corte de 12 % de
bioetanol, porcentaje que segura-
mente ira en aumento.

“También pensamos en la cre-
ciente posibilidad de producir el
alcohol que motorizara a los au-
tos flex, cuando estos ya circu-
len por rutas argentinas”, explicd

Francisco Paladini en alusién a o Z. SIEMB .SORGO :
“lo visto en rutas de Brasil desde s JNIQUIVIE, UACHALZPROVINEIA DE SAN JUAN

hace afios”. Este escenario, si es bien aprove-
. ] S chado, tendra buen impacto en
A partir del 2020, la Asociacidn |as economias regionales”, afirmé
de Fabricantes de Automotores g jicenciado NUfez.

-ADEFA-, va a empezar a producir

todos sus vehiculos con sistema

flex, es decir, que pueden funcio-

nar con naftas cortadas al 12 %

o solamente con alcohol (etanol).

DECONEWS

MODERN FURNITURE

Proveedor oficial Shell
Amoblamientos para shops

\

)

% 249-4502506
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ambién, por la incertidum-
bre sobre el valor del gas.
El afio pasado fue el peor para la
actividad desde 2009.

De acuerdo a un informe del Portal
Comercio y Justicia, la conversién
de vehiculos a Gas Natural Com-
primido (GNC) alcanzé 17.060
unidades en 2016 en la provincia
de Cdérdoba, 48,8 por ciento me-
nos que las 33.337 conversiones
relevadas en 2015. En tanto, si se
compara con 2014, la caida fue
aun mas drastica: alcanz6 60,4
por ciento.

Estos datos, reflejados en la pagi-
na web del Ente Nacional Regula-
dor del Gas (Enargas), muestran
asi que 2016 fue el afio con me-
nos conversiones desde 2009.

En tanto, si se mide la serie com-
pleta informada por el Enargas,
que incluye desde 1998 en ade-
lante, el peor afo en la materia
fue 2008. En tanto, el mejor re-
gistro se logré en 2003 con un to-
tal de 49.858 traspasos.

La baja registrada el afio pasa-
do respecto a los afios anteriores
debe entenderse a partir del achi-
camiento de la brecha entre el
precio de los combustibles liqui-
dos y el GNC, principal elemento
que motiva las conversiones.

La situacién fue particularmen-
te clave en el primer semestre y
afectd con mayor énfasis a Cor-
doba capital.

De hecho, luego de la suba en el
valor del gas resuelto por el Minis-
terio de Energia y Mineria -des-
pués impugnado parcialmente por
la Justicia-, el valor del GNC en la
ciudad de Cérdoba llegé a superar

I —————— Informaci6n General I
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11 pesos.

Asi, el precio del m3 habia regis-
trado un alza de 118 por ciento
promedio desde enero y hasta el
cierre del primer semestre, muy
superior al impacto de las subas
en los combustibles liquidos en el
mismo periodo.

Concretamente, la nafta de me-
nor octanaje de YPF (super), que
en enero se ubicaba en 15,40 pe-
sos el litro, a mitad de afo lle-
g6 a 19,09 pesos, esto es 24 por
ciento mas.

A

En la provincia de Cérdoba

La conversion de vehiculos a GNC
cayo 48,8% en 2016

En Cérdoba alcanzé 17.060 unidades. En tanto, en diciembre la baja interanual fue
de 62%. Ocurrié basicamente por la merma en la brecha entre los combustibles
liguidos y el gas natural comprimido, principalmente en la primera mitad del afio.

El achicamiento de la brecha en-
tre el valor del GNC y de la nafta
super, que en enero era de 180
por ciento, ya en junio se situd
en torno a 58 por ciento, situa-
cion que derivd en una contun-
dente caida en la cantidad de
conversiones a gas de vehiculos,
que se mantuvo el resto del afio
pese a que luego el gas registrd
una leve baja.

Sin una diferencia tan sustancial
como en otros afios, la amorti-
zacion de un equipo de gas, que
antes alcanzaba seis u ocho me-

URaCOnhl

Accesorios para Estaciones de Servicio
Industria; Transporte y Agro
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ses -segun la cantidad de kilome-
tros recorridos- por afio, ahora se
extendioé en el tiempo.

Por otra parte, la mayor eficiencia
de muchos motores nafteros, con
menor consumo de combustible,
y motores chicos, también incidid.

Mas alla de la mejora en la tec-
nologia de los equipos de GNC, la
conversion incide para que pier-
da la originalidad en el funciona-
miento del motor y que, si bien el
gas es un plus para algunos, para
otros es un elemento que “tira
abajo” el precio del auto.

Ese combo de elementos fue de-
terminante para la baja experi-
mentada.

De hecho, sélo en diciembre, el
traspaso de vehiculos a gas fue
de 1.163 autos, 58,2 por ciento
menos que un afio atras y 62 por

ASEGURA
TU RECAUDACION
DIARIA

ciento por debajo de 2014.

En septiembre de 2014 se pasa-
ron a GNC 4.652 vehiculos y de
esa manera se convirtié en el mes
con mayor cantidad de conver-

siones desde que se mide la se-
rie: 1998. En tanto, en marzo de
2008, el traspaso fue de sélo 476
unidades, el menor registro histo-
rico.

=vault

BY RUEDI

SOLICITA ASESORAMIENTO HOY

DE LA MANERA
MAS
EFECTIVA

Tel.: 0353-156565977 / 0353-4914785
E-mail: ruedi@ruediseg.com.ar - web: www.ruediseg.com.ar
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Durante los préximos 4 afios en la Argentina

Shell invertira 1.200 millones
de dodlares

Shell invertira u$s 1.200 millones en la Argentina durante los
préoximos cuatro afos para “afianzar la operacién de produccion en
Vaca Muerta, sostener los productos de calidad y seguir desarrollando
nuestra marca”, expreso Tedfilo Lacroze, presidente de la empresa.

\\ emos anunciado un
Hcompromiso de in-
version promedio de

u$s 300 millones por afio has-
ta el 2020, incluyendo tanto la

actividad del upstream como el
downstream.

Tenemos perspectivas de seguir
creciendo en ambos negocios,
tanto en la exploracion y produc-
cién de petréleo y gas como en el
de refinacion y comercializacion
de productos”, puntualizdé Lacro-
ze a Télam.

“Nuestro foco esta puesto en
Vaca Muerta, pues los activos de
Shell alli son de clase mundial y
de suma relevancia dentro del
portfolio global de la compaiiia.

En otro tramo del didlogo, el
presidente de Shell se refirid a
la terminacién y puesta en mar-
cha de la Planta de Facilidades

s

* INSTALACION DE TANQUES

* PROTECCIONES CATODICAS / MEDICIONES

* INSTALACION DE PARARAYOS
* LIMPIEZA DE TANQUES

www.cosepesa.com.ar / cosepesa@cosepesa.com.ar /

de Produccion Temprana (EPF)
en Vaca Muerta que aportara -en
una primera etapa- unos 2.500
barriles de petrdleo diarios a la
produccién de la cuenca neuqui-
na. “La planta esta operativa y en
primera etapa de testeos, lo cual
representa un verdadero hito

* PAVIMENTOS DE HORMIGON, FERROCEMENTADOS
* CANERIAS RIGIDAS Y FLEXIBLES

para nuestro negocio”, consigno.
Agreg6 que esa nueva instalacién
“tiene una capacidad maxima de
10.000 barriles de petrdleo dia-
rios. Estamos conectando los po-
zos que ya hemos completado en
los bloques de Sierras Blancas y
Cruz de Lorena”.

45
%
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* PUESTA A TIERRA / MEDICIONES

* REJILLAS
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Durante los préximos 4 afios en la Argentina

Ademads, dijo, “nos estamos
preparando para poder conec-
tar también aquellos pozos que
se perforen a lo largo del 2017
en estos dos bloques y en el re-
cientemente incorporado Coirdn
Amargo Sud Oeste”.

Puntualizé también que “hemos
finalizado la conexion con el ga-
soducto Neuba II”, y anticipdé que
“la evacuacion de crudo seguira
siendo por camiones hasta 2018".

En otro orden, Lacroze ponderd
el primer ano de la gestion de go-
bierno a nivel nacional al sefialar
que “Argentina nuevamente vol-

Nuestro foco esta pues-
to en Vaca Muerta, pues
los activos de Shell alli
son de clase mundial

y de suma relevancia
dentro del portfolio glo-
bal de la compaiia

vié al mapa global y de a poco
se ha ido transformando en un
mercado atractivo para las inver-
siones extranjeras”.

“Sin duda -aseveré- fueron cla-
ve las reglas claras y estables,

= 4_|
Control de flotas
=

noon

la regularizacién del mercado
cambiario y la posibilidad de gi-
rar dividendos”. Juzgd que “adn
hay muchos desafios por delante,
pero creo que los primeros pasos
se han dado en el camino ade-
cuado, dijo al portal de noticias,
por lo que somos optimistas res-
pecto del futuro”.

Para el ejecutivo de Shell, “la cla-
ve del éxito para superar los de-
safios que tenemos por delante
es la colaboracion publico-priva-
da y el didlogo constructivo entre
los diversos actores que partici-

B B N @® S0LUCIONES PRECISAS

rtidores

pamos de la cadena de valor, in-
cluyendo al Estado en sus diver-
sas instancias, las empresas, los
sindicatos, las cdmaras e institu-
tos del sector y las comunidades
donde operamos”.

“El negocio de exploracion y pro-
duccidén necesita de estas reglas
claras y estables pues es un sec-
tor donde se requiere una inver-
sion inicial multimillonaria con
recuperos a largo plazo”, conclu-

yo.
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Mas de 25 anos de trayectoria al servicio del sector

Asesoramiento integral y liquidacién de impuestos nacionales
y provinciales.

Liquidacién de sueldos.

Confeccitn de Estados Contables.
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= Implementacién de nuevos software y desarrollo de circuitos. i e T
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Defensa tributaria en el orden nacional y provincial

Tucuman 1650, 4to."I". (C1050AAH) Bs.As. Argentina
Tel.: 4371-2488 - Rotativas
E-mail:info@estudiozona.com.ar



O

©
™
(]
c
Q
c
o

3]
©
E
8
.
2

-z

En su planta de Rosario

General Motors estudia fabricar
nuevos modelos

El presidente de GM Brasil, Carlos Zarlenga, dijo que se
ampllara la produccién de Rosario. Proyecta que las ventas
creceran por encima de 5% este afio en la Argentina.

na perspectiva de creci-
U miento en las ventas de

autos superior al 5% y opti-
mismo en que se concreten otras
de infraestructura que generen
mejoras en la competitividad del
sector son algunas de las razones
por las que en General Motors
(GM) se esté estudiando fabricar
nuevos modelos en la Argentina,
donde actualmente la estrella de
la produccién es el modelo Che-
vrolet Cruze.

Para el ejecutivo, el repunte de la
industria argentlna dependera de
la recuperacion brasilefia.

“Que se estabilice el empleo en
Argentina depende completa-
mente de Brasil. La caida de 20%
en el mercado brasilefio fue la que
generd el ajuste en el empleo en
la Argentina. Por eso, el repunte
dependera de la recuperacion de
Brasil mas que de la Argentina”,
confié.

En el caso argentino, asegurd que
en 2017 el crecimiento del mer-
cado va a continuar y se ubicara
por arriba de 5%, lo cual “es una
buena tasa de crecimiento para
Argentma En esa perspectlva
aseguro que la compafia esta
“pensando las inversiones que
haremos en América latina y en
Argentina en participar. Es un pe-
riodo en el que estamos definien-
do novedades y trabajando en
la posibilidad de fabricar nuevos
productos”, admitié. Y sefialé al
segmento de los SUV como el que
se verd a la marca con “mayor
part|C|paC|on y “mas con produc-
cion en el Mercosur”.

En el pais, Tracker, Captiva y
Trailblazer son las SUVs que ven-
de Chevrolet.
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Zarlenga resaltd la evolucion del
Cruze que estda en plena pelea
por participacion de mercado con
el Toyota Corolla y el Honda Ci-
vic. “Es un orgullo de exportacion
argentinWWa”, dice el ejecutivo
que enfatiza que en la Argenti-
na la marca se acerca al primer
puesto de las automotrices que
mas venden. “En 2015 el niUmero
uno tuvo 18,4% de participacion
y nosotros 12,7%. En 2016 hizo
15,6% vy Chevrolet 14,2%. Se
acorto la diferencia a un punto”,
se entusiasma.

Nuevas pastas para detectar
agua en combustibles

(oxigenadas)

P parare |
Sombreretes OPW 23 y Valvulas de Presién y Vacio

Para evitar el ingreso de agua a los sistemas de almacenaje

através de los canos de venteo, segin el caso
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Mds de 35 afios de Zrasectoria
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E-mail: infopas@speedy.com.ar / alarcon.brana@yahoo.com.ar

Mensajes durante las 24 horas 15-6979-4056
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25% de corte con etanol

El gobierno argentino tras politica

agro energética brasilena

Las autoridades argentinas se preparan para replicar el
modelo agro energético brasilefio en el mercado local de
combustibles con el propdsito de ahorrar divisas y promover
el desarrollo en las regiones agricolas mas alejadas de las
terminales portuarias.

n el presente afio las autori-
Edades de los ministerios de

Energia y Agroindustria tie-
nen planes para instrumentar los
cambios regulatorios necesarios
para que en 2018 el corte de eta-
nol con nafta pase de actual 12%
al 25%.

Se trata del primer paso para pos-
teriormente implementar en 2020
la posibilidad de contar con ve-
hiculos flex-fuel que pueden fun-
cionar tanto con etanol como con
nafta y con la mezcla de ambos
en cualquier proporcion (lo cual
es posible porque contienen un
software que determina la mezcla
mas apropiada para cada circuns-
tancia y hace los ajustes automa-
ticamente).

En el presente ano las au-
toridades de los ministe-
rios de Energia y Agroin-
dustria tienen planes para
instrumentar los cambios
necesarios

regulatorios
para que en 2018 el corte
de etanol con nafta pase
de actual 12% al 25%.

Los vehiculos flex fuel fueron in-
troducidos en Brasil en 2003 vy
actualmente conforman mas del
85% del parque automotor de esa
nacion. La razén de ese fendmeno
reside en el hecho de que el etanol
es mucho mas barato que la nafta
(a fines del afio pasado, por ejem-
plo, el etanol tenia un valor equi-
valente al 72,5% del precio de la
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nafta en la ciudad de San Pablo,
segun los ultimos datos publica-
dos por el Ministerio de Mineria y
Energia de Brasil).

Para llegar al objetivo de corte
del 25%, el etanol maicero, por
ejemplo, deberia al menos dupli-
car su produccién actual de 45
millones de litros y 33.000 to-
neladas de burlanda base seca

(DDGS) generados mensual-
mente con 112.500 toneladas de
maiz.

Para poder afrontar ese nuevo
escenario, la firma cordobesa
Porta Hnos -socio principal de la
primera industria elaboradora de
etanol maicero en la Argentina-
disefid¢ mddulos etanoleros de
gestion remota que se instalan
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directamente en los campos para
ahorrar fletes.

El principal obstaculo para lle-
var adelante la iniciativa no es
técnico, sino politico, dado que
la misma viene siendo resistida
hace afos por la mayor parte de
los directivos de las compafiias
que integran la Asociacion de Fa-
bricas de Automotores (quienes
durante la gestidon kirchnerista
hicieron un lobby fenomenal para
frenar el aumento del corte de
etanol del 10% al 12%).

Eso porque las compafiias que
integran la Asociacion de Fabri-
cas de Automotores (Adefa) ho-
mologaron, para el otorgamiento
de garantias de rendimiento de
motores, la norma europea EN
228 de la Unidn Europea (la cual
establece un maximo de mez-
cla del 5,0% de etanol con naf-

ta) complementada por la nor-
ma 2009/30/EC (que habilita un
corte de etanol del 10% en com-
bustibles con un contenido maxi-
mo en ETBE y oxigeno de 22% y
3,7% v/v respectivamente).

La normativa vigente dispone
que desde abril de 2016 el corte
del etanol con nafta debe ser del
12% (en proporciones equiva-
lentes entre el etanol maicero y
el caflero). Sin embargo, el cor-
te del 12% recién habria logrado
cumplirse de manera efectiva a
fines del afio pasado. En Brasil,
desde marzo de 2015 el corte de
etanol con nafta pasé a ser del
27% (salvo en el caso de la naf-

- ta premium que permaneci6 en el

25%). Fuente valorsoja.com

POTIGIAN es el operador
logistico capacitado

para un servicio optimo

en todo el pais, avalado por

una trayectoria que desde 1934
brinda al cliente organizacion,
cumplimiento y honestidad.
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Una millonaria ancla para las provincias

Se acabaron las retenciones

La alicuota para exportar crudo dejo de regir este afo. El efecto es escaso con
los precios actuales, pero podria impactar si el petrdleo se recupera.

el casi inexistente impacto

fiscal hicieron que la noticia
del fin de las retenciones al petro-
leo pasara desapercibida.

I 0s bajos precios del crudo y

Tras varios afios de imposicidn
de alicuotas moviles al sector, el
gobierno nacional no renovd la
resolucion para activar derechos
aduaneros. Desde ahora, vender
crudo al exterior tendrd costo
cero.

El régimen de alicuotas impuestas
durante el kirchnerismo oficiaron
de techo para el precio interno del
crudo. Fue un virtual desdobla-
miento del mercado, que genero
pérdidas en regalias para las pro-
vincias productoras por 21.209

Consultores en Energia
Gas - Combustibles - Biocombustibles

Seguridad en Paramayos

millones de ddlares segun la con-
sultora Noanomics.

Visto desde el otro lado, implica
que las petroleras resignaron la
sideral suma de 180.000 millones
de ddlares en renta, un dinero
qgue sobraria para poner en valor
Vaca Muerta.

Claro que no todo es tan lineal. La
necesidad del gobierno anterior
de separar los precios externos de
internos —un ensayo que también
hizo con otros commodities como
la soja- no obedecia tanto a ra-
zones fiscales sino al intento por
contener los costos locales tras la
devaluacion de 2002. Si los altos
precios del petrdleo hubieran pe-
netrado de forma plena en la eco-
nomia argentina, el combustible

Parand 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal

se hubiese convertido en un bien
impagable.

Pero una medida que se pensd
como coyuntura termind siendo
estructural y recién fue revisada
tras la estatizacion del 51% de las
acciones de YPF, en medio de los
desesperados pedidos del enton-
ces CEO, Miguel Galuccio, para
que suba el crudo y con él el com-
bustible.

Con los valores actuales, las re-
tenciones son de un punto por-
centual para el crudo puesto en
puerto. El costo fiscal rondara la
insignificante suma de 5 millones
dolares al afo.

Pero ¢équé pasaria si los precios
del petrdleo volvieran a superar




de ddlares.

Aunque el crudo pesado de las
cuencas australes es el que mas
se exporta, el neuquino también
podria subirse al barco, de acuer-
do a un informe del diario Rio Ne-
gro.

WWEs que desde hace algunos
meses existe una sobreoferta de
Medanito, y hay petréleo local que
no encuentra mercado. En el sec-
tor se especula con que podrian
volver las ventas al exterior.

los 100 ddlares? En este momen- exporta es Chubut. Segun datos

to, el pais no tiene barrera para de Adnsur, las ventas al exterior

que esos valores se metan por la de la provincia en los primeros 9

ventana. meses fueron de 13,4 millones de
barriles.

Nameros de exportaciones
Esas exportaciones representa-
Por ahora, la provincia que mas ron a valor FOB 460,6 millones

Solucién integral para la recertificacion

de Condiciones minimas de Seguridad
(CMS) de sus equipos compresores

y surtidores de GNC

Muestra experiencia se basa en el conocimiento detallado de las principales
marcas de equipamientos instalados en EESS en Argentina, dado que todos

los equipos nacionales o importados, han realizado la aprobacion de sus
diferentes modelos con nuestra empresa.

Bureau Veritas Argentina es el Organismo de Certificacion acreditado

por el ENARGAS para realizar un servicio de certificacion éptimo en
todo el pais, avalado por su capacitacion y experiencia.

Av. L. N. Alem 1134 - 7° Piso (C1001AAT)
CABA. Tel: (54) (11) 4000-8008 Fax: 4000-8029
Email: bvarg.gas@ar.bureauveritas.com
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Estadisticas - ADEFA

Ventas a Concesionarios

Grafico Comparativo 2015/2016
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Fuente: Secretaria de Energia.
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Estadisticas - Secretaria de Energia

ESTACIONES DE SERVICIO POR BANDERA
PROVIMNCIA

o
. . B s
Bandera % g E 3 E % E g E = E' é‘ E ! 'E % = E 'g E frd ;E “ i %
“|el2|2|2 (& |3 =lz2lzl=lz|t EE 3|z C
E 3 & |8 i E E a | = =1 E |2 | |%|= s | 5|2 L
z § & | £ a|lS|=|5|2 |2 a|é |3 |8 |3%¢g|"
o o e
YPF 502 B0 10 30 34 164 27 55 10 20 32 13 TB 43 35 38 44 25 18 24 11T 23 9 27 1456
BLANCA X9 49 5 20 5 116 14 64 4 18 19 5 83 14 12 5 19 20 14 0 146 28 0 40 99
SHELL C.AP.S.A. 219 52 1 19 0 6&F 16 26 5 2 T 5 18 168 3 5 4 2 2 0 80 & D 13 E28
ESS0 62 13 5 9 4 TO 10 26 6 2 4 2 7 13 5 10 1 B 1 1 5 8 1 3 435
OIL COMBUSTIBLES 5.4, 102 10 3 7 0 34 14 17 0 2 1 1 8 [ 0 ] 1 7 5 0 43 &6 0 7 274
PETROBRAS 141 15 1 0D 23 16 0 4 ] ] 5 0 2 0 11 2 0 0 0 12 17 0 0 1 213
AXION % 24 0O 0O 0 & O O © O O © O 0 06 O 0 ©0 © O @ O o0 o0 75
SOL PETROLED 40 0 ] ] 1 15 0 4 ] 1] 0 0 0 0 0 ] ] 0 0 0 9 ] 1] 0 ]
REFINOR 0 0 3 4 0 2 0 0 ] ] V] 2 0 0 i 0O 17 O 0 0 0 5 0 19 53
ASPRO 23 2 ] 0 0 3 0 0 ] 0 0 0 3 0 1 2 0 0 0 0 ] ] 0 1 41
CAMUZZI GAS DEL SUR 3 o 1] 0 0 0 0 1] ] 1] 0 0 0 0 o 3 0 0 0 0 0 ] ] 0 ]
AGIRA 4 1 ] ] 0 0 0 1] ] 1] V] 0 0 0 ] ] ] 0 0 0 0 ] ] 0 5
POV sur 3 2 ] 0 0 0 0 0 ] ] 0 0 0 0 0 ] 0 0 0 0 0 ] ] 0 5
RHASA 2 1] ] 0 0 0 0 0 ] ] V] 0 0 0 Ii] ] 0 0 0 0 0 ] ] 0 2
DAPSA 5.4 1 1 1] t] 0 4] 0 '] o [t] 0 0 /] 0 '] 1] i] 0 4] 0 0 o t] 0 2
Contidad de Estaciones: | 1599 | 249 | 2% | &9 | 67 | 493 | 81 | 196 | 25 | 50 | 68 | 28 | 199 | 92 | 67 | 86 | @6 | 60 | S0 | 37 |483 | 7& | 10 | 111 | 4330

Fuente: Secretaria de Energia - Tipo de negoclo: Estacién de Servicios - Canal de Comerclalizacién: Al pablico - JUNIC ARO 2016

Estaciones de Carga de GNC (Total Pais)

Expendedoras de sélo GNC

Expendedoras de Liquidos y GNC

Total

(*) El ENARGAS tiene registradas 2.015 estaciones de carga.
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33,63%
23,07%
630%  633%
— 4,39%
Ead Oﬂ_ 1,73%
PETRGERAE e E
C¥PE " QIL  Petrobras Axion  Otras

Cantidad
495
1227
(*)1722

Estaciones de Servicios en Argentina.




YENTAS al MERCADO de COMBUSTIBELES LIQUIDDS
{ARos 2015 - 2016)
Metros ciibicos

Gas Ol MNafta Comiin >&3 RON Nafta Super >33 RON MNafta Super »37 RON

1141514 2600 504891 192755
1171417 2615 527004 209016
1138933 2337 504110 196306
1172239 2166 570369 236178

1063890 1978 534582 223059
1012383 2565 516224 210984
1135743 1812 530403 205045
1121562 2224 487317 176839
1257541 1500 496869 170674
1261265 2734 489469 180251
1142566 2749 506287 200288
1182312 3098 528027 197487
1182312 3098 528027 197487
1084882 3353 222125 209508
1132509 3377 514107 212136
Fuente: Secretaria de Energia
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Estadisticas - Enargas

SUJETOS del SISTEMA de GNC
Listado actualizado a DICIEMBRE 2016

Cantidad de
Provincia  Vehiculos a E’“‘%"&“"“

GNC
Buenos Aires 796749 892

Capital Federal 82878 134
Catamarca 8297 12
Chaco 255
Chubut 1432
Cordoba 287647
Corrientes 523
Entre Rios 43372
Formosa 187
Jujuy 24353
La Pampa 7175
La Rioja 2459
Mendoza 134422
Misiones 151
Neuquén 12023
Rio Negro 14489
S. del Estero 20243
Salta 39394
San Juan 38105
San Luis 32494
Santa Cruz 241
Santa Fe 149929
T. del Fuego 590
Tucuman

Total Pais

PECs
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PECs: Productores de Equipos Completos
CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM: Talleres de Montaje

OPERACIONES de VEHICULOS a GNC
2016

Bajas Conversion  Modificacion Revision

11161 5680 123603
8858 5649 121298
8517 5438 133232
8489 5712 144603
7657 5189 132324
7041 4380 129525
7327 4535 128643
66894 4768 152728
Fuente: ENARGAS
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Colaboracion Fernando Parente

GRUPOBRAN

equipaomiento gaslrendémico

Asesoramiento - Lay Out - Servicio Técnico - Post Venta de Alcance Nacional

Lideres en disefio y provision de equipamiento gastrondmico para Tiendas de Estaciones de Servicios

wwawv.grupobran.cecm.ar e into@grupobran.com.ar e (5411) 47099133
lavalle 4555 . Villo Martelli . Buenos Aires . Argentina
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EL SAMURAI

Y EL PESCADOR

urante la ocupacién Satsu-

ma de Okinawa, un Samu-

rai japonés que le habia
prestado dinero a un pescador,
hizo un viaje para recolectarlo a
la provincia Itoman, donde vivia
el pescador. No siéndole posible
pagar, el pobre pescador huyo y
tratd de esconderse del Samurai,
que era famoso por ser corto de
genio.

El samurai fue a su hogar y al
no encontrarlo ahi, lo buscé por
todo el pueblo. A medida que se
daba cuenta que no lo encontra-
ba se volvié furioso. Finalmente,
al atardecer, lo encontré bajo un
barranco que lo escondia de la
vista. En su enojo, desenvaind su
espada y dijo: “Qué tienes para
decirme”, le grité.

El pescador replicd, “Antes que
me mate, me gustaria decir algo.
Humildemente le pido esa posi-
bilidad.” El samurai dijo, “Ingra-
to! Te presto dinero cuando lo
necesitas y te doy un afio para
pagarme y me retribuyes de esta
manera. Habla antes que cambie
de parecer.”

“Lo siento”, dijo el pescador. “Lo
gue queria decir era esto. Acabo
de comenzar el aprendizaje del
arte de la mano vacia y la pri-
mera cosa que he aprendido es
el precepto: 'Si alzas tu mano,
restringe tu temperamento; si tu
temperamento se alza, restringe
tu mano.”

El samurai queddé anonadado al
escuchar esto de los labios de
un simple pescador. Envaind su
espada y dijo: “Bueno, tienes ra-
z6n. Pero acuérdate de esto, vol-
veré en un afio a partir de hoy, y
sera mejor que tengas el dinero.”
Y se fue.

Habia anochecido cuando el sa-
murai llegd a su casa y, como era
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costumbre, estaba a punto de
anunciar su regreso, se Vio sor-
prendido por un haz de luz que
provenia de su pieza, a través de
la puerta entreabierta.

Afind su ojo y pudo ver a su es-
posa tendida durmiendo y el con-
torno impreciso de alguien que
dormia a su lado. Muy sorpren-
dido y explotando de ira se dio
cuenta de que era un samurai!

Sacd su espada y sigilosamente
se acerco a la puerta de su pieza.
Levanté su espada preparandose
para atacar a través de la puer-
ta, cuando se acordé de las pala-
bras del pescador: “Si tu mano se
alza, restringe tu temperamento;
si tu temperamento se alza res-
tringe tu mano.”

Volvié a la entrada y dijo en voz
alta. “He vuelto”. Su esposa se
levantd, abriendo la puerta salid

junto con la madre del samurai
para saludarlo. La madre vestida
con ropas de él. Se habia puesto
ropas de samurai para ahuyentar
intrusos durante su ausencia.

El ano paso rapidamente y el dia
del cobro llegd. El samurai hizo
nuevamente el largo viaje. El
pescador lo estaba esperando.
Apenas vio al samurai, este sa-
lio6 corriendo y le dijo: “He tenido
un buen afio. Aqui esta lo que le
debo y ademas los intereses. No
sé cdmo darle las gracias!”

El samurdi puso su mano sobre
el hombro del pescador y dijo:
“Quédate con tu dinero. No me
debes nada. Soy yo el que esta
en deuda.”

Por Richard Kim
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