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Editorial

ExpoAES 2008 - Primera Exposicion y Conferencia Internacional de
Combustibles — Biocombustibles — GNC e Hidrdogeno
Octubre 22-23 y 24. La Rural — Predio Ferial de Buenos Aires

| cierre de esta edicion faltan

poco mas de cien dias para el
inicio de ExpoAES 2008, motivo
por el cual nos ha parecido opor-
tuno reproducir la Nota Editorial
de la Revista AES N° 231 que des-
cribe con acierto su organizacion
y desarrollo.Vale la pena recordarlo

ExpoAES 2008 sera una exposi-
cion comercial de notable interés
en cuanto a la comunicacion, infor-
macion y conocimiento. Motivara
un alto grado de participacion a
nivel nacional dando a conocer
los temas de interés para nuestro
sector. Desde la Revista AES se in-
forma mensualmente de todas las
novedades relativas a la organiza-
cion y a los participantes.

Ademas, la Conferencia que se lle-
vara a cabo durante la ExpoAES
2008 tratara los mas novedosos
asuntos sobre todos los combus-
tibles que expenden y expenderan
las bocas de ventas.

ExpoAES 2008 se convertira en un
instrumento de marketing pode-
roso, que posibilitara a las peque-
nas, medianas y grandes empresas
la posibilidad de comercializar o
simplemente dar a conocer pro-
ductos y servicios al mercado de
combustibles.

Por otra parte, los visitantes, fun-
damentalmente expendedores, se
constituiran en potenciales com-
pradores y comunicadores, quie-
nes llevaran informacién que sin
dudas sera utilizada en los proce-
sos de decision de compra.

También visitaran ExpoAES 2008
los principales actores de com-

bustibles; biocombustibles y GNC.

Una mencion aparte merece el
sector del Hidrégeno, que presen-
tara los desarrollos que se estan
llevando adelante.

Primer Workshop Profesional

Resulta de sumo interés para el
expositor lograr divulgar entre la
mayor cantidad posible de parti-
cipantes todo lo relacionado con
la empresa que representa. Por tal
razén, se organizara un encuentro
de comercializacion para que los
visitantes a ExpoAES 2008 puedan
ser atendidos en horarios confir-
mados previamente para lograr
una entrevista ordenada que re-
dundara en mayores beneficios
para los participantes. Estas con-
firmaciones se hardn a través de la
pagina web de ExpoAES 2008

Nuevas Oportunidades

La convocatoria de ExpoAES 2008
lograra reunir durante tres dias la
oferta y demanda relacionadas
con el expendedor de combusti-
bles. Asimismo marcara una dife-
rencia especifica que otros medios

alternativos no pueden satisfacer:

la necesidad del contacto huma-
no y la sensacion de abundancia
y concentracion de productos y
servicios.

ExpoAES 2008 ofrecera las si-
guientes oportunidades:

¢ Obtener nuevos contactos cali-
ficados

* Potenciar la marca y la imagen de
los expositores

* Penetrar en los mercados de
las distintas provincias de nuestro
pais

¢ Hacer contactos directos con
medios de comunicacién, periodis-
ticos a nivel local e internacional

¢ Hacer contactos con referentes
internacionales

La Conferencia

Esta Primera Conferencia tendra
como panelistas a los mas re-
presentativos profesionales del
sector de los combustibles. Ha-
bra participacion y debate sobre
el futuro de la comercializacion;
nuevos productos; las mezclas de
combustibles con los biocombus-
tibles; el desarrollo del GNC y las
potencialidades del Hidrogeno ve-
hicular.

La Rural — Predio Ferial de Buenos
Alires

Desde su creacion hace casi 130
anos, La Rural ha experimentado
un gran crecimiento. Las moder-
nas y variadas instalaciones, su facil
acceso y comodidades, sumadas a
su larga experiencia, la convierten
en marco idéneo para lograr que
miles de visitantes de Argentina,
paises limitrofes y del exterior, se
den cita en ExpoAES 2008.

Dr. Luis Maria Navas
Editor
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Estaciones en Latinoamérica
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Repsol YPF vende estaciones de servicio en Ecuador

epsol ha acordado la venta a

la compania peruano-chilena
Primax de las sociedades ecuato-
rianas Recesa y Oiltrader por un
importe de 47 millones de dola-
res.
La operacion contempla la venta
de la red de 123 estaciones de
servicio de Repsol, propio y con-

distribucion y, para el caso de avia-
cion, uno de asistencia técnico-
comercial.

La venta de Recesa y Oiltrader
forma parte de la politica de desin-
versiones en activos no estratégi-
cos contemplada en el Plan Estra-
tégico 2008-2012 de la petrolera

Por su parte, Primax es una socie-
dad constituida en 2004 con mo-
tivo de la adquisicion de activos
de Shell en Perd, la fusion con Ro-
mero Trading y ENAP, la compaiia
estatal chilena de petréleo.

Fuente: Agencia de Noticias Reuters:
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cesionario, distribuidas por todo presidida por Antonio Brufau. D et T e
Ecuador, asi como del negocio de

las ventas industriales en el pais, El cierre de la operacion, sujeta a

de la infraestructura comercial y la autorizacion de las autoridades

logistica y de las actividades de lu-  ecuatorianas, se producira, previ-

bricantes y aviacion. siblemente, durante el tercer tri-

Para el caso de los lubricantes, mestre de este afio, momento en

Repsol mantendra con Primax un el que la compafia peruano-chile-

contrato de comercializacion y  na asumira la gestion del negocio.

Petroperu contara con 450 estaciones de servicio.de combustibles a fin de ano

- 2
-

La cadena de estaciones de ser-
vicios de Petroperu, denomina-
da Petrored, alcanzara a fin de afo
un total de 450 grifos afiliados y
se convertira en la primera cade-
na del pais, informé el gerente de
Operaciones Comerciales de la
empresa, Luis Lem.

Senalé que Petroperu cumple con
su plan de expansion a nivel na-
cional y, dentro de una politica de
descentralizacion, busca posicio-
nar estaciones de seryicio en luga-
res donde la empresa privada no
logra ubicarse.

“No solo estamos en los espacios
mas reconditos del pais, sino que
nuestra verdadera fuerza radica en
la reconocida calidad de nuestros
productos y en el soporte técnico
que damos a todas y cada una de
las estaciones de servicio afiliadas
a Petroperu, es decir, un verdade-
ro aporte al desarrollo nacional”.
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Durante la inauguracion d
obras de remodelacion de la E
cién de Servicios ZPV - Servicen-
tro Tacna, afiliada a Petrored, en el
ito limeno de La Victoria, indi-
c6 que en dicho grifo se ha puesto
en funcionamiento la isla nimero
22 en Lima para el expendio de
gas licuado de petroleo (GLP).
Revel6 que dicha obra refleja que
Petroperu sing apostando por
la masificacion del gas, ya sea gas
natural o GLP, en el mercado de
combustibles nacional.

a-

Al respecto, el presidente del di-
rectorio de ZPV, Gaston Zapata,
expresé su decision y la de sus
socios de apoyar la politica del go-
bierno peruano en el cambio de
la matriz energética, a base del fo-
mento de una cultura por el con-
sumo del GLP vy, en especial, del
gas natural vehicular (GNV).

“El gas natural se trata de un com-
bustible barato, rentable y que no

e

contamina el medio ambiente”,

agrego.

En ese sentido, planted a los re-
presentantes de Petroperd que
gestionen la instalacion de un sur-
tidor de GNV en la Estacion de
Servicios ZPV, lo cual fue aceptado
por los representantes de la pe-
trolera estatal.

Fuente: Agencia Peruana de Noticias.
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Promigas invertira 40 millones de dolares en México
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Juntos podemos hacer mas simple y seguro la instalacion y mantenimiento de su
sistema de conexionado y conduccion de gas natural comprimico

Parker es lider mundial en tecnologias para el control de procesosy
movimientos, ofreciendo el rango mas amplio de conectores para tuberias simple
y doble virola, valvulas, reguladores, O-Ring, actuadores neumaticos y
mangueras que exceden normas internacionales ANSIIAS NGV4.2 y CSA12.52-
M23. Parker responde a la constante demanda en el incremento del rendimiento
y capacidad de estaciones de carga de GNC con nuevos productos y la mas
avanzada tecnologia cumpliendo v excediendo las normas vy requerimientos
internacionales de los fabncantes de equipos de compresion y carga de GNC en

vehiculos.

aerospace
climate control
electromechanical
filtration

fluid & gas handling
hydraulics
pneumatics
process control
sealing & shielding

03327-44-4129

ENGINEERING YOUR SUCCESS.

Stephenson 2711 — Tortuguitas — Buenos Aires

aternandez@parker com www.parker.com.ar
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Estaciones en el mundo

EEUU propone eliminar los subsidios al petroleo para reducir el consumo

Estados Unidos, el mayor con-
sumidor de petroleo del mun-
do, reclamé que se supriman los
subsidios a los combustibles como
medida para frenar la crisis y sugi-
rié al mundo que se prepare para
mas aumentos de precio tras el
récord que situd el barril de cru-
do en casi los 140 dolares.

El secretario estadounidense de
Energia, Sam Bodman, atribuyé a
los subsidios -muy comunes en
paises asiaticos- un mayor consu-
mo del combustible, pero también
instd a los paises productores a
difundir mas informacion sobre
cuanto pueden producir. Una pos-
tura muy lejana de la del presiden-
te francés, Nicolas Sarkozy, que
proponia que la Union Europea
subvencionara el consumo.

El representante estadounidense
defendioé sus posiciones junto a

China, Japon, India y Corea del Sur,
los cinco mayores consumidores
de petroleo del mundo, en una re-
unién en Aomori (norte de Japon),
que concluyé con una declaracion
conjunta en la que expresan “su
seria preocupacion por los eleva-
dos precios del combustible”.

El precio del petroleo, que es mas
del doble que a principios de 2007,
alcanzé el viernes 6 de junio el
maximo historico de casi 139 do-
lares por barril en Nueva York.

“Estos precios no tienen prece-
dente y van en contra de los in-
tereses de los consumidores y de
los paises productores”, dice el
comunicado de los cinco paises,
que pidieron ademas a los grandes
productores de petrdleo que es-
tabilicen la situacion del mercado
del crudo y que aseguren que en
el futuro la demanda no superara

a la oferta.

También pidieron mas energias al-
ternativas, mas metodos de aho-
rro de los recursos y indicaron
que es necesario establecer “me-
didas de emergencia” en materia
de energia.

Se prevé que China, que accedio
a revisar sus consumos, supere a
EEUU como primer consumidor
en el 2010.

Fuente: Diario El Periddico, Espana.

i GRUPO BRAN s.a.

LIDERES EN EQUIPAMIENTO
GASTRONOMICO
PARA ESTACIONES DE SERVICIOS
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Villa Martelli
(CP: 1603 ) - Buenos Aires -
Tel: 011-4709-9133 / 9136 / 5421

grupobran@grupobran.com.ar
www.grupobran.com.ar
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Seguros acordes a resoluciones vigentes dictadas por organismos publicos. @
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Huelga general en Espana contra alza al precio 'de'los combustibles

n junio, Espana vivid jornadas

de protestas, huelgas, manifes-
taciones y cortes de carreteras
por parte de transportistas que
reclaman acciones del gobierno
para aliviar el efecto del alza en el
precio de los combustibles.

El crecimiento de la protesta for-
26 al gabinete espanol a establecer
un comité especial, dependiente
de la presidencia, para enfrentar
las consecuencias de la inconfor-
midad de pescadores y transpor-
tistas, que amenazan con afectar
las rutas de abasto de alimentos a
los centros urbanos.

Espana ha sido el pais donde se
han expresado con mayor inten-
sidad las protestas de pescadores,
agricultores y transportistas cuya
actividad ha sido afectada por el
alza en el precio de los combusti-
bles, el principal insumo, por ejem-

plo, para la importante industria
pesquera europea.

En lo que va del ano el precio de
los combustibles se ha incremen-
tado en 30 por ciento. Ante tal
situacion, los gobiernos espafol,
francés, italiano y portugués anun-
ciaron que propondran a la Union
Europea (UE) medidas de urgencia
para paliar la crisis que atraviesan
sus productores.

Temor al desabastecimiento

Las protestas también se extien-
den en diversos sectores de la
economia nacional como la agri-
cultura, la pesca y otros afectados
con severidad por el alza de los
combustibles, lo que obligé a los
comerciantes a prepararse ante un
eventual desabastecimiento y a las
grandes cadenas como Carrefour
y Eroski a almacenar productos

para, segun dijeron, garantizar el
producto a sus clientes, al tiempo
que otras grandes firmas, confian
en que el conflicto se solucionara
pronto, de acuerdo con reportes
de prensa.

Integrantes de la Plataforma Na-
cional de Transporte por Carre-
tera acordaron que paralizaran el
pais con protestas en las rutas. El
dirigente de esa organizacion ex-
puso que estan preparados para
una “victoria o la carcel”, si es ne-
cesario.

A su vez, el presidente de la pa-
tronal Federaciéon Nacional de
Asociaciones de Transporte de
Mercancias (Fensadismer), Julio
Villaescusa, anuncié un paro “lar-
go y duro” de no alcanzarse un
acuerdo que compense la subida
del precio de los carburantes, que
evoluciona de acuerdo con la coti-

El Emporio

del Tanque

Fabricacion y Comercializacion
de Tanques y Equipos Industriales

Compra-Venta de tanques y Equipos Industriales
usados reacondicionados - Servicios Ambientales

Cno. Gral. Belgrano y Tomas Flores - (1879) Quilmes Oeste, Bs. As.
Tel: (011) 4270-1012 - Fax: (011) 4270-1013

info@elemporiodeltanque.com.ar / www.elemporiodeltanque.com.ar
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Huelga general en Espana contra alza al precio de los combustibles
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zacion internacional del petréleo.

El crudo se encuentra en niveles
histéricamente altos, en torno
a 130 dolares por barril para los
marcadores de referencia.

Los transportistas, agricultores y
pescadores reclaman sobre todo
lo que califican de “insoportable”
incremento del precio del com-
bustible y la ausencia de medidas
por parte de las administraciones
nacionales y europeas, que son
incapaces de controlar un sector
dominado a su vez por quienes fi-
jan el precio del petroéleo.

Si la huelga de transportistas se
prolonga, las gasolineras sufriran

desabastecimiento, previo la Con-
federacion Espafiola de Empre-
sarios de Estaciones de Servicio
(CEES).

Entre la poblacion, principalmente
automouvilistas, cunde la noticia de
que podria haber un desabasteci-
miento de gasolina, lo que generd
grandes filas en las estaciones para
llenar el tanque.

Fuente: Diario La Jornada, México.

dierno malasio estudia cobrar la nafta mas cara a los extranjeros

ia se plan-
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Segun proveedores de insumos para negocios de comidas rapidas
Coinciden en que el servicio de fast food influye positivamente en la

rentabilidad de las estaciones de servicio

Si bien algunos empresarios vincu-
lados con el negocio de comidas
rapidas sostienen que desde hace
cuatro anos el segmento registra
un sostenido crecimiento, otros
opinan que las ventas mermaron
considerablemente este ultimo
tiempo. No obstante, se ponen de
acuerdo para destacar la influencia
positiva que tienen los fast food
en la rentabilidad de las estaciones
de servicio.

mediados de la década de
1990, las principales petrole-
ras decidieron realizar importan-

tes inversiones a fin de remodelar,

AJ

A. Javier Bustos

agrandar e incorporar fast food o
locales de comidas rapidas en sus
estaciones de expendio de com-
bustibles para captar un nicho del
mercado que aparecia como pro-
metedor.

Algunos empresarios consultados
por Revista AES, vinculados con
la provisién de insumos para fast
food, coincidieron que desde hace
cuatro anos se registra un sosteni-
do incremento de las ventas.

Otros empresarios, en cambio, in-
sistieron en sostener lo opuesto,
es decir que las ventas mermaron

considerablemente.

No obstante, todos estuvieron de
acuerdo al afirmar que contar con
un servicio de comidas rapidas in-
fluye positivamente en la rentabili-
dad del negocio global.

La firma Ultracongelados Rosario
se posiciona entre quienes desta-
can que el sector ha crecido. Los
representantes de esa compania
sostienen que estan abocados a in-
corporar equipamientos y a traba-
jar en la capacitaciéon permanente
del personal para sostener el mis-
mo nivel de servicio que acompa-
ne el aumento de las ventas.

Proteccion Catodica

* PROTECCION CATODICA

Nos dedicamos a brindar
un servicio de calidad

* PUESTAS A TIERRA

Tel/Fax: (0351) 4284908 - Cel. (0351) 155182911. E-mail: ajbustos(@argentina.com

Parana 537 Piso 12, D “A" -

(5000) - Cordoba - Argentina
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“Hace mas de 10 anos el sector
comenzo a incorporar el fast food
como complemento al negocio
de venta de combustibles y des-
de 2004 venimos registrando una
suba en las ventas que oscila entre
un 20 y un 30 por ciento anual”
confirmé Miguel Angel Lagrutta,
directivo de Ultracongelados Ro-
sario, en didlogo con este medio.

’

“Tener un fast food en una esta-
cion de servicio es tan importante
que en algunos casos su rentabili-
dad se equipara o supera al propio
despacho de combustibles”.

Asimismo, Ricardo Arena, gerente
de Marketing de Distribuidora Ca-
non SRL, coincidié con que se vie-
ne dando desde hace un tiempo
un importante crecimiento en la
cantidad de consumidores de co-
midas rapidas.“Ese desarrollo esta
impulsado por canales que de al-
guna forma compiten con los fast
food, también llamados ‘negocios
de conveniencia’, por ejemplo en
la mayor participacion de distintas
cadenas de cafés”, senal6 el ejecu-

En sus palabras...

Miguel Angel Lagrutta de Ultra-congelados Rosario:

“Tener un fast food en una estacién de servicio es tan importante
jue en algunos casos su rentabilidad se equipara o supera al propio
espacho de combustibles”.

Graciela Garcia de Grada:

“Es muy importante contar con un buen fast food, que es un muy
buen servicio al cliente y un buen complemento de la venta
de nafta”.

Ricardo Arena de Distribuidora Cafon:

“Jamas vuelvo a una estacion de servicio en donde no encuentre un
lugar agradable para estar y la posibilidad de consumir alimentos de
ca%idad. Supongo que esto les debe pasar a muchas personas que,
como Yo, estamos bastante de nuestro tiempo laboral en la calle
ara atender distintos compromisos. Por eso, estimo que la renta-
Eilidad de un convenience store dentro de una estacion de servicio
se debe ver altamente comprometida si no esta apoyada por un
servicio de fast food acorde con la expectativa de sus clientes”.

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

tivo. “La perspectiva es la mejor.
No se espera un cambio negativo
en la tendencia actual, mas alla de
los vaivenes que pueda presentar

la economia. Es mas, todo apunta a
que se profundice el consumo de
estos productos”.

AUSTRAL GAS SR.L

NUESTROS SERVICIOS EN ESTACIONES DE SERVICIO DEGNC = ,

INSTALACION DE PARARRAYOS
MONTAJES ELECTROMECANICOS.
PRUEBAS HIDRAULICAS.
REPRUEBA DE CILINDROS DE GNC.

MANTENIMIENTO ELECTRICO Y MECANICO
FABRICACION DE FILTROS.

Telomian Condie 1887 — 9 De Abril = Buenos Aires - Tel. 4693 - 1755 Tel/Fax 4693- 1771. info®@australgas.com. www.australgas.com.ar
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A fin de acompanar el incremento
en la demanda, Arena indicé que
todos los proyectos de la empresa
apuntan en la direccion de pro-
ductos con valor agregado. “Des-
de Canon, seguimos acrecentando
el portfolio actual y trabajamos
fuertemente en nuevos desarro-
llos”, completd.Y agrego: “la ren-
tabilidad de un convenience store
dentro de una estacion de servicio
se debe ver altamente compro-
metida si no esta apoyada por un
servicio de fast food acorde con la
expectativa de sus clientes”.

Finalmente, Graciela Garcia, so-
cia de la firma Grada, que fabrica
equipos eléctricos para fast food,

disintié con las opiniones de los
otros empresarios. “Los fast food
comenzaron a instalarse en el
mercado hace 10 afios como algo
pequeno y luego crecié en for-
ma impensada en ese momento.
Lamentablemente, no hay muy
buenas perspectivas en relacion
con este negocio porque las
ventas han mermado consi-
derablemente en el sector”,
recalcé Garcia.

Sin embargo, coincidié en

que “es muy importan-

te contar con un buen
fast food, que es un
muy buen servicio
al cliente y un buen

PROTECCION CATODICA
PARA ESTACIONES
DE SERVICIO

Control, medicion y certificados segin normas de Secretaria de Energia

Monseiior de Andrea 3360 (1876] Bernal Oeste Bs. As
Te.:4270-7026/6894 e-mail:correo@protiund.com.ar
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complemento de la venta de naf-

”

ta.

Distintos enfoques del
negocio

A decir de Lagrutta, los locales de
comidas rapidas se aprovechan el
espacio de las estaciones de servi-
cio, el lugar para estacionar, el he-
cho de que el cliente observa su
vehiculo mientras consume, entre
otras cosas. “El fast food requiere
productos de calidad pero tam-
bién servicios, como por ejemplo
la entrega programada y ocasional,
el equipamiento para coccion y
almacenamiento, los exhibidores,
el material POP, el asesoramien-
to al personal, etc.”, detallé La-
grutta. “Nuestra empresa tiene
un excelente producto, que es la

ﬁl TERMOS DE AGUA
PARA MATE

consecuencia de 70 afos de ofi-
cio como panaderos, pero a eso le
agregamos la tecnologia del ultra-
congelado que permite tener un
producto siempre fresco durante
las 24 horas del dia y no tener so-
brantes o quiebres de stock”.

Para Arena, la idea de los fast food
en las estaciones de expendio de
combustibles estd apoyada por la
necesidad surgida del poco tiem-
po que se dispone para dedicarle
ala comida o a la pausa del medio-
dia. Se trata de un cambio cultural
que hace foco en la inmediatez.

“Actualmente, los requerimientos
se han modificado sustancialmen-
te. Nuevamente hay que referir-
se a un cambio cultural. Las mas
importantes petroleras apuntan
a productos Premium, es decir a

~ No se conforme con menos
instale el mejor termo del
mercado y participe en un

negocio altamente rentable

O Termos con mejor disefo, alta

seguridad

O Filtro triple
O Un afio de garantia

durabilidad y libre de mantenimiento
O Atraiga clientes y brinde servicio
D Acepta todas las monedas

O Chasis con tratamiento anticorrosivo
O Equipado con disyuntor para mayor

i

e-mail: info@farinavending.com

Para vental/alquiler / comodato

Av, Martinez de Hoz 2549 -Mar del Plata TE: 0223-484-0076/155-21898B5
- Web: www.farinavending.com

productos con valor agregado que
comienzan a modificar lentamen-
te —valga la paradoja- el fast food

por slow food”, describié Arena.

“Si bien los productos tradiciona-
les siguen siendo estrellas, es cada
vez mayor la demanda de los pre-
mium.

Apoya esa tendencia la remode-
lacion de muchas estaciones en
busca de brindar un espacio que
contenga a sus clientes, por lo que
se empieza a dejar de lado esa
costumbre de pagar y comer en el
auto por una mas saludable de to-
marse algunos minutos y sentarse
a la mesa, aprovechando para ha-
cer un corte en la rutina diaria. En
el mismo sentido, las estaciones
ya son un punto ineludible de re-
ferencia, ya sea para una reunion
de trabajo, encontrarse con un

X — i




grupo de amigos o bien para ame-  nuestra siempre fueron

nizar una espera en un ambiente las maquinas importadas,
agradable. Canén acompana esta  que tienen un costo bien ~
evolucion desarrollando produc-  diferente a las nuestras. S8
tos a medida de las necesidades Lo nuestro fue siempr

de nuestros clientes. Mas alld de mas accesible y de
nuestra linea habitual y con nues-  pida entrega”, come
tra marca propia, hemos desarro-  Garcia.

llado productos para otras marcas

lideres”.

Segliin Garcia, los principales re-
querimientos de los fast food son
las tostadoras eléctricas, panche-
ras, grill para cocinar carne sin
humo ni olor, exhibidores climati-
zados de alimentos y dispenser de
agua caliente. “Lo mas destacable
es que nuestra empresa es na-
cional y la principal competencia

CONTEG

GNC - NGV e

Estaciones de Servicio.

Solo liquidos, s6lo GNC y Duales.

Tasamos

Compramos

Vendemos

20 anos de experiencia avalan nuestra‘gestion.

’//-

| Parand 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info@contegas.com
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Informe Especial: las conversiones vehiculares a GNC en Argentina
Los PEC’s locales alternan entre el optimismo y la incertidumbre

Opiniones cruzadas en cuanto al futuro del GNC en el pais
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Aunque en algunas companias del
rubro se registré6 un aumento en
las consultas ante los crecientes
precios de los carburantes liqui-
dos, la inseguridad economica y
productiva del pais esta afectando
sus inversiones y el nivel de con-
versiones. Con todo, el sector re-
afirma la necesidad de incorporar
nuevas tecnologias y de hacer va-
ler la regulacion normativa.

La falta de certezas con res-
pecto al mantenimiento de los
precios y la disponibilidad gasifera
esta generando una gran incerti-
dumbre en los usuarios y en al-
gunas empresas Productoras de
Equipos Completos (PEC’s) de
gas natural comprimido (GNC).

Sin embargo, en los ultimos tiem-
pos algunas organizaciones se vie-
ron favorecidas por un incremen-

[ER'S

soluciones

www.energloysoluciones.com,.ar

to en las consultas sobre
la conversion vehicular
a esa fuente de ener-
gia debido al encareci-
miento de las naftas y
el gasoil.

En ese sentido, Nor-
berto Pereda, repre-
sentante de la firma
Tomasetto Lovato,
y Horacio Magraht,
presidente de Pelmag,
senalaron que el in-
cremento en el valor
de los carburantes li-
quidos y su escasez
en el mercado actudé
como disparador de las
consultas en los talleres de
montaje.

Horacio Magraht, presidente de Pelmag

Energia & Soluciones S.A.

contianza Y resu fados

E&S y el GNC

¢ Comercializador de Gas y Agente Libre del MEG

® |ntercambio, reventas y cesiones de gas y reserva de capacidad de transporte de EESS GMNC via MEGSA segin Res. SE 606/04 y SE 739/05

® Subastas GMNC anuales y estacionales del MEGSA
® Administracion de contratos de EESS GNC
® Desarrollo de negocios energéticos

Florida 375 Plso 5° OF"C" (C1005AAG) Cludad Auténoma de Buenos Alres.
Tel/Fox: (54-11)5238-1450. Email: gne(@energlaysoluciones.com.ar

...E&S comprometidos con el GNC

www.energiaysoluciones.com.ar
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“Teniendo en cuenta el paulatino
aumento de los precios, las expec-
tativas son favorables. No nos olvi-
demos que el ciudadano argentino
ya sabe lo que es el GNC,y los be-
neficios que le brinda, sobre todo
en los momentos en que necesita
economizar”, senalé Magraht.

A tono con ese planteo, Vic-
tor Derlich, vocero de la firma
ESIGAS, ahadié que los clientes
no sélo acuden para reconectar
sus equipos a fin de ahorrar, sino
también a causa de la mayor dis-
ponibilidad del GNC en relacion
con los otros combustibles.

En tanto, Gustavo Aller, socio ge-
rente de Impulso Gas, indicé que
aunque las consultas para conver-
tir vehiculos a gas aumentaron,
también se incremento la incerti-
dumbre. “No sabemos si los car-
burantes liquidos van a con inu:

al mismo precio o si éste va a re-~

ducirse como ocurrio en enero de
este ano. Ademas, la posible esca-
sez de gas en el invierno también
atemoriza a los usuarios”, afirmé.
Por el contrario, Oscar Bozzi y
Mario Vento, representantes de
Anker By Tomasetto, sefalaron
que no so6lo no hubo aumentos en
las consultas debido a que el costo
de las naftas convencionales sigue
siendo bajo, sino que tampoco son
buenas las proyecciones para el
resto del afio y el venidero.“Si los

i mbustibles liqui-
en lo suficiente y ade-
se demuestra la escasez de
C durante el invierno, parece

Por su parte, Alejandro Baratella,
vocero de la firma Sitec, afirmé
que aunque hubo mas consultas
debido a esta incertidumbre gene
ralizada, las mismas no se trad

ron en operaciones.“A pesar de su
progresivo aumento, actualmente
los combustibles liquidos siguen
teniendo un bajo costo. Sélo con
una nueva suba de entre un 10 y
un 15%, las consultas se van a co
vertir en operaciones”, ase

A su entender, si
precios la activi
“El GNC es un combustible alter-
nativo barato que puede ayudar
ante el desabastecimiento de los
liquidos. Pero sera vital que los
talleres y los fabricantes tengan la
capacidad de brindar un servicio
integral acorde a la tecnologia ac-
tual”’, ahadio.

se reactivara.

ehiculos a GNC
constantemente ac-
para las nuevas gene-
ones de automoviles que se
introducen en.el mercado. En esa
direccion, adelanté que se lanzara
una novedosa linea de componen-
tes electronicos, nuevos modelos
de reductores sistema se-
cuencial de inyecc
Al igual que e
ESIGAS, Impulso
firma Pelmag esta
implantacién de la
racion de equipos de

as  como
itec, la
do la
gene-

ion:

Innovacio-
nes tecnolo-
gicas

Desde Toma-
sett ovato
se cree. que
en los U
mos tiempos
el mercado se
sumié en un
proceso  de
estancamien-
to. “Por este
motivo, algu-
nas empresas
disminuyeron
las inversiones
destinadas a
efectuar cal
bios tecnol
gicos en
componen
del kit
distrit
el

AGROV

MONTAJES INDUSTRIALES

MONITAJE|DE .
ESTTACIONESDEISERVICIO
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Los PEC’s locales alternan entre el optimismo y la incertidumbre

.. continta de pagina |9

ee0ccssssssescccccccccce

los sistemas de inyeccion de gas.
Estos procesos son empleados
desde hace mas de cuatro afos
en Europa, donde reemplazaron
completamente al equipamiento
aspirado de tercera generacion
que predomina en la Argentina.

“Se esta trabajando desde hace
tiempo en equipos de presiéon po-
sitiva o de inyeccion de gas, que
son los utilizados para los vehi-
culos mas modernos. Son los que
trabajan con una electrénica aso-
ciada mas compleja, obteniéndose
mediante ella economia y bajas
emisiones contaminantes”, sefalo
M

En suma,'lgsampresas consulta-
das por este medio destacaron la
necesidad de incorporar constan-
temente nuevas tecnologias y de
llevar a cabo una investigacion y
desarrollo continuos. De acuerdo
con Baratella, de Sitec, esa apues-
ta constituye la Unica forma de
ofrecer los mejores productos y
otorgar soluciones a los distintos
automotores, incluso los mas evo-
lucionados.

“En la linea de vehiculos nuevos,
las casas automotrices estan di-
senando sistemas de inyeccion
cada vez menos contaminantes y
de menor consumo; es decir, mas
complejos”, preciso.

A su entender, dado que los fabri-
cantes de electronica de GNC co-

mienzan a desarrollar o a adaptar
los equipos de conversion luego
de que los automoviles aparecen
en el mercado, la evolucién en los
sistemas de conversion vehicular
debe ser constante.

Transporte pesado

Este desarrollo seria imprescindi-
ble para la implantacion del empleo
de GNC en émnibus y camiones,
proyecto que se ha discutido du-
rante muchos afos en la Argentina
debido a sus posibilidades técnicas
y econdmicas.

“Es indudable que la idea es muy
viable. De hecho, mientras que
en la mayoria de las ciudades eu-
ropeas el transporte publico es
a GNC a causa de sus menores
niveles de polucion, en muchos
paises de Medio Oriente tanto
el transporte publico como el de
carga, lo utiliza por razones eco-
nomicas”, ejemplificé Baratella.

De todos modos, reconocié que
por ahora en el pais no existe el

cel. (11) 15 &381-3583
nextel 575*5118
e-mail: info@aristec.com.ar
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La recepcion del informe del CESVI

En octubre de 2006, el Centro de Experimentacion y Seguridad Vial (CESVI) difundié por television un
informe referido al peligro resultante del incorrecto montaje de los tubos de GNC en los vehiculos.
Segln el documento, debido a que las cunas de deficiente calidad fijaban mal los tubos de gas a la es-
tructura del automovil, en caso de impacto el cilindro podia salir despedido hacia el interior del auto,
lo que representaba una gran amenaza para los usuarios.

R il

Desde la perspectiva de Anker By Tomasetto, el informe fue hecho sobre viejos dispositivos. Con
talleres certificados el control resulta posible y poder corregir cada vez mas la eficiencia y calidad de
los atalajes.

0000000000000 000000000000000000000000

En tanto, Pelmag, Esigas y Sitec analizaron el asunto desde otro punto de vista: consideraron que el
peligro derivaba fundamentalmente de una mala instalacion, problema vinculado a la falta de profesio-
nalidad en los responsables de efectuarla.

“Mi opinion es muy sencilla, si la instalacion es incorrecta, aunque se lleve a cabo con elementos
homologados, se atenta contra la seguridad del sistema. Pero no sélo en las cunas, sino en todos los
elementos del kit de conversion”, sostuvo Magraht.

A tono con esta posicion, el gerente de Impulso Gas senald que si el anclaje no se realiza en el lugar
adecuado (chasis o falso chasis), la sujecién entre el tubo y la cuna que soporta al cilindro y lo fija a la
estructura del vehiculo resulta insuficiente. Ademas, cuestion6 la naturaleza del comunicado.
“Considero que antes de mostrar un informe de esas caracteristicas por television se debié haber
consultado a diversos especialistas para conocer con mayor profundidad la realidad de las instalaciones
de cilindros. Discuto también el porcentaje de vehiculos con fallas en la sujecion que refiere el informe.
Las Camaras del sector estan tratando el tema con sus correspondientes comisiones técnicas para
aclarar estos puntos”, explico Aller a este medio.

Por el contrario, para Pereda el trabajo de CESVI fue impecable.*“La exposicion me parecié muy com-
pleta e ilustrativa, tanto para los usuarios como para los talleres. Para los primeros porque les informa
del peligro de instalar los equipos en lugares que no estan capacitados ni habilitados por el Enargas,
y para los segundos porque es preciso recordar el cumplimiento de todas las normas de instalacion
dictadas por el ente regulador”, puntualizo.

desarrollo tecnolégico apropiado.

“Ademas, como los equipos son
muy costosos el proyecto no re-
sultaria posible sin el respaldo
econémico del gobierno”, admi-
tio.

Pereda, en tanto, también juzgd
fundamental abocarse a las inno-
vaciones tecnolégicas. “Es preci-
so trabajar exhaustivamente en
la parte técnica para obtener el
mejor resultado. Con respecto a
lo econémico, prontamente se ve-
rian las consecuencias favorables
debido al gran consumo de estos
vehiculos”, vaticind.

A tono_con esa opinion, Gustavo
Aller se refirio_con entusiasmo a
la posibilidad de utilizar GNC en

el transporte publico y 'de.carga.
“El uso de GNC representa
oportunidad inmejorable tant:
para 6mnibus como para camio-
nes: las ventajas no son solo eco-
noémicas sino también ambientales,
lo cual no es poco decir si tene-
mos en cuenta lo contaminantes
que pueden ser estos vehiculos”,
comento.

A su criterio, las condiciones para
poner en marcha esa iniciativa es-
tan dadas. “Sélo falta abrir el jue-
go y echar a andar una posibilidad

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

que sera ampliamente favorable
para todos los sectores implica-
dos”, afirmo.

a seguridad del usuario

los equipos de G
las empresas consu

dor del Gas (Enargas) es el gran
responsable de hacer cumplir la
normativa en vigencjé.

“El Enargas deb
controlar que s
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mas y que no puedan cargar los
vehiculos que tengan la oblea ven-
cida”, senald Derlich, de ESIGAS.
Pereda manifest6 que el Ente tam-
bién deberia promover el cumpli-
miento de todas las reglamenta-
ciones de instalacion controlando
los diferentes organismos del sis-
tema.

“Las medidas del Enargas tendrian
que estar apuntadas a promover
el sistema de GNC por todos
los medios posibles, controlando
la actividad de la totalidad de sus
actores: los PEC’s, los talleres de
montaje y las estaciones de servi-
cio”, indico.

._...
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Por su parte, Sitec e Impulso Gas
resaltaron la necesidad de trabajar

.
)
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
0
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.

Soluciones Integrales
para expendedores de GNC

@ Sistemas Completos de Medicion para 1 y 2 mangueras
@ Cabezales Electrénicos para 1, 2 y 3 vias de alimentacion .
® Medidores de caudal por efecto coriolis 9
@ Barrera de Seguridad Zener . %
@ Transformadoeres de Ultra Aislacion . s
@ Protocolo de comunicacion abierto,

Standard del mercado

Tel.: (5411) 42146-8330 / 4224-2444 - e-mail: info@develcognc.com

BUREAU
www.develcognc.com.ar NERITRE

Calle 141 N° 2045 - (1884) Berazategui - Buenos Aires - Argentina @
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en una mesa conjunta con repre-
sentantes de los distintos sujetos
del sistema para ocuparse de la
seguridad del usuario.

“Las normas son perfectibles; de-
bemos estar siempre dispuestos
a optimizar el sistema y hacerlo
cada dia mas fuerte, lo cual no
es solamente responsabilidad del
Enargas. Para que esto ocurra,
todos debemos aportar nuestro
granito de arena y el Ente no debe
desaprovechar la posibilidad de
escucharnos y consultarnos”, pun-
tualizé Aller.

“En este momento, la medida prio-
ritaria que debe tomar el Enargas
pasa por el control sin condiciona-
mientos de los sujetos que pueden
acceder a la carga de combustible
de manera ilegal”, coincidieron
Bozzi y Vento.

Para Baratella, por su parte, el
Enargas debe demostrar con cer-
teza laimportancia de la normativa
e implementarla ante un mercado
preparado, realizando previamen-
te las consultas respectivas. “Sélo
asi, esto redundara en provecho

OCTUBRE 22-23Y 24
LA RURAL - BUENDS AIRES

del usuario final”, concluyo.
Asimismo, aludio a la relevancia de
controlar a los sujetos que acttan
fuera de la normativa, punto en el
que concordd con las posturas de
Esigas y Anker By Tomasetto.

.
0000 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 00°

BB construcciones

S.A

Calle 2 Bis N°220 e/529 y 530
Tel/fax (0221) 421 6950
B1906DPF La Plata / Bs. As.
E-mail: mur@mur.com.ar

nconexiones giratorias

:: picos de despacho

s equipos de lubricacion

sacoples

» Construcchin de estaclones de servicio.

¢ Construccidn de plantas de combustible liquido y GNC.

# Adecuacitn de instalaciones e inscripcidn Secretaria de Energia
e la Nachin,

' Instalacién de tanques de combustible con sistemnas de succién ¢

Impulsidn, caferias rigidas y flexibles,

Tratamiento de efluentes y desagles industriales.

% Instalaciones eléctricas antiexplosivas.

smedidores de aire

stanques

¢ electrobombas de 12 volt

& i Instalaclones de telemedicidn y control a distancia de surtidores.

: caudalimetros Consolas centrales de manejo de datos de expendio y control de
stock.

wmangueras ® Sistemas de deteccitn de fugas y pérdidas de combustible,

" Desarrollo de Ingenieria especifica de proyecto.

: productos para GNC

Huestra
estructura de
organizacidn
nas permite
ofrecer un
servicia

surtidores

»bombas con motor antiexplosivos

integral de
Proyecto,
Direccion

i 31 ol K : Técnica,
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¥ Construccion
& cualguler
punto del pais.

www.surtigom.com.as




Informacion General

Entrevista con Eduardo Milano, gerente de Gas Natural Comprimido del ENARGAS

“Hay una situacion que siempre se
da historicamente: cada vez que
aumenta el combustible liquido,
las conversiones de automoviles
a gas se incrementan. Cuando hay
una gran variacion de precios en-
tre las naftas, el gasoil y el GNC,
el usuario sin dudas tiende a optar
por el consumo del combustible
gaseoso”, afirmo el funcionario en
didlogo con Revista AES. “A partir
de febrero de 2008, empezamos
a verificar el crecimiento del seg-
mento. Hasta fines de 2007 se re-
gistraba una meseta en la cantidad
de usuarios que buscaban orien-
tarse hacia el uso de GNC, pero
el desfasaje de precios dio lugar a
nuevo escenario y entendemos
que la tendencia creciente se va a
afianzar hacia fin de ano”.

los datos ofrecidos por el
, entre enero Yy junio se regis-

®000000000000000000000000000000 o0,

estima que es

también el parqu

Los recientes aumentos sufridos

por los combustibles liquidos

en la Argentina motivaron el in-
to i
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ENTREGA
100 LITROS
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“Senese)

SISTEMAS PREPAGOS

ATENCION AL CLIENTE: Telefax: 03465-422008 E- mail: info@senesesns.com.ar o tecnosystem@armet.com.ar .

traron unas 25.622 conversiones.

El mes de mayo fue el que man-
tiene el record de 2008 con 5.978
vehiculos.

Por otra parte, se estima que este
ltimo ano crecioé también el par-
que de estaciones de servicio que
expenden GNC. A decir de Mila-
no, el pais cuenta hoy por hoy con
aproximadamente unas |.680 es-
taciones que ofrecen el combusti-
ble gaseoso.

“Actualmente hay muchas mas es-
taciones con GNC que hace dos
anos. Muchas son estaciones que
expenden liquidos que se duali-
zaron. También se han emplazado
estaciones nuevas, pero en menor
medida”, asevero el representante
del ENARGAS.“Lo interesante de
este desarrollo es que localidades

SENESE SNS sistemas Prepagos
SAN MARTIN 1333

(2630) FIRMAT- STA. FE. ARGENTINA
Www.senesesns.com.ar



iLa conversion vehicular a GNC
encuentra alguna dificultad en los
nuevos modelos de automoviles?,
preguntamos a Milano.

{Qué opina sobre las posibilidades
técnicas y econémicas que existen
de utilizar GNC en émnibus y ca-
miones? El ENARGAS ;cuenta con
algun estudio sobre el particular?

INGENIERIA

Instalacion, reparacion, readecuacion y mantenimiento de plantas de GNC

servicios@abicomp.com.ar

 Pepiri 636 (1437) CABA. Tel: 54-11-49-11-82-30
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La Resolucion del ENARGAS
3690/2007 hizo obligatorias las
valvulas con bloqueo operable en
forma eléctrica y las valvulas con
corte por exceso de flujo. ;Qué
experiencia ha recogido el ENAR-
GAS hasta el presente?

MIEMERD ACTIVO

Audiconser SRI
Auditoria - Control - Servicios m%gfu\nms

Soluciones integrales en plantas de almacenamiento de hidrocarburos:
Cegado - Inertizado - Erradicacion - Hermeticidad: De tanques subterraneos
Tanques aéreos - Auditorias de seguridad
Medicion y Certificacion de Proteccion Catodica y Puesta a tierra
Auditoria de proyectos de obras para ajustarse a la normativa vigente de la SEN
Auditorfa de proveedores

NUESTROS TRABAJOS SE REALIZAN DE ACUERDO A NORMAS Y

REGLAMENTACIONES MUNICIPALES, PROVINCIALES Y NACIONALES
)

Rivadavia 755 4" 17 C1002ZAAF Buecnos Aires Tel./Fax: 4331-5094 (Rot.)

Cel.: 15-6390-8672/02 15-5181-8208 15-6395-2766/8446
Mextel: S83*4085/4084/4523/250 e-mail: comerciali@audiconser.com.ar




gerente de Gas

nero puede ent
patente puede ve
cargar GNC.

“Desde hace sei
puedan controla
do para cargar (
cuando lo crea c
muy importante
este medio.

{Cudles cree que serian las medi-
das que debiera tomar el ENAR-
GAS a favor de la ac-
tividad?

— Matafuegos
MEGMRASEG::.
.S'::—?g uridad ITndustrvial

Distribuidor Oficial de: wmararveos
@ musitani

Av. Maximo Paz 99 - Lanas O.
Pcia. Buenos Aires - (B1824G]JS)
Lineas Rot. (011) 4249-2004
Mail: info@megaseg.com.ar

M52l SOMBU 3M

gosmegaseg.com.ar
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El Secretario Moreno anticipo que
no habria cortes en GNC duran-
te el presente invierno. ;Desde el
Ente como evallan las posibilida-
des de cortes!?

PARA ESTAR PRESENTE
EN ESTAS PAGINAS,
CONSULTE NUESTRO
DEPARTAMENTO DE PUBLICIDAD

AN
JORGE CRAVERO

5032-9104

jeravero@aesargentina.com

SERVICIO INTEGRAL DE HIGIENE, SEGURIDAD Y MEDIO AMBIENTE

Servicios Empresarios
Profesionales de Argentina

Aw, Gral Roca 1173 1% Piso - Hurlingham - Bs. As.
Tel.: (011) 4452-0161
E-mail; info@consultorasepa.com,ar
www. consullorasepa.com.ar
Esparamos contarlo entre nuestros clientes
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PARA ESTA

SERVICIO DE HIGIENE
¥ SEGURIDAD LABORAL

CIONES DE SERVICIOS

HABILITACIONES INDUSTRIALES
INGEHIERIA AMBIENTAL

SEGURIDAD EM LA CONSTRUCCION CATEGORIZACION INDUSTRIAL
DE FABRICAS | COMERCIOS | SERVICIOS. EVALLACIONES DE IMPACTO AMBIENTAL

WEDICIONES DE CONTAMPMANTES AUDITCRIA AMBIENTALES

FISICOS Y QUINICTS,

RUIDOS MOLESTOS Y
VEBRACIONES

CAPACITACION EN RIESGOS

DEL TRABAMD - GESTION
ANTES LAS ART.

PRUESA DE CALDERAS

EFLUENTES GASEQS0S
LIQUIDOS | RESIDUOS
PELIGROS0S ¥ ESPECIALES

GESTIONES ANTE AYSA, ADA
INA, SPA, SEC. DE ENERGIA
HIDRAULICA

PLANOS ELECTROMECANICOS St

PREVEMCIOM DE INCERDIOS

LOCALES BAILABLES, BARES

PLANES DE EVACUACONES
EM INSTALACIONES CONTRA
INCENDIO. CARGA DE FUEGD
FORMACION DE BRIGADAS
DE EMERGEMCIAS




A nivel nacional

Sigue en aumento la venta de vehiculos

Periodo 2007 2008 2007 2008

5 Enero 44145 51551 1560 3620 45705 55171

Febrero 42219 44407 1240 3000 43459 47407

E Marzo 44210 5399 1520 3300 45730 57291

Abril 43764 5562 1390 3530 45154 59151

E Mayo 42390 55627 1400 3650 43790 59277

5 meses 216728 | 261197 | 7110 | 17100 | 223838 | 278297

Junio 44215 0 1590 0 45805 0

5 Julio 48578 0 1990 0 50568 0

Agosto 46848 0 1800 0 48648 0

E Septiembre 45760 0 1850 0 47610 0

Octubre 47842 0 2125 0 49967 0

E Noviembre 46042 0 2150 0 48192 0

; Diciembre 48048 0 2250 0 50298 0

TOTALES 544061 | 261197 | 20865 | 17100 | 564926 | 278297

§ Ventas de vehicu- Categoria A Categoria B

: los nacionales a Total

: concecionarios Automoviles Utilitarios Total Total Total

2007 2008 | 2007 | 2008 2007 2008 2007 | 2008 | 2007 | 2008
Enero 14020 16962 3122 4520 17142 21482 382 446 | 17524 | 21928
E Febrero 1712 10783 3321 3871 15033 14654 441 674 | 15474 | 15328
Marzo 14695 14799 | 4423 6409 19118 21208 402 798 | 19520 | 22006
[ Abril 14014 16608 | 4899 5691 18913 22299 55] 780 | 19464 | 23079
5 Mayo 13.826 17654 | 4817 559 18643 23245 496 803 | 19139 | 24048
5 meses 68.267 | 76806 | 20582 | 26082 | 88849 | 102888 | 2272 | 3501 | 91121 | 106389
= | Junio 13059 0 4717 0 17776 0 504 0 18280 0

[ Julio 14885 0 3961 0 18846 0 486 0 19332 0
. [Agosto 14328 0 5377 0 19705 0 537 0 20242 0
Septiembre 14037 0 5374 0 1941 | 0 471 0 19882 0
Octubre 14770 0 5951 0 20721 0 575 0 21296 0

E Noviembre 15203 0 5505 0 20708 0 806 0 21514 0
Diciembre 16800 0 5142 0 21942 0 745 0 22687 0

- [TOTALES 171349 76806 | 56609 | 26082 | 227958 | 102888 | 6396 | 3501 | 234354 | 106389
. Fuente:ADEFA
e pagina29
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:  ExpoAES 2008 - Primera Exposicion y Conferencia Internacional de
:  Combustibles — Biocombustibles — GNC e Hidrégeno

Octubre 22-23 y 24

Expo

n Canfiteria
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ACCESO AVDA.
SANTA FE 4201

s

WORKSHOP

Se realizaran entrevistas
preacordadas a través
de la pagina web de Ex-
poAES 2008. El expositor
y el interesado lograran
mejores beneficios en la
comunicacion.

ESTANCIA EN
BUENOS AIRES

Para incentivar el viaje hasta la
Ciudad de Buenos Aires, estaran
a disposicion hoteles céntricos y
ubicados proximos a La Rural con
importantes descuentos con res-
pecto a las tarifas oficiales y pu-
blicadas. También habra paquetes
pre y pos congreso; circuitos de
miniturismo y reservas a especta-
culos de tango.

Pagina 30

La Rural — Predio Ferial de Buenos Aires

aEm'

B8m

BGS Bod

CONFERENCIA

Abordara los asuntos mas
relevantes de interés para
el expendedor y para todo
el sector de combustibles.
Los panelistas seran los
profesionales mas desta-
cados de la actividad.

LA RURAL

Con la eleccion de este
Centro de Exposiciones
se facilita la llegada de
miles de expendedores de
todo el pais quienes parti-
ciparan activamente en la
Expo.

JULIO 2008
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NUEVAS OPORTUNIDADES
PARA EL EXPOSITOR

Obtener nuevos contactos ca-
lificados; potenciar la marca y
la imagen; penetrar en los mer-
cados de las distintas provincias
de nuestro pais; hacer contactos
directos con medios de comuni-
cacion, periodisticos a nivel local
e internacional; hacer contactos
con referentes internacionales.
Cada uno de los expositores con-
tara con un detalle de todos los
participantes de la Expo.

0000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

VISITANTES A EXPOAES 2008

Miles de expendedores de todo el

pais junto a sus familias y colabo-

radores; profesionales con poder

REVISTA AES de decision; titulares de talleres

INSTRUMENTO DE MARKETING Desde la presente edicion de montaje de equipos de GNC;

y hasta la de Octubre in- fabricantes; proveedores; perio-

clusive se divulgara Ex- distas; estudiantes universitarios

poAES 2008 a todo el pais, y sus profesores; funcionarios del

informando sobre todas Gobierno de la Ciudad Auténo-

las novedades y el desa- ma de Buenos Aires; funcionarios

rrollo de la del Gobierno Nacional; funciona-
organizacion. rios de gobiernos provinciales.

Presenta a las pequefias, media-
nas y grandes empresas la posibi-
lidad de comercializar o simple-
mente dar a conocer productos
y servicios al mercado de com-
bustibles.

Pagina 31
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ExpoAES 2008

Sponsors Platino-Oro-Plata y Bronce

PLATINO Patrocmlo PLATINO

40 m2. de espacio para stand bonificado

Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008

Banner principal en la pagina web desde FEB-2008 a OCT-2008

2 paginas en el catalogo de la ExpoAES 2008

2 paginas en la Revista AES en ediciones a determinar

Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 40.000,00

Patrocmlo ORO

15 m2. de espacio para stand bonificado

Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008

Banner (50% del principal) en la pagina web desde FEB-2008-OCT-2008

| pagina en el catilogo de la ExpoAES 2008

| pagina en la Revista AES en edicion a determinar

Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresién del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 25.000,00

Patrocmlo PLATA

Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008

Banner (25% del principal) en la pagina web desde FEB-2008-OCT-2008

1/2 pagina en el catilogo de la ExpoAES 2008

I/2 pagina en la Revista AES en edicion a determinar

Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 10.000,00

! Patrocmlo BRONCE
) Link del patrocinador desde la web de la ExpoAES 2008
I/4 pagina en el catalogo de la ExpoAES 2008
I/4 pagina en la Revista AES en edicion a determinar
Autorizacion para utilizar el Logo de ExpoAES 2008 en la papeleria comercial del patrocinador
Impresion del logo del patrocinador en toda la papeleria y carteleria de la ExpoAES 2008.

Costo: U$S 5.000,00

Pagina 32
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Biocombustibles

Biocombustibles de segunda generacion
Impulsan la produccion de biocombustibles a partir de madera comprimida

Obtenido a partir de viruta, ase-
rrin, astillas y otros residuos ma-
dereros o forestales, el pellet pro-
ducido en el pais cuesta alrededor
de u$s 100 por tonelada. Segln la
especialista Marcela Bissio, actual-
mente en Europa pueden llegar a
pagarse hasta 200 euros por esa
misma eantidad.

La elaboracion de biocombus-
tibles de segunda generacion
derivados de los desperdicios de
la transformacion mecanica de la
madera podria constituir un buen
negocio en el pais.

Asi lo cree Marcela Bissio, asesora
de la Federacion Argentina de la
Industria Maderera y Afines (FAI-
MA), quien resaltod las ventajas de
producir pellet durante un recien-
te seminario ideado con el propo-
sito de incentivar las inversiones

en el segmento.

Se trata'de un combustible obteni-
do a partir de madera comprimida
de forma redondeada con un largo
que oscila'en torno a los 20 y los
30 milimetros (mm) y un didametro
de entre 6 y 10 mm. Su fabrica-
cion se lleva a cabo mediante el
prensado de residuos madereros,
subproductos originados en ase-
rraderos o desechos de bosques.

“Las materias primas mas comu-
nes son la viruta, el aserrin y las
astillas, aunque también se utilizan
los | residuos post-cosecha, en-
tre los que se incluyen cortezas,
ramas y raices sin ningun tipo de
aglomerantes ni agregados quimi-
cos”, preciso la especialista.

A su entender, su explotacion y
comercializacion podria ser redi-
tuable en territorio nacional. “Si

Equipo Expendedor de Agua Caliente.

-Gabinete de chapa.

-Pintura epoxi texfurada.

-Frente de acero inoxidahle.

-Laterales de acrilico de 3mm.
iluminados.

-Tanques de agua de 53 It. y So It
bajo normas IRAM e 150.

-Caja recaudadora independiente,

-Fichero regulable a monedas o fichas.

-Medidor de temperatura visible al cliente.

-Luz ndicadora de tiempo de carga.

Equipos de Gltima generacion que aseguran
maxima calidad y confiabilidad para cubrir
las distimtas necesidades de nuestros dientes.
Marpa es lider en la distribucion

de productos en el mercado argentino.

se emplea materia prima hime-
da, el costo de produccion en la
Argentina es de 100 ddlares por
tonelada, cifra a la que hay que su-
marle 25 ddlares en concepto de
traslado maritimo para garantizar
su exportacion. Debe tenerse en
cuenta que mientras que el mer-
cado local abona 125 euros por
tonelada de pellet, en Europa pue-
den llegar a pagarse entre |70 y
200 euros por ese volumen, valor
que varia en base a las temperatu-
ras registradas o a la disponibilidad
de energia existente”, puntualizo.

Cdomo se produce

El poder calérico minimo del pe-
llet es de alrededor de 4.500 ki-
localorias por kilogramo (Kcal/kg).
En otras palabras, dos kg del re-
curso equivalen aproximadamente

* Colocacidn a CONCESION.

= Mantenimiento
a cargo de Marpa.

* Atencion mds rapida y servicio
100 garantizado
sin costo algumo.

Fit

~La wtilizacién de los servicios
de nuestras expendedoras automditicas se
realiza mediante diferentes sistemas de pago:
* Sistema de expendio lbre.
* Con fichas yjo cospeles.
* Monedas de curso legal.

manedas
o fichas
Tiempo
de ducha
Ted) lable
Caja
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Biocombustibles de segunda generacion

... continua de pdgina 33

a un litro de gasoil.

Por otro lado, elaborar una tone-
lada de pellet con un contenido
de humedad de entre un 7 y un
10% requiere alrededor de 7 m3
de aserrin (con una humedad de
entre un 50 y un 55%) o 10 m3
de virutas (con una humedad de
entre un 10y un 15%).

“El proceso basico de produccion
de pellet comprende las siguientes
etapas: secado de la materia pri-
ma, martillado o granulado, pelleti-
zado propiamente dicho, enfriado
y separacion de particulas finas y
embalaje y almacenado”, enumero
Bissio.

Seguin detalld, el secado no es ne-
cesario si la materia prima proce-
de de virutas y aserrin seco, pero
si en caso de que se emplee ase-
rrin himedo.

“Puede hacerse por diferentes sis-
temas, pero deben considerarse
sus costos y su calidad en cuanto
a la preservacion de las caracteris-
ticas originales de los insumos que
se requieren para su posterior pe-
lletizacion”, explico.

Durante su granulado, resulta fre-
cuente el uso de un molino de
martillo para conseguir un mate-
rial lo mas uniforme posible.
Durante el pelletizado propiamen-
te dicho, la temperatura de la ma-
dera triturada aumenta, mientras
que el elemento natural aglutinan-
te -la lignina- se derrite. “En este
proceso suele agregarse un por-
centaje muy bajo de aditivo natu-
ral, ya que el pellet se forma por
la cohesion de los rodillos sobre
las partes fibrosas de la materia
prima, en virtud del aglutinamien-
to causado por la lignina al ablan-
darse ante el calor.Asimismo, a los

-~ —

EXCELENCIA EN SOLUCIONES CONTE
DESDE HACE MAS DE 40 Al

efectos de un mejor rendimiento
se puede anadir vapor y diferentes
tipos de almidones”, apunto.
Luego se pasa a la etapa de enfria-
do, que estabiliza al pellet y en-
durece la lignina derretida en su
superficie de los pellets.

Acto seguido, se procede a realizar
el tamizado; es decir, la separacion
del polvo de la materia prima y su
devolucién al proceso de pelleti-
zado. “Usualmente para esta tarea
se emplea un tamizador con un
sistema de vibrado que garantiza
un producto homogéneo y facil de
trasladar”, acoto.

Finalmente, el pellet es transpor-
tado a un silo, cuyas dimensiones
variaran en relacion con el modo
de carga del recurso (a granel o
mediante bolsas de distinto
tamano).

- Sistemas de Proteccion Primaria contra rayos de acuerdo a lo establecido por ENARGAS,

Norma NAG-418 (1992), AEA20364, Norma IRAM 2184.1

* Proyectos de protecciones para ser presentados en las correspondientes prestadoras.

» Instalaciones de acuerdo a proyectos aprobadas.

» Mediciones de puesta a tierra de acuerdo a la Norma IRAM.

- Proteccion secundaria de tableros eléctricos y entrada de cables de baja senal.

* Instalaciones en todo el pais. Presupuestos sin cargo.

Roseti 2128 | Capital Fed

al | Tel: (011) 4523-6000 | presupuestos@bacigaluppi.com | www.bacigaluppi.com
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Costos y beneficios

De acuerdo con Bissio, la inver-
sion en activos fijos para una plan-
ta productora de dos toneladas
por hora ronda el milléon y medio
de dodlares. “Ese desembolso -que
depende de la tecnologia elegida,
la forma de la materia prima, el
tipo de embolsado y la disponibili-
dad del terreno, entre otras razo-
nes- incluiria todas las maquinarias
instaladas desde el molino hasta el
sistema de embalaje”, aclaro.

En cuanto a los costos producti-
vos, un 40% estaria representado
por la materia prima, mientras que
el resto corresponderia al perso-
nal (20%), el packaging (20%), las
amortizaciones (10%), la energia
(6%) y el descarte (4%).

“El mercado internacional del pe-
llet es relativamente nuevo, ya que
las primeras producciones fueron
destinadas al consumo local o a
paises limitrofes’’, indico.

Las naciones pioneras en el sector
fueron
y Estad
hoy en
operand
tal, Rusi
China. ¢
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Chile”, agrego la experta.

En su opinion, los fuertes subsidios
al gas y a los combustibles liquidos
desplazarian los limites de con-
veniencia. “Sin embargo, es dificil
prever tanto la evolucién de esos
montos como la disponibilidad de
los hidrocarburos”, advirtio.

Segun sus palabras, las condiciones
actuales indican que una eventual
produccion de pellet debe estar
apuntada a la exportacion, princi-
palmente a Europa donde existe
una gran demanda y una escasez
de materia prima.
i
“Se trata dé na forma de energia
capaz de ser almacenada y trans-
portada facilmente, ademas de
que no produce humos o gases
nocivos para la salud, por lo que
puede explotarse en areas densa-
mente pobladas”, concluyo.
13

- TELEMEDICIONY DETECCION DE PERDIDAS

Acerca de FAIMA

Integrada por 25 camaras en todo
el pais, desde Jujuy hasta Tierra del
Fuego, la entidad agrupa aserrade-
ros y fabricas de una amplia gama
de manufacturas madereras.

Fue fundada en 1933 y su misién
es promover acciones para mejo-
rar el posicionamiento de la indus-
tria de la madera a nivel nacional e
internacional.
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OCTUBRE 22-23Y 24
LA RURAL - BUENOS AIRES

- CONTROLADOR DE SURTIDORES

» CONTROL DE FLOTAS

- CALIBRACION ELECTRONICA DE TANQUES
= MANTENIMIENTO EN TODO EL PAIS

ados por IN TI-CITEI

-

Argerich 2723 — (CP 1417) - Cap.Fed. — Buenos Aires — Argentina
Tel/Fax: 54 11 45034484 / 45050623 E-mail: ledamt@arnet.com.ar
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Secretaria de Energia
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El proyecto fue presentado por el secretario de Energia de la Nacién, Daniel Cameron
Organismos del Estado analizan como cuantificar el potencial

bioenergético del pais
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La Argentina tiene fuentes de
energia renovable que en gran me-
dida no han sido explotadas. Con
la meta de describir y cuantificar
la produccion y consumo nacional
de bioenergia y sus potencialida-
des, organismos del Estado con-
formaron un grupo de estudio. Sus
primeros avances fueron presen-
tados a fines de junio en la sede
capitalina del INTA.

fin de acrecentar los conoci-

mientos en cuanto al poten-
cial bioenergético del pais, se ha
conformado un grupo de estudio
con representantes de organis-
mos pertenecientes a la Secreta-
ria de Energia, a la Secretaria de
Agricultura, Ganaderia, Pesca y
Alimentacion, al Instituto de Tec-
nologia Agropecuaria (INTA) y la
Secretaria de Ambiente y Desa-
rrollo Sustentable.

Con el objetivo de presentar los
avances de ese grupo y de am-
pliar las propuestas para recabar
mas informacion sobre la oferta y
demanda de recursos biomasicos
a lo largo del territorio nacional,
se llevé a cabo un seminario-taller
“Matriz de oferta y demanda de
bioenergia. Situacion actual y de-
sarrollo potencial en la Argentina”

a fines de junio en la delegacion
de la ciudad de Buenos Aires del
INTA.

En esa ocasion, el secretario de
Energia de la Nacion, Daniel Ca-
meron, confirmé que la meta que
persigue el grupo de trabajo con-
formado es acrecentar la capaci-
dad de técnicos argentinos para
la produccion de bases de datos y
mapas tematicos que describan y
cuantifiquen la produccién y con-
sumo nacional de bioenergia y sus
potencialidades.

“Esta cuantificacion localizada de
recursos bioenergéticos facilitara
la formulacién de politicas publicas
que favorezcan su mejor empleo,
actual y futuro, ya que permite la
deteccién de dreas prioritarias de
atencion en materia de bioenergia,
focalizando el potencial con que
cuentan algunas regiones del pais
en la materia, pero también sobre
aquellas en donde estos recursos
son insuficientes para atender su
demanda, requiriendo el avance
sobre propuestas para su manejo
eficiente o reemplazo”, explicitd
el funcionario.

De acuerdo a los primeros resul-
tados de los estudios realizados
bajo este marco de cooperacion

interinstitucional, Cameron sostu-
vo que se detecta una importante
fuente potencial y sustentable de
energia. “En efecto, el aprovecha-
miento bioenergético puede con-
tribuir a una mejor gestion de las
formaciones vegetales y de los
residuos provenientes de activida-
des agropecuarias, agroindustria-
les, entre otras”, indicé. “De este
modo, se apuesta por la diversifi-
cacién de la matriz energética na-
cional, la que actualmente se apo-
ya fuertemente en combustibles
de origen fosil”.

A decir de Cameron, se preten-
de que la cartera que comanda,
como entidad de aplicacion del
marco normativo vigente en ener-
gias renovables, cuente con una
herramienta que permita el mejor
arbitraje de los proyectos presen-
tados referidos a esa materia “con
vistas a ejercer del modo mas efi-
ciente sus potestades de fiscaliza-
cion y de planificacion de corto,
mediano y largo plazo para el me-
jor aprovechamiento estratégico y
sostenible de los recursos ener-
géticos con que cuenta nuestro
territorio”.
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Sorwcor

Alejandro Garbé 1872 B° Gral. Paz
(X5004GRJ) Cordoba

Telefax 0351-4517102
sorvicor@sorvicor.com.ar
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Programas, leyes e iniciativas

De acuerdo con la informacion ofrecida por la Secretaria de Energia, el Gobierno nacional puso en
ejecucion programas de eficiencia y sustentabilidad energética, mediante los cuales espera lograr un
ahorro del 7% del consumo tendencial de energia eléctrica para el afo 2016.Adicionalmente ha co-
menzado a dar senales vinculadas con la utilizacion de energias renovables, y que globalmente tienen
que ver con:

* La realizacion de estudios en los distintos segmentos de la demanda residencial que tuvo como
resultado el etiquetado de electrodomésticos.

* El inicio de un plan de cambio masico de lamparas incandescentes por lamparas de bajo consumo,
tanto en los edificios publicos como en las casas de familia, que en el término de tres anos alcanzaran
a los 25 millones de lamparas.

* Incentivar el empleo de fuentes renovables a fin de diversificar la matriz energética.

* Cuantificar los recursos y localizar su demanda y oferta.

* Detectar areas de atencion prioritaria tanto por su potencial para el aprovechamiento bioenergé-
tico, como por su déficit de acuerdo a la demanda existente del recurso.

* Ampliar la participacion en el proyecto a las provincias

* Promocionar proyectos energéticos que aprovechan los recursos biomasicos.

* Introducir el tema de uso eficiente de la energia en todos los niveles de la educacion.

* Introducir en el largo plazo incentivos regulatorios en el mercado energético global, remunerando
adecuadamente la mejora de eficiencia.

Por otra parte, seglin la cartera dirigida por Daniel Cameron, se han sancionado en el pais leyes fun-
damentales que aportan los marcos juridicos para acelerar la incorporacion de estas energias a la
matriz energética nacional.

* Ley 26093.Régimen de Regulacion y Promocion para la Produccion y Uso Sustentables de Biocom-
bustibles. (5% /2010)

* Ley 26.334. Régimen de Promocion de la Produccion de Bioetanol (optimizacion en la participacion
de ingenios).

* Ley N° 26190. Fomento para el uso de fuentes renovables para la produccién de electricidad.
(Tendiente a promover la participacion de un 8% de energias renovables en la generacion de energia
eléctrica sin contar la Centrales Hidraulica superiores a 30 MW).

Algunas de las iniciativas en materia de energias renovables de la Secretaria de Energia son:

-El Proyecto de Energias Renovables en Mercados Rurales (PERMER) financiado por el Gobierno
Nacional. Tiene como objetivo principal el abastecimiento de electricidad a un significativo nUmero
de instituciones y personas cuyos lugares fisicos u hogares se encuentran en regiones rurales fuera
del alcance de los centros de distribucion de energia. Dentro del programa se realizaron estudios
a fin de evaluar los recursos de biomasa y la potencial localizacién y estudio de factibilidad para la
instalacion de un proyecto de generacion en la provincia Misiones y uno en Corrientes, que conjugan
objetivos ambientales, que hacen a la sustentabilidad de una actividad productiva y que a su vez per-
miten abastecer con electricidad a un significativo nimero de personas que viven en el medio rural
sin otras alternativas de abastecimiento.También, se llevaron adelante investigaciones sobre la prefac-
tibilidad de la utilizacién de residuos provenientes de la industria arrocera y de la foresto-industria,
que permite mejorar las condiciones de prestacion de servicios, fundamentalmente de generacion de
energia eléctrica en Entre Rios.

.
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Secretaria de Energia

Estadisticas

VENTAS al MERCADO de COMBUSTIBLES LIQUIDOS

(Periodo: Febrero -2007 a Abril - 2008)

Metros cubicos
Fecha Gas Oil Nafta Comin >83Ron Nafta Super>93Ron Nafta Super>97Ron
Feb-07 1006 160,95 28300,25 215498,28 132728,99
Mar-07 1150256,08 30276,10 233685,09 143625,50
Abr-07 1116539,31 26549,89 217429,33 128597,68
May-07 1181993,81 28911,99 236594,94 129267,19
Jun-07 1183849,23 29158,34 242813,56 125860,93
Jul-07 1158104,11 31832,00 268325,50 135409,40
Ago-07 1206506,00 30104,00 267423,00 128062,00
Sep-07 1170746,81 28197,15 25418731 113103,86
Oct-07 121419511 30537,60 280051,19 127907,05
Nov-07 1222304,80 29897,90 278142,00 120054,20
Dic-07 1186747,04 32792,90 308238,40 127142,80
Ene-08 1125486,03 33742,39 322862,20 133643,45
Feb-08 1063207,50 27682,06 285022,90 119025,85
Mar-08 1140551,16 30664,73 309163,28 130038, 14
Abr-08 1223619,57 29199,94 290510,51 115983,58

Fuente: Secretaria de Energia
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—— > Niveles de lluminacion

o I h el Y

GNC -NGV

Control y medicion de:

> Ruidos y Vibraciones

= Puesta a Tierra
> Potencial de Proteccion Catodica

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-2104 [C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info{@contegas.com

La referencia
mundial en
calidad.

Av Leandro N. Alem 1134 7° (C1001AAT) Ciudad Auténoma de Buenos Aires.

Teléfono: (5411) 4000-8008 Web page: www.bureauveritas.com.ar
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El INDICE MONITOR de PRECIOS de la ENERGIA mide la distorsion
promedio de los precios de la canasta energética argentina, respecto de
los precios promedio de una canasta comparativa que sigue las referen-
cias internacionales y regionales. El valor 0.68 indica la distorsion pro-
medio de los precios de la canasta energética argentina correspondiente
al mes de marzo de 2008. Significa de manera simple, que si la canasta
energética comparativa de precios promedios que sigue las referencias
internacionales y regionales tuvo en marzo pasado un valor simbdlico
de | peso, esa misma canasta en la Argentina costaba 0.32 centavos de
peso.

Petrodleo y Derivados

El valor 0.56 indica la distorsion de los precios del petréleo y deriva-
dos argentinos correspondiente al mes de marzo de 2008. Significa de
manera simple, que si la canasta de precios del petréleo y derivados
comparativa que sigue referencias internacionales y regionales tuvo en
marzo pasado un valor simbdlico de | peso, en la Argentina costaba 0.44
centavos de peso.

Gas Natural

El valor 0.86 indica la distorsion del precio del gas natural argentino
correspondiente al mes de marzo de 2008. Significa de manera simple,
que si la canasta comparativa de precios del gas natural que sigue las
referencias internacionales y regionales tuvo en marzo pasado un valor
simbdlico de | peso, en la Argentina costaba 0.14 centavos de peso.

Energia Eléctrica

El valor 0.72 indica la distorsion del precio de la energia eléctrica ar-
gentina correspondiente al mes de marzo de 2008. Significa de manera
simple, que si la canasta comparativa de precios de la energia eléctrica
que sigue las referencias internacionales y regionales tuvo en marzo pa-
sado un valor simbolico de | peso, en la Argentina costaba 0.28 centavos
de peso.

Fuente: Montamat & Asociados




ESTACIONES DE SERVICIO POR BANDERA

“ Pcia. Buenos Aires Capital Federal Interior (¥) Total Pais
YPF 518 103 938 1559
Blanca 291 45 624 960
Shell 281 68 356 705
Petrobras 277 37 301 615
ESSO 190 39 247 476
Sol Petroleo 67 2 56 125
Refinor 0 0 68 68
Aspro 25 3 21 49
RHASA 14 2 7 23
Camuzzi G.P. 7 0 3 10
Agira 2 2 0 4
CIS 0 0 4 4
P. Del Plata | 0 3 4
Conor 0 0 | |
DAPSA | 0 0 |
Cantidad de 1674 301 2629 4604
Estaciones

(*) Interior:Todo el pais con excepcién de Capital Federal y Pcia. de Buenos Aires

El 79 % de las bocas de venta son abanderadas de las distintas companias, solo el 21 % son blancas

Fuente: Secretaria de Energia

Estaciones de Carga de GNC: Cantidad
‘ Expenderoras de solo GNC 493
‘ Expenderoras de Liquidos y GNC 1028

Total (*) 1521

(*) El ENARGAS tiene registradas 1.591 estaciones de carga

' & FABRICA DE ROLLOS DE PAPEL —

A4 BAIPAPER'S s.r.1.

ELIJANOS Y FACTURE SIN PARAR.

Muestros rollos no traban ni perjudican su impresora fiscal.

ENTREGAS SIN CARGO/ENVIOS AL INTERIOR

Solicite su muestra sin cargo llamandonos al 4501-8317/ 4503-0064/4504-8328
Griveo 3767 -(1419) Cap. Fed. - baipapers@baipaperssrl.com.ar - Suc. Cérdoba: Rosario de Sta.Fe 1835 - Tel. (0351) 451-9144
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Secretaria de Energia

Estadisticas

Estaciones de Servicio en Argentina
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Colaboracion: Fernando Parente

Distribucis n EEEREREIcS Iintagral o POTIGIAN es el operador logistico capacitado
CADENAS ¥ ESTACIONES DE SERVICIO " a o ' ’
para un servicio optimo en todo el pais,
avalado por una trayectoria de 73 anos
de organizacion, cumplimiendo y honestidad.

12 excelencla BII [IISIIIllIII}IDII

# Distribuidor N° 1 de Masssalin Particulares, zona autorizada MP
4 Todas las tarjetas telefonicas
# Golosinas - Comestibles - Articulos varios

# Almacén - Insumos de EESS - Perfumeria

Responsabilidad y garantia
absoluta en las entregas

Contactenos 011-4016-7695 %

W www.potigian.com.ar-¥.
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Estadisticas

0OS de A de
Listado actualizado a JUNIO - 2008

Provincia Cantldaad c<:;ie'\l\é(:eh|culos Estag?\jnés de PECs CRPC TdM
Buenos Aires 640697 728 32 26 495
Capital Federal 109037 153 18 3 8l
Catamarca 4886 7 0 0 3
Chaco 189 0 0 0 0
Chubut 609 2 0 0 2
Cérdoba 160095 199 13 9 126
Corrientes 38l 0 0 0 0
Entre Rios 32785 48 I 0 41
Formosa 99 0 0 0 0
Jujuy 10289 20 0 I 9
La Pampa 8302 Il I I 8
La Rioja 2597 3 0 0 2
Mendoza 120400 108 3 5 106
Misiones 188 0 0 0 0
Neuquén 11716 12 0 I 13
Rio Negro 15257 21 0 0 17
S. del Estero 7125 25 0 I 5
Salta 21405 32 I I 19
San Juan 25662 31 2 I 17
San Luis 19089 19 2 I 7
Santa Cruz 152 0 0 0 0
Santa Fe 116145 107 7 6 104
T. del Fuego 549 | 0 0 |
Tucuman 36588 64 3 3 24

Total Pais 1344242 1591 83 59 1080
PECs: Productores de Equipos Completos
CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM:Talleres de Montaje

OPERACIO de O
Periodo: DICIEMBRE 07 - MAYO 08
Mes Baja Conversion Modificacion Revision Revision CRPC

Dic-07 1416 8076 9907 104979 10331
Ene-08 993 4304 9647 102138 12005
Feb-08 875 4016 7870 76472 10957
Mar-08 977 3840 6734 70659 10658
Abr-08 1335 4712 9704 81075 13259
May-08 1393 5978 9841 81837 12318

Fuente: ENARGAS
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En con]unto con Hldroelectrlca Cerros Colorados Sociedad Anonima
YPF construira un gasoducto en Neuquén

La Secretaria de Energia aprobé
un proyecto de convenio de in-
demnidad entre YPF e Hidroeléc-
trica Cerros Colorados Sociedad
Anénima (HCC) para construir el
“Gasoducto pozos borde del lago”,
en el departamento de Confluen-
Cia, en la provincia de Neuquén.

El acuerdo tiene en cuenta que la
traza de las obras a realizar por
YPF atraviesa la zona del empren-
dimiento de Control Loma de la
Lata, perteneciente al Complejo
Hidroeléctrico Cerros Colorados,
que el Estado nacional otorgo en
concesion a HCC para generacién
hidraulica de electricidad.

hermeticidad

carieria.
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Lopez y Planes 5457 V. Bonich
Tel: 4767-2798 / 4738-6198

* Inst. y desinstalacion de
tanques y surtidores

* Limpieza, plastificado y
cegado de tanques.

* Prueba hidraulica y de

* Calibracion y reparacion
de tanques y surtidores
*Inst. de rejilla perimetral
y camara decantadora
* Inst. de todo tipo de

Cualquier obra a realizar por ter-
ceros dentro del perimetro de
concesion requiere la autorizacion
previa de la concesionaria y de la
Secretaria de Energia, que depen-
de del Ministerio de Planificacion
Federal.

La Resolucion 436/08 publicada
en el Boletin Oficial, que autoriza
el proyecto, establece que “la in-
genieria de detalle y la ejecucion
de las obras deberan realizarse
conforme a las especificaciones
relativas a medidas de prevencion
y mitigacion de impacto ambiental,
que instruya la autoridad interju-
risdiccional de las cuencas de los

wo-n-camu

rios Limay y Neuquén”.

Ambas empresas acordaron cele-
brar un convenio de indemnidad,
en relacion con la construccion,
operacién y mantenimiento del
“Gasoducto pozos borde de lago
- Cruce dique Loma La Lata”, cuya
obra atraviesa el area concesiona-
daa HCC.

. Calefaccién

ot Freezers
%hﬂu el paiﬁ
Taborda 911 (1437) CABA. 011-4912-4271
www.aycitec.com

P




Segun la firma Aristec

Seguridad y optimizacion de los equipos, los aspectos basicos del
servicio técnico para GNC

S S S
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Para Aristides Bodo, respon-
sable de la empresa Aristec,
que se encarga de realizar servi-
cios técnicos especializados para
GNC, los aspectos fundamentales
del mantenimiento que no deben
soslayarse estan relacionados con
dos conceptos que se priorizan
en una prestacion técnica idonea:
seguridad y optimizacion del ren-
dimiento de los equipos.

Por un lado, Bodo entiende que
priorizar la seguridad implica reali-
zar las tareas necesarias de control
y mantenimiento para que dispo-
sitivos y sensores se encuentren
permanentemente en condicio-
nes de garantizar una operacion
segura, tanto para el resguardo y
la integridad fisica de las personas
como de los equipos (deteccion
temprana de anomalias).

Por otra parte, asegurar a los
clientes una optimizacion del ren-
dimiento implica, segiin Bodo, no
descuidar el mantenimiento de
partes y componentes fundamen-
tales de los equipos y su normal

estado de funcionamiento. Para
ello, la empresa se aboca a una
tarea de relevamiento y diagnos-
tico del estado de conservacion
de los equipos y la elaboracion
de un plan de accion conjunto
con el equipo de trabajo de cada
estacion.

“El éxito de nuestra tarea se
basa en la previsibilidad del fun-
cionamiento de los equipos,
priorizando siempre el mante-
nimiento predictivo antes que
el correctivo”, detall6 Bodo en
didlogo con Revista AES. “Por
consiguiente logramos la mini-
mizacion de aquellos imprevis-
tos que darian como resultado
tiempos de maquinas detenidas y
sus consecuencias en términos de
pérdidas economicas”.

Especificamente, de acuerdo con
la informacion ofrecida por el res-
ponsable de Aristec, la experiencia
en la realizacion de mantenimien-
tos preventivos le ha permitido a
la compania la elaboracion de un
minucioso relevamiento de los

Aristedes Bodo, Aristec

problemas mas comunes que se
presentan en la operacion de es-
taciones de carga de GNC, defi-
niendo los niveles previsibles de
desgaste de sus componentes.

“Ademas de respetar las indicacio-
nes de mantenimiento sugeridas
por el fabricante, ponemos en jue-
go otras variables (que no siempre
son contempladas) en las que nos
basamos para la elaboracion de un

.
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Mantenimiento praventivo y corractive

Ensayos semestrales, anuales y quinquenales

Calibracidn de valvulas de alivio por sobraprasion
Calibracién do surtidoras

Owerhaul

Reparacién hardware

Software

Sistemas de control de gestién y fidelizacidn
Instalaciones antiexplosivas y de seguridad Intrinseca
Periféricos: Picos de carga, mangueras, silencladores, etc.

{011) 4752-1555 - Cetula
|- H4" 132" 1454
s C 5 0] .COMm ar
Welb www lecno-g com ar

OB1 / (011} 15.5428-4082
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A Iidd empresa

Segun la firma Aristec
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Seguridad y optimizacion de los equipos, los aspectos basicos del
servicio técnico para GNC
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programa de mantenimiento pre-
ventivo eficiente, como por ejem-
plo la antigiiedad de los equipos
(en horas de funcionamiento), el
régimen de trabajo de la estacion,
la capacitacion y el entrenamiento
del personal a cargo, la disponibi-
lidad de recursos del cliente para
el mantenimiento de los equipos,
entre otras cosas”, explico Bodo.

Tener o no un service oficial.
{Esa es la cuestion?

Para Bodo, la ventaja no radica en
tener un service oficial o uno no
oficial, sino en contar con un Ser-

vicio Técnico Especializado. “Los
clientes expresan su disconfor-
midad cuando un servicio técni-
co, siendo oficial o no, no brinda
una solucion adecuada y definitiva
a un problema, lo que para ellos
representa una grave pérdida en
términos econdomicos”, opind
el empresario. “En nuestro caso,
contamos con una soélida expe-
riencia (adquirida en empresas de
primera linea, en el pais y en el ex-
terior) tanto en el proceso de fa-
bricacion de los equipos, como en
la atencion directa de estaciones
de carga, que nos permite cono-
cer detalladamente cada aspecto
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del funcionamiento y ensambla-
do de los equipos compresores y
surtidores de GNC, y un amplio
conocimiento de las necesidades
y las urgencias que requieren una
respuesta rapida y efectiva para el
cliente. Todo esto nos hace “espe-
cialistas” en nuestra tarea, y es la
ventaja fundamental que nuestros
clientes reconocen”

A decir del responsable de Aris-
tec, los principales requerimientos
de los clientes estan orientados a
lograr un optimo funcionamiento
de los equipos, reduciendo la can-
tidad de tiempo que permanecen
fuera de servicio.

Para satisfacer esa demanda, la
compania ofrece atencién inme-
diata y calidad en los trabajos rea-
lizados, atencion personalizada y
garantia absoluta.

Ademas, la firma confirma que
desarrolla un completo curso de
capacitacién y entrenamiento para
el personal a cargo de la opera-
cion de los equipos.

“Nuestra empresa, se encuen-
tra en una fase de crecimiento
y desarrollo. Para ello estamos
permanentemente  incorporan-
do tecnologia que nos permita
desarrollar nuestro trabajo cada
vez con mayor eficiencia”, agregd
Bodo. “Asimismo, contamos con
proveedores de primera linea
para los insumos de alta rotacion,
tales como o’rings y mangueras. En
cuanto a los repuestos especificos
para los equipos, contamos para
su provision y abastecimiento con
el respaldo del fabricante, por lo
cual podemos ofrecer y trabaja-
mos con repuestos originales”.




Participaron mas de 500 personas
En Rio Gallegos se desarrollaron los talleres del programa Petrobras

de Educacion Vial 2008

Con una concurrencia de 559
alumnos, el programa Petro-
bras de Educacién Vial hizo su es-
cala en Rio Gallegos, en la provin-
cia de Santa Cruz.

Se trata de cursos que la compaiiia
desarrolla desde hace cuatro anos
dentro de sus acciones de Respon-
sabilidad Social Corporativa (RSE),
con la intencion de intensificar el
uso de las medidas de seguridad
vial para peatones, conductores y
motociclistas.

De acuerdo con la informacion
ofrecida por la filial argentina de la
compania brasilena, que argumen-
ta que mantiene vigente su accion
para contribuir con la formacion
de los jovenes preconductores,
las tematicas del programa apelan
a la toma de conciencia sea cual

fuese la situacion de participante:
peatén, futuro conductor, motoci-
clista, etc.

Al término de cada una de las
charlas, que estuvieron a cargo del
CESVI (Centro de Experimenta-
cion y Seguridad Vial), Petrobras
entregé materiales de comunica-
cion para los alumnos y los docen-
tes con el fin de que se continte
trabajando sobre esta tematica en
las diferentes comunidades.

Durante este afno se tiene previsto
llegar con el programa Petrobras
de Educacion Vial a diecinueve lo-
calidades de todo el pais.

PATAGONIA BIO ENERGIA S.A.

Florida 375 57 "C" - C1005AAG - Ciudad de Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 5238-1655




El triple filtro

n la antigua Grecia, Socrates
fue famoso por su sabiduria y
por el gran respeto que profesaba
a todos.Un dia, un conocido se en-

contro con el gran filosofo y le dijo:

-i{Sabes lo que escuché acerca de
tu amigo!?

- Espera un minuto-replicé Socra-
tes-. Antes de contarmelo querria
que pasaras un pequefo examen.Yo

lo llamo el examen del triple filtro.

-ij Triple filtro!?
-Correcto
Antes de que me hables sobre
mi amigo, puede ser una buena
idea filtrar tres veces lo que vas
a decir. Es por eso que lo lla-

mo el examen del triple filtro.

-El primer filtro es la verdad. ;Es-
tds completamente seguro de
que lo que vas a decir es cierto?
-No —dijo el hombre- realmen-
te sélo escuché sobre eso y...
-Bien —dijo Socrates-. Enton-
ces realmente: ;no sabes si es
cierto o no! Ahora permite-
me aplicar el segundo filtro: el
de la bondad. ;Es algo bueno lo
que vas a decirme de mi amigo?
-No, por el contrario...

- Entonces, deseas decirme algo
malo sobre él, pero no estas se-
guro de que sea cierto... Pero

—continlo Socrates-.

podria querer escucharlo, por-
que queda un filtro mas: la utili-
dad. ;Me servira de algo saber lo
que vas a decirme de mi amigo?
-No, la verdad que no.

-Bien —concluyé Socrates- si lo
que deseas decirme no es cier-
to ni bueno, e incluso no es
atil, jpara qué querria saberlo?

Anécdota atribuida a Socrates

Reflexion:

Muchas veces en la vida recibimos
o hacemos comentarios sobre los
demas. Nos movemos en funcion
de trascendidos, chismes o sim-
plemente por suposiciones, sin
confirmar nuestras sospechas o

la veracidad de nuestras fuentes.

iCuanto mal se hace y transmite
por dejarnos llevar por perjuicios!

Si queremos ser consideradas per-
sonas integras, de una sola pieza, es
necesario que aprendamos a utili-
zar este triple filtro cada vez que
recibamos y hagamos comentarios
sobre alguno de nuestros amigos
cercanos y queridos, sobre nues-
tros companeros de trabajo o es-
tudio; en resumidas cuentas, sobre
los demas. La sinceridad en si mis-

ma no es un valor absoluto, si no
esta acompanada por la caridad y la
busqueda del bien comun. El com-
promiso con la verdad abre el ca-
mino al perddn y a al reconciliacion.

Pensar y utilizar el triple filtro cada
vez que voy a hablar de algo o al-
guien podria ser un proposito muy
valioso para mi desarrollo interper-
sonal.Ante los comentarios que po-
demos recibir o hacer, tenemos el
deber de verificar si realmente son
ciertos; esto nos ayudara a acer-
carnos a la verdad de las cosas, sin
embarullarlas de torpeza. Tenemos
que comprobar si son Utiles, para
no perder el tiempo en pensar ton-
terias y, asi, recurrir a aquello que
nos ennoblece y engrandece. Por
altimo, tenemos que estar seguros
de que sea bueno transmitirlos, es
decir, que aporten al crecimiento
de los otros, por que la bondad es
uno de los regalos mas maravillo-
sos que hacemos y nos hacemos
para ser cada dia mas humanos.

Adaptacion del Libro “Cuentos para
Ser Humano” de Luis M. Benavides.
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Armenia, Bangladesh, Brasil, Bolivia, Italia, Rusia, Chile, Ecuador, Egipto, Espana
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olanda, India, Indonesia, Iran, Kazajstan, México, Mozambique, Pakistan, Peru, Thailandiz

Aspro un liderazgo que crece

Aspro es una empresa internacional con presencia en mas de 28 paises, que brinda asistencia técnica
global para asegurar el correcto funcionamiento de sus equipos.

Mas de 3.000 compresores Aspro vendidos en el mundo, consolidan nuestro liderazgo en produccion de
sisternas de compresion para GNC y nos permite seguir creciendo en nuevos mercados.
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