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Sumese al mundo GNC
con Mmuy poco espacio
(y poco dinero)

n Alto Retorno de Inversion.

® |nstalacién facil, rapida, v econémica.
® Minimo espacio

= No requiere bunker

* Dos mangueras de cargo

= Sistema de Carga Répida.

= Mantenimiento sencillo y de bajo costo.
® Seguridad y confiabilidad operativa.

= Simple de Operar.

® Carga hasta 250 vehiculos por dia.

s Venta, Leasing o alguiler

Comuniquese al 4712-8000 (Ventas compresores)
O por email a info@galileoar.com
www.galileoar.com
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Editorial
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GNC: antes que sea demasiado tarde

ntes de comenzar a escribir estas

lineas recordé el cuento de aque-
lla rana que al caer a un recipiente
con agua caliente salté y salvo su vida,
mientras que otra cayé a uno con
agua tibia en proceso de calentamien-
to. El confort que de primer momen-
to obtuvo el pequeno animal terminé
con su vida ya que esta no salto y se
terminé cocinando.

Puede establecerse una analogia en-
tre la rana que no saltd, que nada hizo,
que disfruto de algunos placidos mo-
mentos con la situacion del GNC.

Datos alarmantes:

En diciembre de 2007 anunciabamos
desde estas paginas algunas luces
amarillas, en los siguientes términos:

... “en los dos ultimos afos, como resul-
tado de un atraso muy pronunciado en
los valores de los combustibles liquidos
sumado a un mayor poder adquisitivo de
la poblacion, las conversiones de automé-
viles a GNC han cesado su incremento,
manteniéndose claramente en una suer-
te de meseta.

También se ha escuchado a funcionarios
e importantes empresarios afirmar que
mientras puedan quemarse combustibles
liquidos no tiene sentido incorporar a un

tividad privada:

Convertir hoy un vehiculo naftero a
inyeccion oscila entre los $ 3.200,00 y
4.000,00 si se tratara de una conver-
sion de “lazo cerrado” o “convencio-
nal” (apto para toda la linea Chevro-
let; Megane |; y la linea Fiat anterior
a 2007) y desde los $ 4.500,00 a $
7.500,00, si se tratara de una conver-
sion de “presion positiva” o “secuen-
cial” (apto para la linea Fiat; Peugeot
307; Citroen C4;Toyota Corolla).

Como vemos, convertir un vehiculo
lleva implicita una decision econémi-
ca del propietario que muchas veces
alcanza a toda la familia.

GNC, naftas y gasoil:

Historicamente el consumidor obser-
vaba cual era la diferencia de precio
entre el gasoil y el GNC para decidir
convertir su motor. En la actualidad
esa comparacion se hace directa-
mente con el valor de la nafta siper.
De acuerdo a lo que sabemos, dificil-
mente el precio de los combustibles
liquidos tenga aumentos que mejoren
a relacién de precios con el GNC, ra-
z6n por la cual no es de esperar que
se logren nuevas conversiones por
ese motivo, maxime cuando los actua-
les motores son de menor cilindrada
y mejor performance.

Politicas del Gobierno Nacional:

En esta edicion ponemos a disposi-
cién del lector una sintesis de lo ocu-
rrido en Nueva Zelanda, pais que fue
lider mundial en GNC.

Baja del GNC en surtidores:
Muchos expendedores, por necesidad
de obtener mayores ingresos ante la
disminucion de sus ventas, han bajado,
sin razon alguna, el precio del GNC.
Esa baja, de persistir por necesidades
de caja, representa el principio del fin.
Atenta contra todo el sector.

{Qué hacer?:
Se proponen las siguientes medidas:

* El precio del GNC debe ser lo sufi-
cientemente atractivo en relacion a la
nafta super.

* Lineas de crédito para conversiones
a tasas diferenciales.

* Conversiones tecnologicamente efi-
cientes.

» Campana publicitaria a nivel nacio-
nal con la participacion de todos los
sujetos del GNC.

» Compromiso de las autoridades na-
cionales con el GNC.

{Quiénes?:

Debemos dar respuestas concretas y
mantenerlas en el tiempo entre:

* Autoridades nacionales, provinciales

No existe a la fecha decision politica  y municipales

alguna de promocionar al GNC, p

el contrario, en muchos despachos
oficiales directamente se ignora su
tratamiento.

Campaiias publicita

* Fabricantes y productores de equi-
pos completos

* Talleres de montaje

* Representantes Técnicos

{Cuando empezar?:

ismo! AES pone a disposicion su
. comenzar con las reunio-
1ares convocando a todo
lo y a las autoridades
iciar un camino que
politica para el

a demasiado

.
€000 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 060°
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Uruguay baja 6,5% el precio de las naftas

M ientras que en la Argentina el
costo del combustible sigue
en alza, y los propietarios de las
estaciones de servicio se quejan
de los magros niveles de rentabili-
dad que, segun ellos, obtienen, en
Uruguay las cosas avanzan en sen-
tido contrario. El presidente de la
petrolera estatal Ancap, Raul Sen-

dic, anuncio a mediados de enero
una reduccion en el precio del
combustible. En promedio, la caida
alcanza un 6,5%. De este modo, la
nafta premium bajoé un 6,4%, pa-
sando de los u$s I,15 a los u$s
1,07. La super, por su parte, mues-
tra una baja del 6,6%, y pasara de
costar u$s I,I1 a u$s 1,03. El ga-

soil también resultara beneficiado.
Su precio se modificara en un 6,4%
hacia abajo, y pasara a costar u$s
1,01 cuando estaba a u$s 1,08.

Fuente: El Cronista, Buenos Aires

Para explorar crudo,Ancap busca socios en Estados Unidos

fines de enero, la petrole-
ra uruguaya Ancap presentd
en Houston (EE.UU.) el pliego
de condiciones para incentivar la
exploracion y explotacién de hi-

drocarburos en su mar territorial,

continuando asi con el proceso
que se habia iniciado en diciembre
en Montevideo.

El director de la petrolera, Geman
Riet, viajo junto al director nacio-
nal de Energia, Raméon Méndez y
cuatro ejecutivos de Ancap, y ad-
virtio que a la exposicién “se in-
vitaron a las principales empresas
petroleras que tienen sede o cen-
tro logistico en Houston”.

A la “Ronda Uruguay” asistieron
representantes de |2 multinacio-
nales del sector petroleo y gas,

Nuestros equipos estén a|

DA [P \ﬁfl_r

como la brasileha Petrobras, la
venezolana PDVSA, la hispano-
argentina Repsol-YPF la anglo-
holandesa Shell, la estadounidense
ExxonMobil, la portuguesa Galp y
las rusas Lukoil y Gazprom, entre
otras.

Este fue el comienzo del proceso
del llamado para explorar y explo-
tar || bloques petroliferos en la
plataforma continental y siguieron
al estudio sismico en un area de
10 mil kilometros cuadrados del
subsuelo marino, a cargo de la fir-
ma noruego-britanica Wavefields.

Fuente: Agencia ANSA

© TELEMEDICION Y DETECCION DE PERDIDAS

probados por IN:TI-CITEI

. CONTROLADOR DE SURTIDORES

. CONTROL DE FLOTAS o

- CALIBRACION ELECTRONICA DE TANQUES
o MANTENIMIENTO EN TODO EL

AIS

g

Argerich 2723 — (CP 1417) - Cap.Fed. — Buenos Aires — Argentina
Tel/Fax: 54 11 45034484 / 45050623 E-mail: ledamt@arnet.com.ar
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Estaciones en Latinoamérica
Brasil: ventas de etanol superaron por primera vez las de gasolina

a ventas del biocombustible en

2008 superaron por primera
vez a las de gasolina: se comerciali-
zaron |5.815 millones de litros de
biocarburantes, un 44,9% mas que
en igual periodo de 2007, informo
la Agencia Nacional de Petroleo
de ese pais (ANP).

La Agencia aclaré que no se toma
en cuenta la venta de etanol anhi-
dro que se usa para mezclar con
la gasolina para uso en automoto-
res en una proporcion del 25%, y
Unicamente considera la venta de
gasolina pura (sin alcohol).

Segiin el informe, el consumo de
gasolina sin alcohol llegé a los
15.506 millones de litros los 10
primeros meses de 2008, lo que
supuso 300 millones de litros me-
nos que la venta de etanol hidra-
tado (gasolina). Brasil fabrica eta-
nol a partir de la cana de azlcar, y
es el segundo productor mundial
después de Estados Unidos, que

/// ANGEL REYNA & ASOCIADOS SR.L.

Representante exclusivo en Argentina de DEHN + SOHNE

utiliza maiz como materia prima.

Alrededor del 90% de los auto-
moviles nacionales vendidos en
el mercado brasileno utilizan bio-
combustibles, es decir, funcionan
con alcohol o con gasolina, o con
ambos combustibles mezclados

en cualquier proporcion, conoci-
dos como hibridos.

a (Rotativas): 4331-0126

5.3124-0608/0535. Nextel: 583* 4083/4085

Lider en proteccion contra Rayosy Sobretensiones

B % » L]
|l )\ Sobretensiones
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Proteccion para trabajos
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;Por qué elegirnos?

Proyectos y obras para las estaciones de servicio de GNC, proteccion de la industria de petrdleo y gas, de instalaciones
de telefonia movil, fotovoltaica, de industria edlica, sistema de media tension, hospitales, viviendas, equipos de limpieza.

/// ANGEL REYNA & ASOCIADOS S.R.L.
www.dehnargentina.com.ar - ingenieria@dehnargentina.com.ar
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Repsol YPF descubre nuevas reservas de petrdleo en Brasil

www.cosepesa.com.ar / Manuelita Rosas 2068 - Banfield. Tel: 4264-7725

a petrolera hispano argentina

Repsol YPF anuncio el descu-
brimiento de “indicios” de hidro-
carburos en un pozo profundo
perforado en el lecho del Atlan-
tico brasileno. En un comunica-
do oficial divulgado en Brasil, la
compania explicé que el pozo fue
completado en el bloque BM-5-48,
ubicado en la Cuenca de Santos,
en el litoral del Estado de San Pa-
blo (sureste).

La campana exploratoria en este
bloque es desarrollada por un
consorcio integrado por Repsol
(50%), en asociacion con la esta-
tal brasilena Petrobras (25%) y la
australiana Woodside Petroleum
Limited (25%). Bautizado “Panora-
mix”, el pozo esta ubicado a 185
kilometros del litoral del estado
de San Pablo y préximo al campo
de Merluza, de Petrobras, la prin-
cipal area productora de Santos.
Repsol dijo que todavia no tiene
estimaciones concretas de la can-
tidad de petroéleo y gas entrampa-
do en el yacimiento.

Por otro lado, el presidente de la
compania, Antonio Brufau, estimé

» INSTALACION DE TANQUES
= PROTECCIONES CATODICAS
* INSTALACION DE PARARRAYOS

que la caida de las cotizaciones
precio del barril podria generar
“cuellos de botella” en suministro
y falta de inversiones. Durante un
Congreso energético especialistas
recomendaron a los gobiernos
que atraigan inversores utilizando
ayudas directas o fiscales.

Brufau consideré que si el precio
del petroleo no sube, las infraes-
tructuras energéticas ‘“no aflo-
raran como tienen que aflorar”
y esto podria dar lugar a futuros
“cuellos de botella” en el suminis-
tro.

El directivo se expreso asi al pre-
sentar el informe “World Energy
Outlook 2008” de la Agencia In-
ternacional de la Energia (AIE), en
el que se estima que el sistema
energético necesita inversiones
por valor de 26 billones de dola-
res hasta 2030, 4 billones mas de
lo previsto en el informe del ano
pasado.

De ese total, 8,4 billones de do-
lares deberan destinarse a la ex-
traccion y produccion de gas y
petroleo, una inversion que, de
mantenerse los actuales precios

1

del petroleo puede que no aflore
por falta de rentabilidad.

El presidente de Repsol YPF des-
taco que los bajos precios cobran
mayor importancia debido a la cri-
sis financiera.

En este contexto, el economista
jefe de la AIE, Fatih Birol, apunto
que en los paises o regiones que
no pertenecen a la Organizacion
para la Cooperacion y el Desa-
rrollo Econémico (OCDE), como
China, India u Oriente Medio, la
inversion debe partir de empresas
estatales.

En el resto, los gobiernos deben
garantizar la seguridad del sumi-
nistro, para lo que, en opinidn de
Fatih Birol, deben trabajar para
atraer inversores utilizando diver-
sos elementos, como las ayudas
directas o fiscales.

Los precios de venta a futuro del
petroéleo estan en caida desde oc-
tubre del ano pasado. En enero
promediaron los 36 dolares por
barril.

* PAVIMENTOS DE HORMIGON, FERROCEMENTADOS
* CANERIAS RIGIDAS Y FLEXIBLES

* PUESTA A TIERRA

HOMOLOGADOS POR YPF ¥ PETROBRAS PARA LA INSTALACION DE TANQUES ¥ CANERIAS



Estaciones en el mundo

La “estacion de servicio” del pueblo hace furor en Europa

na nueva cadena de estaciones

de servicio en Bélgica llama-
da “El surtidor del pueblo” (“De
Pomp van het Volk”) promete los
precios mas bajos del mercado y
repartir sus ganancias al final del
ano entre sus clientes mas fieles.

La cadena ha abierto su primera
estacion la semana pasada en Aalst
(al oeste de Bruselas) e incorpo-
rara este ano otras diez mas en
la regiéon flamenca, todas ellas sin
personal, lo que “sin duda sacudira
el mercado de los combustibles”,
segun destacan los medios de ese
pais.

“Aplicamos el principio de Rya-
nair: la mayor parte de nuestros
ingresos viene de publicidad en
los surtidores y de las maquinas
distribuidoras de bebidas y dul-
ces”, ha explicado el director de la
cadena, Pieter Poissonier.

HII._‘_.-";-\-

' NUEVO
iMODELO!
l ENTREGA

=

100 LITROS
DE AGUA
CALIENTE

Ademas de ofrecer el combustible
a 0,14 céntimos por debajo del
precio maximo por litro, “El surti-
dor del pueblo” promete repartir
a finales de ano entre sus clientes
mas fieles los beneficios obtenidos
por la venta de naftas y gasoil.

Quien quiera participar en el re-
parto tendra que registrarse en el
sitio web de la empresa y cada vez
que cargue y pague con la tarjeta
bancaria la operacién quedara in-
corporada.

“Al final de cada ejercicio, los be-
neficios por la venta de combusti-
bles se dividiran entre cada cliente
registrado de forma proporcional
a la cantidad de combustible que
han consumido”, explicé Poisso-
nier.

Fuente: ADN Mundo
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Estaciones en el mundo
Petrobras abrira estaciones de servicio en Japdn

.
.

La compania brasilefia pretende
incrementar sus exportacio-

nes de etanol en la region asiatica.

Hara pie en Japon con centros de
distribucion de diferentes tipos de
derivados del petroleo, incluyen-
do nafta con una mezcla del 3 por
ciento de biocombustible, como

tro de distribucion de etanol para
toda Asia y aumentar las exporta-
ciones del combustible derivado
de la cana de azucar desde los 380
millones de litros anuales actuales
a unos 12.000 millones de litros
en diez anos.

ahora la legislacion nipona.

Pero la meta de Petrobras es
aprovechar la politica japonesa
de aumentar la participacion de
los biocombustibles en su matriz
energética para crecer en esa eco-
nomia asidtica.

apon importa actualmente 500

e

Eficiencia
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de las exportaciones brasilenas de
etanol incluy¢ la creacion hace dos

anos de la sociedad Brazil-Japan

Ethanol, en la que tienen partici- MACHINE
pacién Petrobras y la estatal japo- R ‘\@‘"
nesa Nippon Alcohol Hanbai KK. RN
Petrobras también tiene en su mira NN 4
otros mercados asiaticos para la

expansion de las ventas de etanol, COLORS
por lo que Japon puede conver-
tirse en una importante base de

distribucion en toda la region. websites mutimedia catdlogos dvd revistas
“Petrobras no tenia ningun activo )
en Asia y desea internacionalizar- www.machinecolors.com.ar

se. Invertir en Okinawa significa L
participar en mercados consumi-

dores importantes, como China e
}

India, que estan muy préximos”, info@machinecolors.com.ar 15-4088-7588

afirmé Brandao.
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Las empresas locales facturaron en 2008 u$s 300 millones

El encarecimiento del crédito oscurece el futuro del GNC
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A pesar que las crisis suelen
incentivar las conversiones,
durante enero se instalaron
alrededor de 5.000 equipos
para GNC. En el sector afir-
man que la retraccion obe-
dece sobretodo al encareci-
miento del financiamiento:
las tasas de interés no son
atractivas para el publico con-
sumidor que quiere convertir
su vehiculo.

i el mercado doméstico del

GNC ya venia en franco retro-
ceso desde 2005, cuando se alcan-
26 el récord de 25.000 conversio-
nes mensuales, el colapso de los
mercados financieros le propino
un nuevo golpe. Tanto es asi que
en enero se instalaron alrededor
de 5.000 equipos, seglin datos del
sector.

La escasez de crédito logré inclu-
so desarticular el silogismo segiin
el cual en tiempos de crisis au-
mentan las conversiones y cargas
de GNC, dado que es mas barato
que sus competidores (los com-
bustibles liquidos). Fue, de hecho,
luego de la crisis de 2001 cuando

el sector empezé a crecer a rit-
mos agigantados. Ahora, los pro-
nosticos son desalentadores.

Segin Carlo Evi, presidente de
la Camara Argentina del GNC
(CAGNC), que nuclea a las prin-
cipales empresas del segmento,
el encarecimiento del crédito
imposibilita cualquier intento de
reflote de las ventas. “Tenemos
la demanda y la tecnologia, pero
lamentablemente no disponemos
de la liquidez para solventar las
operaciones”, explicé en didlogo
con este medio.

Seglin los numeros que circulan
en la industria, la tasa de interés
con la que las empresas del GNC
financiaban sus operaciones pasé
de oscilar entre un 12 y un 15%
a no bajar del 40 por ciento. “Asi
es imposible que la cadena de co-
mercializacion comience a funcio-
nar huevamente”, reconoce Evi.

El directivo indic6 que desde fines
del ano pasado se estudia con el
Gobierno la forma de reimpul-
sar el nivel de conversiones, pero
aclaré que por el momento no ha
habido avances significativos. Por

ahora, lo tnico que reconocen en
el sector es la negociacién con en-
tidades financieras internacionales
para conseguir un crédito mas ba-
rato que el de los bancos locales.

A fines del ano pasado, la CAG-
NC intent6 instalar una campaha
de promocion del combustible ga-
seoso.El plan consistiria en ofrecer,
por medio de lineas de financia-
miento que acercaria el Gobierno,
créditos blandos para favorecer la
conversion de vehiculos al GNC.
Sin embargo, la iniciativa nunca lo-
gro alcanzar el status de proyecto
en marcha, a punto que hoy en el
sector admiten que las negocia-
ciones con la administracion de la
presidenta Cristina Fernandez de
Kirchner estan estancadas.

Menos exportacion

El parate del mercado interno
contribuy6 a que la industria de
GNC enfocase sus canones hacia
el exterior. La tecnologia argentina
esta considerada, en efecto, entre
las mas desarrolladas del planeta.
De ahi que las firmas locales, en-

= Mantenimiento y reparaciéon de motores
eléctricos en estaciones de servicio.

® Analisis de vibraciones, control de temperatura,
megado de motor, cambio de rodamientos en sitio, etc.

B Reparacion de bombas centrifugas.

B Alquiler de Camién con grua (pluma de hasta 15 mts.).
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tre las que se destacan Tomasetto
Achille, Galileo, Agira, Aspro y
Opyrsa, entre otras, hayan ido ga-
nando en los uUltimos anos impor-
tantes mercados: desde regionales
hasta internacionales (sobre todo
en Asia y Europa).

Tanto es asi que el aio pasado el
sector facturd alrededor de u$s
300 millones, de los cuales un 80%
proviene del mercado de expor-
tacion. Entre los mayores impor-
tadores de tecnologia argentina
se encuentran India, Pakistan, Chi-
na e Iran. “El mercado asiitico es
potencialmente enorme porque
algunos paises se fijaron como
meta convertir al GNC un 60% de
su parque automotor para 2020,
agrego el directivo.

Sin embargo, desde noviembre las
ventas al exterior han registrado
un fuerte decaimiento. En el sec-

Equipo Expendedor de Agua Caliente.

-Gabinete de chapa.

-Pintura epoxi texfurada.

-Frente de acero inoxidahle.

-Laterales de acrilico de 3mm.
iluminados.

-Tanques de agua de 53 It. y So It
bajo normas IRAM e 150.

-Caja recaudadora independiente,

-Fichero regulable a monedas o fichas.

-Medidor de temperatura visible al cliente.

-Luz indicadora de tiempo de carga.

Equipos de Gltima generacion que aseguran

_ mdxima calidad y confiabilidad para cubrir

# las distimtas necesidades de nuesiros dientes.
Marpa es lider en la distribucién
de productos en el mercado argentino.

tor cuantifican que la facturacion
de las empresas de GNC bajé un
80% en octubre y un 75% en no-
viembre de 2008, si se lo compara
con los nimeros que registraba el
sector antes de la debacle inter-
nacional.

“En lineas generales, el mercado
de exportacion se redujo en los
ultimos tres meses un 50%”, de-
tallé el presidente de la Camara
de GNC. “Sin embargo, hay otros
paises de Latinoamérica donde las
conversiones siguen a buen ritmo.
Y en lugar de registrar una ten-
dencia decreciente se observa una
corriente alcista”, agrego.

En la actualidad, el parque interno
de automoviles que funcionan a
gas natural ronda los 1,5 millones,
que en promedio consumen alre-
dedor de 8 millones de metros
cubicos diarios (m3/d) del fluido.

-,
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La gran ventaja de tener un auto-
movil que opera con GNC se en-

marca en el plano de la economia.

Con estos vehiculos el costo se
reduce en un 75%, segin los nu-
meros que ofrecen en el sector.Un
tipico automovil que utiliza GNC
tiene una autonomia de unos 100
km, dependiendo del tamano del
tanque que utilice.Y la equivalen-
cia standard entre nafta y GNC es
de 1,138 litros de nafta por m3 de
GNC a presion normal.

* Colocacidn a CONCESION.
= Mantenimiento

a cargo de Marpa,

= Atencidn mis rapida y servicio
100 garantizado
sin costo algumo.

[rorrego 1535 Resario [San fef Argenming
Teléfona [2341] .
43 Newel 5903362

Mowil: {o343) 25
E-mall:

| -Lawtilizacién de los servicios

de nuestras expendedoras automditicas se
realiza mediante diferentes sistemas de pago:
* Sistema de expendio libre.

* Con fichas yjo cospeles.

* Monedas de curso legal.




Al promediar la década del
’80, Nueva Zelanda encabe-
zaba el desarrollo del GNC
a nivel mundial, pero 20 afios
después ese liderazgo es his-
toria y hoy en dia sélo existen
14 estaciones de GNC ope-
rativas. La falta de incentivos
del Gobierno y la incapacidad
para construir una industria
sustentable en si misma que
no dependa de la ayuda esta-
tal, las principales causas de la
declinacioén.

A

MWALMET-

VALVULAS

¥ Fabricacidn y reparacidn de vilvulas de baja, media
¥ alta presidn, para cabezabes do comprescnes nacionales

& impartados de gases, aire y GNE.

VALVULAS [IDMPE;] BLES
PARA COMPRESORES:

ADC - BLLLES & MOACOM - ATELILRS FRANCDIS

Uruguay 1785 [B1883FLY]) Culmes - Poia. de Buenos Alres
Tederlae: [54-11) 4210-0210 / 4210-6210
walmetiraahulasvalmet comoar
wran v LRI L com. ar
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SMETAM SR
Lopez y Planes 5457 V. Bonich
Tel: 4767-2798 / 4738-6198

* Inst. y desinstalacion de
tanques y surtidores.

* Limpieza, plastificado y
cegado de tanques.

* Prueba hidraulica y de
hermeticidad.

* Calibracion y reparacion
de tanques y surtidores.
*Inst. de rejilla perimetral
y camara decantadora.

* Inst. de todo tipo de
caneria. 7
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mas del 90% del combustible que
utilizaba el sector de transporte
(4,5 millones de toneladas), por lo
que a principios del decenio, cuan-
do se registré una exponencial del
barril de crudo, su economia se
vio seriamente afectada.

El crecimiento de la industria ga-
sifera en el pais habia comenzado
a fines de los ’69, con el descubri-
miento de un gran yacimiento. En
1972 se tomo la decision de desa-
rrollar ese campo para generacién
eléctrica y por ende, se comenza-
ron a construir instalaciones off
shore para explotar el hidrocar-
buro. Para fines de los setenta, sin
embargo, se veia que la demanda
de electricidad era inferior a la
pronosticada originalmente y por
lo tanto, se requeriria menos gas
natural para generacién. Asi fue
como surgio6 la posibilidad de es-
tudiar el uso del excedente de gas
para propulsar el transporte vehi-
cular.

En esa direccion, se crearon dos
instituciones de la administracién
central: el Comité de Energia para
Investigacion y Desarrollo (NZER-
DC) y el Fondo de Combustibles
(LFTB). Estas investigaciones per-
mitieron a Nueva Zelanda desa-
rrollar un gran programa de com-
bustibles alternativos para reducir
la dependencia del petréleo im-
portado. El éxito del plan queda
demostrado en el hecho que para
1986, mas del 50% del combus-
tible usado en el transporte era
local. EI GNC representaba, en

Repnn Power

quipos hidrauli

‘venta de e

“Elevadores |

aquella época, el 4% del total de
combustible.

Basados en la investigacion desa-
rrollada por NZERDC, en abril de
1979 el Gobierno trazé un obje-
tivo de convertir 150.000 vehi-
culos a GNC para fines de 1985.
Se establecié una estructura de
soporte para la implementacion
de la iniciativa, que consistia en fo-
mentar el entrenamiento, los ins-
taladores de equipos de conver-
sion, las normas para equipos de
conversion y estaciones de carga y
la publicidad, entre otras medidas.
Luego, se buscé convertir 200.000
vehiculos para el afo 1990. Sin
embargo, en 1984, esa meta y los
incentivos fueron abandonados
por el nuevo Gobierno laborista,
como parte de los cambios en la
politica econémica.

En octubre de 1979, LFTB efectud
una serie de recomendaciones
para el uso del gas natural como
combustible para el transporte,
que el Gobierno adopté en for-
ma inmediata. Las dos premisas
principales eran la construccién
de una planta de nafta sintética y
una importante adecuacion de la
refineria neozelandesa. Las suge-
rencias también apuntaban a la in-
troduccion del GNC y del GLP.

Para mediados de 1985, se habian
comercializado mas de 100.000
conversiones a GNC, frente a un
parque automotor que en total
reunia a 1.500.000 vehiculos, de
los cuales 1.000.000 tienen poten-

el
- o

cial acceso al gas natural. Tanto en
1985 y en 1986, mas de 125 Mm3
de combustible para el transporte
fueron provistos para el GNC, lo
cual representa el 6% del combus-
tible para motores nafteros del
pais (pocos motores diesel fueron
convertidos). El ingreso bruto per-
cibido por la industria vinculada al
GNC en 1984 fue de alrededor de
$NZ 84 millones y el ahorro por
importaciéon de petréleo, de $NZ
30 millones.

El monitoreo continuo de todos
los aspectos del programa de
GNC a lo largo de 1980, 1981 y
1984, permitié tomar decisiones
que aseguraran el adecuado incen-
tivo financiero para el éxito de la
iniciativa.

El costo de conversion de cada
vehiculo fue cubierto 100% por
un préstamo del gobierno. El di-
ferencial de precio entre el GNC
y la nafta (40-50 %), era el adecua-
do para lograr un rapido perio-
do de recupero (I8 meses) para
los usuarios que convirtieron sus
vehiculos, ahorrando a razon de
$NZ 35 por semana en nafta. Al
mismo tiempo, el Gobierno pro-
movia préstamos y garantias a los
inversores en estaciones de carga.

El rol del Gobierno fue fundamen-
tal. Su intervencion se puede re-
sumir en los siguientes aspectos:
investigacion y desarrollo en 1978
para evaluar técnica, economica y
ambientalmente el GNC; formula-
cién e implementacion del plan en
1979; aceptacion del plan, deter-
minacion de objetivos y elabora-
cion de incentivos durante 1979;

Quirno 622, Capital Federal. Tel. 4612-6412
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El GNC en Nueva Zelanda del liderazgo al fracaso
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El descenso

Proteccion Catodica

Tanques-Ductos-Canerias

Por anodos de sacrificio
Por corriente impresa

Fabricacion y venta de
Rectificadores Switching | “ri

para corriente impresa

Auditorias de seguridad Técnica y Ambiental
Estudios Hidrogeolégicos y Remediacion de suelo.
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estaciones de servicio de bandera.

Asimismo, las compaiias petrole-
ras trajeron muchos operadores
privados que desmontaban los

parar la inexorable declinacion. La
poblacion de Nueva Zelanda no
creia en el GNC debido funda-
mentalmente a la falta de apoyo

- equipos para despacho de GNC del Gobierno.
como parte de las nuevas inver-
= siones.

TERMOS DE AGUA
PARA MATE

Las conversiones rapidamente dis-
minuyeron a practicamente cero

Conclusiones

O Acepta todas las monedas

0 Chasis con tratamiento anticorrosivo
O Equipado con disyuntor para mayor

seguridad

O Temperatura y precio programables

O Caja de recaudacion con cerradura

independiente
O Filtro triple
O Un aio de garantia

Para vental/alquiler / comodato
David Ortega 1570 -Mar del Plata TE: 0223-470-4466/155-218985

e-mail: info@farinavending.com

-y para inversores en estaciones de
arga, entre otros incentivos

* Intervencion del Gobierno cuan-
do la relacion de precios entre
naftas-diesel con relacion al GNC
varia entre el 50% y el 30%. En ese
caso aplicar impuestos diferencia-
les entre ambos combustibles, li-
neas de crédito para conversiones

-Web: www.farinavending.com
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Segun lo establecido por la resolucion 1102 de la Secretaria de Energia
Avanza la proteccion catddica en los sistemas de almacenaje de combustibles

Si bien el Gobierno prorrogé
su implementacién hasta el
31 de marzo,la mayoria de las
estaciones de servicio del pais
ya instal6 dispositivos de pro-
tecciéon catédica en sus tan-
ques subterraneos y caferias
asociadas. La iniciativa esta
en linea con el cuidado del
medio ambiente, dado que
evita la corrosion de los siste-
mas de almenaje subterraneo
de hidrocarburos.

La aplicacion de métodos de
protecciéon catodica en los
sistemas de almacenaje subterra-
neo de hidrocarburos (SASH) de
las estaciones de servicio es una
prerrogativa establecida por la re-
solucion 1102/2004 de la Secreta-
ria de Energia, dirigida por Daniel
Cameron.

Originalmente, la norma exhorta-
ba a los estacioneros a proteger

catoédicamente sus tanques sub-
terraneos y canerias asociadas
antes del 31 de julio de 2007. Sin
embargo, a raiz del dificil contexto
econémico que atraviesa el sector,
signado por la falta de rentabilidad,
el Gobierno accedioé a extender el
plazo de entrada en vigencia de la
medida. Se fijo, entonces, como
nueva fecha el 31 de enero de este
ano. Ahora, la Secretaria acaba de
dictar como nuevo tope el 3| de
marzo.

La proteccion catédica es un siste-
ma de defensa contra la corrosion
ampliamente difundido hoy en
todo el espectro industrial. Se tra-
ta de un procedimiento que tiene
como fundamento la polarizacién,
a potenciales mas negativos, de la
superficie metdlica hasta alcanzar
un grado de polarizacién, en el
cual se acepta que la superficie es
inmune a la corrosion.

| S

A decir de Juan de Dios De Rosa,
gerente técnico de Audiconser,
una de las firmas encargadas de
auditar la correcta instalacion de
los dispositivos catodicos, el grado
de acatamiento de la resolucion
1102 “estuvo dentro de lo espera-
do”. “Los operadores que audita-
mos en el marco de la resolucion
404 de la Secretaria de Energia
hicieron el meritorio esfuerzo por
cumplir las exigencias que propo-
ne la legislacién vigente”, indico el
directivo.

A su vez, aclaré que las estaciones
de servicio que ya tienen el siste-
ma instalado deben realizar medi-
ciones de potenciales y corrientes
una vez al ano. “Son evaluaciones
que deben ser realizadas por pro-
fesionales matriculados con com-
petencia en la especialidad de los
distintos componentes que mues-
tran el estado de la instalacion. El

GRUPO BRAN s.a

LIDERES EN EQUIPAMIENTO
GASTRONOMICO
PARA ESTACIONES DE SERVICIOS

DISENO - ASESORAMIENTO - PROVISION
CALIDAD - GARANTIA - COMPROMISO

Direccion: Moldes 4870 - Villa Martelli
(CP:1603) - Buenos Aires -
Tel: 011-4709-9133 / 9136 / 5421

grupobran@grupobran.com.ar
www.grupobran.com.ar
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tado de su intenvencion es
nir la vida residu los elec-

”» L4
trodos”, detallo. ':-",l"

En 'lineas generales, la utilizacién
de procesos de proteccion catodi-
ca en tanques subterraneos y ca-
nerias asociadas de estaciones de
combustible cumple con dos im-
portantes funciones. Por un lado,
contribuye con la’ manutencién
del valor de los bienes en cues-
tion, dado que evita que pierdan
su calidad. Por el otro, contribuye
con el cuidado del medio ambien-
te, ya que evita la corrosién y po-
tencial perforacion de los sistemas
de almacenaje.

Por la defensa del entorno
Ambos fenémenos -el deterioro y

el ataque al medio ambiente- estan
originados en la corrosion perfo-

rante y el consecuente derrame
de productos contaminantes al
suelo y napas circundantes.

La corrosidon es mayormente un
fenomeno electroquimico, segln
el cual un metal busca volver a su
estado natural siguiendo leyes o
principios de la naturaleza.

Por lo tanto, se hace necesario
elegir una forma de evitar o re-
tardar ese proceso que, a la larga,
terminara perforando al tanque.
A lo largo de la historia, son varias
las estrategias que se desarrolla-
ron para proteger los dispositivos
de almacenaje. Desde pinturas de
distinto tipo hasta coberturas de
diversa indole se utilizan para in-
terponer una capa protectora en-
tre el metal y la tierra.A eso se lo
conoce como electrolito.

A entender de De Rosa, las cober-
turas mas tradicionales, que inter-

ponen una pelicula sobre la super-
ficie del tanque, en poco tiempo
pierden sus propiedades total o
parcialmente, dejando de cumplir
su mision protectora. Para evitar
que eso suceda se empezd a im-
plementar un sistema eléctrico
conocido como ‘Proteccion Ca-
todica’.

Tipologias

En la actualidad hay dos sistemas
capaces de resolver el problema
de la corrosién actuando eléctri-
camente: el de ‘Corriente Impresa’
y el denominado como ‘Anodo de
sacrificio’.

El primero es mas utilizado en li-
neas largas, como ser oleoductos
y gasoductos, asi como también
para proteger instalaciones abso-
lutamente nuevas. “No es reco-
mendado este tipo de instalacion

0000 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000b000000000

La referencia
mundial en
calidad.
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Av Leandro N. Alem 1134 7° (C1001AAT) Ciudad Auténoma de Buenos Aires.

Teléfono: (5411) 4000-8008 Web page: www.bureauveritas.com.ar
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Segun lo establecido por la resolucion 1102 de la Secretaria de Energia
Avanza la proteccion catodica en los sistemas de almacenaje de combustibles

... contintia de padgina |7

para tanques que llevan un lar-
go periodo bajo tierra, donde es
preferible utilizar el sistema del
Anodo de Sacrificio”, explico De
Rosa.

Para el directivo, una buena instala-
cion de proteccion catodica parte
siempre de un andlisis del medio
electrolitico (suelo circundante)
en el que se encuentra el SASH.
El suelo esta caracterizado, desde
el punto de vista eléctrico, por su
resistividad, que es medida con te-
lurimetros de precision y posibi-
lita el calculo que determinara el
tamano y calidad de electrodo a
utilizar.

“La empresa que instale el sistema
debe tener en cuenta que los ven-

teos son parte del SASH, y verifi-
car que los mismos no hagan con-
tacto de baja resistencia en partes
de la instalacién, ya que existe el
riesgo que se derive corriente y se

acelere el desgaste de los anodos.

Por eso, es imprescindible utilizar
componentes eléctricos de alta
calidad. Para citar un ejemplo, la
union de los electrodos a los tan-
ques se debe realizar mediante
soldaduras  cuproaluminotérmi-
cas”, advirtio el gerente técnico
de Audiconser.

Asimismo -agrego-, si alguna parte
de la instalacion deriva corrien-
te a partes metalicas de la cons-
truccion, como por ejemplo, los
tinglados, techos de chapa y falsas
columnas, se debe proceder a su

Control y medicion de:

GNC -NG

~ Ruidos y Vibraciones

=~ Niveles de lluminacion
=~ Puesta a Tierra

=~ Potencial de Proteccion Catodica

aislacion.

“Los anodos van enterrados cer-
canos a los tanques a proteger. Es
vital para tener precisiones acer-
ca de su vida util, usar electrodos
de maxima pureza, recubiertos de
Backfill. Los mas usados son de
aleacion AZ63 (Magnesio-Alumi-
nio 6%-Zinc 3%)”, detallo.

La conexion entre los tanques y
los anodos se realiza en cajas es-
peciales que alojan a puentes de
cobre recubiertos y que después
sirven para realizar las mediciones
de control anual. En funcion de
los valores medidos se determina
la vida residual de los electrodos.
Estas cajas reciben el nombre de
CMP.

“La firma auditora, que inspeccio-

Parand 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal

www.contegas.com - info@contegas.com
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na las instalaciones, debe requerir
el correspondiente Certificado de
Medicién Anual firmado por profe-
sional matriculado con competen-
cia en la especialidad. El mismo es
responsable de observar el estado
de funcionamiento de la protec-
cion catodica y determinar si esta
en condiciones de operar por un
ano mas, plazo este de validez del
certificado”, afirmé el especialista.

A buen ritmo

Segun explica Angel Javier Bustos,
titular de AJ Bustos Proteccion
Cataodica, el nivel de adhesion de
las estaciones de servicio a la nor-
mativa 1102 es muy elevado. “De
las obras que nosotros tenemos
contratadas, un 98% se encuentra
terminada. De hecho, el porcenta-
je restante agrupa a las estaciones
que se vieron obligadas a cerrar
por la falta de venta e incrementos
en sus costos”, indico el directivo.
A su entender, el sistema catodico
cumple con los parametros de efi-
ciencia con que se deben manipu-
lar los hidrocarburos. Sin embargo,
aclaré que “en algunos trabajos no
alcanzan a proteger las estructu-
ras, dado que en muchos casos la
inexperiencia, la falta de ética y el
regateo en los materiales termina
atentando contra la consolidacion
final del proceso”.

La proteccion catédica de los sis-
temas de almacenaje tiene una
mayor vida util en la medida que
cuenta con la cantidad necesa-
ria de juntas dieléctricas. “Hay
estaciones donde el nimero de
anodos instalados es muy bajo y
sin cuplas dieléctricas. Eso obliga
a tener que cambiarlos dentro del
ano de haber sido montados, algo
que no deberia pasar”, lamento el
ejecutivo.

En la misma linea, Juan Osvaldo
Dominguez, gerente de Procatan,
otra empresa dedicada a la insta-
lacion de procesos de proteccién
catodica, agregd que “la falta de
juntas dieléctricas en los sistemas,
si bien incrementa el consumo, ha
posibilitado el acceso mediante las
canerias asociadas para llegar con
corriente eléctrica de proteccion
catodica hacia la pared de los tan-
ques. Es, en definitiva, un mal ne-
cesario. La vida de los anodos se
vera resentida en la medida que el
sistema logre el fin perseguido que
es mitigar el efecto de la corrosion
por causas electroquimicas”.

A su vez, Bustos destacéd que el
sistema de proteccién catddica

por corriente impresa permite
realizar mejoras continuas (como
por ejemplo, instalar después de
un tiempo las cuplas dieléctricas),
sin que se dane considerablemen-
te la vida util del dispersor de co-
rriente.

“Con el sistema de corriente im-
presa se pueden controlar los ni-
veles de proteccion (potenciales),
tener una menor rotura de ele-
mentos y manejar un menor cos-
to de renovacion que le implica un
proceso de corriente galvanica”,
enumero el directivo.

Por su parte, Dominguez aseguro
que “ya se cumplié con un 95% de
las obras que teniamos contrata-
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Segun lo establecido por la resolucion 1102 de la Secretaria de Energia

Avanza la proteccion catodica en los sistemas de almacenaje de combustibles
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das, con lo cual estamos satisfe-
chos por los trabajos realizados”.
A su entender, la proteccion ca-
todica es un sistema que funciona
dentro de un contexto natural ya
armado sin posibilidades de poder
modificarlo. “Los resultados que
se obtienen estan estrictamente
relacionados con la calidad de los
elementos empleados y la buena

instalacion que de ellos se haga.

Siempre es muy importante co-
nocer con anterioridad el tipo de
suelo, el consumo de la estructura
y la existencia o no de aislaciones
de la estacion de servicio donde
se va a operar”’,comento el geren-
te de Procatan.“Pero la realidad es
otra, ya que una vez llegado a la
estacion se debe proceder a eje-
cutar el trabajo resolviendo los
problemas que se van presentan-
do. En nuestro caso, siempre se
tuvo en cuenta instalar la mejor
calidad de elementos especificos
para que con un acotado nimero
aseguraran una buena generacion
de corriente y una vida util acep-
table sin producir un impacto que
perjudicara la parte operativa de
la estacion”, agrego.

El ejecutivo destacé que es muy
importante establecer mecanis-
mos de monitoreo de la instala-

LAMADRID 3595, CASEROS, (B), TE: 4759-4768
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cion por medio de las mediciones
anuales. “Nuestra empresa se ha
preparado para ejecutarlas por
medio del mismo personal que es-
tuvo durante el montaje. El equipo
de medicion siempre se traslada
con herramientas para verificar el
estado de cables y en el hipotéti-
co caso que los valores medidos
estén por debajo de lo exigido
se debe acondicionar el sistema
inspeccionando el anodo, los con-
ductores eléctricos, o simplemen-
te potenciar el sistema, algo muy
frecuente en este tipo de instala-
ciones”, explico.

Mas opciones

Segin Hugo Hernandez, gerente
de Selec SRL, otra empresa que se
dedica a la instalacion de proce-
sos de proteccion catédica, entre
los problemas mas comunes que
se presentan en las estaciones de
servicio figuran las vinculaciones
que se producen cuando los ven-
teos estan en el interior de las co-
lumnas que sostienen el techo.“En
ese caso, la solucién seria instalar
una cupla aislante entre el tanque
y el venteo, para lo cual habria que
demoler el piso sobre el tanque
y gasificarlo para colocar la cupla

en la salida del tanque”, explico el
directivo.

Asimismo, senalé que otra vincu-
lacion comun esta entre los canos
de succion y los surtidores, que a
su vez estan conectados a la ca-
neria galvanizada de la instalacién
eléctrica, lo que hace que también
se vincule con todo lugar metali-
co donde estén las canerias como
tableros eléctricos y techos, asi
como también con todo lo que
esté conectado a la descarga a
tierra. “Este problema se solucio-
na facilmente colocando la cupla
aislante en los surtidores”, indico
el especialista.

A su entender, a la hora de elegir
qué sistema de proteccién caté-
dica utilizar, es preciso saber que
si se adopta el de anodos galvani-
cos hay que asegurarse de que no
existan vinculaciones.

En tanto que si se adopta el sis-
tema por corriente impresa, que
consiste en la instalacion de un
equipo rectificador que se conec-
ta a la red de energia eléctrica y
transforma la corriente alterna
en corriente continua, se tiene la
ventaja de que se puede entregar
toda la corriente de proteccion
que una estacion de servicio nece-
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site sin importar las vinculaciones
metalicas existentes.

A decir del directivo, los equipos
rectificadores pueden operar por
corriente constante o por po-
tencial constante. “En el primer
caso, se programa la cantidad de
corriente en miliamper o Amper
que se necesite descargar en los
tanques, que siempre va a ser la
misma (constante) mientras que
lo que variara sera la tension (vol-
taje). En el segundo caso lo que
se fija es la tension (voltios) que
tiene que estar entre los -850mv
y los -1700mv con referencia a el
electrodo de cobre sulfato cobre”,
detall6.

=

Coémo se lleva a cabo la proteccion catédica de
tanques y cafierias

Entre las condiciones exigidas por la Secretaria de Energia a la hora
de contratar un servicio de proteccion catodica se destacan:

l. Un listado de materiales a ser implementados para el conjunto
de tanques y canerias a proteger, se trate de material galvanico o
de corriente impresa, peso de los anodos, tipo de aleacién, deter-
minacion de la resistividad del suelo donde estan instalados tanques
y canerias. También debe especificarse el tipo de electrodo de refe-
rencia permanente a ser instalado, de manera de facilitar la reopcion
de los trabajos a entera satisfaccion.

2.- Un esquema de distribucion de material galvanico o de corrien-
te impresa sobre la estacion en particular, tendido de conductores,
caja de conexiones, retornos de corriente, aislaciones a ser insta-
ladas.

I3.dUna estimacion de la vida util del material galvanico a ser insta-
ado.

4. Utilizacion de normas reconocibles a nivel nacional e internacio-
nal, como ser Normas IRAM y NACE Internacional, entre otras, que
corroboran la correcta instalacion en estructuras enterradas bajo
proteccion catodica para gas natural y petroleo.

Asimismo, entre las condiciones que deben tener en cuenta para
ejecutar las mediciones de los trabajos realizados se encuentran:

I. Nivel de potencial de proteccion, medido con referencia a un
electrodo permanente o bien a un electrodo portable, de cobre
sulfato de cobre saturado, debiendo las mediciones indicar el tipo
de referencia utilizado.

2. El potencial debera ser medido en condiciones de corriente
circulando (potencial ON) y también mediciones de potencial en
condiciones de circuito abierto (potencial Instante OFF). Estas me-
diciones permitiran definir el cumplimiento de las normas a las que
se referencian en la cotizacion del trabajo.

3. Corriente aportada por los dnodos de sacrificios o de corriente
impresa por el equipo rectificador.

4. Calculo de la expectativa (til de los elementos de sacrificio (vida
remanente del sistema instalado).

Por ultimo, finalizada la instalacion, la estructura es considerada pro-
tegida si la diferencia de potencial, medida con respecto a un elec-
trodo patron de cobre sulfato de cobre saturado, es de -850 mV
como minimo, estando el electrodo patron ubicado lo mas cercano
posible a la estructura en cuestion.
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Informacion General

Por Daniel Gustavo Montamat
Causas y consecuencias de la crisis economica mundial
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Creada integramente con capitales argentinos nuestra
empresa se dedicada a la industria quimica y petrolera, Mafta Mormal, 5

El economista sefiala que la
génesis del colapso financiero
hay que buscarla en la ‘buli-
mia consumista’ de la socie-
dad norteamericana, que so-
bredimension6 su demanda
sin tener en cuenta la declina-
cion de algunas variables eco-
némicas claves (déficit fiscal
y comercial y gasto publico).
Asimismo, critica que duran-
te los anos de altos precios de
materias primas los gobier-
nos kirchneristas no hayan
creado un fondo anticiclico
para hacer frente a la crisis
(tal como hizo Chile, entre
otros). Por eso, vislumbra un
fuerte ajuste en las cuentas
publicas, asi como también
en el area energética,donde a
su entender es necesario eli-
minar retenciones a la expor-
tacion de hidrocarburos para
incentivar la exploracion de
nuevas reservas.

a historia clinica de la crisis

mundial, para quienes la diag-
nostican como crisis financiera, se
remonta a las hipotecas “sub pri-
me”. Un banquero local buscaba
clientes para convertirlos en pro-
pietarios otorgandoles un crédito
que cubria casi el 100% del valor
de la vivienda, sin auscultar dema-
siado las restricciones presupues-
tarias del nuevo cliente y su capa-

cidad de pago. Le otorgaba 100,
con un periodo de gracia para los
primeros pagos, para comprar una
vivienda que costaba |100.Al afio la
propiedad se valuaba a 200, y, si el
prestatario no pagaba, se le podia
otorgar una nueva hipoteca o se
le recibia la propiedad valorizada
que se le vendia a otro al nuevo
precio. Mientras tanto el banquero
local habia empaquetado el flujo
de fondos del crédito original jun-
to con otros flujos provenientes
de otros créditos y habia creado
un bono que se habia vendido a
otra institucion financiera que, a
su vez, lo habfa hecho circular. La
cuota del prestatario original iba
a pagar los intereses de esos bo-
nos. El problema se da cuando el
valor de las propiedades deja de
crecer y el deudor deja de pagar
su cuota. Alli empieza en cadena
a desmoronarse el castillo de nai-
pes erigido sobre la alquimia de
la “securitizacion”. La tenencia de
activos toxicos, se generaliza por
doquier.

La gravedad del problema empie-
za a despertar los fantasmas de la
crisis del 30. La Reserva Federal
y los Bancos Centrales empiezan
inyectando liquidez y atendiendo
caso por caso. En el caso de Lea-
man Brothers prevalece el criterio
de evitar el riesgo moral. Empieza
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el retiro de depdsitos de los ban-
cos. A crisis sistémica, respuesta
sistémica. El Congreso americano

termina aprobando un plan focali-
zado en la compra de activos toxi-

cos (700 billones). Europa, bajo el
liderazgo britanico termina apro-

los bancos comprando parte de
sus acciones. El salvataje america-
no se concentra en el activo de los
bancos; el europeo, en el patrimo-
nio neto. El tema ahora es saber
cuando toca fondo la caida de los
mercados mobiliarios y evaluar el
estropicio producido en la econo-
mia real. Duracion y profundidad
de una recesién mundial ya inevi-
table.
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En el 2002 investigué los desequi-
librios que arrastraba la economia
mundial y escribi un libro, que fi-
~nalmente se publicé en el 2003
como “La Economia del Consumo
Posmoderno” (Editorial Ciudad
Argentina). En esa época empeza-
ba a advertir que para superar la

B e

crisis de las acciones tecnologicas
(punto.com) de principios del nue-
vo milenio, la politica fiscal y mo-
netaria americana alentaba el con-
sumo magnificando los déficit de
cuenta corriente que arrastraba
de la era Reagan. El tremendo dé-
ficit de cuentas publicas y cuentas

externas de Estados Unidos eran,

sin embargo, funcionales al resto

de la economia globalizada para
alentar un nuevo periodo mundial
de “vacas gordas”. Estados Unidos
operaba como comprador de ul-
tima instancia de los excedentes
comerciales del planeta. Los ame-
ricanos estaban sobre consumien-
do crénicamente por encima de
sus posibilidades y se financiaban
con los ahorros que China y otras
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Causas y consecuencias de la crisis econdmica mundial
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economia emergentes le presta-
ban comprando titulos de deuda.
El sobre consumo venia de lejos,
solo que en la década de Clinton
el sobre consumo privado estaba
compensado por el esfuerzo de
ahorro publico. Empecé a estudiar
la naturaleza de este sobre consu-
mo americano y adverti que no era
propio de la sociedad americana,
sino caracteristico de la sociedad
posmoderna, la que se rige por la
dictadura del presente: la sociedad
de la insoportable levedad del ser,
donde el consumo de bienes y
servicios ha tomado casi una natu-
raleza adictiva. Lo tipifiqué como
consumo bulimico. Entre 1950 y
1980, por cada dolar de producto
mundial habia un délar cincuenta
de crédito. En 1990 la relacion
pasd de | a 3;y en 2007 de | a
4.5. En algiin momento la voragine
consumista rompia amarras con la
inflacion de crédito. Como adver-
ti que se trataba de un consumo
no racional para la funcionalidad
que requiere la operatividad del
sistema capitalista, previne que el
ciclo terminaba mal. (Libro citado
p. 326).

El consumo moderno, modelado
por las preferencias que abrevan
en los valores de la modernidad,
es un consumo instrumental. La
sociedad moderna es una socie-

dad de consumo, pero de con-
sumo instrumental. El patron de
consumo moderno evoluciono
desde los albores del capitalismo
hasta el presente. El paso del si-
glo XIX al siglo XX determiné
un cambio de énfasis: de la ética
protestante del trabajo duro y el
consumo frugal se pasé al proyec-
to de autorrealizacion personal
donde, de la mano del marketing
y la publicidad, el consumo po-
tencid sus atributos de identidad,
imitacion y ostentacién (Veblen,
Galbraith, Duesenberry). Pero de-
tras del consumo moderno siguen
presentes premisas de utilitarismo
que dan fundamento a decisiones
racionales entre consumo presen-
te o ahorro (consumo diferido).
Es verdad que las necesidades de
consumo fueron evolucionando
de una escasez real (alimentacion,
vestido vivienda) a una escasez
fabricada por el marketing o los
medios (tal marca, tal barrio, tal
destino). El consumo austero ori-
ginal devino en consumo de uso,
intercambio e identidad, pero sin
abandonar su condicion accesoria
a un proyecto de realizacion per-
sonal. No olvidemos que las pre-
ferencias modernas se nutren en
el ideal de progreso: el futuro sera
mejor que el presente. El consu-
mo moderno responde al mode-
lo de calculo racional de flujo de

' fondos distribuidos en el tiempo

(Modigliani).

El consumo posmoderno, a di-
ferencia del consumo moderno,
es un consumo existencial. Es un
consumo para “ser” que esta aso-
ciado a la eternidad del instante
de la cultura posmoderna. A se-
mejanza del bulimico, el consumi-
dor posmoderno no puede dejar
de consumir, porque cada acto o
percepcion de consumo determi-
na la necesidad de volver a consu-
mir. En el consumidor adictivo ya
no juega la racionalidad consumo
presente/consumo diferido, por-
que las preferencias que orientan
su comportamiento se han mode-
lado en la cultura posmoderna. ;Es
un consumo irracional? ;No vio-
lenta esta aseveracion la premisa
madre de racionalidad del com-
portamiento econémico?

Keynes destaco la importancia del
consumo en el agregado econé-
mico como motor de la demanda
global. También sefnalé que deci-
siones individuales de consumo/
ahorro que pueden ser racionales
a nivel colectivo puede producir
resultados contraproducentes a
nivel agregado. En la crisis, la acti-
tud individual es a la liquidez y al
ahorro y la sumatoria de esas con-
ductas puede llevar a la depresion
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Daniel Gustavo Montamat

Qausaé y consecuencias de la crisis economica mundial
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de la %anda. Por eso hace falta Consecuencias econémicas de la soja inferiores a los 300 do-
la mano, visible del Estado en estas lares las cuentas no cierran, ni las

- \ Si el viento internacional antes era  fiscales ni las externas. Otra vez la

ocasiones. ~T R
La primera escuela econémica que,
sobre la base de evidencia empiri-
ca, empezo a plantear la irraciona-
lidad de ciertas decisiones indivi-
duales y colectivas fue la que se
llama Neuroeconomia o Behavio-
ral Economics. En el 2002, su fun-
dador, Daniel Kahneman, recibio
el premio Nobel de Economia. Las
investigaciones de esta Escuela
han verificado, por ejemplo, que la
gratificacion por el goce presente
es mucho mas poderosa que lo
que asume la racionalidad orto-
doxa. Es decir, hay que descontar
el futuro a altas tasas, o premiar el
consumo diferido con mucho mas
rendimiento que el que asume el
costo de oportunidad econémico.
Para nosotros, consecuentes con
nuestra investigacion, detras de
todo esto estan las preferencias
por el consumo existencial.

La raiz de la crisis que hoy con-
mueve la economia mundial hay
que buscarla entonces en la buli-
mia consumista que ha predomi-
nado en la sociedad americana,y a
la que el resto del mundo fue fun-
cional. China y otras economias
emergentes financiaron con ex-
cedentes de ahorro un verdadero
espectaculo de consumo posmo-

de cola, y nos beneficié con térmi-
nos de intercambio inéditos para
la produccion exportable de base
agricola; ahora el viento golpea de
frente y hay pozos de aire en la
ruta. Recuerdo que la tonelada de
soja que llegd a cotizar 608 dodla-
res en junio de 2008, en julio de
2007, cuando todavia se hablaba
del “desacople” de los emergen-
tes a los problemas de los paises
centrales, cotizaba menos de 300
dolares. Los superavit fiscal y de
cuentas externas, los promociona-
dos superavit gemelos, son tan vo-
latiles como las cotizaciones de las
materias primas. Con cotizaciones

economia argentina no se preparé
durante la bonanza para las vacas
flacas.

En economia hay muchas teorias
que se pueden discutir y la divi-
soria de aguas entre ortodoxia y
heterodoxia tiene mojones movi-
les. Pero hay dos leyes de grave-
dad econdémica que no se pueden
desafiar por mas esfuerzos que
se haga en alinear las expectati-
vas de los agentes econémicos. La
ley de la oferta y la demanda, que
relaciona precios y cantidades y
que esta en los cimientos del an-
damiaje microeconémico; y la ley
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derno. El crédito facil y las burbu-
jas financieras fueron accesorios a
este comportamiento adictivo. En
el ajuste de los desequilibrios, el
impacto recesivo sera inevitable.
Estados Unidos va camino a atra-
vesar un “periodo de abstinencia”,
donde el buen diagnostico de lo

Huestra
estructura de
organizacidn

ocurrido y las derivaciones pres- nos permite
oo , ofrecer un
criptivas que sobrevendran, de- s,
beran concentrarse en evitar un integral de
, . Proyecto,
nuevo atracén bulimico. Europa y Direcelé
Japon también van a la recesion. Ui s
“« ¥ construccién
Las “vacas flacas son de alcance - - w : : S an cualquier
mundial” Sone 5 - o ) i S 2 e punto del pais,
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pero solo una es confiable y segura...

Seguros de Responsabilidad Civil para
talleres de montaje y revision para GNC

Seguros de Caucion para Sujetos del Sistema de GNC

Para mas informaciéon comuniquese con ELSURCO
El Surco al (011) 5252-1674

Av. de Mayo 701 — Piso 19 — C1084AAC — Cdad. de Bs. As. — Argentina

(54-11) 5252-1600 — caucion@surcoseguros.com.ar - Www.surcoseguros.com.ar
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Por Daniel Gustavo Montamat
Causas y consecuencias de la crisis econdmica mundial

de los ciclos econémicos (“vacas
gordas” y “vacas flacas”) que dio
fundamento a las politicas de es-
tabilizacion macroeconémicas. Las
politicas publicas, de izquierda o
derecha, que violenten estas leyes,
estan condenadas a padecer las
consecuencias de quien tira una
piedra para arriba y luego recibe
su impacto en la cabeza.

En la Argentina, sin embargo, el di-
vorcio de las politicas publicas con
estas leyes es recurrente. Es usual
que las administraciones de turno
traten de resolver problemas de
oferta y/o demanda trabajando so-
bre las cantidades e ignorando los
precios, lo que termina por des-
encontrar la produccion y el con-
sumo y exacerba la especulacion
y los mercados informales. Pero
también ha sido usual que en va-
cas gordas se instrumentaran po-
liticas pro-ciclicas, en disidencia de
lo que se ensena en los libros de la
disciplina y en contra del consejo
que José, en el Génesis biblico, le
diera al faradn de Egipto.

En todos estos anos de precios fa-
vorables para nuestros productos

©0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000 00,

de exportacion, trabajando para la
coyuntura politica y el corto plazo,
el Gobierno de los Kirchner sumo
controles, retenciones y politicas
de cantidades, que han ignorado
el efecto precio; a su vez, alentd
politicas fiscales pro-ciclicas para
incentivar el consumo interno
profundizando problemas de in-
equidad distributiva. ;Recuerdan
las veces que se ha anunciado la
formacion de un fondo anticiclico?
Nuestros vecinos de la cordillera,
los chilenos, sin declamarlo, han
constituido su fondo soberano
con los ingresos extraordinarios
que les proporcioné el cobre.
Acumularon 20.000 millones de
dolares con excedente fiscal. No-
sotros deberiamos haber com-
prado los délares del excedente
comercial de todos estos anos
con pesos del excedente fiscal. En
cambio, compramos los délares
con emision monetaria, y con el
excedente fiscal armamos un festi-
val de subsidios que ha terminado
beneficiando mas a los ricos que a
los pobres.Volvio la hora de pati-
nar en el hielo con traje de bafo.

Operar contra la gravedad eco-
némica no es gratuito. Trae con-
secuencias de corto :
plazo. En el corto pla:
bombas de tiempo qu
periddicamente obliga
tes draconianos que pa
los que menos tienen.
plazo segui no
desarrollo

Australla, n
Italia, y hasta la década on
Espana. Hoy perdemos posmones
relativas en Latinoamérica exhi-
biendo indicadores de pobreza y
marginalidad que duelen y aver-
glenzan.

Lamentablemente vamos a un
nuevo ajuste donde el objetivo
prioritario nos impone mantener
los superavit gemelos, porque de
lo contrario se puede terminar
en otro “rodrigazo”. La clave para
mantener los superavit gemelos
es un tipo de cambio alto, un doé-
lar competitivo. ;Cuan alto? Tan
alto como lo exija la estrategia
antiinflacionario a implementar.
De lo contrario, la inflacion licua

Audiconser s.kr.L

A Cq Auditoria-Control -Servicios
-

MIEMBRO ACTIVO

CANARA ARGENTINA do AUDITORES

HERMETICIDAD DE TANQUES - AUDITORIAS DE SEGURIDAD
CERTIFICACION DE CEGADO DE TANQUES -

AUDITORIAS DE TANQUES AEREOS

AUDITORIAS DE CAMIONES CISTERNA - AUDITORIA DE INSTALACIONES DE G.L.P.

Rivadavia 755 4° 17 C1002AAF Buenos Aires Tel./Fax: 4331-5094 (Rot.)

Cel.: 15-3124-0608
Nextel: 583*4083 / 4085
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la apreciacion del dolar. Es impor-
tante que los gremios entiendan
que volvid la hora de defender
nivel de empleo antes que recom-
posicion de salarios. Si entramos
en la espiral devaluacién-inflacion-
salarios-precios, las distorsiones
acumuladas terminan en una nue-
va explosion.

La inexistencia de un fondo anti-
ciclico limita las posibilidades de
estimular la demanda global con
nuevas obras publicas. El plan anti-
inflacionario depende de la capaci-
dad del Gobierno de desmantelar
el régimen de subsidios, trasladan-
do aumentos reales de precios y
tarifas a los consumidores sin que
la reduccion del poder de compra
se traslade a alzas salariales. Los
nuevos precios del petroleo facili-
tan la recomposicion para eliminar
subsidios y alcanzar referencias
internacionales, pero la necesidad
del tipo de cambio alto dificulta el
ajuste en valores reales.

Consecuencias energéticas

En los anteriores shocks petro-
leros de la economia mundial, la
restriccion vino por el lado de la
oferta (embargo, cuotas). En este
ultimo shock petrolero, la explica-
cion pasa mas por la expansion de

la demanda en el mundo. Desde
1998 hasta el 2002 la demanda de
petroleo crecié a una tasa prome-
dio del I.1% anual. Entre el 2002 y
el 2008 lo hizo a una tasa de 2.1%,
y casi todo el aumento vino del
mundo emergente. China explico
1/3 del crecimiento de la deman-
da mundial del 2007. Parte de la
expansion de demanda se debid
al subsidio en los precios de mu-
chos paises (incluida Argentina).
En vacas flacas se va a resentir la
demanda mundial de crudo, pero
subsisten una serie de dudas res-
pecto a la oferta. Con un crudo a
50 dolares, nuestros precios, salvo
que se modifiquen las retenciones,
y que se devalle el peso, quedan
alineados con los internacionales.

Con “vacas flacas” y un petroleo
mas barato sera pues menos trau-
matico reacomodarse a las refe-
rencias internacionales de precios
y reducir los subsidios (tipo de
cambio mediante), pero también
sera mucho mas dificil seguir de-
pendiendo de fondos publicos
para financiar la infraestructura
energética (caen los ingresos por
impuestos y por retenciones).

Como la mayor parte de las obras
en curso dependen del presu-
puesto, es posible que aumenten
los atrasos y las reprogramaciones
de los cronogramas de obra.Todo

lo que lleva a la inflacion de cos-
tos y a las renegociaciones sin fin.
Perdimos el cuarto de hora para
las grandes apuestas exploratorias
y ahora competiremos con otras
geologias del mundo para atraer
inversiones que seran mas escasas.
El nuevo escenario impone elimi-
nar las retenciones y relanzar una
agresiva apuesta exploratoria.

La energia seguira siendo un pro-
blema para las cuentas publicas y
para las cuentas externas. Habra
que recrear certidumbre de lar-
go plazo y plantear las soluciones
en el contexto de un proyecto de
desarrollo que trascienda lo sec-
torial.

(x)Daniel Montamat es Doctor en Eco-
nomia y Doctor en Derecho y Ciencias
Sociales. Fue Secretario de Energia y
Presidente de YPF. El articulo resume la
Conferencia dictada por el autor en el
cierre del ciclo de postgrado del CEARE
(Centro de Estudios de la Actividad Re-
gulatoria Energética) de la UBA a fines
del 2008.

PROTECCION CATODICA
PARA ESTACIONES

DE SERVICIO

Control, medicion y certificados segin normas de Secretaria de Energia

Monseiior de Andrea 3360 (18761 Bernal Oeste Bs. As
Te.:4270-1026/6894 e-mail:correo@protfund.com.ar
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Informacion General
A nivel nacional

Se detiene el alza en la venta de vehiculos

Periodo 2007 2008 2007 2008 2007 2008
Enero 44145 51551 1560 3620 45705 55171
Febrero 42219 44407 1240 3000 43459 47407
Marzo 44210 53991 1520 3300 45730 57291
Abril 43764 55621 1390 3530 45154 59151
Mayo 42390 55627 1400 3650 43790 59277
Junio 44215 48938 1590 3270 45805 52208
Julio 48578 51078 1990 3730 50568 54808
Agosto 46848 50431 1800 3550 48648 53981
Septiembre 45760 49069 1850 4090 47610 53159
Octubre 47842 44489 2125 3530 49967 48019
Noviembre 46042 33017 2150 2600 48192 35617
Diciembre 48048 33481 2250 2200 50298 35681
TOTALES 544061 571700 20865 40070 564926 611770

Fuente: ADEFA

Ventas de vehicu- Categoria A Categoria B
los nacionales a Total
concecionarios Automoviles Utilitarios Total Total Total

2007 2008 | 2007 | 2008 2007 2008 2007 | 2008 | 2007 | 2008
Enero 14020 16962 3122 4520 17142 21482 382 446 17524 21928
Febrero 11712 10783 3321 3871 15033 14654 44| 674 15474 15328
Marzo 14695 14799 4423 6409 19118 21208 402 798 19520 22006
Abril 14014 16608 4899 5691 18913 22299 551 780 19464 23079
Mayo 13826 17654 4817 5591 18643 23245 496 803 19139 24048
Junio 13059 14508 4717 44| | 17776 18919 504 819 18280 19738
Julio 14885 16047 3961 6595 18846 22642 486 874 19332 23516
Agosto 14328 14006 5377 5076 19705 19082 537 885 20242 19967
Septiembre 14037 16034 5374 5170 1941 | 21204 471 834 19882 22038
Octubre 14770 13720 5951 4239 20721 17959 575 767 21296 18726
Noviembre 15203 9572 5505 378l 20708 13353 806 289 21514 13642
Diciembre 16800 10839 5142 3257 21942 14096 745 353 22687 14449
TOTALES 171349 171532 56609 5861 | 227958 230143 6396 8322 234354 | 238465

Fuente: ADEFA
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Estadisticas

IMPE
0,49

*El INDICE MONITOR DE PRECIOS DE LA ENERGIA mide la distor-
sion promedio de los precios de la canasta energética argentina, respec-
to de los precios promedio de una canasta comparativa que sigue las
referencias internacionales y regionales. El valor 0.49 indica la distorsion
promedio de los precios de la canasta energética argentina correspon-
diente al mes de noviembre de 2008. Significa de manera simple, que si
la canasta energética comparativa de precios promedios que sigue las
referencias internacionales y regionales tuvo en noviembre pasado un
valor simbolico de | peso, esa misma canasta en la Argentina costaba 51
centavos de peso.

Petroleo y Derivados

El valor 0.13 indica la distorsion de los precios del petréleo y derivados
argentinos correspondiente al mes de noviembre de 2008. Significa de
manera simple, que si la canasta de precios del petréleo y derivados
comparativa que sigue referencias internacionales y regionales tuvo en
noviembre pasado un valor simbdlico de | peso, en la Argentina costaba
0.87 pesos.

Gas Natural

El valor 0.87 indica la distorsién del precio del gas natural argentino co-
rrespondiente al mes de noviembre de 2008. Significa de manera simple,
que si la canasta comparativa de precios del gas natural que sigue las
referencias internacionales y regionales tuvo en noviembre pasado un
valor simbolico de | peso, en la Argentina costaba 0.13 pesos.

Energia Eléctrica

El valor 0.65 indica la distorsion del precio de la energia eléctrica argen-
tina correspondiente al mes de noviembre de 2008. Significa de manera
simple, que si la canasta comparativa de precios de la energia eléctrica
que sigue las referencias internacionales y regionales tuvo en noviem-
bre pasado un valor simbdlico de | peso, en la Argentina costaba 0.35
pesos.

Fuente: Montamat & Asociados
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Secretaria de Energia

VENTAS al MERCADO de COMBUSTIBLES LIQUIDOS
(Periodo: Octubre - 2007 a Diciembre - 2008)

Metros cubicos
Fecha Gas Oil Nafta Comdn >83Ron Nafta Super>93Ron Nafta Super>97Ron
Oct-07 1214195,11 30537,60 280051,19 127907,05
Nov-07 1222304,80 29897,90 278142,00 120054,20
Dic-07 1186747,04 32792,90 308238,40 127142,80
Ene-08 1125486,03 33742,39 322862,20 133643,45
Feb-08 1063207,50 27682,06 285022,90 119025,85
Mar-08 1140551,16 30664,73 309163,28 130038, 14
Abr-08 1223947,57 29199,94 290510,51 115983,58
May-08 1223513,77 29919,83 298298,74 115529,17
Jun-08 1042821,54 30564,31 279352,96 106783,68
Jul-08 1203822,93 33106,96 319167,69 112217,75
Ago-08 1188113,36 33180,65 326822,74 96530,14
Sep-08 1149261,27 33524,79 329822,74 89236,75
Oct-08 1185233,79 34217,99 33824991 89993,15
Nov-08 1116005,57 32255,46 331448,06 81914,67
Dic-08 1155139,00 38701,81 389598,04 100141,83

Fuente: Secretaria de Energia
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ESTACIONES DE SERVICIO POR BANDERA

“ Pcia. Buenos Aires Capital Federal Interior (¥) Total Pais
YPF 487 99 857 1443
Blancas 289 41 633 963
Shell 287 65 345 697
Petrobras 280 36 300 616
ESSO 187 40 263 490
Sol Petroleo 66 2 59 127
Refinor 0 0 63 63
Aspro 26 3 20 49
RHASA 12 | 7 20
Camuzzi G.P. 7 0 3 10
Agira 4 2 0 6
(N 0 0 4 4
P. Del Plata | 0 3 4
DAPSA | 0 0 |
Cantidad de 1647 289 2557 4493
Estaciones
(*) Interior:Todo el pais con excepcion de Capital Federal y Pcia. de Buenos Aires
El 78,5 % de las bocas de venta son abanderadas de las distintas compahias, solo el 21.5 % son blancas

Fuente: Secretaria de Energia

Estaciones de Carga de GNC: Cantidad
Expenderoras de s6lo GNC 507
Expenderoras de Liquidos y GNC 1063

Total (*) 1570

(*) El ENARGAS tiene registradas |1.776 estaciones de carga

BUSTOS CARLOS DOMINGO Y VAZQUEZ MIGUEL ANGEL S.H.
* Proteccion Catodica -

¥ * Elementos de Seguridad
R —— Insumos Industriales

Absorbente Mineral
Mediciones y Certificados
sequin resolucion: S.E 1102/04

- {'; "")\r’

Homologado por YPF para instalacion de sistemas de
proteccion catodica en aeroplantas y estaciones de servicio

Administracidn y ﬁ\

Maipo 2086 -Parque Industrial 9 de Abril [1776). Esteban Echeverria. Bs. As. Republica . Argentina.
Tel.f Fax: [011) 4693-0355 ) 4693- 5361, Cel: 15-4035-1538 . 15- 5752 - B998 [ 4035
c-mail: exl.proteccioncatodica@yahoo.com.ar - exfventas@yahoo.com.ar = exfi@ciudad.com.ar




Secretaria de Energia

Estadisticas

Estaciones de Servicio en Argentina

3530

Estaciones abanderadas

ADACRTANAS

Colaboracion: Fernando Parente

Distribucion y Logistica Integral
CADENAS ¥ ESTACIONES DE SERVICIO

para un servicio optimo en todo el pais,
avalado por una trayectoria de 73 anos
de organizacion, cumplimiendo y honestidad.

distribucion
# Distribuidor N° 1 de Masssalin Particulares, zona autorizada MP = om ™
Nt — ".l_.l.‘!:._ 8

+ Todas las tarjetas telefonicas .
# Golosinas - Comestibles - Articulos varios

# Almacén - Insumos de EESS - Perfumeria

Responsabilidad y garantia
absoluta en las entregas

contactenos 011-4016-7695 =y

W www.potigian.com.ar-%.
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Estadisticas

0OS de A de
Listado actualizado a Diciembre - 2008

Provincia Cantldaad(t;jeN\ghlculos Estagc;\jnces de PECs CRPC TdM
Buenos Aires 651649 817 34 27 504
Capital Federal 102517 157 19 3 79
Catamarca 5072 12 0 0 3
Chaco 217 0 0 0 0
Chubut 717 3 0 0 3
Cérdoba 163135 233 13 9 124
Corrientes 487 0 0 0 0
Entre Rios 32602 54 I I 45
Formosa 139 0 0 0 0
Jujuy 10694 20 0 I
La Pampa 8552 12 I I
La Rioja 2586 3 0 0
Mendoza 122120 123 4 5 105
Misiones 217 0 0 0 0
Neuquén 11813 16 0 0 13
Rio Negro 15713 25 0 0 19
S. del Estero 9818 25 0 I 6
Salta 22453 34 I I 19
San Juan 26099 38 2 I 16
San Luis 19738 23 2 I 7
Santa Cruz 185 0 0 0 0
Santa Fe 118610 118 6 7 103
T. del Fuego 613 | 0 0 |
Tucuman 38031 62 3 3 26

Total Pais 1363777 1776 86 61 1092
PECs: Productores de Equipos Completos
CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM:Talleres de Montaje

OPERACIONES de VEHICULOS a GNC

Periodo: Junio 08 - Noviembre 08
Mes Baja Conversion Modificacion Revision Revision CRPC
Jun-08 1394 6440 9493 81863 11768
Jul-08 1386 5596 7860 85167 11429
Ago-08 1542 6142 8720 93373 12488
Sep-08 1635 6211 7211 95777 11684
Oct-08 1750 6591 7709 104903 12456
Nov-08 1493 4813 5121 86299 9037
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Total de gas natural consumido y su relacion con el GNC

GAS ENTREGADO AL SECTOR GNC POR DISTRIBUIDORA
(En miles de m3 de 9300 Kcal)

Ano 2008 Estaciones
Distribuidora de Carga
Enero | Febrero | Marzo Abril Mayo Junio Julio Agosto | Septiembre | Octubre | Noviembre de GNC
Metrogas S.A. 45544 | 42101 | 46480 | 47754 | o470 | 4sor0| sis31 | 50466 48881 50012 47688 353
L R 46302 | 43920 | 48235 | 48837 | so9se | 4ssos | siesy | 51347 50272 50938 47788 363
RSl 57705 | 27005 | 28001 | 27000 | 28005 | 27867 | 28440 |  2s4es 27330 28124 26651 234
del Centro S.A.
SRRl 0ssi | 22084 | 23830 | 23500 | 24632 | 23449 | 244ar | 24627 23652 24129 22708 184
Cuyana S.A.
Litoral Gas S.A. 20570 | 19689 [ 20805 | 20252 | 21170 20983 21856 | 22227 21353 21783 20352 I54
Gasnea SA. 4190 3934 3722 3271 3465 3381 3678 3925 3558 3740 3366 46
iz (€29 Fe- 32736 | 30612 | 30064 | 27610 | 28861 | 27844 | 29212 | 29260 27862 29042 27304 225
peana S.A.
Gasnor S.A. 18784 | 1siso| 19080 | 19041 | 19929 | 19777 | 20534 | 20423 19556 20302 19323 168
Sl Sl s 5528 5160 5173 5020 5064 5018 5274 5276 5110 513 5008 44
peana del Sur S.A.
I CRFED 224000 | 212655 | 225390 | 222285 | 232582 | 226034 | 236655 | 236019 227574 233201 220188 Total
entregado al GNC 1771
12 G HEeD 2469030 | 2326184 | 2453500 | 2458684 | 2643231 | 2925630 | 2992423 | 2985814 | 2732297 | 2534482 2351039
comercializado
Porcentaje del GNC
sobre el total com- 075 914% | 919%| 904%| ssox| 7m%| 791%| 790% 8,33% 9,20% 9,37%
ercializado

(*) Datos obtenidos a Febrero de 2009, a partir de Datos Operativos de Transporte y Distribucion. Fuente: ENARGAS

#

energia

‘@@8 ia & Solucmnes S.A.

onfianza y resultados

& soluciones

ww w.energioysoluciones.com

E&S y el GNC

¢ Comercializador de Gas y Agente Libre del MEG

® |ntercambio, reventas y cesiones de gas y reserva de capacidad de transporte de EESS GMNC via MEGSA segin Res. SE 606/04 y SE 739/05
® Subastas GMNC anuales y estacionales del MEGSA

® Administracion de contratos de EESS GNC

® Desarrollo de negocios energéticos

Florida 375 Plso 5° OF"C" (C1005AAG) Cludad Auténoma de Buencs Alres. . . . E&S comp rDmE‘ﬂdOS con e | GNC
Tel/Fax: [54-11)5238-1550. Email: gnc(@energiaysoluciones.com.ar www.energiaysoluciones.com.ar



Oficializa el Enargas la perforacion de las obleas para automotores a GNC

| Ente Nacional Regulador de

Gas (Enargas) oficializé a tra-
vés de su Portal Web la perfora-
cion del las obleas 2009 para re-
emplazar aquellas que vencen en
el 2010. Se trata de adhesivos a
partir del nimero 17.514.001 has-
ta 17.900.000.

Por lo tanto, desde el |° de enero
de 2009 se adopto la oblea con
vencimiento ano 2009, con una
perforacion en el nimero NUE-
VE (9) correspondiente al ano
de vencimiento. Esa perforacion
indicara que la oblea esta siendo
utilizada para reemplazar a aquella
cuyo vencimiento operaria en el
ano 2010.

El organismo informé,ademas, que
la habilitacion de la instalacion ve-

hicular que utilice una oblea de es-
tas caracteristicas, tendra validez
hasta enero, febrero o marzo del

ano que viene, seglin corresponda.

Asimismo, se establecié como fe-
cha limite para su utilizacién el 31
de marzo del ano 2009.

En tal sentido y a los efectos de
desalentar la utilizacion de do-
cumentos apécrifos, el procedi-
miento referido se aplicara exclu-
sivamente en aquellas obleas de
vigencia de la habilitacion cuya nu-
meracion se encuentra dentro del
siguiente rango: 17.514.001 hasta
17.900.000.

Seglin el Enargas, la oblea que se
utilizara a partir de marzo sera
muy similar a la 2009, tendran el
mismo tamano y color, salvo en

—

la tipografia que servira de rasgo
distintivo a las que se utilizan ac-
tualmente. Entre las caracteristi-
cas técnicas de la nueva oblea se
destacan los micro textos, fondo
filigranado, tinta negra con trama
especial, texto de GNC randémi-
co con tinta 6pticamente variable,
tinta reactiva a la luz UV y holo-
grafica.
A su vez, el Enargas procedio
a anular las obleas habilitan-
tes para automotores con ven-
cimiento 2009 que van des-
de el numero 16.687.251/08
hasta el 16.687.500/08; desde el
17.493.001/08 al 17.502.000/08
desde el 17.600.751/08 al
17.601.000/08.

==
o
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TECNOLOGIA EN GASTRONOMIA

IS5 TECH www.speedy-grill.com.ar
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EMPRESA AUDITORA INSCRIPTA EN SECRETARIA DE ENERGIA
RESOLUCION 419/93 Y 404/34

= Refinerias de Petraleo

= Boca de Expendio de Combustibles Liquidos

= Plantas de Fraccionamiento de Gas Licuado de Petréleo e Instalaciones
fijas a granel de Gas Licuado de Petréleo en Envases o Cllindros

» Tanques Cisterna para el transporte por la Via Publica de Combustibles
Liquidosy  Gases Derivados del Petroleo

« Gas Licuado de Petréleo Automotor (GLPA)
Subcategorias: el — e2

REGISTRO N° 36

Todos los
equipos son
eléctricos

SA AUDITORA INSCRIPTA EN SECRETARIA DE ENERGIA RESOLUCION TESNOE
ISTRO DE EMPRESAS DEL PROGRAMA NACIKONAL DE CONTROL DE PERDIDAS TAAH

Grado 5. A.
Eleano 3568 (B7603GZ1) Mar del Plata
Tol- 0223-489 6949 / D664, E-mail: speodyi

Hipdlito Yriggcgyen 2205 - Piso 6 — Dto. A- C.A.BA. ?
Tel: (011) 4952-8700.
Mail: administracion@masstech.com.ar

Certificado AROB/QOTS2

REGISTRO N® 36

opifodngd. com. oe
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etrobras lanzo Lubrax GP, un

aceite multigrado especialmente
desarrollado para motocicletas de
cuatro tiempos de alta rotacion que
exijan lubricantes con nivel de ren-
dimiento APl SG y JASO MA.

isponible en el grado SAE 20W-50,
P Lubrax controla la formacion de
depositos en el motor, evitando el
desgaste y corrosion de sus partes.
Su aditivacion garantiza baja oxida-
cion y maxima proteccion al motor
y a la transmision bajo las mas seve-
ras condiciones de uso.

Ademas, provee una proteccion
adicional a la transmision evitando
los deslizamientos del embrague y
aprovechando mejor la potencia del
motor. Asimismo, puede ser utiliza-
do en cajas de transmisién de mo-
tocicletas de dos tiempos.

istribuidas en 20 provincias,

56 escuelas técnicas del pais
recibiran el patrocinio de YPF
para financiar la adquisicion de
equipamiento y el dictado de cur-
sos de capacitacion que vinculen
educacion y trabajo. La compaiia
aportara $6,44 millones en forma
de anticipo de los fondos necesa-
rios para que las distintas escuelas
puedan realizar sus proyectos de
manera gratuita a través del Pro-
grama de Crédito Fiscal desarro-
llado por el Instituto Nacional de
Educacion Tecnologica (INET).

El Programa, dependiente del Mi-
nisterio de Educacion, involucra
proyectos sumamente diversos y
asociados a las necesidades loca-
les de las escuelas y sus areas de
actuacion, desde equipamiento de
laboratorios, tornos y tractores
para escuelas rurales, hasta maqui-
nas para confeccion de calzados y

Aditivo, anticorrosivo, antidesgaste,
antiespumante, antioxidante, deter-
gente, dispersante, agente de re-
serva alcalina, depresor del punto
de escurrimiento y mejorador del
indice de viscosidad, son las propie-
dades de GP Lubrax, recomendado
para motores de las motocicletas
Honda y Yamaha, entre otras.

Acerca de Lubrax

Lubrax es la marca con la que Pe-
trobras comercializa su linea de
lubricantes en la Argentina y en el
mundo. Aqui elabora sus produc-
tos con la calidad y tecnologia de la
compahnia en su planta de Avellane-
da, Buenos Aires, y los comercializa
a través de su red de estaciones de
servicios y distribuidores.

Con presencia en Argentina, Brasil,
Uruguay, Chile, Republica Domini-

bodegas piloto, para los que YPF
anticipara los fondos que luego el
INET reintegrara mediante crédi-
tos fiscales.

Los proyectos de las 56 escuelas
técnicas que YPF patrocinara per-
tenecen en esta ocasion a escuelas
de Mendoza (10), Chubut (2), En-
tre Rios (3), Cordoba (2), Capital
Federal (3), Buenos Aires (9), Salta
(4), Jujuy (3), Santa Fe (2), Chaco
(1), Formosa (5), Rio Negro (1),
San Juan (2), Santiago del Estero
(3), Corrientes (1), La Pampa (1),
Neuquén (1), Santa Cruz (1), Tie-
rra del Fuego (l) y Tucuman (1),
y comprometen un aporte que al-
canza los $6.441.286, siendo éste
un 95% superior respecto del ano
anterior.

Hasta 2004 las instituciones edu-
cativas debian conseguir el patro-
cinio de una empresa y presentar-
lo al Programa de Crédito Fiscal.

cana, Cuba, Ecuador, Peru, Paraguay,
Angola, Costa de Marfil, Grecia, Por-
tugal, China e India, Lubrax cuenta
con una amplia gama de productos
automotrices, industriales y mariti-
mos para satisfacer las necesidades
del mercado argentino.

En la actualidad, Lubrax posee mas
del 11% del mercado, siendo la mar-
ca que mas crecio todos los anos
desde el 2002 (afio en que comenzé
su produccion en Argentina) hasta
hoy. Ademas, ha superado todos los
récords de produccion, de factu-
racion y de ventas ano tras afio y
fue el primero en lanzar al mercado
los lubricantes que cuentan con el
mayor estandar de calidad interna-
cional.

Cuando la obtencion de una com-
pafia patrocinante se habia trans-
formado en un escollo insalvable
para muchas escuelas, ese ano YPF
acordo con el INET ser “patroci-
nador abierto” de todos aquellos
proyectos aprobados y carentes
de patrocinadores, lo que permi-
tio la concrecion de muchos otros
planes adicionales.

Para las escuelas, este Programa
es “un sueno” al pasar de llenar
unos formularios y papeles a re-
cibir los fondos para comprar el
equipamiento especifico y de la
ultima tecnologia que atiende sus
necesidades particulares. El mon-
to maximo de cada proyecto es de
$200.000, de los cuales $160.000
pueden ser invertidos en equipa-
miento Yy los restantes $40.000 en
capacitacion.

YPF financi6 38 proyectos por
[,3 millones en 2005, 46 proyec-
tos por 2,2 millones en 2006 y 46



proyectos por 3,3 millones el ano
pasado. Este ano seran 56 proyec-
tos (22% mas que en 2007) por
$6,44 millones (95% mas).

Adicionalmente, la compaiiia apo-
ya al INET mediante la donacion
de computadoras para laborato-
rios y tareas administrativas, y de
equipamiento informatico de re-

i{Qué tendran en comun las dos
empresas mundiales mas grandes
y mas famosas de gaseosas y cer-
vezas, Coca-Cola y AmBev?

Ambas reemplazaron el uso de
GLP como combustible de los au-
toelevadores y adoptaron el gas
natural, con un ahorro del 30% al
50% con respecto al combustible
anterior. Asimismo, este cambio
sumoé mayor calidad ambiental al
predio y en especial mejoraron
las condiciones de trabajo de los

operarios de los autoelevadores.

La operacion habitual de esta
flota generaba gran cantidad de
gases nocivos provenientes de la
combustion del GLP que eran in-
halados por los operarios. Con el
gas natural no hay nivel alguno de
los residuos que proporcionaba el
GLP.

La gran motivacién que determi-
na la adopcion del gas natural es
claramente la ahorro que éste
proporciona. Estas grandes em-
presas y muchas otras utilitarias
de Nanobox® poseen un sistema
de compras basado en la calidad
y bajo costo de las adquisiciones
y mantenimiento ademas de un
fuerte proceso de evaluacion de
idoneidad de los proveedores, en
especial en los procesos de post
venta.

zago utilizado en talleres de infor-
matica de las escuelas.

A partir de estas iniciativas, YPF
sigue trabajando para fortalecer
la educacion tecnologica de nivel
medio y superior no universitario
y la formacion profesional, promo-
ver la participacion de organiza-

En Brasil, Galileo lidera amplia-
mente este segmento del merca-
do a través del uso de Nanobox®,
uno de los pocos equipos exis-
tentes en el mercado y el uUnico
que se desarroll6 a partir de este
concepto, que proporciona un
consumo adecuado y prescinde
de obras e instalaciones comple-
jas, facilitando la instalacion en es-
pacios reducidos y una inversién
atractiva.

Otra particularidad ofrecida a los
usuarios de Nanobox® en Brasil
consiste en servicios especializa-
dos y personalizados, ya sea con
respecto a la disponibilidad de
técnicos dedicados a los equipos,
incluyendo la gestion de un plan
de contingencia. La idea es garan-
tizar siempre la disponibilidad de
los equipos.

Este es el caso de los equipos ins-
talados en la fabrica de Coca-Cola
en la ciudad de Rio de Janeiro,
que después de casi tres anos de
operaciones posee, un indice de
disponibilidad superior al 99,20%,
considerando las detenciones
programadas y no programadas.

La alta confiabilidad operativa jun-
to con los excelentes niveles de
prestacion de servicios hizo que
la fabrica de Coca-Cola de Rio de
Janeiro, pionera en esta aplicacion,
renovara anticipadamente los con-

ciones del ambito productivo y su
articulacion con establecimientos
educativos, impulsar la capacita-
cion para trabajadores ocupados,
subocupados y desocupados, y
vincular esta formacion con las
principales actividades producti-
vas de cada provincia.

tratos firmados con Galileo. Esto
demuestra la plena satisfaccion de
los usuarios con los productos y
servicios de Galileo.

AmBeyv, por su parte, pertenece
al grupo considerado el mayor fa-
bricante de bebidas del mundo. La
empresa comenzé a trabajar con
los equipos Galileo con una con-
tratacion simultanea a la construc-
cion de cuatro plantas nuevas en
Brasil, dentro de un plan agresivo
de expansion en ese pais. Existen
otras operaciones en sus unidades
de todo el mundo y en casi todos
los casos han elegido a Nanobox®
como sus equipos de compresion,
almacenamiento y abastecimiento
de autoelevadores. En los casos en
que el consumo requerido fue ma-
yor a 3.000 Nm3 diarios adopta-
ron el uso de Microskid®, también
de nuestra firma.

Para las empresas'lideres, ninglin
factor puede constituir un riesgo
para sus operaciones, por eso eli-
gen Nanobox®, un equipo inte-
gramente desarrollado a partir del
concepto vislumbrado por Galileo
para este fin, reafirmando el lide-
razgo tecnologico de Galileo en el
mercado mundial de gas natural.



Los dos lobos
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AI atardecer, cuando los ulti-
mos rayos del sol tocaban las
puntas de las tiendas de los cam-
pamentos sioux, los nifios solian
sentarse alrededor del fuego jun-
to a los ancianos de la tribu para
escuchar sus historias y aprender
sobre la vida.

El viejo cacique sioux, Achomawi
(que significa hombre del rio), es-
taba conversando con sus dos nie-
tos: Leotie (flor de la pradera) y
Pakiutlema (guardian del caiion).
Les decia:

- Me siento como si una gran pe-
lea entre dos lobos estuviera ocu-
rriendo en mi corazon.

Uno de los lobos representa la
maldad: es violento, rencoroso y
vengador.

El otro es bondadoso, humilde,
generoso Yy esta lleno de amor y
compasion.

Esta misma pelea esta ocurriendo
dentro de ustedes y dentro de to-
dos los seres de la tierra...

Los nifos se quedaron contem-
plando en silencio el fuego por un
largo rato. Finalmente, Leotie alzd
sus ojos almendrados y profundos,
y pregunto:

- Abuelo, dime, jcual de los lobos
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ganaral

Y el viejo cacique respondio, sim-
plemente:

- El que ustedes alimenten...

Reflexion

Esta es una pelea concreta y co-
tidiana que todos libramos con
nuestros propios lobos y con los
de los demas. Estar atentos a las
cosas que alimentamos en nuestro
interior y, sobre todo, con qué lo
hacemos, ya es estar mediando esa
lucha. Si nuestra mente y nuestro
interior estan permanentemente
alimentados con imagenes de vio-
lencia, de lecturas superficiales, de
amistades interesadas, de pensa-
mientos oscuros, de banalidades y
maledicencias, de conversaciones
daninas, de cuestiones superficia-
les, sin preocuparnos nada mas
que por nosotros mismos, no ten-
driamos que sorprendernos que
en nuestra vida vayan creciendo
estos sentimientos.

Dicen que en la mitad de la vida

uno tiene la cara que se merece.

No estoy tan seguro de que esto
sea tan cierto, pero algo de verdad
indica, seguramente. Si de jovenes
nos rodeamos de buenos compa-
neros, trabajamos honestamente

por cimentar los valores en nues-
tra personalidad, escuchamos, ve-
mos y leemos cuestiones que nos
elevan, examinamos todo y nos
quedamos con lo bueno, dialoga-
mos con todo y con todos, pero
seguimos firmes a nuestros princi-
pios y tenemos una actitud abier-
ta, franca y sincera, probablemente
el bien, la bondad, la belleza y, por
ende, la armonia se constituyan
en un disfrute sereno en nuestra
vejez.

El lobo que representa la maldad,
la violencia, la envidia, el rencor y
la venganza hace que finalmente se
enfrente con nosotros y nos caiga
con todo su horror, destruyendo
lo que somos. La maravilla de esto
es que depende exclusivamen-
te de nosotros. Si alimentamos
el bien, nos hara crecer cada vez
mas, agrandando y ennobleciéndo-
nos como seres humanos, hacién-
donos felices a nosotros mismos y
a los demas.

Adaptacion del Libro “Cuentos para
Ser Humano” de Luis M. Benavides

PARA ESTAR PRESENTE EN ESTAS PAGINAS,
CONSULTE NUESTRO DEPARTAMENTO DE PUBLICIDAD
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Aspro, satisfaccion garantizada en
las estaciones de GNC de todo el mundo

Carga rapida, segura y rentable.

Los sistemas de compresion Aspro garantizan el buen funcionamiento de las estaciones de GNC en
todo el mundo y brindan tranquilidad a sus clientes a través de una carga rapida y segura.

Por su tecnologia, performance y respaldo internacional, los productos Aspro son la mejor solucidn
a su medida.

L

Aspro. el futuro del GNC. hov

Casa Central

Panamericana Colectora Este Km 47,53
‘I’ RINA © B1625HOT Escobar, Buenos Aires, Argentina.
gl ++ 54 11 59172777
BRASI WiwWw.asprognc.com

Certificaciones internacionales que respaldan nuestra calidad.




PUNTO PRET ©

Demarcacion Instantanea

PUNTO PRET es un dispositivo plastico visual,
de cuerpo plano, que se adhiere a cualquier
tipo de superficie plana (horizontal y vertical)

Es un producto de facil colocaciéon y no requiere
mantenimiento.

Disponible en varios colores y tamanos propo-
niendo una nueva y revolucionaria forma de se-
nalética, que se basa en la puesta consecutiva de
puntos visuales para formar cualquier tipo de se-
nalizacion.

Es un producto ideal para utilizar en estaciones
de servicio para demarcar:

Flechas
Sendas peatonales (interiores y exteriores) )
Simbolos S
Numeros Sas
Estacionamiento >
Areas reservadas
Sentidos de circulacion
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