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e Editorial ------

Revista AES: cinco anos sin interrupciones

[ n Junio de 2007 reeditaba-
== mos nuestra Revista AES
L después de un lapso en que
habia quedado discontinuada.

Fue un desafio importante que nos
propusimos llevarla todos los me-
ses a todas las estaciones de ser-
vicio del pais y lo hemos logrado.
Desde un primer momento la Re-
vista ha contado con el apoyo del
Consejo Directivo de AES y se ha
mantenido constante durante los
Ultimos cinco anos.

La Revista llega invariablemente
todos los meses del afio a cada
una de las estaciones de servicio
de Argentina. También llega a las
autoridades nacionales, reparticio-
nes oficiales, companhias petrole-
ras, entidades colegas, empresas
fabricantes y exportadoras de ele-
mentos para GNC, y destacados
profesionales vinculados a nuestra
actividad.

Si bien el apoyo permanente de las
autoridades de AES ha operado
como centro en estos cinco anos,
el acompanamiento de nuestros
avisadores ha sido sustancial en la
continuidad de la Revista maxime
que se trata de un ejemplar que se
distribuye por correo privado y sin
costo alguno para el lector.
Nuestros fieles lectores, por otra
parte, son los que posicionan a la
Revista como material de consulta
ineludible a la hora de enterarse de
las Ultimas noticias de nuestro sec-
tor como asi también informarse
y tomar contacto con los mejores
proveedores de estaciones de ser-
vicio.

Actualmente nuestra Revista cuen-
ta con cinco secciones que mes a
mes llevan informaciéon sustancial,
editada profesionalmente. De esa
manera la lectura se hace amigable
con temas de interés para el ope-
rador.

Ademaéas de la informacion impres-
cindible relacionada con la acti-
vidad en el expendio de combus-
tibles liquidos y GNC, la Revista
incluye notas de utilidad practica y
constituye una herramienta de co-
municacion indispensable para los
expendedores.

El disefio de la Revista sigue las
actuales concepciones modernas.
El contenido, con producciéon pe-
riodistica propia, la portada, el pa-
pel de fina calidad y la impresion a
cuatro colores, la posicionan como

Dr. LUIS MENOYO URQUIZA

El Dr. Luis Menoyo, asesor juridico de AES por mas de tres décadas, nos dejo el pasado 17 de mayo, para
reunirse con su amigo y socio de toda la vida, Dr. German Martin Irigoyen, en un barrio mejor, a casi un afo

exacto de la partida de German.

la mejor Revista del medio.

Nuestra Revista AES se ha conver-
tido en material de consulta perma-
nente para el sector de combusti-
bles liquidos y GNC.

Agradecemos a todos aquellos que
en forma desinteresada han elogia-
do nuestras paginas, destacando
especialmente el pedido de la Bi-
blioteca Nacional para que todas
nuestras ediciones puedan consul-
tarse en tan importante institucion.
Nos despedimos hasta el préximo
numero agradeciendo a todos los
que han contribuido al éxito de
nuestra Revista AES.

Dr. Luis Maria Navas
Editor

Quienes lo conocimos lo recordaremos siempre con su fina ironfa, que hacia que recién luego de un largo

rato de charlar con él, notasemos que nos estaba jugando alguna broma.

Era un excelente profesional y ademas duefio de una gran cultura. En méas de una oportunidad oficié como
generoso corrector de notas en nuestra revista, cuando algun error pasaba inadvertido para la mayoria de

Nnosotros.-

Luis se fue con la misma gallardia con la que vivié. Era una persona noble y fiel a sus afectos. Lo recor-
daremos siempre como el gran profesional que fue, pero ante todo, como el hombre integro que dejo en
quienes lo conocimos, el aprecio por las cosas buenas y el deseo de ser un poco mejores cada dia.- Lo
vamos a extrafar muchisimo, querido Luis.-

Dr. Luis Navas

Asesor Legal AES-Editor Revista AES
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ESTACIONES EN LATINOAMERICA

Suben las chances de que aumente la produccion del etanol
en Brasil por una caida del precio del azicar

N2

0s molinos de Brasil ya ven-
Ldieron hasta tres cuartos de

su produccion proyectada de
azUcar para el ciclo actual, mucho
mas que hace un ano, lo que limita
los riesgos de que la caida de los
precios del edulcorante los lleve a
usar mas cafa para producir eta-
nol.

Los futuros del azlcar crudo en
Nueva York se derrumbaron por
debajo de los 20 centavos la li-
bra la Ultima semana de mayo por
primera vez en 21 meses, lo que
desencadend ideas de que los mo-
linos, principales productores mun-
diales de azucar, podrian ganar
mas atendiendo al mercado local
de combustibles al producir mas
etanol.

Por el momento, el incentivo eco-
nomico esta ausente: mientras los
precios del azlcar permanezcan
por encima de mas o menos 18,50
centavos, la venta de cafa es mas

redituable que la venta de etanol,
estiman analistas.

Pero es posible que una mayor
caida en los precios tampoco lle-
ve a cambios que podrian causar
un ajuste en el mercado global de
azucar, por dos razones: una mo-
neda que se debilita contra el do6-
lar; y el hecho que los molinos ya
acordaron importantes ventas por
adelantado antes de la caida de 25
por ciento en el precio del azucar
en los ultimos dos meses.

“Por el momento, estamos ob-
servando al mercado sin tomar
decisiones sobre cambios en la
combinaciéon”, dijo Pedro Parente,
presidente de Bunge Brasil, una de
las principales productoras de azu-
car y etanol de Brasil.

Parente estimé que los molinos
de Bunge usarian alrededor del 60
por ciento de su cafa para produ-
cir azucar, y el resto seria para la
produccion de etanol. Solo uno de

CONTEGA

GNC -NGV

Estaciones de Servicio.
Solo liquidos, s6lo GNC y Duales.

Tasamos

Compramos
Vendemos
20 anos de experiencia avalan nuestra gestion.

los ocho molinos de Bunge es una
planta dedicada exclusivamente
al etanol. El resto produce ambos
productos.

La comercializadora estadouniden-
se de materias primas ADM estima
que fue vendido alrededor del 75
por ciento de la produccion restan-
te de azucar, comparado a alrede-
dor de 50 por ciento el ano pasado.
La mayor parte de las ventas cerra-
ron a alrededor de 24 o 25 centa-
vos por libra, lo que protege a los
productores de la caida de precios.
“(La calda de precios) no tendra
ningun efecto,” dijo Marco Antonio
Rego, gerente de ventas de azucar
y etanol de ADM, en un seminario
de agronegocios organizado esta
semana por BM&FBovespa, la bol-
sa de materias primas de Séao Pau-
lo.

Fuente: Agencia de noticias Reuters

Parané 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info(@contegas.com
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ESTACIONES EN LATINOAMERICA

Brasil: el yacimiento operado por Repsol tiene
1.200 millones de barriles de crudo

N2

Las reservas halladas en el bloque  Cuenca de Santos- tiene un volu-
“Pan de Azucar” estan entre las  men recuperable de 6.500 millones
mas expresivas encontradas en  de barriles.

l | n nuevo yacimiento de crudo
y gas encontrado en la cuen-
ca de Campos, en el estado

brasileno de Rio de Janeiro, tiene

reservas recuperables de alrede-
dor de 1.200 millones de barriles,
informd a fines de mayo la petro-
lera brasilena Petrobras, al confir-
mar informaciones dadas por la
operadora del bloque, la espafnola

Repsol.

Segun el comunicado de Petrobras,

la perforacion del pozo conocido

como “Pan de AzUcar” permitio es-
timar la existencia de “volumenes

recuperables superiores a 700 mi-

llones de barriles de dleo de buena

calidad y de tres billones de pies
cubicos (equivalentes a 545 millo-
nes de barriles) de gas”.

El yacimiento, ubicado en la plata-

forma continental, fue perforado a

una profundidad de 2.800 metros,

agrego la petrolera brasilefia, que
tiene un 30 por ciento de partici-
pacion en el consorcio que explota
el blogque, comandado por Repsol

(operadora) y por la noruega Sta-

toil, ambas con un 35 por ciento de

participacion.

- Informacion General ------
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Brasil, donde el yacimiento mas
grande -el “Campo de Lula”, en la  Fuente: Agencia de noticias DPA
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ESTACIONES EN LATINOAMERICA

Repsol presenta su plan de negocio hasta 2016
tras la expropiacion de YPF

N2

REPIJOL

a espafola Repsol presen-
I_té su plan estratégico hasta

2016, tras la decision del Go-
bierno argentino de expropiar las
acciones de la petrolera en YPF el
pasado mes de abril.
La empresa ya ha avanzado algu-
nos de los “pilares” de ese plan:
crecimiento organico de upstream,
consolidacion de los niveles de
conversion del refino, una cartera

de activos mas equilibrada, mante-
nimiento de la solidez financiera y
adecuada retribucion a sus accio-
nistas.

En el capitulo de exploracion y pro-
duccion, la petrolera mira a impor-
tantes proyectos en Bolivia (Mar-
garita y Sabalo), Peru (Kinteroni) o
Brasil, donde el potencial en aguas
profundas de la Cuenca de Cam-
pos (Brasil) suma cifras.

Esta misma semana, Repsol Sino-
pec Brasil ha cifrado los recursos
estimados del bloque BM-C-33 en
mas de 700 millones de barriles de
crudo ligero y 3 trillones de pies
cubicos (tcf) de gas, equivalentes
a 545 millones de barriles de pe-
tréleo.

Junto a estas zonas, la petrolera
mira también a los proyectos en
Alaska para este afo, en el que
prevé explorar en total unos 20 po-
Z0s.

Instale el mejor termo del
mercado y participe en un

Algunos analistas ya han calificado
de “crucial” este plan “tras Argen-
tina”, que Repsol presentara en su
nueva sede en Madrid.

Deutsche Bank considera este
evento como una oportunidad para
que la empresa remodele su ritmo
de generacién de caja sobre “una
base sdlida”.

La entidad financiera destaca el
crecimiento “fuerte, visible y soste-
nible” de la empresa en upstream,
aunque advierte de la mayor ex-
posicion del negocio downstream
(refino, marketing, quimicay GLP) y
de algunas dificultades para com-
patibilizar la politica de dividendo
con las necesidades de inversion.

Fuente: Agencia de noticias EFE.

Alta recuperacian

negocio altamente rentable

(60 termos por hora)

Laterales luminosos
Colocacion a concesion
Display alfanumérico
Instalacion y mantenimiento
sin cargo

Caldera de acero inoxidable

Chasis con tratamiento

Servicio técnico
anticorrosivo

David-Ostegn-1570~Mardel Plata TE: 0223-470-4466/155-218985 -
E-mail: infe@farinavending.com - www.farinavending.com e
08 Revista AES / Junio

—



BUNONETL

Industria publicitaria

IMPLEMENTACION INTEGRAL
DE PROYECTOS DE IDENTIDAD CORPORATIVA
EN ARGENTINAY EN EL MUNDO

DISENO, DESARROLLO, PRODUCCION,
LOGISTICA, INSTALACION, MANTENIMIENTO

TECHOS ¥ ESTRUCTURAS METALICAS - EDIFICIOS MODULARES
CENEFAS ILUMINADAS ¥ OPACAS

REVESTIMIENTOS DE ALUMIMNIO COMPUESTO
ROTULOS VERTICALES - LISTAS DE PRECIOS LED
MUEBLES PARA ISLAS - ROTULOS CORPOREQS

DNSEND DE IMAGEN EXCLUSIVA PARA ESTACIONES BLANCAS

Av. Juan D Perén 1650 ‘Rﬁ ﬁ%’ /v;i _ Ar:gﬁnﬁn a Tel/Fax 54 3492 506566

www.granain.com comercial@granain.com.ar




LAS EXPORTACIONES TREPARON A LOS 1.531 MILLONES DE DOLARES (MUY POR DE-
BAJO DEL REGISTRO DEL TOTAL DE 2011)

Nuevo record de produccion: mas de 160.000
automoviles en el primer trimestre del ano

_— DELOS TANQUES CISTE
SUBTERRANEOS -
La produccion del sector au- DE Fom SEGUMY ECONO"““

tomotor alcanzé 163.837 uni-
dades en primer trimestre de
2012, con un alza de sélo 2,7%
en relacion al mismo periodo
de 2011 Pese a ello, la produc-
cion alcanzé un nuevo récord
trimestral, por encima de 2008.
El ranking de produccion 1o li-
der6 General Motors seguida
por Renault, PSA Peugeot vy, a
mayor distancia, por Volkswa-

ny Fiat. :

geny Fiat Rio Cuarto 4080 CF
Tel +54 11 4911 8894

= | sector automotor terminé el S NEXTEL:54%638*2626

= primer trimestre de 2012 en : www.bombasleys.com

— UN terreno positivo de cre- : info@bombasleys.com

cimiento de la actividad, pero con - :

o Informacion General ------
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una fuerte desaceleracion, de-
rivada, en su mayor parte, de la
situacion en el mercado brasileno.
Los datos se desprenden de una
investigacion econdémica sectorial
de la consultora IES. Segun el in-
forme, la produccion alcanzé a las
163.837 unidades en el trimestre,
lo cual representd un alza de sdlo
2,7% con relacion al mismo perio-
do del afo anterior, con una reduc-
cion del ritmo respecto

del afio pasado, si bien, al igual que
en el caso de la produccion, con
una reduccion sobre el 26% de los
tres primeros meses de este ultimo
afo.

En cuanto a la composicion del
mercado, la participacion mayori-
taria continud siendo de los autos
importados, la mayoria ubicados
en la franja de precios menores,

del 28% del primero de
este Ultimo. Pese a ello,
la produccion alcanzo

e o

un nuevo récord trimes- | ™
tral, por encima del reg- | "=
istro de 2008. mom

El ranking de produccion
de automotores en el
periodo fue encabezado
por General Motors, que | ===
recuperd el liderazgo, o
seguida por Renault,
PSA Peugeot y, a mayor
distancia, por Volkswa-

L BT

Produccitén Automotriz
= AT § T OF COTE 0% - BN anieder -

e

e L

Es 0N BB N DR NN N B Bl B BN N

Fuente: IES Consultores, Investigaciones Econdmicas Sectoriales

gen vy Fiat.

Con relacion a las ventas en el mer-
cado interno en el mismo periodo
totalizaron 194.855 unidades, un
5,3% por encima de iguales meses

Camino Gral. Belgrano y Tomas Flores
Quilmes Oeste - Buenos Aires (1879)
ARGENTINA

Tel: (54 -11) 4270-1012/13/14/15

EL EMPORIO DEL TANQUE S.A.

y ha sido abastecida por las im-
portaciones, fundamentalmente
originadas en Brasil, en un 62,7%,
con un fuerte descenso respecto

DIVISION SERVICIOS

Fabicantes de Tanques Industriales

del 67,6% del primer trimestre de
2011.

En lo referente a la composicion de
las ventas por categoria, un 70,5%
correspondi®d a los automoviles;
un 25,9%, a las de utilitarios; y un
3,6% a los vehiculos de transporte,
con caidas interanuales del 2,6% vy
10,8% en la de los automotores vy
camiones, y un alza del 39,8% en
los utilitarios.

Para el total de las ventas, el rank-
ing fue encabezado por Volkswa-
gen, seguida por Renault, General
Motors, Ford, Fiat y PSA Peugeot,
en ese orden. Entre todas abarca-
ron el 86% del mercado.

En utilitarios, la produccion fue
encabezada por Toyota, que des-
plazé a Volkswagen, al segundo
lugar, seguida por Renault, con su
modelo Kangoo, que desplazd por
primera vez a Ford.

Por ultimo, en camiones el primer
lugar en las ventas correspondio
a Mercedes Benz, a la que siguid
Renault, que desplazd a Iveco al
tercer lugar, seguida por Ford.

Soluciones Ambientales
Sobre Tanques Aéreos y Subterraneos

Desgasificacion, Lavado y Secado +

Excavacion, Extraccion, Carga y Transporte +

Filtrado de Liquidos cont. c/He. +

Tratamiento y Disposicion Final +
de Liquidos y Slidos cont. c/He.

Tratamientos In-Situ / Ex-Situ +

: i Winpal »
Provincial y Nacional

info@elempd
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Nuevo record de produccion: mas de 160.000 automaoviles en el primer ...

...continlia de pag. 11

Comercio exterior
De acuerdo al andlisis | ™™
de IES Consultores, las
exportaciones de au-
tomotores en el prim-
er trimestre de 2012 | s
mostraron una profun-
da caida relacionada | e
con la menor demanda
del mercado brasilenio | ., ==
debido al manten-

imiento de la retrac-

Ventas de Automotores al Mercado Interno

+ EETulEts B § RO O Cadla S - 8 aridindes -

ol
i iy

cion en la economia de Eai BN M Bl Be Mok = B e =W En

ese pais.

Fuente: IES Consultores, Investigaciones Econémicas Sectoriales

Por la importancia de ese destino,
ese factor fue decisivo en la evo-
lucion en el periodo. De hecho, el
informe indica que las exportacio-
nes de automotores en el primer
trimestre de 2012 llegaron a los
85.722 vehiculos, con un descen-
so del 14,8% sobre igual periodo
de 2011, el cual se origind por
la menor demanda del mercado
brasileno y el importante aumento
de stocks en las terminales de ese
pais, lo cual puede haber originado
la aplicacion de algunas restriccio-
nes (LNA) a la importacion en ese
pais, que afectaron a las de ex-
trazona pero que también pueden
haber repercutido en las de origen
argentino.

En cuanto a la evolucion interanu-
al en el mes de marzo, se habria
desplomado un 16,1%, con solo
29 mil unidades, lo cual es una
muestra de la aceleracion del de-
scenso en el final del trimestre.

Los valores exportados treparon a
los 1.531 millones délares, lo cual
representd un avance interanual
del 1,6% (muy por debajo del reg-
istro del total de 2011) y marcaron
un aumento en el precio medio
por unidad, que llegé a los 17,9
miles de ddlares, con un ascenso
del 19,2% en dolares respecto del
verificado en los tres primeros me-
ses de 2011, lo cual duplicod prac-
ticamente el promedio del total de
2011,

Pese a ello, el precio medio de ex-
portacion se mantiene por debajo
del precio medio en el mercado
brasileno (cerca de un 35% por de-
bajo, segun la informacion de los
operadores), si bien la diferencia
es compensada (al menos, parcial-

/I 2 Revista AES / Junio

mente) por las mejores condiciones
crediticias del pais vecino para sus
vehiculos.

En tanto, las importaciones en el
primer trimestre de 2012 treparon
a las 140.449 unidades, un 3,8%
de suba con respecto al primer tri-

€L
VIHJHN'I'G

1_-:1 ir=|

mestre de 2011. A su vez, se en-
cuentran un 17,8% por encima de
las de los mismos meses de 2008,
lo cual marca un crecimiento real,
levemente superior al total de las
ventas. Las importaciones en va-
lores llegaron a 1.644 millones de
dolares, un 4,7% de suba inter-
anual, lo cual implica, al ser ligera-
mente mayor al crecimiento de las
cantidades, una leve suba del pre-
cio medio de importaciéon, que en
promedio llegd al 1%, superior al
0,9% de caida del total del pasado
ano, en parte por la devaluacion
del real a partir de agosto, acom-
pahada por medidas de apoyo a
las exportaciones en el vecino pais.

Ello podria deberse, parcialmente,
a la baja del precio medio de los
camiones (cerca de un 6,7%), que
compenso la estabilidad en el de
los automoviles, debido, en parte,

Dl‘:S“I"ILI'—WDI""‘ '

ST

: Ilefn gerante
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TEL/CEL: 4209-5505 / 15-5496-1337
E-MAIL: PRODUCTOSELVIAJANTE@HOTMAIL.COM
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Luminaria de embutir para ldmparas de mercurio halogenado.

El difusor en cristal prismdtico al borosilicatto permite una
iluminacion radial uniforme, aumentando los niveles horizontales y
verticales sobre surtidores y ambiente.

Opcional
e IBA 592 para lamparas de bajo consumo
e |BA 592 con Tecnologia a LED de alto rendimiento.

Armade en [a argentina con la garantia de todos sus componentes.
Driver ip 67

® Modulo adaptable a LED para luminarias iba 592 ya existentes

Centro Industrial Florida Oeste - Roca 4250 Florida Oeste - Tel / Fax: +54 (11) 4709-2420/4838-0720 - Cel: 1556933335
www.iba.com.ar . smignone@iba.com.ar// Industria Argentina
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por las medidas sehaladas. ciones junto con otro mucho menor  mucha diferencia, el mayor com-
En lo que respecta al saldo comer-  en las importaciones. prador, ya que abarco el 70,8%
cial, es de sefalar que mantuvo el de las ventas externas medidas en
sesgo negativo de los tres primeros  Destinos délares.

meses del ano y alcanzé alos 112,6

millones de dodlares, un 81,6% por Con relacion a los destinos de  De esa manera, el gigante del Mer-
encima de los

62 millones Comercio E“"’“”"-';‘f"ﬁ'i: z:_"““"'“" de Transporte Composlcién de las Exportacionss do ln Industria Autemetriz

de ddlares de | = Mkl = eNana & Marzo de 2012 (an % de ko uls) -

déficit de este | s . nE ot

dltimo  perio- | rm - i o

do. um

Ello se orig-

in6 por el au-

mento en los | ™

precios me- | ** " g

dios, ya que | "= om (Sl N /

Acamrmann | Y, Wehito e
en materia de | = ' i i
cantidades | &'~ - — W

el déficit au- '

mentd  con-
siderablemente, un 57,5% interan-  nuestras exportaciones de automo-  cosur redujo su participacion re-
ual en el trimestre, determinado por  tores en los primeros tres meses de  specto de los mismos meses del

el fuerte descenso de las exporta- 2012, Brasil continué siendo, con  afo pasado en un 79%. Este de-

Fuente: IES Consultores, Investigaciones Econémicas Sectoriales

oo Informacién General -

El Hielo deber ser...

ROLEC)

Hieloly/Agua  Desmineralizada

O Bolsas de Hielo
Redonhielo S.A es el mayor productor de hielo de Sudamerica, lider
indiscutido en la produccion de hielo para consumo humana y otras
aplicaciones. De la mano de su marca estrella, "Rolito”, Redonhielo
S.A. es uno de los grandes jugadores mundiales an la produccion
de hielo y lider indiscutido en Sudamerica. Esto ha llevado a _ g
la empresa a desarrollar y adquirir tecnologia de Gltima F
generacitn en su prescupacion por mantenerse a la 4:'-
vanguardia y seguir llevando a su mesa al mejor hielo. -

O Botella de Agua Desmineralizada ' ’__,._, n l

Este producto fue desarrollado en forma exclusiva
por nuestros técnicos especializados en la
conservacion y mantenimiento de nuestra flola de
vehiculos y su excelente performance e inmejorable
calidad al mas alio nivel internacional esta hoy a su
alcance.

Pertin 9140 — Ituzaingo — Bs. As, — Tel: 0800 — 222 — 9300 / 9200 / 4489 — 9300
REDON“IELO S'A' anmnPanamarimna D.EE.?DU—Danfmaln—Bs. As. — Tel; 4741 — BO0D

Una empresa Argentina Pertin 26875 — Merlo — Bs. As. — Tel: 0220 — 4852226 al 29
MAIL: rolito@rolito.com.ar
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scenso puede obedecer a una cau-
sa coyuntural, y responderia prin-
cipalmente a causas estructurales
vinculadas a la menor expansion
de la economia del vecino pais, asi
como a las dificultades por las que

atravesaria su industria

automotriz.

En segundo lugar, a mu-
cha distancia, se ubico
Alemania, con el 7,4%,
con un muy importante
ascenso en su partici-
pacion. Como tercer des-
tino, aparece México, con
el 3,7%, también con un
fuerte ascenso (en buena
parte determinado por
los mayores precios), vy
como cuarto, Colombia,
con el 3,6% y una impor-
tante expansion que elevo
su participacion desde el
0,7% del primer trimestre
de 2011. Como quinto
destino se ubicd Australia,
con el 2,3%. Entre todos
ellos llegan al 87,7% del
total de las ventas exter-
nas en valores.

ASPIRADORAS AUTOS

El resto de los paises receptores
mostré niveles de participacion
inferiores: Sudafrica, con el 2,2%,
Chile, con el 1,9%, Uruguay y Peru
se ubicaron, con el 1,4% cada uno.
Con menores part|0|pa0|on (del 1%

WMM i
‘La ‘gﬂrﬁ‘
Soiucmnes in’regroles \oqb &c‘
Informdticas \nﬂg;,a*

-SIsiamu de Gestion Integral administrativo para
estaciones de servicio. ﬂ‘ -4
*-Tarjeta de-fiﬁi_zacmn de clientes.
*-Conexién asurtidores de liquido'y GNC.

y 1,2%) se ubico Paraguay.

Origenes

En cuanto al origen de las impor-

—

I

*.Control de flotas. / *-Contrul de »sisiema via web. -
*_Circuito cerrado de TV dngﬂul

_*:Controlddores Fiscales
Carhue 15 - Capital Federal - CP C1408GBA

'S

¢

Tel/Fax (5411) 4644-3334 y Rotativas - Web: www.wservice.com.ar

ERVICIO
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(1), 48964485
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D
- Expontaciones de Automaniles y Yahiculos da T 12 por Pais A mucha distancia se vy Japodn se mantuvieron estables.
O e e 0TGN (e W e it ol - ubicaron México (15,1%),
= Sopensed Corea (6,1%), Alemania El caso de México es especial, ya
@) e o sy (5,3%), Japon (2,1%), que las importaciones afectaron
(Qy] e — £ Francia (1,6%), los Es- fundamentalmente a los envios de
E il tpaadd tados Unidos (1,4%). La la marca Nissam (con una caida
- e - mayoria de los vehiculos total del 23,4%, la Unica entre los
O — - importados desde esos grandes proveedores) debido a la
Yy— P — paises corresponden al elevacion del arancel de import-
E iy s segmento premium, que acion al 35% (similar al de extra-

| s S *' | fue afectado por ]

| " b las  intenciones |  imeortsciones de Automiriies y Vebicuios de Transporis por Pis

1 T e i e e = e ew | OfiCiales de re-| i p

! ducir las com-| __ .. .| i

: Fuente: IES Consultores, Investigaciones Econdémicas Sectoriales pras desde esos -..:: .

| 1 |

; taciones en valores, el principal paises. gl ——

| proveedor en el primer trimestre Co . -l ; 2

! continué siendo Brasil, que rep- Si bien el impacto U6 | s 5

. 0 diferenciado, ya que raca fo— 11

! resento el 64,3% de las compras, : i

[ mientras la participacion i | "

| fundamentalmente por las mayores de Corea crecio (desde el i | e

| del segmento de autos chicos, que 3 5% del pri i tre | commmanm | e

! los de mayor demanda en el 070 06 Primer nmestre

| SOr 10S y . de 2011), la de México e —

| ambito local, con un porcentaje se contraio severamente .

| mayor al registrado en igual perio- J o . #r a3 = oms mr oW

! do de 2011 (63,8%) (desde el 20,6%), mier- Fuente: IES Consultores, Investigaciones Econémicas Sectorial

: y . traS que |as de Alemanla uente: onsultores, Investigaciones Economicas sectoriales

|
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pumpcontrol

Control de Surtidores

a 1aves do nstet

de Nafta / Gasoil
Control de Stock Control de Combustible
an Tanques para Flotas
wWWwWw. p-co Guamini 2062/64 [C1440ESN]
t!f ; = nttrgll.cnm Buenos Aires - Argentina
ven pump-controi.com Tel / Fax: +5411 4687.3538 / 6699
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zona).

Ello reactivd las controversias con
ese pais ante la proximidad del

tre, si bien con una fuerte dismi-
nucion sobre los 293 millones de
dolares de iguales meses de 2011.
Este déficit determind una fuerte

discusion con ese pais, lo cual im-
pulsé a la revision del acuerdo con
ese pals.

vencimiento del acuerdo automotor
con el nuestro. Por el contrario, las
importaciones desde Brasil aumen-
taron en un 5,4% vy las de Corea,
un 79,5%.

N Tecno Idea

Tecnologia aplicada a la automatizacién
del despacho de combustible

Lo que se puede concluir con es-
tos datos, segun IES Consultores,
es que el saldo comercial con Bra-
sil alcanzé a los 27 millones de
dolares de superavit en los prim- ;
eros tres meses, contra otro de #il
189 millones de ddlares en iguales §
meses del ano anterior.

f‘.,_

A su vez, ese resultado favorable,
muestra que el intercambio con el
vecino pais ayudd a disminuir par-
cialmente el balance negativo con
otros paises, especialmente con
Meéxico, que alcanzé a los 192 mil-
lones ddlares en el primer trimes-

El sistema experto en retail

m”
Cantct de Flota

’!1 W
- Prad uc r:n.’m

Nacional

.F—-'l

4 ! 011 4632 5430

www.tecnoidea.com.ar
info@tecnoidea.com.ar

ElL mejor controlen —
el minishop y la playa

Estaciones de Servicio
Supermercados
Restaurantes

Fast Foods

Heladerias

Panaderias

Facturacion, caja, compras,
stock, resultados, controly
centralizacion de sucursales

info@mrcomanda.com - www.mrcomanda.com

Buenos Aires Cordoba Mar del Plata Misiones
01132202383 0351 4774282 0223 4941416 03752 420888

v

SOFTWARE

Rosario
0341 6420183

Mendoza
0261 4234836
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Tiempo de diligencias y mensajerias

Abrimos, una vez mas, este espacio que Revista
AES dedica a los inventos y acontecimientos que
modificaron el devenir de la humanidad: los que
cambiaron la historia del sector de los combusti-
bles vehiculares, las estaciones de expendio, los
medios de transporte y también, las innovaciones
que significaron un cambio de paradigma para las
actividades econdmicas.

A continuacion, reproducimos un relato sobre la
historia de las diligencias y mensajerias, escrito
por la historiadora Susana Boragno.

N

| a pampa era una inmensa so- tropas de carreta pero eran mas transporte de personas.

ledad. La abundancia de es- pesadas, se sacudian violentamen-  El progreso del pais hizo necesario
pacio y la escasez de recurso te sobre esos caminos irregulares el establecimiento de un medio de
les daban mas oportunidad a las vy carecian de comodidades para el  comunicacion, mas agil, econdmi-

MARPA

TERMOS EXPENDEDORES DE AGUA CALIENTE

oo Informacion General -

JENTE
—

Equipos expendedores de .

Gabinete fabricado totalmente en plastico
Caldera de agua normas IRAM e 1[50,

.4 Valvula de seguridad.
Medidor de temperatura visible al cliente.
Luz indicadora de tiempo de carga.

Colocacidn a concesidn
Mantenimiento a cargo de Marpa
Atencion mas rapida y servicio 100%
garantizado sin costo alguno.

Equipos para control de aire y duchas

MARPA
www.lermasmarpa.com.ar [ infoi@termosmarpa.com.ar
{0341) 411-6655. Mdvil: 0341) 15 696-B653 . Nextel: 580*3162

Dorrego 1635 = Rosario = Santa Fe,
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FOCA

Softllare

EMPRESA NACIONAL DE SOLUCIONES EN TECNOLOGIA APLICADA PARA AYUDAR Y

FORTALECER LA GESTION INTEGRAL DE LAS EMPRESAS.
Sistermmas DEBO® es un software pensado y realizado exclusivamente para estaciones de servicios.

HEAD OFFICE INTEGRAL:

Este aplicativo es complemento e integrador de los Back
Office DEBO® Full, que permite centralizar todas fas eess
de una organizacién, gestionande la informacién de indole
aperativa, administratva y contable, logrando tener una
administracion centralizada para el trammiento de las
campras ¥ las ventas .

DEBO

Head Office

BACK OFFICE INTEGRAL:

{Médulos que lo componen)

~Gestidn de playa (integrado al controlador de surtidores)
=Tlenda (Full YPF Express)

-Lubricentro, Repuestos, Resmurantes, otros.
-Gastion administrativa integral

~Gestidn de Cllentes (Cdo., Ctas. Cres.)
-Gestién de Proveedores

-Valores en cartera

-Caontrol de tarjetay de crédito/débito
-Bancos

~Contabilidad

SERVICIOS

ASESORAMIENTO INTEGRAL: Evaluacién y diagndstico
de sus necesidades tanto de hardware como de softwara,
para decidir en forma conjunta la mejor relacion
costo/baneficio.

SISTEMAS DESARROLLADOS COM ANALISIS DE
ESTRUCTURA EXISTENTE: Instalacion de software;
puesta en marcha, a punte y segulmients; capacitacidn
funclional avanzada; capacidad de expansian; niveles de
seguridad; soporte téenlco permanente.

CALL CENTERY MESA DE AYUDA, las 24 horas,

PRESEMNTES EM
TODO EL PALS

- MOA

- CLYO

< LITORAL

- CENTRO

- PAMPEANA,

ESCABILITIA D

MO MECESITA DE NINGUN OTRO SISTEMA PARA
CONTROLAR LATOTALIDAD DE LA ESTACION DE
SERVICIO.

MNuestro sistema Integral estd compuesta por médules,
cada uno de allos tena la capacidad para resolver todas las
tareas especificas a un drea o departaments, estos estin
integrados entre si y generan ¥ obtienen la informacién
necesaria de los madulos que la companan, es decir, sl se
realiza una operacidn de pago, se cancelara la factura del
proveador actualizando la cuenta de este, a su vez tendrd
conexion con bancos, valores en cartera o la eaja,
dependiendo el medio de pago que se utilice, esta
operacidn generara un asiento contable para actualizar
dicho médule. Todo esto en un solo paso y transparente al

operador,

CLIEMNTES
CORPORATIVOS

Paso de los Andes 1874 Ciudad - Mendozz CP: 5500
Telefonos: 01 1-59176060/ 0261-4236208

ventas(@focasoftware.com.ar / www.focasoftware.com.ar

open :25: Hs |



Tiempo de diligencias y mensajerias
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co, regular y asi surgieron las dili-
gencias que a su vez dieron origen
a la formacion de empresas dedi-
cadas a la explotaciéon de mensa-
jerias.

El nombre de este vehiculo deriva
del francés, por prontitud relacio-
nado a una diligencia que prime-
ramente iba de Paris a Lyon. Fue
ampliamente usada para llevar
pasajeros y también era conocida
como coche-correo.

El conductor ocupaba un asiento
cerca del nivel del techo que com-
partia con varios pasajeros. Las
diligencias fueron muy populares y
necesarias en EE.UU. recreadas en
tantas peliculas del Lejano Oeste y
tuvieron su atractivo romantico.

En nuestro pais eran grandes co-
ches de 4 ruedas tiradas por varias
yuntas de caballos enganchadas a
una larga cadena por correas de
cuero a una conveniente distan-
cia. Algunas veces montados con
Sus jinetes, otras con sus postillo-

mente cuando el pasaje de un rio
ofrecia dificultad”. Hacian hasta 25
leguas por dia y la tarifa era de 5
pesos moneda corriente por cada
legua recorrida.

Podian llevar un colchén para

asegurarse un buen dormir en las
postas, que eran unos precarios
ranchos ubicados en parajes des-
poblados, provistos de corrales
con pozos de agua. Residian los
Maestros de Postas, quienes es-

DYNAMICA DIGITAL

TECNOLOGIA PARA ESTACIONES Y TERMINALES

DE ABASTECIMIENTO

TEL + 0261-153539876 / NEXTEL ID 214477
dynamica.digital@gmail.com

www.dynamicadigital.com.ar

Dynamlna Digital provee Slstemas y Tecnologia
para Estaciones de Servicios y Abastecimientos

nes, provistos de un largo latigo y ROpIOS clO:
animaban a los animales con sus Mineria
gritos cuando tenian que cruzar un .
paso con obstaculos. - Transporte de Cargas
- Terminales Férreas
En la parte superior tenian una ba- - Grias y Maquinaria pesada
randa donde iban atadas con lon- - Distribuidores Diesel

jas de cuero las encomiendas y los
equipajes. Los asientos no debian
medir menos de 42 centimetros.
Les estaba prohibido llevar anima-
les dentro del carruaje “sélo se les
permitia colocar pajaros enjaulados
sobre el imperial si hubiese lugar”.
El conductor “no permitira que
duerma nadie dentro... especial-

rincipales sistem

- Controlador de Surtidores CEM-44

- Telemedicion de Tanques VEEDER-ROOT
- ["ontrul dr- Flot\r ""chin::u!nr‘ RF-ID

oo Informacioén General -

« INSTALACION DE TANQUES * PAVIMENTOS DE HORMIGON, FERROCEMENTADOS
- PROTECCIONES CATODICAS/MEDICIONES + CANERIAS RIGIDAS Y FLEXIBLES

* INSTALACION DE PARARRAYOS S * PUESTA A TIERRA

* REJILLA PERIMETRAL * REJILLA INDUSTRIAL

HOMOLOGADOS POR YPF Y PETROBRAS PARA LA INSTALACION DE TANQUES Y CANERIAS

725 / 4288-3827




PUNTO PRET es un dispositivo plastico visual,
de cuerpo plano, que se adhiere a cualquier
tipo de superficie plana (horizontal y vertical)

Es un producto de facil colocacion y no requiere mantenimiento

—
-

-

Disponible en varios colores y tamafios proponiendo una nueva y revolucionaria

forma de senalética, que se basa en la puesta consecutiva de puntos visuales para

formar cualquier tipo de sefalizacién.
===

5) / Simbolos / Nameros / Estacionamiento / Areas reservadas / Se

ndas peatonales (interiores y exteriores) / Simbolos / Nimeros / Estacionamiento / Areas reservadas / Sentidos de circ

® DISTRIBUIDOR OFICIAL
P U N I P R E I CONTEGAS SRL
Parana 754 10° A

5032-9104 ( Info@contegas.com

Demarca 0f6n ’nStan ténea (C1017AAP) Capital Federal



Tiempo de diligencias y mensajerias

...continia de pag. 20

taban registrados en el Cabildo,
y eran los duefos de los caballos
para la remuda y asi poder seguir
viaje.

Las Mensajerias

En 1854 se presentan los sefores
Juan Rusifol y Joaquin Fillol ante
el Gobierno de la Confederacion
proponiendo el establecimiento de
lineas de mensajeria, organizando
el personal, edificando postas y
puentes, mejorando los caminos
y construyendo

lo necesario para beber y comer
porgue no habia seguridad de con-
seguirlo durante el viaje.

Las Mensajerias se multiplicaron; y
asi aparecieron las Mensajerias Ar-
gentinas que llegaban hasta la Pa-
tagonia; La Protegida de Navarro y
Lobos, Piedras 81 y sus duenos
eran P. Capdeville y Pager; Servi-
cio Mensajeros de la Capital de
Sundt y Cia, Piedad 460 (B. Mitre);

Voladora calle Buen Orden 142 (B.
Irigoyen); Mensajeria Los Antiguos
Mayorales, Piedras 68; Las Diligen-
cias para Belgrano y Palermo, Pa-
seo de Julio 16 (L. N. Alem) etc.,
etc.

Este medio de transporte resultd
ser un gran progreso para el pais
y fue saludado con entusiasmo por
los pueblos del interior. Para algu-
nos viajar en diligencia era una lo-
comocion tan novedosa como di-

otros nuevos, ha-
ciendo fabricar
comodos carrua-
jes, y asegurando
la regularidad del

CONTROLE TODA SU ESTACION DE SERVICIO

CONEXION WEB
SMS CELULARES =~ @9

- Informacion General ------

0)
L]

servicio.

Su propuesta es
aceptada por un
Decreto del 8 de
junio de 1854, asi
surge la empresa
“Nacionales Ini-
ciadoras” y a los
duenos se los de-

signd  Directores
de Mensajerias,
Postas y Caminos. CONTROL DE
La primera linea DESPACHOS
fue de Rosario a LECTOR CHIP
Coérdoba haciendo
dos viajes redon-
dos por mes, cada FACTURACION
diligencia  trans- AUTOMATICA

portabade 14 a 16
personas y se les
permitia un equi-
paje de hasta una

arroba y media de (11) 49116361/9120
peso y el pasajero  info@mawisystem.com.ar
debia llevarse todo ~ www.sistemat.com

SISTEMAT

BEAZLEY 3748 (1437) Cdad Bs

e

Reparacién y venta de equipos hidraulicos

Criques |
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vertida y llena de emociones.
Cuando cruzaba las vastas llanu-
ras los pasajeros sentados medio
oprimidos, estaban dispuestos a
chocar unos con otros, a veces los
vigjes resultaban peligrosos y te-
nian contornos dramaticos. Se de-
bia soportar el polvo, bichos, calor,
frio.

Eran populares vy aristocraticos:
viajaban tanto el estanciero rico
como el gaucho pobre, el presidia-
rio con sus grillos y los milicos que
lo custodiaban.

Algunas veces los mancarrones
viejos 0 mancos los podian dejar en
el medio del camino. Y asi chirrian-
do y traqueteando cumplieron una
mision especial al facilitar la comu-
nicacion de los pueblos.

Las carretas, las diligencias, los
servicios de mensajeria, fueron su-
cesivos eslabones del progreso vy
eran como brazos extendidos hacia
el interior y mantuvieron su prima-
cia hasta que aparecieron los “ca-
minos de hierro”, el ferrocarril, que
los va desalojando paulatinamente,

GNC PLUS

SUMA TU ESTACION DE SERVICIO

incrementa

tus ventas

sus vias competian, porque se
trazaron paralelos a las huellas de
estos transportes.

Los humos de las primeras loco-
motoras a vapor fueron enemigos
mortales y terminaron con estos
vehiculos tirados por caballos y hoy
relegados a estar expuestos en 10s
Museos.

Susana Boragno

Susana Haydee Boragno es histo-
riadora, se especializa en medios de
fransporte ferroviarios y carreteros.,
susanaboragno@fibertel.com.ar

SO EEeoEs 00 N EEeeEs 0 o BN B
El programa de fidelizacion mas completo para estaciones de gnc

* [nstala el sistema sin inversidn

= Renova tu sistema de fidelizacion utilizando tu hardware actual

= Material promocional en puntos de ventas ""’
= Programa de premios para la fidelizacion de clientes '

12 ANOS EN EL MERCADO * MAS DE 200.000 CLIENTES FIDELIZADOS = 39 ESTACIONES ADHERIDAS

consultas &l (011) 4204-9597 consullas@gnoplus.com
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Lo que viene en software de gestion y fidelizacion

de clientes

N

NC Plus, Dynamica Digital,

World Service, Aoniken Ser-

vicios IT, DataOil SRL, Mawi
y Foca Software presentaron sus
sistemas de gestion vy fidelizacion
de clientes destinados especifica-
mente a aplicaciones en estaciones
de servicios y anticiparon algunos
de sus emprendimientos y nue-
vos desarrollos. Cada una con sus
especialidades, se destacan en el

mercado por sus experiencias disi-
miles en administracion y servicios
técnicos.

GNC Plus apunta para este ano a
seguir sumando plazas en el inte-
rior del pais a fin de consolidarse en
una expansion nacional. Dynamica

0

Digital, en tanto, apunta a seguir
sumando clientes en Io que resta
de 2012, y continuamente aporta
soluciones a empresas que desean
realizar control parcial o total de los
movimientos de combustibles que
realizan en sus plantas.

World Service proyecta finalizar
este afo el desarrollo de un nuevo
producto para sumar a su carte-
ra de servicios: un nuevo
software de gestion para
su plataforma de trabajo
Por su parte, Aoniken Ser-
vicios IT ratifica entre sus
principales productos el
Calden Oil, un software de
gestion que aporta infor-
macion vital para la toma
de decisiones gerenciales
y societarias que tiene que
ver con matrices de admi-
nistracion de empresas,
ratios de control, estadisti-
cas de comportamiento de
clientes y productos.
DataOil SRL apuesta a in-
corporar la mayor tecno-
logia disponible teniendo
en cuenta las necesidades
locales, sin perder de vista
los avances de control rea-
lizados en otras regiones.
Para eso, realizd nuevas
alianzas con empresas in-
ternacionales proveedoras
de equipamiento reconocido mun-
dialmente con el objeto de desarro-
llar un producto que se ajusta per-
fectamente a cualquier necesidad,
sea esta de una gran multinacional
o de empresas familiares.

En paralelo, Mawi presento la fla-

-"'""—

‘.l

mante Mawi System.inc, que tra-
baja en Estados Unidos y en un
futuro proximo tendra a su cargo la
tarea para el control de surtidores
de carga de LNG. Involucra nue-
vas homologaciones mas exigidas,
ademas de un soporte de software
para flotas cautivas.

Los representantes de Foca Soft-
ware, por caso, apuntaron a dife-
renciarse por ofrecer asesoramien-
to integral, evaluacion y diagndéstico
de sus necesidades tanto de hard-
ware como de software, para deci-
dir en forma conjunta la mejor rela-
cion costo-beneficio.

Mas sobre los protagonistas

GNC Plus es una empresa que
nace hace mas de 12 anos en la
zona sur del Gran Buenos Aires
como un sistema de fidelizacion
de clientes de GNC. El programa
consistia en la entrega de una tar-
jeta personal con la cual el cliente
acumulaba puntos en cada carga
con miras a canjearlo por premios
de un catalogo propio de la empre-
sa. Con el transcurso de los afios
nos fuimos abriendo al mercado
ofreciendo actualmente un sistema
integrador de gestion comercial, el
cual suma el asesoramiento y la ex-
periencia adquirida en el mercado,
relata Leandro Ramos.

Contamos actualmente con méas de
200.000 clientes fidelizados y una
red de 35 estaciones distribuidas
en todo el pais, teniendo presencia
en grandes ciudades como Capital
Federal, Cordoba, Rosario, GBA

=DE;SIN,COMBUSTIBLE N LA RUTA,

J
I.LEVE SU RESE _‘U N,SU AUTO DE FORMA'SEGURAYDE ACUERDEJ
RIDAD|INTERNACIONALES

:’"

622020- BIDON DE SEGURIDAD DE 20 LITROS
HOMOLOGADO SEGUN U.N.-MARCA SAMOA-ORIGEN ESPANA
Bidan para el transporte de combustibles, construccion metélica,

B con pintura de proteccion interior-5in boguilla de salida .
Especialmente indicada para suministro a ple de maquina.

Opcidén de boquilla,
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norte, oeste y sur como asi tam-
bién en Rio Negro, Neuquén, Santa
Rosa, interior de Santa Fe. Forma-
mos corredores hacia la costa at-
lantica como Lezama, La Toninas y
Mar del Plata y en breve estaremos
inaugurando en Mendoza.

Consideramos que en un mercado
tan competitivo como lo es el ex-
pendio de GNC, el buen servicio
y la atencién son premisas funda-
mentales para distinguirse de la
competencia, es por este motivo
que brindamos ademas del sistema

de premios, el asesoramiento co-
mercial necesario para incrementar
las ventas en la estacion interesa-
da.

+ Fabricacion y Venta de Tanques
+ Horizontales / Verticales

+ Aéreos / Subterraneos

+ Equipos Calefaccionados
+ Revestimientos Especiales
+ Accesorios

La modalidad de contratacion que
ofrecemos en la actualidad deno-
minada “Inversion 0” es muy tenta-
dora para los estacioneros ya que
no les supone ningun gasto de in-
version. GNC Plus se hace cargo
de todos los costos para posibili-
tar el funcionamiento del sistema
y pacta con el Establecimiento un
canon sobre el crecimiento de me-
tros resultantes. Es decir que GNC
Plus asegura en parte el incremen-
to en las ventas, teniendo partici-
pacion solo cuando el piso estable-
cido entre ambas parte se supere.
Lanzamos hace aproximadamente
un ano catalogos virtuales en las
estaciones de servicio que consis-
ten en pantallas interactivas de 42
pulgadas donde el cliente puede
consultar los puntos que va suman-
do con el programa de fidelizacion.
Puede consultar la totalidad de los
premios en el catalogo, ademas de
un video interactivo del sistema y
sus estaciones, explicd Ramos.

Dynamica Digital provee
equipos y sistemas para estacio-
nes de servicios y todo tipo de
abastecimientos de combustibles.
Sus soluciones también alcanzan

surtidores electronicos Gilbarco,
tanques para almacenaje transpor-
te & distribucién, sistema de con-
trol de cisternas moviles, sistemas
de telemedicion de tanques online,
sistemas de control de flotas RF-ID,
sistema controlador de surtidores
online, y repuestos de surtidores.

“Cubrimos las exigencias de nues-
tros clientes, gracias a nuestro

principal controlador de surtidores
CEM-44, con el cual adquirimos
amplia experiencia en integracion
de Back-Office de terceros cono-
ciendo las ventajas de cada uno de
ellos”, explico el directivo de la fir-
ma, Gabriel J. Wozniak.

EL EMPORIO DEL TANQUE S.A.

Camino Gral. Belgrano y Tomas Flores

Stock Permanente

Tanques Usadus Quilmes Qeste - Buenos Aires (1879)

! e ARGENTINA
Reacondicionados hﬁ (54-11) 4270-1012/13/14/15
Sﬂ'mf NUE'H"US Fabricantes de Tanques (ndustriales info@elemporiodeltangue.com.ar

www.elemporiodeltangue.com.ar
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“Es asi como pactamos acuerdos
con las principales empresas ho-
mologadas para interactuar con
nuestro controlador de surtidores,
de esta manera recomendamos al
operador de estaciones que Back-
Office puede instalar en su estacion
dependiendo de la zona geografica
que se encuentre”, afadio.

Las alternativas son variadas, se
pueden aplicar Back-Office por
maodulos escalables cubriendo to-
das las necesidades del cliente in-
cluida la Ultima necesidad del ope-
rador de YPF con FULL-EXPRESS.
También, la compania provee Dis-
positivos de Fidelizacion de clientes
mediante puntos y premios. “Esta
suele ser la herramienta dispara-
dora de ventajas para el operador
que desea incrementar sus ventas
tanto en liquidos como en GNC vy
atraer de manera frecuente a clien-
tes casuales”, indicd Wozniak.

World Service cumple 15
anos en el mercado del desarro-
llo de software para estaciones de
servicio. Cuenta con nuevas ofici-
nas, que se suman a las oficinas
que ya tenia. Entre los principales
productos que la firma tiene en
cartera, se destaca el software de
gestion y administracion para es-
taciones llamado WS-GestioN, que
segun sus representantes, es un

producto mas que confiable y esta-
ble, al cual se le realizaron mejoras

Fabian Bruno, Word Service

durante el ano para que sea siem-
pre un producto competitivo.

Por otra parte, también ofrece una
tarjeta de fidelizacion de clientes, la
WS-CarD, que es un producto pen-
sado para fidelizar al cliente en el
negocio y no para compartirlo con
una red de negocios, al trabajar de
esta manera logramos que el clien-
te se mantenga activo en la esta-
cién a cambio de premios.

Ademas, contamos con una con-
sola de comunicacion a surtidores,
esta puede trabajar en forma auto6-
noma o estar comunicada a nues-
tro software WS-GestioN, haciendo
mucho mas comodo y confiable el
trabajo de cierres de turnos, cam-
bio de precios y control de despa-
chos.

Asimismo, la firma provee camaras
de seguridad digital, herramienta
fundamental para la visualizacion
del negocio en forma presencial y
no presencial, pudiendo ver tam-
bién los hechos ocurridos en dias
anteriores.

Por Ultimo, ofrece el equipamiento
de computacion necesario y todas
las lineas de controladores fisca-
les. “Esto es posible a que también
somos técnicos fiscales y también
ofrecemos servicios llave en mano,
realizando todos los trabajos nece-
sarios de cableados, tanto de datos
como de electricidad necesarios
para el correcto funcionamiento de
cualquiera de nuestros productos”,
sostuvieron los representantes de
la empresa, que brinda soporte
técnico con guardias permanentes
los 365 del ano.

“Los mayores requerimientos de
los empresarios estacioneros son
la seguridad y confiabilidad en los
datos, un buen manejo y control
de los despachos y manejo de pre-
Cios segun sea el caso, por pagos
anticipados, por pagos en cuentas
corrientes o por tipos de clientes”,
detallaron desde la companfia vy
completaron que esta “en contacto
en forma constante con gran parte
de nuestros clientes o profesiona-
les del sector que nos mantienen
informados, escuchamos, trabaja-
mos y respondemos a las deman-
das en general del sector, eso hace

VENDO COMPRESOR DE GNG
ARALESTACION DE SERVICIO

MARCA KNOX WESTERN, CON SOLO 1800 HS. DE USO CON 2 CASCADAS DE
6 TUBOS DE ALMACENAMIENTO, TABLERO ELECTRICO, Y PUENTE DE MEDICION.
TAMBIEN 4 SURTIDORES CON 8 MANGUERAS. UBICADO EN CAPITAL FEDERAL.

*ESCUCHO OFERTA** SE ACEPTA PERMUTA POR MENOR VALOR
DIRIGIRSE AL MAIL fapamaj@yahoo.com.ar o cel. 15-5698-8033
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Seguro de Vida Obligatorio
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Robo
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Accidentes Personales.

Mejoramos la cobertura de su auto
Y bajamos su costo

-

Mds de 35 apios de Zrajectoria
en e/ mercado c&feyradar

Av. Corrientes 1965 Piso 3 "M" - (1045) Capital Federal. Telefax: 011-4952-6167.
E-mail: infopas@speedy.com.ar / alarcon.brana@yahoo.com.ar
Mensajes durante las 24 horas 15-5-120-7843
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de nosotros una empresa distinta a
las demas”.

Aoniken Servicios IT ofre-
ce el Calden Qil, un software de
gestion que aporta informacion vital
para la toma de decisiones geren-
ciales y societarias que tiene que
ver con matrices de administracion
de empresas, ratios de control, es-
tadisticas de comportamiento de
clientes y productos.

Una de sus principales ventajas
competitivas esta en el Sextante,
que es una aplicacion que permite
monitorear desde una administra-
cion central, sucursales y razones
sociales diferentes, pudiendo es-
tablecer precios, limites de carga,
cuentas corrientes habilitadas, arti-
culos a la venta, planes de cuenta,
proveedores, depdsitos, etc. dife-
rentes para cada una de las sucur-
sales y luego consolidar la informa-
cion por razon social o por grupo

de estaciones (por ejemplo, duales,
ruteras, etc.).

La utilizacion de pantallas tactiles
aporta un incremento sustancial en
la velocidad de operacion y debe
ser considerada en aquellos casos
en gue los clientes forman filas en
los puntos de venta equipados con
sistemas de teclado tradicional.

La contabilidad integrada y propia
del sistema, como la visualizacion
grafica de estadisticas son agre-
gados de valor de singular impor-
tancia, como también lo es la po-
sibilidad de seguir la marcha del
negocio en forma remota desde
cualquier lugar en que haya Inter-
net por el seguro sistema de comu-
nicacion de informacion.

“La dinamica que esta teniendo el
mercado de combustibles, el alza
inflacionaria, los margenes de ren-
tabilidad y la apariciéon del Estado
COMO nuevo jugador, provocan que

¥ iIMODELO! §

ENTREGA
100 LITROS
DE AGUA

CALIENTE

"OAC ¥ MINI DAC

m Monedero progamablo

| Elomanios do diima goneracion

B Recuparacion rapida, muy bajo
consumo de corrente eldcirica

B &0 o 30 iros por hom depandiando

dal modoko

SENESED

PREPAGOS

Do

422008

Ing. Zalazar, Aoniken

los operadores deban tomar deci-
siones certeras y, por sobre todas
las cosas, a tiempo”, indico el di-
rectivo de la empresa, Jorge Zala-
zar.

“Se pueden tomar decisiones por
experiencia u “olfato” pero en la
empresa moderna, los errores no
solo cuestan dinero. Las buenas
decisiones siempre estan basadas
en la calidad de la informacion que
se dispone para tomarlas”, agrego.

SD 12: DUCHAS

® Caja monodormn, displry digital parm
visidn minutos y seQundos. Prsctl-

camants imdotable

Totalmants programalio an hampo
do uso, produciondo un  gran
shormo &n consuma de agua, gas y
desagolo

Cada caja comanda una ducha
Opcidn: Calofdn con sisinma do
calentamiento direcio
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Calden OIil.NET® esta integrado
con el controlador de surtidores
CEM 44, Calden OwI® (controlador
de surtidores de Aoniken) y pue-
de interactuar con la mayoria de
los controladores de surtidores del
mercado.

DataOil SRL es una empresa

argentina radicada en la ciudad de
Rosario, en la provincia de Santa
Fe, especializada en el desarrollo e
integracion de soluciones tecnold-
gicas para companias petroleras,
estaciones de servicios y flotas de
transporte. Cuenta con mas de 25
anos en el mercado nacional brin-
dando soluciones a mas de 600
empresas que actualmente utilizan
el revolucionario sistema DataQil
Integrate!

“Esta especializacion y su alianza
con Gilbarco Veeder Root, distri-
buidor certificado, nos permitio
posicionarnos como una de las
empresas con mayor presencia y
trayectoria a nivel nacional”, senal6
su representante, Jorge Delgado.

El principal objetivo se centra en
ofrecer al operador, sistemas inte-

grales (software y hardware), que
satisfagan sus crecientes necesi-
dades de control, automatizacion
de procesos y manejo de activida-
des cada vez mas diversas y com-
plejas, aplicando en cada caso la
maxima tecnologia disponible en el
mercado.

DataOQil Integrator Evolution es una
herramienta que integra y reune
toda la gestion y control de com-
bustible de la estacion. La incorpo-
racion del CEM 44 ® de Gilbarco
Veeder Root a su plataforma ope-
rativa, le permite brindar la maxima
seguridad en la comercializacion
del combustible, sin necesidad de
ninguna intervencién manual del
operador. Posee ademas una inter-
face On line con el inventario de
tanques en forma instantanea a fin
de garantizar la maxima exactitud
disponible en el mercado.

“DataQil Evolution permite operar
la gestion administrativa en forma
totalmente automatica sin necesi-
dad de realizar tareas repetitivas,
ya que los datos se cargan en for-
ma electronica desde las interfa-
ces, indicd Delgado.

“Basandonos en nuestra experien-

cia con companias petroleras para
la gestion de sus estaciones pro-
pias, nos indica que para realizar
una gestion eficiente es necesario
utilizar tecnologia en los puntos cri-
ticos de la estacion e integrarlos en
forma electrénica”, estimé el direc-
tivo.

Mawi es una empresa dedicada
a la automatizacion de estaciones
de carga de GNC vy liquidos, que
posee una importante experiencia
en trabajos de marketing, por me-
dio del Software MAWI de Fideli-
zaciéon asociada al hardware POS
D47 de captura de datos, el cual

Mawi System en Bolivia

INGENIERIA * PROYECTOS
MONTNES . lMPﬁESIéN SENALETICA

Av. Zeballos 3001 -
Tel. (011) 4661-9700/4661-8600 - E-mail. administracion@igiargentina.com.ar

www.igiargentina.com.ar

Castelar
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les genera un aumento de ventas
y a veces significativo en aquellas
estaciones donde estan instaladas.
“Hablando de todas las aristas que
posee este negocio, tenemos que
el sistema en Red de Estaciones
hace aun mas potente el men-
cionado programa de negocio, el
cual ademas viene involucrado
con otros elementos, también en
red, tales como ventas pre-pagas,
monedero electronico, pos- pago y
sistemas de shop con opcién a en-
tregas de premio locales”, indico el
directivo y fundador de la empresa,
Javier De Cecco.

“Nuestros sistemas de fidelizacion
usados tienen un caracter simple,
de alta efectividad, de facil ma-
nejo por parte de los operadores,
teniendo el gerente de la estacion,
todas las herramientas necesarias
a su alcance y el aporte de nuestra
experiencia de casi quince anos en
el rubro”, puntualizé.

La tecnologia usada en el hardware
es de Ultima generacion, cuen-
ta con sistemas de identificacion
por tarjeta o chip, con las homo-
logaciones correspondientes, un
controlador de surtidores que con-
trola todos los puntos disponibles
que tiene cada modelo de surtidor,
y se adecuan a todas las marcas
existentes (Compac, Aspro, Gali-
leo, LMF, Smg, Gilbarco, Wayne,
Tokheim, Safe, Junqueiras, Metro-
val, Greenfield que hay en Latino-
américa).

“Al entrar en el mercado de Boli-
via, con un sistema de facturacion

FABRICA DE ROLLOS DE PAPEL

complejo, exigido por su normati-
va nos obligd a usar el 100% del
control del surtidor, blogueando
los mismos hasta que el operador
ingrese en nuestro POS los datos
precisos del cliente para la elabo-

Proveemos heladeras
en comodato

LM. de Rosas 21745. V. Del Fino

Ote Ponlevedro

www.hielali.com.ar

ELIJANOS Y FACTURE SIN PARAR.

Nuestros rollos no traban ni perjudican su impresora fiscal.

HIELO EN CILINDROS

racion de la factura correspondien-
te”, relatd De Cecco y recordd que
“esas exigencias ademas de ins-
talaciones en zonas rurales, nos
indujo a crear un producto de alta
confiabilidad y organizarnos en un

Bolsas por 5 Kg.
Unicas en el mercado

| administracion(@hieleli.com.ar

ENTREGAS SIN CARGO/ENVIOS AL INTERIOR .
Solicite su muestra sin cargo llamandonos al 4501-8317/ 4503-0064/4504-8328
Tel. (0351) 451-9144

Griveo 3767 -(1419) Cap. Fed. - baipapers@baipaperssrl.com.ar - Suc. Cordoba: Rosario de Sta.Fe 1835 -
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efectivo mantenimiento pos-venta.
Actualmente tenemos mas del 30%
de este mercado.

También en otros mercados
como en el Peru y Brasil, evitamos
los costos innecesarios y nos per-
mitié competir comercialmente”.
Asimismo, De Cecco presento la
flamante Mawi System.inc, que
trabaja en Estados Unidos y en un
futuro proximo tendra a su cargo la
tarea para el control de surtidores
de carga de LNG. “Este sera un
gran desafio que involucra otras
homologaciones mas exigidas,
ademas de un soporte de software
para flotas cautivas, ganando mas
experiencia en el mercado”, sostu-
VO.

Foca Software es una em-
presa dedicada especialmente a
la comercializacion y desarrollo de
soluciones informaticas integrales
para empresas de retail, transporte

y combustible, que brinda un con-
junto de prestaciones pensadas
para hacer posible, confiable, rapi-
da y segura la gestion y adminis-
tracion de los negocios que se ven
hoy en dia enfrentados a una pro-
blematica cuya complejidad cre-

Edificio Foca

ciente demanda urgente respuesta.
La firma cuenta con una aplicacion
denominada Sistemas DEBO, que

D KROLLsa

EMPRESA MAYORISTA DE COMBUSTIBLES
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posee los siguientes productos:
Front Office, Back Office y Head
Office.

“Tenemos una inquebrantable vo-
luntad de estar al lado de nuestros
clientes, mejorando dia a dia el
perfil de nuestro servicio, con dis-
ciplina e identificacion de nuestro
equipo de trabajo, y la firme pre-
misa de crecer y consolidar nues-
tra empresa en un mercado de alto
nivel de competitividad”, comentd
Jorge Diaz, directivo de la empresa.

Dentro del mercado informatico
existente, nos diferenciamos por
ofrecer asesoramiento integral,
evaluacion y diagnoéstico de sus
necesidades tanto de hardware
como de software, para decidir en
forma conjunta la mejor relacion
costo-beneficio.

Asimismo, la firma se ocupa de la
instalacion de software, puesta en
marcha, puesta a punto y segui-
miento, capacitacion de expansion,
niveles de seguridad, soporte téc-
nico permanente 7 dias x 24 ho-
ras. La atenciéon es personalizada,
individual y la comunicacion plena
a través de multiples canales: ofici-
nas centrales, call center, conexiéon
via Internet, telefonia y correo elec-
tronico.

Foca Software cuenta con amplia
experiencia en el mercado de tec-
nologia desde 1994, mas de 560
clientes en todo el pais, 250 esta-
ciones de servicios de red abande-
rada y 180 tiendas franquiciadas
entre YPF y Petrobras con modali-
dad de integrales (que son las que
abarca toda la gestion de la EESS
y tienda fraquiciada), solo tienda
(que son las de gestion de la tien-
da franquiciada), y las que cuentan
con concentrador de datos integra-
dos a los sistemas centrales.
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Estudio Zona

Estudio Contable especializado en Estaciones de Servicio
Mas de 25 anos de trayectoria al servicio del sector

Asesoramiento integral y liquidacién de impuestos nacionales
y provinciales.

Liquidacion de sueldos.

Confeccién de Estados Contables.

Implementacién de nuevos software y desarrollo de circuitos.

'--.M'i-.;
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Analisis econémico del negocio y correccion de desvios.
- Auditorias de Gestién _ S ag———
* Auditorias de Compra y Venta de Negocios

« Defensa tributaria en el orden nacional y provincial

Tucuman 1650. 4to."I". (C1050AAH) Bs.As. Argentina
Tel.: 4371-2488 - Rotativas
E-mail:info@estudiozona.com.ar
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Estadisticas
Estaciones de Carga de GNC: Cantidad
Expendedoras de sélo GNC 533
Expendedoras de Liquidos y GNC 1107

Total

(*) El ENARGAS tiene registradas 1918 estaciones de carga

Secretraria de Energ

ESTACIONES DE SERVICIO POR BANDERA

— & o

<& g . g 8 fs & ,855 %% s 282335 Y

5 £ 8 358 §f L& g Tl 2 22t Lo
skl - ¢ 565 S 3 f&2ss3$£328888888 &2 8
YPF 474 82 6 29 30 151 21 54 8 16 27 11 83 38 24 31 40 22 14 24 118 22 7 28 | 1365
BLANCA 294 55 5 24 6 116 14 54 2 13 14 2 9 16 10 6 15 21 13 0 153 24 0 33 980
SHELL 279 55 1 18 2 68 17 3 5 3 8 2 21 19 2 6 6 2 10 8l 7 0 15 658
ESSO 183 39 4 7 3 67 8 23 5 1 4 4 7 12 2 10 2 6 10 1 61 6 1 3 469
PETROBRAS 152 17 1 0 24 23 2 3 o 0 6 0 2 0 11 23 0 0 0 18 20 © 0 2 299
OIL 99 11 3 6 0 29 13 18 1 1 1 1 9 4 0 0 1 6 3 0 48 5 0 6 265
SOL 49 1 0 0 1 24 0 6 0O 0 0 0 © 0 0o o 0 0 0O 0 15 0 0 0 96
REFINOR 0 0 2 4 0 2 0 0 0o 7 0 3 0 0 0 0 19 o0 0 o0 0 5 0 23 65
ASPRO 26 2 0 0 o0 3 0 0 0 1 2 0 3 0 1 2 0 0 0 o0 6 0 0 1 47
CAMUZZI 7 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 3 0 0 0 0 0 0 0 0 10
AGIRA 7 1 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 8
RHASA 6 0 0 0 0 0 0 0 0O 0 0 © 1 0 0 1 0 0 0 o0 0 0 0 0 8
DAPSA 2 1 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 3
Cantidad de 1578 264 22 88 66 483 75 193 21 42 62 23 221 89 50 82 8 57 41 38 502 69 8 111 [ELE
Estaciones

VENTAS DE COMBUSTIBLES LIQUIDOS AL MERCADO POR PETROLERA
(Marzo 2012). Fuente: Secretaria de Energia. YPFE

11'!.
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GASOIL )  NAFTACOMUN (>83RON)) NAFTASUPER (>83RON)) NAFTA ULTRA (>37 RON)
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Estaciones de Servicio en Argentina
31.98%
22.96%
15.30%
10,99% 7 o1

6.12% 555%

12.5% JGNC

A B Duales

25,94% B Liquidos

- 'ﬁi‘nﬁ
xeel (D) @ e oy

- e e

YPF Blancas Shell Petrobras Esso Oil Otras

Colaboracion: Fernando Parente

La referencia
mundial en
calidad.

TERTTAE Av. Leandro N. Alem 1134 7° (C1001AAT) Ciudad Auténoma de Buenos Aires.
Teléfono: (5411) 4000-8008. Web Page: www.bureauveritas.com.ar
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Estadisticas

SUJETOS del SISTEMA de GNC
Listado actualizado a Junio 2012

Ao Cantidad de Vehiculos | Estaciones de
Provincia a GNC GNG PECs

Buenos Aires 673600 866 43
Cap. Fed. 107615 141 16
Catamarca 7187 11
Chaco 213 0
Chubut 1481 3
Coérdoba 211723
Corrientes 445
Entre Rios 38659
Formosa 194
Jujuy 16892
La Pampa 8311
La Rioja 3425
Mendoza 133435
Misiones 165

O MO 4 4 O W o G

—

Neuquén 12841
Rio Negro 19199
S. del Estero 14828
Salta 30580
San Juan 31353
San Luis 25588
Santa Cruz 253
Santa Fe 128918
T. del Fuego 590
Tucuman 53503
Total Pais 1520998

w O 00 O N 4+ w =+ O

()}
~

PECs: Productores de Equipos Completos
CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM: Talleres de Montaje

OPERACIONES de VEHICULOS a GNC
Periodo Agosto 2011 - Abril 2012

Conversion Modificacion Revision

14819 4192 117675
14948 3802 113912
12631 3353 106215
11894 3173 107553
11118 3311 143153
10213 2904 102648
8290 2222 87798
12610 3015 112040
11010 2468 95295

Fuente: ENARGAS
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Revision
CRPC
7304
7079
6356
6431
7119
6564
5219
7392
5985




Total de gas natural consumido y su relacion con el GNC

GAS ENTREGADO AL SECTOR GNC POR DISTRIBUIDORA
(En miles de m3 de 9300 Kcal)

2011 2012

Agosto Septiembre Octubre Noviembre Diciembre Febrero

Distribuidora

Metrogas S.A. 48928 47782 48500 47576 48661 40031
Gas Natural Ban S.A. 48816 47123 47060 44595 47000 39603

Distribuidora de Gas del
Centro S.A.

33157 32638 32688 31883 34193 30800

Distribuidora de Gas
Cuyana S.A.

Litoral Gas S.A.

Gasnea S.A.

Camuzzi Gas Pampeana
SA.

Gasnor S.A.

Camuzzi Gas Pampeana
del Sur S.A.

Total de gas
223011 231652 229518 240533 241985 234162 238725 229314 240987 223955 211060 234584
entregado al GNC

Total de gas
) g. 2460500 2881835 3059491 3238371 3329802 2872268 2744438 2429305 2442846 2489487 2326193 2407266
comercializado

Porcentaje del GNC
sobre el total comer-

cializado

ENARGAS. Datos Operativos de Transporte y Distribucion.

Potigian es el operador

p = logistico capacitado
OTIGInn para un servicio optimo
Solosinas en todo el pais, avalado

- por una trayectoria de
Excele ncia 77 anos de organizacion,

en )
d iStri bUCion | cumplimiento y honestidad.

| Distribuidor Exclusivo ENERGIZER

| Las mejores marcas en un solo lugar
| Estaciones de Servicio, Kioscos,

Cadenas de Retails, Petit Mayoristas \
I Mas de 7.000 clientes avalan nuﬂtruﬂwinln
| Golosinas, Comestibles, Articulos va :
Perfumeria, Almacén
I CARGA VIRTUAL
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LA PETROLERA CANADIENSE CUENTA CON 12 EMPRENDIMIENTOS PETROLEROS EN EL PAIS

Gran Tierra Energy invertira en Salta para
aumentar la produccion de gas

J
N

Tierra Energy anuncié la puesta

en marcha durante el 2013 de
una inversion en Salta, donde cuen-
ta con dos concesiones de areas
hidrocarburiferas, para aumentar la
produccion de gas.
La novedad fue anunciada durante
un encuentro que mantuvo el go-
bernador de Salta, Juan Manuel Ur-
tubey, con directivos de Gran Tierra
Energy, que cuenta con dos conce-

| a petrolera canadiense Gran

siones en Salta, de las cuales una
esta ubicada en el limite con Bolivia
y Formosa, y la otra en Valle Mora-
do, en el departamento de Oran.
Los directivos de la compafnia le in-
formaron a Urtubey sobre la realiza-
cion de tres importantes proyectos
de perforacion en la provincia, lo
que aumentara considerablemente
la produccion de gas.

Estos proyectos estan enmarcados
en el plan provincial de aumento de
gas y petréleo para Salta, que prevé
para julio del proximo afo un incre-
mento del 15 por ciento de la pro-
duccion actual.

De la audiencia, realizada en el
despacho privado del gobernador,
participaron el presidente y gerente
general de la empresa, Rafael Oru-
nesu; la gerente de Administracion
y Finanzas, Adriana Diez; el ministro
de Ambiente y Produccion Susten-
table, Alfredo De Angelis; y el se-
cretario de Energia de Salta, Flavio
Aguilera.

Gran Tierra Energia cuenta con 12
emprendimientos petroleros en la
Argentina, y es el operador de diez
de estas propiedades en el Noroes-
te y el resto en las Cuencas en Neu-
quén.

Durante el encuentro, los empresa-
rios informaron sobre dos importan-
tes proyectos de perforacion que se
realizaran en Valle Morado a partir
de marzo del 2013, que requeriran
de una importante inversion.
Inicialmente, se perforara en la zona
un pozo que producira 1.000.000
de metros cubicos diarios de gas, y
luego se preve la perforacion de dos
pozos mas, para llegar a producir
2.500.000 metros cubicos diarios
de gas.

Por otro lado, también esta prevista
la excavacion de un pozo en la zona
de Santa Victoria Este de Shale Gas,
que es un método no convencional
de obtencion y sera el primero de
este tipo a realizarse en la provincia.

= [

[EGAS |
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Control y medicion de:

Ruidos y Vibraciones

Niveles de lluminacion

Puesta a Tierra

Potencial de Proteccion Catodica

Paranda 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal
www.contegas.com - info@contegas.com
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AVANCE IMPORTANTE EN LA CAPTURA AUTOMATICA DE DESPACHOS

TP Sistemas desarrolld tecnologia para captura de
informacion y control de surtidores

presentd un nuevo desarrollo

para aplicaciones de captura
segura de informaciéon y control de
surtidores, que cuenta con la apro-
bacion del departamento de meto-
dologia legal del Instituto Nacional
de Tecnologia Industrial (INTI), que
son los encargados de controlar
anualmente los surtidores de todo
el pais.

| a empresa TP Sistemas s.a..

Se trata de un modulo que captura
informacion que queda contenida
a disposicion de todas las empre-
sas desarrolladoras de software
para estaciones de servicio y que
requieran contar con el acceso
directo a los datos que provee el
surtidor.

El denominado MILP (Médulo Inter-
fase Lectura Protocolo, segun sus
siglas) esta preparado para insta-

D
L

[ORES—— T T
-

lar en surtidores de liquido marca
Wayne y Gilbarco y para los de
GNC marca Aspro y Galileo, y po-
sibilita la facturacion sin necesidad
que intervenga el empleado, prote-
giendo a la estacion de servicio de
las sanciones de la AFIP, que exige
la confeccion de ticket fiscal obli-
gatorio para todas las y c/u de las
operaciones de venta.

El mecanismo ideado por la firma
cordobesa  tiene las siguientes
prestaciones :

e Toma lectura automatica de cada
despacho vy la deja disponible en
una base de datos para que cada
empresa, utilizando su actual soft-
ware de facturacion, pueda emitir
el ticket fiscal correspondiente y en
tiempo real.

* Permite el cambio de precios de
surtidor directamente desde una
PC

e Toma lectura de los aforadores

e Posibilita el control de cada surti-
dor ( habilita/ desabilita)

De acuerdo con el representante
de TP Sistemas, Mario Zuazo, la
firma provee un hardware que con-
siste en “un modulo de interface
que dispone de una entrada para

un cable de dos hilos por cada sur-
tidor; y un cable de salida que se
conecta al COM o USB —con adap-
tador de 232 a USB- de la PC.

Su instalacion es muy sencilla y
consta de un cable desde cada
surtidor hasta la cabina de noche-
ro en la que se conecta el MILP a
la PC, siempre cumpliendo las
normas de seguridad que en cada
caso la reglamentacion requiere.

Nuevas pastas para detectar
agua en combustibles

_ (oxigenadas)

L

a si su tanque es apto para recibirbiocombustible

Sombreretes OPW 23 y Valvulas de Presion y Vacio

Para evitar elingreso de agua a los sistemas de almacenaje
através de los canos de venteo, segiin el caso

*

S 'y
*
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e Cuento del

El Tazon de madera

n viejo se fue a vivir con su
l |hijo, Su nuera y su nieto de
cuatro anos, ya las manos le
temblaban, su vista se nublaba y

sus pasos flaqueaban.

La familia completa comia junta en
la mesa, pero las manos tembloro-
sas y la vista enferma del anciano
hacia el alimentarse un asunto difi-
cil.

Los guisantes caian de su cuchara
al suelo de y cuando intentaba to-
mar el vaso, derramaba la leche so-
bre el mantel.

El hijo y su esposa se cansaron de la
situacion. “Tenemos que hacer algo
con el abuelo”, dijo el hijo. “Ya he
tenido suficiente, derrama la leche,
hace ruido al comer vy tira la comida
al suelo”.

Asi fue como el matrimonio decidi6
poner una pequefa mesa en una
esquina del comedor. Ahi, el abuelo

comia solo mientras el resto de la
familia disfrutaba la hora de comer.
Como el abuelo habia roto uno o
dos platos, su comida se la servian
en un tazén de madera.

De vez en cuando miraban hacia
donde estaba el abuelo y podian ver
una lagrima en sus 0jos mientras
estaba ahi sentado sélo. Sin embar-
go, las Unicas palabras que la pare-
ja le dirigia, eran frios llamados de
atencion cada vez que dejaba caer
el tenedor o la comida.

El nino de cuatro afos observaba
todo en silencio. Una tarde antes de
la cena, el papa observd que su hijo
estaba jugando con trozos de ma-
dera en el suelo.

Le preguntd dulcemente: Qué es-
tas haciendo?

Con la misma dulzura el nifio le con-
testd: “Ah, estoy haciendo un tazén

para ti y otro para mama para que
cuando yo crezca, ustedes coman
en ellos”.

Sonrid y siguidé con su tarea.

Las palabras del pequefio golpea-
ron a sus padres de tal forma que
quedaron sin habla.

Las lagrimas rodaban por sus me-
jillas. Y, aungue ninguna palabra se
dijo al respecto, ambos sabian lo
que tenian que hacer.

Esa tarde el esposo tomdé gentil-
mente la mano del abuelo y lo guio
de vuelta a la mesa de la familia. Por
el resto de sus dias ocupo un lugar
en la mesa con ellos. Y por alguna
razon, ni el esposo ni la esposa, pa-
recian molestarse mas cada vez que
el tenedor se cala, la leche se derra-
maba o se ensuciaba el mantel.

PARA ESTAR PRESENTE EN ESTAS PAGINAS,

CONSULTE NUESTRO DEPARTAMENTO DE PUBLICIDAD
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5032-9104
JORGE CRAVERO
jcravero(@aesargentina.com




Saeco,

una maquina para cada necesidad
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Vedia 3892

(1430) - Ciudad Autonoma de Bs. As,
Tel: +54 11 4546-7755

Movil: +54 911 6584-5049
info.saeco@philips.com

www.saeco-argentina.com ExprESSD FEE' i ng




DESDE 1982

TEC

IDENTIDAD CORPORATIVA

MAS DE 30 ANOS
de experiencia

EN IMAGEN DE ESTACIONES DE SERVICIO

NOS ESPECIALIZAMOS EN TODAS LAS ETAPAS DEL PROCESO:

adaptacion de diseno, fabricacion e instalacion.

PRODUCTOS: Carteles, columnas, cenefas, muebles de isla, totems de precios,
spreaders, imagen de tiendas, senaletica, mantenimiento

Contactanos
47259-8866 y rotativas
info@tecla.com.ar
- www.tecla.com.ar
f "Seqguinos an Facebook:
https://www.facebook.com/grupotecla”



