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Editorial

MINEM 80 y ENARGAS 4407 que

permiten optar a las estaciones
de carga de GNC comprar gas natural
en boca de pozo y asi poder tributar
menores impuestos bajando el precio
en surtidor.

Estén vigentes las Resoluciones

A continuacion, algunas precisiones:

Pueden las estaciones comprar a los
productores de gas natural?

Si lo pueden hacer de acuerdo a la
reciente normativa pero en realidad
es imposible ya que hay que cumplir
con el mix de compra en las distintas
cuencas de cada Distribuidora y seria
una operacion demasiado compleja
para administrar en cada estacion de
carga de GNC.

Las comercializadoras

Son las que en mejores condiciones
se encuentran para satisfacer la nue-
va compra de gas natural para las es-
taciones. Es su especialidad y lo ha-
cen de manera eficiente. Desde AES
recomendamos que las estaciones lo
hagan con las comercializadoras rela-
cionadas a cada distribuidora zonal.
De esa manera no habra inconve-
nientes, para la estacion, en cumplir
con la obligacion de respetar el mix
de cada una de ellas, la nominacion
diaria, telemedicion y despacho, ta-
reas que hard cada comercializadora
por cuenta de cada estacion.

Comprar gas natural en boca de pozo
funciona de manera automatica?

No. Hay que formalizar un contra-
to con la comercializadora quien in-
formard a la distribuidora sobre el
mismo y otro contrato con la Distri-
buidora para el Servicio Gas Natural
Comprimido Transporte Firme GNC
o Transporte Interrumpible GNC. En
definitiva, seran dos los contratos
para implementar el nuevo sistema.
Recomendamos a todas las estacio-
nes tomar rapidamente contacto con
las distribuidoras y comercializadoras
para suscribir los contratos.

Hay nuevos costos por la compra en
boca de pozo?

Si. Cada comercializadora cobra una
comisidn sobre el total de gas natural
suministrado. Como ejemplo, en una

compra de 100.000 metros cubicos
de gas natural habrd un costo para
la estacién de aproximadamente $
21.000,00.

Como era el sistema anterior?

Hasta el 01-MAY-2016 y desde el 01-
ABR-2006, durante 10 afios, las es-
taciones compraban en boca de pozo
a través del mecanismo del Mercado
Electréonico del Gas. La estacion solo
tuvo un minimo cargo administrativo
y jamas pagd ninguna comision.

El Ministro Aranguren cambidé todo
el sistema y mediante la Resolucién
MINEM 34/2016 obligé a las distribui-
doras a incluir el gas natural en sus
facturas. De esa manera, ademas
de los aumentos y por la nueva car-
ga tributaria, llevé el valor del GNC
desde los $ 4 a los $ 10 por metro
cubico. Asi se gener6 la peor crisis
desde que se tenga memoria en la in-
dustria del GNC, con conversiones en
caida libre y pérdidas importantes de
volimenes, llegando a promedios de
ventas nunca antes vistos: 110.000
metros cubicos en la zona de METRO-
GAS SA y 113.000 metros cubicos en
la zona de Gas Natural Ban SA, de
venta mensual por estacion.

Por qué retrocedio el Ministro?

Seguramente alguien o algo lo hi-
cieron retroceder. AES llegé hasta la
Casa Rosada (Jefatura de Gabinete)
y planteé el descalabro que se estd
viviendo en el GNC. Por casualidad o
causalidad a los pocos dias el Minis-
tro anuncié volver a la compra de gas
natural en boca de pozo que él mismo
habia anulado un afio atras. El dafio
que le hizo al GNC es millonario.

Qué pretendemos y qué le pedimos

al Ministro?

Solo le pedimos que deje de atacar
al GNC. Que lo deje desarrollarse y
en definitiva que en forma publica,
desde el Ministerio que conduce, se
declare que no es intencion del Go-
bierno eliminar al GNC de la canasta
de combustibles. EI GNC es un com-
bustible utilizado por 1.700.000 ve-
hiculos. Taxistas, remiseros, fleteros,
viajantes de comercio, empleados, lo
usan diariamente.

Por qué decimos gue hay intenciones
de eliminarlo?

Porque varios funcionarios de segun-
das lineas del Ministerio, caso Gerar-
do Rabinovich y Jorge Lapefia (asesor
del Ministro), ambos del Instituto Ar-
gentino de la Energia General Mos-
coni, han declarado publicamente,
y nunca fueron desmentidos, que el
precio del GNC debe ser igual al de la
nafta. De esa manera se lo elimina. Lo
extrafio del caso es que Jorge Lapefia
fue Secretario de Energia de Alfonsin
desde donde se comenz6 fuertemen-
te con el desarrollo del GNC. Jamas
se les escucho a ellos ni al Instituto
plantear la desaparicién del GNC. Por
qué ahora lo quieren destruir?
Pareciera que quisieron estar en sin-
tonia con el Ministro o en todo caso
citando las palabras del Papa Fran-
cisco, en oportunidad de dirigirse a
integrantes de Accion Catdlica, “...no
sean mas papistas que el Papa..”

Dr. Luis Maria Navas
Editor
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Tras decreto presidencial

Eliminan impuestos para
los autos eléctricos

El presidente Mauricio Macri decretd la reduccion y hasta la eliminacidn
completa de los aranceles de importacion para los autos impulsados

a energias alternativas.

| arancel de importacion
para vehiculos con energias
alternativas bajara del ac-

tual 35% a 5%, 2% y hasta cero
en algunos casos.

El beneficio esta limitado a 6.000
unidades en el transcurso de los
proximos tres afios. Ademas, se
establecieron diferentes catego-
rias para recibir los beneficios de
manera escalada.

Se confirma, de acuerdo a lo que
afirma el portal especializado Au-
toblog, que este decreto podran
aprovecharlo sélo las terminales
automotrices radicadas en la Ar-
gentina. Son las siguientes: Agra-
le, FCA (Fiat y Chrysler), Ford,
General Motors (Chevrolet), Hon-
da, Iveco, Mercedes-Benz (inclu-
yendo Smart), Nissan, PSA (Peu-
geot, Citroén y DS), Ralitor (JMC,
DFM, Foton, Baic y Kandi), Re-
nault, Scania, Toyota (incluyendo

)

Lexus), Volkswagen (incluyendo
Audi y Seat) y Zanella.

Esta exclusividad ya motivo el re-
clamo de algunos importadores,
como Hyundai.

También se confirma que quedan
excluidos de este beneficio los
autos eléctricos mas pequefios

y livianos. Para ellos, el Gobierno
trabaja en una reglamentacion di-
ferente, para habilitar su circula-
cion en el marco de las categorias
L4y L6.

El decreto aclara que, para
obtener el descuento arancelario,
los vehiculos deberan estar
homologados ante el INTI.

Arquitectura - Ingenieria - Proyecto y Supervision de Obra de Estaciones de Servicio

Av. Leandro N. Alem 1134, Piso 10°
(CLO01AAT) CABA, +54 11 4310 4675
contacto@balka.corm.ar - www balko.com.ar
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Tras decreto presidencial
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Parece una obviedad, pero hasta
ahora los Unicos cuatro modelos
de terminales que cumplieron
con este tramite son el Toyota
Prius, la Volkswagen Touareg
Hybrid, el Nissan Leaf y la
Renault Kangoo Z.E. También
lo completé la Porsche Cayenne
Hybrid, pero esta excluida por ser
comercializada por un importador

y no una terminal.

De todos los mencionados, en la
actualidad solo el Prius se comer-
cializa en nuestro mercado. Sera
interesante ver cdmo baja su pre-
cio de venta al publico. Actual-
mente tiene un valor de 962.210
pesos (62.400 dolares). Por no
contar hasta ahora con ningln

tipo de incentivo fiscal, Argenti-
na tiene un extrafio récord: es el
Prius mas caro del mundo.

El decreto del Gobierno para los
autos impulsados por energias al-
ternativas llega acompafiado por
el reciente anuncio oficial de YPF.

Alianza entre YPF, QEV Argentina y el grupo internacional ABB

Se unen para iniciar la primera fase de un proyecto que contempla la instalacion de mas de 200
puestos de recarga para vehiculos eléctricos en la red de estaciones de servicio que YPF tiene

en el pais.

| acto de firma contd con
la participacién del CEO de
QEV, Pablo Negre, y el ge-

rente ejecutivo Comercial de YPF,
Enrique Levallois.

Durante el encuentro, Negre afir-
mo que la alianza con YPF “dotara
a la Argentina de una red nacional
de carga rapida, standard y uni-
versal, que permitira que el pais

sea un jugador destacado en el
futuro de la electro movilidad en
Latinoamérica”.

Por su parte, Levallois destaco la
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importancia de este acuerdo: “Se
enmarca en la vision estratégica
de YPF de ser una empresa inte-
gral de energia, a la vanguardia
del mercado automovilistico y las
necesidades del cliente.

Vemos una tendencia mundial
con interés creciente por la uti-
lizaciéon de la energia eléctrica
como medio de locomocion. YPF
va a liderar esa evolucidn en
nuestro pais.

“"La primera fase contempla la
puesta en marcha de 220 postes
de recarga en 110 estaciones de
servicio. La instalacion estara a
cargo de QEV Argentina en aso-
ciacién con el grupo ABB (ASEA
Brown Broveri) y demandara 13
millones de dodlares.

Los dispositivos, desarrollados
por ABB, son de carga rapida DC
(15 - 30 minutos por término
medio para el 90% de la bateria)

y, ademas, cuentan con los tres
protocolos estandar y dominan-
tes del mercado (CCS, CHadeMo
y AC). También poseen un sopor-
te digital multimedia que permi-
tira al usuario una experiencia

de carga agil y segura mediante
la geolocalizacion del punto de
recarga mas cercano, la reserva
de turno de carga y el pago me-
diante la aplicacién con tarjeta de
crédito.

DECONEWS

MODERN FURNITURE

Proveedor oficial Shell

Amoblamientos para shops
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WILNORSA .

70 ANOS DE TRAYECTORIA

Prevén incremento en el

corte de las naftas

El Gobierno y los industriales azucareros iniciaron el debate en medio
de las expectativas por una posible suba del corte en las naftas. En el
sector empresario prevén un aumento de un 12% a un 15%.

n Tucuman ya fijan posicio-
E nes frente a la posibilidad de
que el Gobierno nacional de-
cida incrementar el corte de bioe-

tanol en la mezcla con las naftas
de un 12% a un 15%.

Los industriales azucareros pi-
dieron que la distribucién de esa
proporcidon extra sea en forma
“equitativa y justa” entre los inge-
nios del pais y las empresas pro-
ductoras de bioetanol con base en
maiz.

“La expectativa es muy grande
(por la suba del corte del biocom-
bustible). Las condiciones estan
dadas, y tanto es asi que el Go-
bierno nacional esta estudiando el
comportamiento de determinados
vehiculos, de distintos afios, sus
efectos y si hay alguna contrain-
dicacién, para que sea aceptado.

En la industria azucarera espe-

Distribuidor Oficial

ran que el incremento sea de tres
puntos porcentuales (de 12% a
15%) y de ese valor, un 1,5% le
corresponderia a los ingenios y a
los cafieros; mientras que la otra
mitad, a los maiceros.

Segun datos provisorios del Mi-
nisterio de Energia de la Nacion,
entre enero y febrero de este
afo se produjeron en Tucuman

PETROBRAS LUBRAX
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37.296 metros cubicos (m3) de
bioetanol con base en cafia de
azucar y la comercializacién de
las empresas alcanzé los 48.500
m3. En 2016, la industria azuca-
rera nacional produjo alrededor
de 400.000 m3 y la de venta su-
pero los 420.000 m3, de acuerdo
a los datos oficiales.

GARANTIZAN NUESTRA EXCELENCIA
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En el primer trimestre del afio 2017

El expendio de naftas
aumento un 2,9% pero el
de gasoil cayo un 6,5%

De la comparativa de ventas de combustibles del primer trimestre
en el pais, se puede observar un comportamiento diferente entre el
expendio de gasoil y el de nafta, de acuerdo a un informe del Centro
de Estudios de Servicios Publicos y Privados (CESPUP).

as ventas totales de gasoil
Lcayeron un 2,4% comparan-
do con el mismo trimestre
del afio pasado, pero las ventas
de naftas aumentaron un 2,9%

en el mismo periodo.

Dentro de las ventas de gasoil,
cabe destacar la importancia del
gasoil comun asociado a la acti-

Consultores en Energia
Gas - Combustibles - Biocombustibles

Seguridad en Paramayos

Ruidos y vibraciones
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vidad econdmica, cuyas ventas
cayeron un 6,5%. Las ventas
de nafta estan relacionadas al
incremento del parque automo-
tor. A continuacién analizare-
mos el comportamiento de la
demanda de cada combustible.

Dentro de las ventas de gasoil po-
demos distinguir dos calidades:

a

Puesta a tierra |

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017TAAP) Capital Feder.

Gasoil Grado 2 (comun) y Gasoil
Grado 3 (ultra). El gasoil comun
representa el 80% de las ventas
totales y es el que se utiliza ma-
yormente en el transporte y en
las actividades agropecuarias. Por
esta razon los niveles de ventas
se correlacionan con la activi-
dad econodmica.

MNiveldes de lluminacidn !
Y
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En el primer trimestre del afio 2017

...continta de pagina 12

En este caso se observa que la
caida de ventas de esta calidad
es de un 6,5% en el trimestre,
siendo muy significativas las cai-
das en Buenos Aires -17%, Santa
Fe -10% y Mendoza -3% y en la
region Patagonica. Mientras que
Capital Federal y Corrientes in-
crementaron sus ventas un 37%
y 38% respectivamente.

Por otra parte, las ventas del
consumo de Gasoil ultra aumen-
taron un 16,9% en el periodo,
siendo Buenos Aires y Entre Rios
las provincias que registraron los
aumentos mas moderados con un
9% vy 11%, mientras Santa Fe,
Cérdoba y Capital Federal alcan-
zaron los incrementos de mayor
volumen.

Con respecto a las ventas de naf-
tas, también se dividen en dos
calidades: Nafta Grado 2 (Super)

ASEGURA
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y Nafta Grado 3 (Ultra). La nafta
sUper es asociada a automotores
de mayor antigliedad cuyos pro-
pietarios se encuentran mayor-
mente en sectores de menores
ingresos y representa cerca del
70% de las ventas.

Las mismas se mantuvieron es-
tables con sélo un incremento
del 0,4% en el primer trimestre
del afio. En Capital Federal au-
mentaron un 4% y se destaca la

caida de Buenos Aires con -1% y
las provincias mas australes con
aproximadamente un -5%. Por
otra parte las ventas de nafta ul-
tra se incrementaron un 9,1% en
el periodo, alcanzando un 45%
de aumento en Tierra del Fuego
y una fuerte alza en el NOA con
24% en Salta, 20% en Tucuman
y 19% en Jujuy. Sélo en Chubut y
Santa Cruz cayeron las ventas con
un -2% y -6% respectivamente.
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En un comunicado del Ministerio de Energia

¢Desmiente Aranguren
que el GNC no costara
como la nafta?

El Ministerio de Energia negd que su titular, Juan José Aranguren,
esté proyectando equiparar el precio del GNC al de las naftas.

| ministro Juan J. Aranguren
Enunca expresd ni cree que
el GNC tiene que valer lo
mismo que la nafta super” ex-

presa el comunicado dado por el
Ministerio de Energia y Mineria.

Sin embargo sus colaboradores y
asesores, ingenieros Rabinovich y
Lapefia del Instituto de la Ener-
gia General Mosconi afirmaron sin
ninguna sutileza que el GNC debe
valer igual que un litro de nafta y
jamas fueron desmentidos por el
Ministro.

En definitiva, Aranguren, ensaya
una tibia desmentida pero en el
consumidor va quedando infor-
macion confusa y por lo tanto no
convierte su vehiculo. Esto no al-
canza.

Nuestro Editor, Dr. Luis Maria
Navas, relativizé el contenido
del comunicado del Ministerio de
Energia, dando las argumentacio-
nes agregadas en negritas luego
de cada parrafo ministerial.

“El Ministerio de Energia y Mine-
ria de la Nacién reconoce el im-
portante desarrollo del Gas Na-
tural Comprimido en Argentina.
Nuestro pais es uno de los lideres
mundiales en el sector y ha sido
exportador de tecnologia y mode-
lo de desarrollo”.

Es correcto, pero. Lo que no
dice es que el desarrollo del
GNC fue desde 1983, Gobier-
no de Alfonsin, hasta el 10 de
diciembre de 2015, cuando
terminé el Gobierno de Cristi-
na Kirchner. Desde que el Mi-
nistro tomé su primera medi-
da contra el GNC a través de
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la Resolucion MINEM 34 del 1°
de mayo de 2016 las conver-
siones vehiculares a GNC es-
tan en caida libre. Ademas el
Ministro llevé el precio en sur-
tidor desde los $ 4 alos $ 10
por metro cibico eliminado la
relacion histérica GNC vs naf-
ta super del 33%, llevandola
al 50% actual. Hoy en nime-
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ros promedios da $ 10 para el
GNC y $ 20 para la nafta sa-
per. Por esta razon paralizo
las conversiones y las llevo al
minimo historico.

“La situacidon actual del mercado
de gas natural es muy diferente a
la que existia al inicio del uso del
GNC como combustible automo-
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En un comunicado del Ministerio de Energia
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tor. En aquel momento el gas na-
tural era abundante, barato y se
exportaba. Hoy es escaso, caro y
se importa (hasta el 30 por cien-
to de la demanda en los dias de
invierno). Situacion que nos pro-
ponemos revertir, especialmente
con el desarrollo de la explota-
cién no convencional en la cuenca
neuquina y otras”.

No es correcto. Es evidente
que el mundo cambié en 34
afos y también los yacimien-
tos de gas natural. Hoy el gas
natural vuelve a tener un fu-
turo extraordinario por las re-
servas comprobadas de Vaca
Muerta como lo fue en su mo-
mento Loma de la Lata. Esta-
mos en la misma situaciéon y
mucho mejor atin porque aho-
ra existen dos plantas regasi-
ficadoras que se utilizan, como
también la importacion desde
Chile y la constante desde Bo-
livia. El GNC solo consume el
7% de enero a enero. No tie-
ne contra estacionalidad como
el servicio a los hogares. Por
consiguiente el gas natural
para GNC representa, a tra-
vés de las estaciones de carga
de GNC, el mejor Cliente para
los productores porque tiene
previsibilidad y el consumo es
constante. Si se elimina aho-

ra al GNC, cuando esté a ple-
no Vaca Muerta en el mediano
plazo, é¢tendremos que empe-
zar desde cero?

“La politica del gobierno nacional
es reducir gradualmente los sub-
sidios a toda la oferta para permi-
tir que los distintos sectores com-
pitan libremente y manteniendo
la proteccion a los mas vulnera-
bles a partir de la implementa-
ciéon de la Tarifa Social Federal.
El menor precio relativo del GNC
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es, en parte, pagado por todos los
argentinos, inclusive por aquellos
que no lo consumen ni utilizan sus
servicios asociados”.

No es correcto. El esquema
actual de precios que tiene el
GNC parte de precios en ddla-
res y que se incrementan cada
seis meses: en Abril y en Oc-
tubre. Asi solo Dios sabe cual
sera el precio de aqui a seis
meses porque esta dolarizado.
En abril 2017 el GNC aumento
fuertemente y la nafta super
bajo. Los aumentos en ddlares
que el Ministro tiene previsto
para el GNC aumentan en do-
lares y obviamente por el au-
mento del tipo de cambio que
ya hoy esta totalmente retra-
sado. éQuién se anima a decir
cuanto valdra el GNC en OCT-
2019? Nadie. Sin embargo el
Ministro lo definio en délares.
Es para recordarle quien carga
GNC cobra en pesos y también
que la mayoria de los consu-
midores del GNC son taxistas,
remiseros, empleados, flete-
ros, viajantes de comercio. El
GNC no es utilizado por las 4 x
4 como sostuvo errbneamen-
te el Ministro. A continuacion
esta el detalle de como piensa
aumentarlo, tomando los au-
mentos desde OCT 2016:




Este comunicado es el que refleja las expresiones pronunciadas por el Ministro Aranguren ante los
empresarios mds importantes del pais y que luego desmintiera.

Comunicado de la Camara de Empresarios de Combustibles de Cérdoba
Cordoba, 5 de abril de 2017

Estimados directivos de Camaras, Federaciones y Confederacion:

El miércoles pasado nuestra Camara fue invitada a participar de un almuerzo de trabajo de la Fun-
dacion Mediterranea en la ciudad de Buenos Aires. El orador principal fue el Ministro de Energia y
Mineria Ing. Juan José Aranguren. Representaron a la CECC el secretario Raul Castellano y el Lic.
Jorge Castifieira, vocal de la entidad. La reunidn estuvo presidida por la Presidente de la Fundacion
Maria Pia Astori, quien estuvo acompafiada por otros directivos de la entidad como Sergio Roggio y
José Porta, asi como varios economistas del IERAL e importantes empresarios, como Cristiano Ratta-
zzi, Presidente de FIAT y profesionales de consultoras. Ademas de los directivos de nuestra Camara,
participaron representando a la asociacion que nuclea a los estacioneros de la provincia de Mendoza
(AMENA), su presidente Domingo Franchetti y el Dr. Isabelino Rodriguez.

En su exposicion, el Ing. Aranguren se refirio a la politica energética del gobierno, repasando cuestio-
nes como las relacionadas con la electricidad, el gas y el petréleo.

Seguidamente se abrid la posibilidad de hacer preguntas; Raul Castellano tomé la palabra diciendo
que habia preocupacion entre los expendedores de combustibles por el futuro del GNC. Continuo
diciendo que en nuestro pais hay 1.750.000 vehiculos propulsados por GNC, y unas 2.000 estaciones
que lo venden, negocios estos hechos con inversiones genuinas del sector privado. Agregé Castellano
que se observa en los Ultimos meses una caida de cierta importancia en las ventas de este combus-
tible y disminuciones muy grandes en las conversiones de vehiculos, motivadas por la reduccion de
la diferencia de precios entre el GNC y las naftas. Redonded preguntando al Ministro si era intencién
del gobierno mantener y sostener de alguna manera la vigencia del GNC o si iba a quedar librado a
su suerte.

El Ing. Aranguren respondio casi de mala manera, exteriorizando fastidio por la pregunta. Dijo que
ya habia recibido a las Camaras representantes de la industria de equipos de GNC y otras de expen-
dedores y les habia dicho claramente que no habra ningln subsidio ni tratamiento especial para el
GNC. Agreg6 que si se habia invertido mucho en estaciones de servicio de GNC como acababa de
decir Castellano, esto habia sido un despropdsito ya que no tenia ningln sentido invertir para usar el
gas natural donde no corresponde, dado que se debe priorizar a la industria. Que no puede ser que
se esté importando gas natural y a la vez se lo utilice donde no hace falta, como es en los autos. Dijo
por ultimo que la decision del gobierno es sincerar los precios y que por lo tanto el costo del gas para
GNC tendra el valor que le corresponda de acuerdo a su poder caldrico, es decir un valor similar al
de la nafta super.

La respuesta fue breve y tajante, no quedando ninglin margen para la duda.
El gobierno le ha puesto fecha de vencimiento al GNC.

Estamos convencidos, obviamente, de que es un momento crucial para los expendedores de com-
bustibles de todo el pais y que amerita una rapida y enérgica accion junto con todas las Camaras de
expendedores de combustibles de Argentina y los otros sectores involucrados. No creemos exagerar
si decimos que estan en juego mas de 1.000 estaciones de servicio de todo el pais; es decir, las que
venden solo gas y las duales con voliumenes de venta escasos de combustibles liquidos.

Queriamos simplemente compartir con ustedes nuestra preocupacion (ya lo hemos hecho con el pre-
sidente de AMENA), porque deseamos asumir nuestra responsabilidad como dirigentes, mas alla de
las diferencias que pudieran existir entre las distintas entidades.

Los saludamos atentamente.

Raul Castellano Leonardo Lopez
Secretario. Presidente.
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En un comunicado del Ministerio de Energia
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US$ 4,08 / MMBTU a partir
del 1 de octubre de 2016;
US$ 4,44 / MMBTU a partir
del 1 de abril de 2017;

US$ 4,84 / MMBTU a partir
del 1 de octubre de 2017;
UsS$ 5,27 / MMBTU a partir
del 1 de abril de 2018;

UsS$ 5,74 / MMBTU a partir
del 1 de octubre de 2018;
US$ 6,25 / MMBTU a partir
del 1 de abril de 2019,

uUss$ 6,80 / MMBTU el 1 de oc-
tubre de 2019.

“El ministro Ing. Juan J. Arangu-
ren nunca expresd ni cree que
el GNC tiene que valer lo mismo
que la nafta super. Si dijo, que
el precio de los combustibles sus-
titutos deben tener en cuenta el
costo diferencial de produccion
(determinado a su vez por el pre-
cio diferencial de los insumos que
lo constituyen), el costo diferen-
cial de elaboracion y transporte,
el diferencial de consumo espe-
cifico de los mismos determinado
por su poder calorifico, el mayor
0 menor impacto ambiental que
su combustién genera y por ul-
timo, el nivel de carga impositi-
va que los distintos combustibles
sobrellevan”.

No es correcto. Los funciona-
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rios del Ministro, caso Ing. Ge-
rardo Rabinovich del Instituto
de la Energia General Mosconi
y su fundador y actual Asesor
del Ministro Ing. Jorge Lape-
fa declararon puablicamente
y nunca fueron desmentidos
que el precio del GNC deber
ser igual al de las naftas. La-
peiia lo hizo en mayo de 2016
y Rabinovich en noviembre
del mismo afio.

El GNC no es ningiin combusti-
ble sustituto. éDe donde saca
el Ministro Aranguren tamaia
definicion? El GNC es un com-
bustible autonomo que tuvo
su crecimiento en forma con-
tinua hasta la gestion actual
donde empezé a retroceder.
Le recordamos al Ministro que
el gas natural para GNC se

transporta por gasoductos y
llega a los centros de consumo
desde donde se distribuye a
todas las estaciones de carga
de GNC, mientras que la nafta
después de refinarla se trans-
porta en camiones. No tiene
ningan sentido analizar qué
transporte es mas eficiente y
mas econémico. Por lo tanto
plantear el costo diferencial
de elaboraciéon y transporte,
el diferencial de consumo es-
pecifico del mismo determi-
nado por su poder calorifico,
como sostiene el Ministro, es
ocioso por no decir cinico. Por
otra parte esta comprobado
cientificamente que el GNC, a
pesar de ser un hidrocarburo,
contamina muchisimo menos
que las naftas y el gasoil. En
Europa asi lo entendieron y
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funcionan colectivos a GNC en
las principales ciudades euro-
peas.

El nivel de carga impositiva
que el Ministro aplicé al GNC
en mayo de 2017 fue de ma-
nera premeditada en contra
del GNC. Asi lo admitié en la
reunion que mantuvimos con
él. Ahora alguien lo hizo re-
troceder y volvié al esquema
anterior. Sin embargo el dafio
que le causé a toda la indus-
tria es ya millonario. éQuién
pagara ese daio? ¢Y los pues-
tos de trabajo que destruy6?

“Entendemos que el sector del
GNC atraviesa una situacion de
transicion como el resto de los
sectores vinculados a la energia,
que en la ultima década estuvo
fuertemente subsidiada en nues-
tro pais”.

No es correcto. El sector atra-

Solucién integral para la recertificacion
de Condiciones minimas de Seguridad
(CMS) de sus equipos compresores

y surtidores de GNC

viesa un grave problema que
surgié6 de la politica imple-
mentada por el Ministro Aran-
guren, tal como sucedié cuan-
do el Ministro Cavallo subsidi6
al gasoil y asi eliminé el trans-
porte pesado a GNC para siem-
pre en nuestro pais. Cavallo lo
daiié de por vida. El dafo que
le hace el actual ministro de
Energia ya se puede contabi-
lizar. Estaciones de carga de
GNC que cierran, inversiones
que desaparecen, puestos de
trabajos capacitados que se
destruyen y caida libre en las
conversiones vehiculares.

“No obstante, tenemos confianza
en que el GNC encontrara su par-
ticipacion de equilibrio en la ofer-
ta energética local y generaremos
las condiciones para el desarrollo
sostenible del sector vinculado al
GNC en nuestro pais”.

Nuestra experiencia se basa en el conocimiento detallado de las principales
marcas de equipamientos instalados en EESS en Argentina, dado que todos
los equipos nacionales o importados, han realizado la aprobacion de sus
diferentes modelos con nuestra empresa.

Si en verdad el Ministro quiere
lo que expresa tiene que cam-
biar su politica hacia el GNC y
dejar de atacarlo.

El Ministro, también, debe rec-
tificarse en los tres conceptos
erroneos y falsos que expreso
ante la Camara de Diputados
de la Nacion el aiio pasado:

1) El GNC nacié6 de un
subsidio

2) El GNC hizo bypass con
los impuestos (baipaseé se-
gun dijo textualmente)

3) Las estaciones de GNC
en diferentes lugares se carte-
lizaron.

Desde AES siempre nos en-
contrara dispuestos al dialogo
y a la colaboracion para lograr
que, en el Gobierno de Presi-
dente Macri, el GNC también
se desarrolle y por el contra-
rio no tenga su certificado de
defuncion.
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Comunicé su intencién de mantenerse en el negocio

Pampa Energia relanzara
la red de estaciones que
le compro a Petrobras

El duefio de Pampa Energia finalmente decidié apostar a la venta
de combustibles. Les cambiara la marca antes de 2019 y planea

expandir la cantidad de locales que hoy opera.

ras analizar tres ofertas que
I recibid para vender la red de
estaciones de servicio que
heredé de la compra de la filial lo-
cal de Petrobras, Marcelo Mindlin
decidio no salir de ese negocio y
desarrollar un plan para competir
con marca propia.

Se trata de una red de 265 locales
ubicados en su mayoria en Capi-
tal Federal y el ambito bonaeren-
se que formaron parte de la ope-
raciéon de compra del 67,19% de
Petrobras Argentina (PESA), por
parte de Pampa Energia hace ya
un afno, por la que pago6 us$s 892
millones e incluyé también una

refineria en la localidad bonae-
rense de Bahia Blanca, acciones
en Transportadora Gas del Sur
(TGS); la central térmica Genel-
ba y la hidroeléctrica Pichi Picun
Leufu, ademas de algunas plan-
tas petroquimicas.

El duefio de Pampa Energia hizo
publica su determinaciéon la se-
mana pasada durante un encuen-
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tro con 250 operadores de las es-
taciones de servicio Petrobras que
se llevé a cabo en el Hotel Hilton
de Puerto Madero.

Junto a otros ejecutivos de su hol-
ding, Mindlin comunicd su inten-
cién de mantenerse en el negocio
de downstream. Segun empresa-
rios que participaron del encuen-
tro, Mindlin aclaré que habia dado

por cerrado el proceso de venta
y que apuesta no solo a sostener
la red actual sino a incrementar
la cantidad de estaciones de ser-
vicio.

La reunion también sirvido para
que los estacioneros se llevaran
un detallado informe sobre el es-
tado de situacién y los planes a
desarrollar por Pampa Energia.
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En este marco, y antes de que to-
dos los presentes del encuentro
concurrieran a presenciar una fun-
cion especial del Cirque du Soleil,
del que Pampa Energia es sponsor,
Mindlin anticipé6 que hasta tanto
se defina el cambio de marca, las
265 estaciones de servicio segui-

ran operando como Petrobras.

Esto se debe a que el holding
tiene autorizado de Petrobras un
permiso para uso de marca por
36 meses desde el momento de la
compra, en julio pasado. Es decir,
todavia puede sostener la mar-

ca Petrobras por otros dos afios,
por lo menos hasta mediados de
2019.

De todos modos, inicié un estudio
para elegir el nuevo nombre que
hasta ahora se vuelca al uso de
Pampa.

Segun informd El Cronista, en la
reunién los ejecutivos de Pampa
Energia también explicaron a los
estacioneros las politicas que el
grupo desarrollard en el futuro.
Explicaron que encontraron una
refineria confiable, “con la mejor
logistica de crudo del pais, pero
con una escala reducida y con in-
versiones postergadas”.

“Esto implicard un programa de
ampliaciéon con inversiones muy
importantes que demandarda un
esfuerzo de distintos sectores
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para que sea sustentable, ase-
guraron los ejecutivos de Pam-
pa, quienes ademas destacaron
el esfuerzo de los operadores en
el desarrollo de la red de distri-
bucién porque entienden que esa
tarea le permite a Pampa que los
combustibles mantengan el reco-
nocimiento del mercado.

De todos modos, advirtieron que
la red requiere de “una inyeccion
de energia y modernidad”. An-
ticiparon cambios en la estrate-
gia, apoyada en el desarrollo de
nuevas estaciones y les pidieron
ayuda a sus asociados a quienes
les comunicaron que el holding
acompafara los proyectos que
presenten.

Un equipo trabaja en el disefo de
una nueva marca, planificar ac-
ciones promocionales destinadas
a incentivar la venta de combus-

Yy €n un programa
porte para el desarrollo de mini
mercados y cafeterias.

Ademas, se informd sobre obras
en la refineria de Bahia Blanca,
donde ya se instalé un tanque de
Low Sulfur Diesel y se termino
la ingenieria para nuevos ductos

raran 10s COStos de la planta.

De manera adicional, se informd
que tras la evaluaciéon de renta-
bilidad de las estaciones propias,
se decidié la venta de algunas de
ellas con la idea de financiar nue-
vos proyecto de crecimiento.

que facilitaran la logistica y mejo-

POTIGIAN es el operador

logistico capacitado

para un servicio optimo

en todo el pais, avalado por

una trayectoria que desde 1934
brinda al cliente organizacion,
cumplimiento y honestidad.

POTIGIAN

colosimas
EXCELENCIA EN DISTRIEUCIONMN

e,

| Distribuidor Exclusivo ENERGIZER
| Las mejores marcas en un solo lugar 5
| Estaciones de Servicio, Kioscos,

Cadenas de Retails, Petit Mayoristas ﬁ
| Mas de 7.000 clientes avalan nuestro aanrlr.lu
| Golosinas, Comestibles, Articulos varios

Perfumeria, Almacén T'mﬂ_
| CARGA VIRTUAL __

4016-7684 | www.potigian.com.ar
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Inicialmente, Mindlin se habia volcado a desprenderse del negocio de refinacion
y distribucion de combustibles para enfocarse mas en exploracion y produccion
de hidrocarburos y en la energia eléctrica. Consideraba que la comercializacion de
combustibles era una actividad aleatoria a su core business, al representar 6% del
mercado.

Pero, con las ofertas del grupo europeo Trafigura y del empresario local Alejandro
Macfarlane en sus manos, finalmente Mindlin no se convencid de vender. De hecho, las
propuestas no habrian sido atractivas al rondar los u$s 40 millones. Monto que obtuvo
solo vendiendo tres de las estaciones propias de la marca en Capital Federal.

Por eso, reflotd su plan inicial para reconvertir la red de Petrobras, llevar a cabo un
cambio de marca y encarar un proceso de embanderamiento global y nuevo logo.
Ademas, sus asesores insistieron en que no se trata de un sector deficitario sino mas bien
rentable y atractivo.
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I —————— Informaci6n General I

El BCRA impulsa la instalacién de cajeros no bancarios

Estaciones de servicio podran
instalar cajeros automaticos

En un comunicado, el Banco Central de la Republica
Argentina (BCRA) habilitd la instalacion de cajeros au-
tomaticos por parte de entidades no bancarias.

cajeros pertenecientes a entidades financie-

ras podra extenderse con mas dispositivos
que seran propiedad de supermercados, estaciones
de servicio o cualquier otra entidad comercial, que
incluso podra recargarlos con los billetes de su pro-
pia recaudacion.

De esta manera, la actual red de casi 20.000

Hoy, la Argentina presenta una penetracion de ca-
jeros menor que la de paises vecinos. De hecho,
un 20% de las localidades del pais no posee
ningun cajero, obligando a sus habitantes a tras-
ladarse para obtener efectivo.

Para subsanar estos problemas, el BCRA autorizd
la instalacidn de cajeros por parte de entidades no

lLa Red Link y la Asociacién de
Operadores de YPF (AOYPF) sellaron
un acuerdo de “cooperacion mutua” que
prevé la instalacion de hasta 200 cajeros
automaticos en estaciones de servicio de
la red durante los proximos 24 meses.

“Esta asociacion estratégica permite
ofrecer a los clientes soluciones
innovadoras que faciliten el retiro de
dinero en efectivo de manera agil y
segura”, afirmo Jorge Larravide, Gerente
Comercial de Red Link.

Un cajero se recarga tres veces por semana
y puede alojar hasta 2.000 billetes. Del to-
tal de pesos en circulacién, solo el 22% esta
compuesto por papeles de $200 y $500, el
resto es de menor denominacién. Ese factor,
conjugado con los niveles crecientes de in-
flacion, genera que las maquinas se vacien
con rapidez. Es por eso que crecen dia a dia
los reclamos por la cantidad de cajeros dis-
puestos en el trazado urbano y por el mal
funcionamiento de los ya instalados.

financieras. La pantalla debera exhibir una
leyenda que diga “Esta operacion en una
entidad financiera podria no tener costo”.

A través de esta iniciativa, el BCRA busca se-
guir consolidando el desarrollo del sistema fi-
nanciero, uno de los pilares de su gestion, y
extender la oferta de servicios financieros a las
comunidades que hoy no disponen de ella.
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Sombreretes OPW 23 y Valvulas de Presién y Vacio

Para evitar el ingreso de agua a los sistemas de almacenaje

através de los canos de venteo, segin el caso

efrenar geniina.com.ar
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Demandé 45 millones de pesos

del Fuego

PF junto a Autosur desarro-
Yllaron la nueva estacion de
servicio ubicada en la Ruta
Nacional 3 y Circunvalacién, en la
ciudad de Rio Grande, Tierra del

Fuego.

Demandé 45 millones de pe-
sos y esta pensada para abas-
tecer vehiculos de gran porte.
La gobernadora Rosana Bertone,
el presidente de YPF, Miguel Gu-
tiérrez, y el CEO de YPF, Ricardo
Darré, realizaron la primera carga
simbdlica de combustible, junto a
otras autoridades de la provincia,
el municipio y la compaiia.

La estacién tiene una superficie
de 16.000m2 y una capaci-
dad de 240 mil litros. Cuenta
con 2 playas de abastecimiento:
una para autos livianos, equi-
padas con 3 islas provistas de 3
surtidores Octuples; y otra para
vehiculos pesados, con 4 islas
provistas de 6 surtidores dobles
SA/C (super alto caudal), unos
surtidores especiales agilizaran
enormemente el despacho de los
camiones.

Ademas, los clientes podran dis-
frutar de todos los servicios de
la tienda Servicompras, con una
superficie de 114m2 y capacidad
para 48 personas. Cabe mencio-
nar que la nueva estacién gene-
rard 20 puestos de trabajo, sin
contar los generados para el de-
sarrollo del establecimiento.

Bertone precis6 la importancia
de la nueva estacion de servicio
para la ciudad: “Significa sacar
los camiones del centro de la
ciudad, facilitar el traslado de
estos a Ushuaia”.

Gutiérrez afirmé que la estacion
de servicio es un “simbolo” del
compromiso que la petrolera es-

I —————— Informaci6n General I
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tatal tiene con la provincia. “Este
espacio tiene un valor estratégi-
Co, Yy quiero destacar la apuesta
que hizo la gente de Autosur

Nueva estacion YPF en Tierra

Su principal objetivo es el abastecimiento de camiones,
para liberar el espacio que requerian dentro de la ciudad.

que ha hecho una inversiéon im-
portante”, comenté.
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Productores de Seguros
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guro de Vida Obligatorio

S guro deVida Ley de Contrato |

ucion
Accidentes Personales.

Mejoramos la cobertura de su
y bajamos su costo
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Mds de 35 afios de Zrasectoria
en e/ mercado Megarao’or

Av. Corrientes 1965 Piso 3 "M" - (1045) Capital Federal. Telefax: 011-4952-6167.
E-mail: infopas@speedy.com.ar / alarcon.brana@yahoo.com.ar

Mensajes durante las 24 horas 15-6979-4056



I Actualidad Empresarial

Gilbarco Veeder-Root Compra Orpak Systems

Gilbarco amplia su portfolio en
mercados de gran crecimiento

Gilbarco Veeder-Root firmdé un contrato definitivo de
compra de Orpak Systems Limited, sujeto a las condi-
ciones habituales para el cierre del negocio.

f ) GILBARCO
<« VEEDER-ROOT

on sede en Bnei Brak, Is-
rael, Orpak ofrece una am-
plia gama de soluciones

tecnolodgicas para compaifiias pe-
troleras y flotas comerciales.

Con mas de 25 anos de experien-
cia, la empresa cuenta con una
reconocida trayectoria mundial de
éxito en innovacion y adaptacién
a las diversas necesidades de los
clientes de mercados emergen-
tes.

Orpak fortalecera las operaciones
de abastecimiento comercial y de
ventas al por menor.

La adquisicion demuestra el com-
promiso de Gilbarco en expandir
su presencia en mercados de alto
crecimiento e impulsar las tecno-
logias de Orpak relacionadas con
la automatizacion de estaciones
de servicio y sistemas de gestién
de flotas.

«La incorporacion de Orpak es
muy importante para nuestro
crecimiento futuro, y su equipo
aportara valiosa experiencia y co-
nocimientos a la familia Gilbarco
Veeder-Root, lo cual nos permi-
tira acelerar los avances tecnold-
gicos», sefalé Martin Gafinowitz,
presidente de Gilbarco Veeder-
Root.

«Orpak también anadira un equi-
po de colaboradores altamen-
te calificados, una operacién de
calidad y un solido portafolio de
clientes que esperamos atender».

El presidente y CEO de Orpak,
Shay Bakfan, observé que «Gil-
barco ha sido un importante so-
cio de Orpak durante muchos
afnos. Esta fusién constituye un
paso adelante para Orpak y una
excelente oportunidad de ampliar
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nuestra presencia a través de Gil-
barco Veeder-Root, a fin de que
nuestro valor exclusivo llegue a
mas mercados».

Gafinowitz afiadié: «Orpak ayuda
a Gilbarco Veeder-Root a conso-
lidar su posicién de lider en tec-

nologia. Espero trabajar en estre-
cha colaboracion con Shay y con
el equipo de liderazgo de Orpak a
fin de que nos ayude a alcanzar
nuestros objetivos».

Orpak formara parte de Gilbarco
en una nueva divisién, que man-
tendra el nombre Orpak. La divi-
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TEL/CEL: 4209-5505 / 15-5496-1337
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http://www.elviajantedestilada.com.ar



sidn continuara operando en sus
instalaciones existentes en Israel
y filiales en todo el mundo.

ACERCA DE GILBARCO VEE-
DER-ROOT

Gilbarco Veeder-Root es lider
mundial en tecnologia de distri-
bucién y soluciones integradas
de abastecimiento de combusti-
bles, desde la estacion de servi-
cio a su tienda de conveniencia.
Gilbarco Veeder-Root también es
lider mundial en sistemas de me-
dicion y monitoreo ambiental de
tanques. A lo largo de mas de
150 afios, Gilbarco Veeder-Root
se ha ganado la confianza de sus
clientes por medio de alianzas a
largo plazo y un amplio portafo-
lio de productos y servicios, ofre-
ciendo la mejor calidad y variedad
con compromiso incuestionable y
comprobada confiabilidad.
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ACERCA DE ORPAK SYSTEMS

Orpak Systems ofrece solucio-
nes amplias para compafiias de
petréleo y flotas comerciales,

mejorando la rentabilidad y op-
timizando el desempefio desde
el area de entrada hasta la sede.
El hardware, software y servicios
de la empresa perfeccionan toda
la red de comercio minorista de
combustible y las cadenas de va-
lor de gestion de flota, ya sea la
transaccion Unica de combustible,
la optimizacién de la red de co-
mercio minorista o el analisis de
negocios. Orpak cuenta con una
trayectoria de 25 afios de éxito e
innovacion. Conocida por la ra-
pida implementacion de grandes
proyectos de punta a punta, sus
productos comprobados en cam-
po estan instalados en mas de
35.000 estaciones de servicios y
7 millones de vehiculos en 60 pai-
ses. Las soluciones de Orpak se
distribuyen a través de una red
internacional de filiales y socios
de valor afiadido.

PASTORINO

-9 GLOBAL SERVICES:.x.

- lluminacion LED (Nveva Generacion).-
- Equipamiento de camiones para despacho a granel.-
- Sistema para Control de Flotas.-
- Auditorias y Calibraciones Volumétricas
(EE.SS, industrias y Minerias).-

oPEl CH

- Servicio Tecnico de Surtidores (Reparacion y Ventas).-
- Ingenieria y Proyectos de EE.SS.

- Accesorios para Estaciones de Servicios.-

- Instalacion de Tanques.-

- Tableros e Instalaciones Eléctricas APE.-

- Telemedicion y deteccion de perdidas.-
REPRESENTANTES OFICIALES

Av. Julio A Roca 435 - (P X5000CQB — Cérdoba - Argentina - TE: (0351) — 468 0268 / 468 0687
E-Mail: ventas@pgsargentina.com / ingenieria@pgsargentina.com - Web: pgsargentina.com

BOMBAS

T FEDERAL PROCESS COXREELS

CORPORAT ION
.. S

Sucursales: San Miguel de Tucumén - Tucumén / Godoy Cruz - Mendoza
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Actualidad Empresarial

Por su record en ventas en América latina en el 2016

La firma Kefren SRL fue
premiada por OPW

La empresa argentina fue distinguida por la lider mundial
en manipulaciéon de fluidos por su record en ventas en

el ano pasado.

efren fue reconocida por
KOPW Global por ser la

primera en volumen de
ventas en picos de surtidores
de nafta, conexiones giratorias,
breakaway y otros accesorios
para estaciones de servicio.

El gerente de ventas y cuentas
clave de la multinacional, Bu-
lle Truqui, entregd una placa en
distincion a Carlos Gabriel Pas-
sacqua, socio gerente de Kefren
Argentina SRL, en las instala-

Consultores en Energia

Gas - Combustibles = Biocombustibles

3 2 Revista AES 342

ciones de la empresa argentina.

El ejecutivo agradecio y dedicé el
logro a todos sus clientes, mos-
trandose decidido a repetirlo este
mismo afio. Kefren se dedica a
la importacién-exportacion, venta
y distribucién de las marcas mas
reconocidas en el exterior y en el
pais en cuanto a transvase, alma-
cenaje y medicion de combusti-
bles.

Cuenta con mas de 30 afios de

trayectoria en el pais en el Merca-
do Petrolero, Industrial y Agricola.

Passacqua adelanté a la Revista
AES que buscan incorporar las
ventas online en su pagina web
en desarrollo, con nuevas formas
de pago como TodoPago y tarje-
tas de crédito. A su vez, fortalecer
la venta de sus productos a través
de Mercado Libre y expandirse a
redes sociales como Facebook,
Twitter e Instagram.

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal




Kefren fue el primero en traer los
equipos Urea a la Argentina, a lo
gue Passacqua agreg6:”Este afio
reforzaremos la linea trayendo
mas productos a mejores precios”.

O P\WS Acerca de OPW

.m'u—m . La empresa nace en 1892 en Ohio,
Estados Unidos, y cumple este
afio su aniversario nimero 125.

I B QTAT , B Acompanando desde sus inicios
i } l 6 [)UT-"’ TANDING SAL}:‘S al desarrollo de la industria au-
A e T AV tomotriz, OPW se ubicd en 1930
1’%LE:-.|;.\- EMENT AWARD como lider principal en provision

de picos de surtidores, valvulas,
el adecuado y acoplamiento en la
industria petrolera.

Es reconocido mundialmente por
sus innovadores equipos de mani-
pulacion de fluidos.

Equipamiento Antivandalico
para baino Publico en
Estaciones de Servicio

ANDS
ACERD

> Lavamanos
> Inodoros

> Mingitorios
> Espejos

> Marcos

> Cornisas

100% ACERO
INOXIDABLE
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Algunas Obras | Esso Directorio 802, Caballito tel | (+5411) 4244-5236 | (+5411) 4220-5244
Petrobras 202 y Panamericana, Don Torcuato mail | caaguazu@caaguazu.com.ar INDUSTRIA
Pelrobras Almirante Brown 2704, Temperley web | www.caaguazu.com.ar ARGENTINA




Estadisticas - ADEFA

ADEFA - Ventas a Concesionarios




EL

Estudio Zona

Estudio Contable especializado en Estaciones de Servicio
Mas de 25 anos de trayectoria al servicio del sector

Asesoramiento integral y liquidacién de impuestos nacionales
y provinciales.

Liguidacion de sueldos.

Confeccion de Estados Contables.

Implementacion de nuevos software y desarrollo de circuitos.

!-_l-.lda:a
7

Analisis econémico del negocio y correccién de desvios.

-

Auditorias de Gestion

Auditorias de Compra y Venta de Negocios

Defensa tributaria en el orden nacional y provincial

Tucuman 1650. 4t0."I". (C1050AAH) Bs.As. Argentina
Tel.: 4371-2488 - Rotativas
E-mail:info@estudiozona.com.ar



Estadisticas - Ministerio de Ener
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AXION 3B 24
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CAMUZI GAS DEL SUR 5 0
AGIRA 4 1
POV sur 3 2
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DAPSA 5.4, 1 1
Cantidad de Estaciones: 1558 249
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YPF Blancas Shell Esso OIL Petrobras Axion Otras

3 6 Revista AES 342



VENTAS al MERCADO de COMBUSTIBLES LIQUIDOS
Afios 2016 - 2017

Metros cubicos
Fecha Gas Oil Nafta %Tlﬁn =83 Nafta :Eﬁar =93 Nafta g{l;ﬁlar =97
ene-16 1063890 1978 534582 223059
feb-16 1012383 2565 516224 210984
mar-16 1135743 1812 530403 205045
abr-16 1121562 2224 487317 176839
may-16 1257541 1500 496869 170674
jun-16 1261265 2734 489469 180251
jul-16 1142566 2749 506287 200288
ago-16 1182312 3098 528027 197487
sep-16 1182312 3098 528027 197487
oct-16 1084882 3353 522125 209508
nov-16 1132509 3317 514107 212136
dic-16 1163344 3793 569727 250131
ene-17 1050952 3594 552923 246104
feb-17 951767 2376 497857 218093

mar-17 1147252 1354 541400 233626
Fuente: Ministerio de Energia y Mineria

Gas entregado al sector GNC por Distribuidora
En miles de m® de 3300 Keal

Septienbre Dictubsrw Mowiashre
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4T260
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Estadisticas - Enargas

SUJETOS del SISTEMA de GNC
Listado actualizado a Abril 2017

= b
= O o O U W

48
12
0
0
0
25
0
4
0
2
0
0
7
0
2
0
2
4
2
2
0

O O N KHEH W NOKEOWLO O KFEH O WO

Total Pais 1718782

3 8 Revista AES 342



OPERACIONES de VEHICULOS a GNC
2016 /2017

118144
123622
121319
133257

144650
132351
129570
128707
153256
115758
88874
133162
- 109255
Fuente: ENARGAS

GRUPOBRAN

equipaomiento gaslrendémico
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_b N = Cuento del Mes S

N.T.O.C.Y.T.A.

is abuelos ya estaban ca-

sados hacia mas de cin-

cuenta afios y continua-
ban jugando al juego que habian
iniciado cuando comenzaron su
noviazgo.

La regla del juego era que uno te-
nia que escribir la palabra NTO-
CYTA en un lugar inesperado
para que el otro la encuentre, y
asi quien la encontrase deberia
escribirla en otro lugar y asi su-
cesivamente.

Ellos se alternaban dejando NTO-
CYTA escrita por toda la casa, y
asi que cuando uno la encontra-
ba, era su momento de esconder-
la en otro lugar para que el otro la
encuentre. Ellos escribian NTO-
CYTA con los dedos en el azlcar
dentro del azucarero, o en el pote
de harina para que el proximo
que fuera a cocinar la encontrase.

Escribian en la ventana empanfa-
da por lo sereno que daba para el
patio donde mi abuela nos daba
torta que ella hacia con tanto ca-
rino. NTOCYTA era escrita en el
vapor dejado en el espejo des-
onde
Spués

a aparec

N /
,;';ni abuela hasta des-
enrollé un rollo entero de papel

higiénico para dejar NTOQYTA ¥

en la ultima hoja y enr. od
de nuevo. No habia :
donde NTOCYT. urgir.
Pedacitos de papel.con NTOCYT
garabateado’ "aparécian’
dos al volantes coche que ellos
compartiag

metidos d

obiliario.

o para que
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yo comenzase a entender y gus-
tar completamente de este jue-
go que ellos jugaban. Mi escep-
ticismo nunca me dejo creer en
un unico y verdadero amor, que
pueda ser realmente puro y du-
radero. Sin embargo, nunca dudé
del amor, entre mis abuelos. Este
amor era profundo.

Era mas que un juego de diver-
sién, era un modo de vida. Su
relacion era basada en devocion
y un amor apasionado, que no
todo el mundo tiene la suerte de
tener. El abuelo y la abuela esta-
ban siempre que podian con sus
manos unidas. Se robaban besos
uno al otro, siempre que se en-
contraban en aquella cocina tan
chiquita. Ellos conseguian termi-
nar la frase incompleta del otro
y todo el dia resolvian juntos las
palabras cruzadas del diario.

Mi abuela me cuchicheaba dicien-
do cuan bonito era mi abuelo,
como €l se habia vuelto un viejito
lindo y amoroso. Antes de cada
comida, ellos se reverenciaban y
daban gracias a Dios y bendicio-
nes a los presentes por ser una
familia “maravillosa, para conti-
nuar siempre uanos y con buena
suerte.

Mas una nube oscura surgio en I3
vida de mis abuelos: mi abuela
fenla can%e‘r/de mama, la enfer-

ca, hasta
pudo salir ma

» Nunca Te O
- Amo

tiempo, mi abuelo resolvio ir a la
iglesia solito, rezando a Dios para
cuidar de su esposa.

Entonces, lo que todos temiamos
sucedidé. La abuela partié. NTO-
CYTA fue grabada en amarillo
en las cintas de color rosa de los
bouqués de flores del funeral de
la abuela. Cuando los amigos co-
menzaron a irse, mis tias, tios,
primos y otras personas de la fa-
milia se juntaron y quedaron al-
rededor de la abuela por ultima
vez

Mi abuelo se quedd junto al cajéon
de la abuela, y en un suspiro bien
profundo, comenzd a cantar para
ella. A través de sus lagrimas y
pesar, la musica surgié como una
cancion que venia muy de aden-
tro de su ser. Me sentia muy tris-
te, nunca voy a olvidar aquel mo-
mento. Porque yo sabia que sin
todavia entender completamente
la profundidad de aquel amor, yo
habia tenido el privilegio de tes-
timoniar la belleza sin igual que
aquello representaba.

Apuesto que a esta altura usted

se eng'LTntando: “Pero...
équé significa NTOCYTA?”
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Kefren tiene la solucion alos problemas que se le presenten. Servicio, calidad, stock permanente, entrega inme-
diata, consultas On line. Informacién permanente de las novedades del mercado, reparaciones y mantenimiento,
Repuestos de todos los productos y los mejores precios del mercado, Kefren esta suministrando a todo el mercado
de accesorios para Estaciones de Servicio y llegamos a estas a través de nuestra amplia base de datos actualizados
por medio de nuestro envio diario de correos electronicos informativos.
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Tel.: (011) 4442-0112/4622-9857/4622-2853

Telefax: (011) 4442-0112/4622-9857

kefren@netizen.com.ar // cpassacqua@hotmail.com
ventas@kefrenargentinasrl.com.ar

www.kefrenargentina.com.ar




