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SOLUCIONES INFORMATICAS PARA
ESTACIONES DE SERVICIO

Microsoft Partner

Provesdor de softwars independents [5%)

CALDEN OIL

Calden Oil.NET inicia una nueva era en |a gestidn de estaciones
de servicio incorporando la sorprendente tecnologia Microsoft. NET
combinada con |a robustez de SOL.

Pantallas modernas y sencillas para operar. Centralizador inteligente de sucursales y razones sociales,
Configurable para cualguier forma de trabajo. Actualizaciones permanentes y evolucidn constante.
Sistema de comunicaciones inteligente. Mesa de ayuda y manual on line.

Homologado por las principales petroleras. Rapidez y seguridad de procesos.

Contabilidad integrada exportable & otros sistemas. Quince afos de experiencia.

Tablero de comando y ratios para la toma de decisiones. Méas de 600 instalaciones en todo el pais.

El Sextante® de Calden Oil

es |a herramienta de concentracidn
de informacion proveniente

de la red de estaciones de servicio
remotas que permite operar en forma

SEXTANTE _ global desde la administracidn central.

CONCENTRADOR DE SUCURSALES

' Avda. Coldn 320 | Bahia Blanca | Buenos Aires | Argentina
' Tel. [54) 291 450 0291/ 0290 | infoBgrupoaoniken.com.ar

AO N ] Kt“: N www.grupoaoniken.com.ar
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Editorial

urante mas de 9 afos

(2006 a 2015) las estacio-

nes de carga de GNC com-
praron gas natural a los produc-
tores sin ningln inconveniente.
La provisidon a cada estacion se
hacia mediante la subasta elec-
tronica del Mercado Electrénico
del Gas. Nunca le falté gas natu-
ral a ninguna estacion.

Desde el 1° de mayo de 2016,
por imperio de la Resolucién del
Ministerio de Energia y Mineria
NO 34-2016, se prohibid la com-
pra para las estaciones en boca
de pozo. Con un solo articulo de
esa Resolucion, se derogaron va-
rias resoluciones y articulos de
otras resoluciones que anularon
todo el mecanismo anterior.

Las Distribuidoras, a partir enton-
ces del 1-MAY-2016, debian pro-
veer a la estaciones de carga de
GNC, el servicio completo: trans-
porte, distribucion y gas natural.
Esa decisidn, por la incorporacion
del gas natural en la factura de la
Dsitribuidora, provoco una casca-
da de impuestos intolerable que
impacto de lleno en el precio al
publico. Lograron que el GNC pa-
sarade $4a$ 10.

Después de un afio de generarle
al GNC la mayor crisis de su his-
toria el Ministro Aranguren retro-
cedid y volvid a permitir a través
del Resolucion MINEM 80 de 2017
que las estaciones pudieran com-
prar nuevamente el gas natural a
sus productores. Cuando nos en-
teramos, desde AES, le propusi-
mos que volviera al esquema que
€l mismo habia derogado. Obvia-
mente no lo hizo. Improvisé un
sistema desde el inicio incum-
plible porque en teoria y solo en
teoria los expendedores podrian
comprar gas natural directamen-
te a los productores pero obser-
vando el mismo mix de compra
que realiza cada Distribuidora zo-
nal. Realmente imposible.

La otra posibilidad que se les
dio a las estaciones fue quedar-
se dentro de la Distribuidora y
pagar mas caro. La otra opcion:
comprarle a una comercializado-
ra abonando una comision. Esta
ultima alternativa fue la mayori-
tariamente elegida por las esta-
ciones. Pero en un corto lapso las
comercializadoras  denunciaron
que los productores no confirman
los contratos y que no hay gas
natural disponible para el GNC y
que si lo hay, el precio es en do-
lares billetes. En sintesis: todo
un desatino y desidia en per-
juicio de las estaciones y del
sector en general.

Se ve claramente que desde el
Ministerio de Energia y Mineria
no se pierde una sola posibilidad
de ir contra el GNC. Todas las
estaciones que no hayan podido
firmar contratos con las comer-
cializadoras desde el 1-MAY-2017
pierden cerca de $ 1 por metro
cubico vendido con relacion a las
que pudieron entrar en el nuevo
sistema. Se da el caso que dos
estaciones cercanas puedan te-
ner distintos costos para el mis-
mo gas natural que compran.

En definitiva: la supuesta baja
en el precio del GNC no se puede
concretar porque las comerciali-
zadoras no cierran contratos con
las estaciones y de esa forma el
GNC sigue pagando una cascada
de impuestos que no correspon-

den.

Se da el escandalo tributario que
de acuerdo a qué sujeto vende el
gas natural se paguen o no los
impuestos. Y lamentablemente
la mayoria de las estaciones si-
guen pagandolos perjudicando al
consumidor y a las conversiones
vehiculares.

La comercializadora relacionada
a METROGAS SA es la Unica que
ha cerrado contrato con el 100%
de sus estaciones. La comerciali-
zadora de Gas Natural Ban SA lo
ha hecho solo con dos tercios de
sus estaciones. En el interior del
pais es mas grave aun.

Desde AES le pedimos al Minis-
terio de Energia y Mineria mas
respeto y atencién hacia las es-
taciones de servicio y al sector
de GNC, toda vez que la supuesta
mejora en el precio al publico no
se puede llevar a la realidad por-
que no hubo previsiones al cam-
biar el sistema de compra de gas
natural en boca de pozo.

Por ultimo: toda norma que des-
pués de publicada en el Boletin
Oficial no es operativa cae en le-
tra muerta. Esto es lo que pasa
con la Resolucion MINEM 80 de
2017 debido a que la mayoria de
las estaciones de carga de GNC
no pueden comprar ni a los pro-
ductores ni a los comercializado-
res de gas natural para GNC.

Dr. Luis Maria Navas
Editor
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A la vanguardia de la tecnologia

Software de Gestion, herramienta
imprescindible para el control de
una estacion de servicio

Prevenir situaciones de sobrellenado en los tanques, minimizar
errores humanos y potenciales robos de producto, soporte técnico
permanente, informacion confiable en tiempo real, actualizaciones
constantes, el software de gestion se mantiene a la vanguardia de la
tecnologia y las empresas que prestan el servicio invierten en forma
permanente, para beneficio de los expendedores de combustible.

Revista AES dialogdé con tres de las empresas mas prestigiosas
proveedoras del software.

n Pump Control nos dedi-
E camos al diseno, desarrollo y
produccion de controladores
electronicos, software y sistemas

de control disefiados especialmen-
te para estaciones de servicio.

En la actualidad contamos con una

e, — o
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trayectoria de mas de 20 afios en
el mercado y una sdlida presen-
cia en el escenario internacional
con exportaciones que alcanzan a
mas de 20 paises cubriendo los 5
continentes. Poseemos la certifi-
cacion del sistema de gestion de
calidad ISO 9001:2008 lo que ga-

rantiza el disefio y produccion de
todos los equipos bajo las normas
de calidad nacional e internacio-
nal, que nos permite competir en
los mercados mas exigentes a ni-
vel internacional.

Entre los principales beneficios de

Arquitectura - Ingenieria - Proyecto y Supervision de Obra de Estaciones de Servicio

Av. Leandro N. Alerm 1134, Piso 10° oy
(CLO01AAT) CABA, +54 11 4310 4675 @\i
contacto@balko,com.ar - www, balko.com.ar ‘q,,p-’
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Soluciones para

Estaciones de Servicio

Control de stock y fugas en tanques

Solucion para medir el stock y detectar fugas en
tanques de combustible. Lleva un estricto control
de inventario, previene la contaminacion de
terrenos y contratiempos por el sobrellenado de
tanques.

Pump Control Stock es una aplicacién para celulares que
brinda acceso a la informacion de stock y ventas de su I
estacion de servicio de manera remota las 24hs del dia

de una o mas estaciones de servicio.

7™ Ahora también brindamos servicios de reparacion de
"4 sistemas de distintas marcas. Consulte por el suyo!

> oo \@E ) — =
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Controlador de surtidores

Solucién que registra y almacena los despachos
realizados por los surtidores de su estacion de
servicio. Realiza cierres de turno y brinda
reportes y graficos estadisticos con posibilidad
de impresion.

www.pump-control.com - ventas@pump-control.com
Tel / Fax: +54 11 4687.3538/6699 - Guamini 2062/64 [C1440ESN]
Buenos Aires - Argentina.
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nuestro software destacamos los
siguientes:

e Contar con inventario preciso
por combustible y por tanque mi-
nuto a minuto.

Informaciéon General IS

e Corroborar el volumen de des-
carga desde cisterna a tanque.

¢ Visualizar y registrar cada des-
pacho que se realiza desde los
surtidores.

e Realizar cierres de turnos auto-
maticamente y realizar cambios
de precios programados.

e Prevenir situaciones de sobre- e Evitar multas y eventuales de-
e Mayor exactitud en los datos llenado de los tanques que oca- mandas por contaminaciéon am-
disponibles. Minimizar errores sionan contaminacidon del terreno biental (fuero penal y civil), acci-
humanos y potenciales robos de y la napa. dentes, etc.
producto.

¢ Prevenir sobrellenado de la ca- e Ofrecemos una aplicacién Head
e Contar con informacion necesa- mara separadora evitando asi de- Office para una mejor y mas efi-
ria para la toma de decisiones en  rrames por el desagiie pluvial o ciente administracion, sobre todo

DONED,

C Bolsas de Hielo
Redonhielo 5.A es el mayor productor de hielo de Sudamerica, lider
indiscutido en la produccidn de hielo para consumo humano y olras
aplicaciones. De la mano de su marca estralla, "Rolito”, Redonhielo
5.A. es uno de los grandes jugadores mundiales en la produccion
de hielo y lider indiscutido en Sudamerica. Esto ha llevado a
la empresa a desamollar y adquirir tecnologia de ultima P
generacion en su preccupacion por mantenerse a la
vanguardia y seguir levando a su mesa el mejor higlo.

O Botella de Agua Desmineralizada
Este producto fue desarmollado en forma exclusiva
por nuestros tecnicos especializados en la
conservaciin y mantenimiento de nuastra flota de
vehiculos y su excelente performance e inmejorable
calidad al mas alto nivel internacional esta hoy a su
alcance.

Pardn 9140 — ltuzai - Bs, As. - Tal; 0800 — 222 — 8300 / 9200 [ 4489 — 9300
REDONHI ELO s'l' Ruta Panmmricman i . 25.700 - Dgn Torcualo — Bs. As. — Tel: 4741 — 8000

Una empresa Argentina Peron 26875 — Merlo - Bs. As. - Tel: 0220 - 4852226 al 29
MAIL: rolito@rolito.com.ar
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NEUMATICOS
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GARANTIA DE 1 ANO Y SERVICIO TECNICO
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cuando se tiene mas de una Es-
tacion de Servicio. Este aplicativo
no requiere instalaciones en ser-
vidores del operador, ya que se
trata de una solucidén en la nube.

e Puede ser accedido en forma
remota, ya que posee una pagi-
na Web embebida. Es decir que
podria estar viendo la playa des-
de su hogar, oficina o su lugar de
vacaciones.

e Nuestros controladores (el de
surtidores: PAM-PC y el de tan-
ques: TANK-PC), tienen una in-
terfaz grafica, realmente ami-
gable, que permite una sencilla
utilizacion.

e Se comunica mediante proto-
colo TCP/IP, lo que representa
un avance tecnoldgico importan-
tisimo, frente a otras soluciones
existentes.

Poseemos la certificacion
del sistema de gestion de
calidad ISO 9001:2008
lo que garantiza el dise-
fo y produccion de todos
los equipos bajo las nor-

mas de calidad nacional
e internacional, que nos
permite competir en los
mercados mas exigentes
a nivel internacional.

o Diferentes perfiles de entrada
al sistema, garantizan la privaci-
dad de acceso a la informacion,
y permiten el control total de la
operacion de la estacién.

e Monitoreo desde su teléfono
celular a través de la aplicacion
Pump Control Stock.

Nuestros clientes tienen la ven-
taja de poder recibir actualizacio-
nes de versién en forma gratuita
y remota. Cuando se desarrollan
nuevas versiones de firmware,
las mismas se brindan a los clien-
tes sin cargo. Si solicitan alguin

Revista AES 343

requerimiento particular,
mos evaluarlo y cotizarlo. Posee-
mos la capacidad y flexibilidad
para resolver personalizaciones
de manera satisfactoria.

pode-

Contamos con Mesa de Ayuda
cuya tarea es proporcionar so-

porte de primer nivel a nuestros
clientes. Las tareas de sopor-
te técnico incluyen respuesta y
atencion de consultas técnicas;
dar servicio personalizado de
forma proactiva a los clientes;
proporcionar recomendaciones
sobre las compras de aplicacio-

combustible

Sombreretes OPW 23 y Valvulas d Presion y Vacio

Para evitar el ingreso de agua a los sistemas de almacenaje
através de los canos de venteo, segun el caso

www.kefrenar geniina.com.al




INFO@GLIXLEDS.COM
4744-8441

GNC ™

PETRUGLIX

PLANES DE FINANCIACION o INDUSTRIA ARGENTINA

POWERED BY: FUENTES

CREE® 174

VARIANTES DE POTENCIAS

6OW | 75W | 100w

120WY 150W DA '
. Autorizado para Surtidores GNC
"Certificado INTI-CITEI 2014N538X - Microfx S.A"

Enargas Resolucion MJN2016 9128 INTI

OFICINA COMERCIAL - ARGENTIMNA ESCRITORIO COMERCIAL - BRASIL
’ ] Ex Combatiente Juan Sanchez 3048 Avenida lvo Mario Isaac Pires 2000
| I x | _ (14646) San Fernando - Buenos Aires (CEP 06720-480) Cotia, S&o Paulo
I info@glixleds.com contato@glixleds.com
(+5411) 4744-8441 (+5511)4191-0179

WWW.GLIXLEDS.COM.AR
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Nuestros clientes tienen la ventaja de poder recibir
actualizaciones de version en forma gratuita y remota.

Cuando se desarrollan nuevas versiones de firmware, las
mismas se brindan a los clientes sin cargo.

nes de la empresa; ayudar con
la instalacion y configuracion de
sistemas informaticos; y asesora-
miento sobre hardware de red.

Poseemos un sistema de abono
mensual para el soporte con di-
ferentes niveles de alcance segln
la necesidad, tipo de atencién, y
urgencia de cada cliente.

Los expendedores solicitan muy
buena performance del produc-
to, referencias de otros clientes
usuarios del sistema, precio com-
petitivo, financiaciéon y rapidos
tiempos de entrega.

Nos diferenciarnos de la compe-
tencia adapténdonos a las necesi-
dades particulares de cada clien-
te. La exigencia es alta, y estamos
capacitados para satisfacerla en
forma completa.

Nuestras soluciones nacen y se
desarrollan en nuestra planta de
la zona de Mataderos, Ciudad Au-
tonoma de Buenos Aires. Esto nos

Distribuidor Oficial

independiza de consultas corpo-
rativas y nos da autonomia para
adecuar rapidamente la solucion
a la necesidad del cliente y a su
envergadura.

La conformacion de nuestro Soft-
ware Factory, posee la flexibilidad
necesaria para adecuar el “core”
de nuestra solucion a las nece-
sidades del cliente, en virtud de
las diferentes estructuras que hay
detras de ellos.

Nuestras soluciones al no estar
basada en software residente en
PC, pueden accederse desde cual-
quier computadora con acceso
a Internet, los datos estan en la
nube.

Ademas, contamos con la posibi-
lidad de enviar alarmas via mail
ante algun problema como sobre-
llenado del tanque, fuga de com-
bustible o cualquier incidencia
que se presente.

También ofrecemos un control de

WILNORSA . .

70 ANOS DE TRAYECTORIA GARANTIZ

PETROBRAS LUBRAX

» Combustibles I|qu1dos .
» Lubricantes a graneTy E \.r"—ls:!dns
» Servicio teenico ; :

> Ampliogstock - Entrega inmediata
*> Envios alinterior

® o

Tel / F_1>
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ventas, y de stock de tanques de
combustible a través de nuestra
aplicacién para celulares para sis-
tema operativo Android llamada
Pump Control Stock.

Tenemos muchas expectativas
depositadas en lo que resta del
afo. Entendemos que es practica-
mente inevitable en el escenario
actual que las empresas agudi-
cen la mirada en todo lo concer-
niente a controlar un insumo tan
importante y costoso como el
combustible. Sin duda esa sera
una prioridad tanto para quienes
lo despachan, como para quienes
dependen de él para cumplir su
tarea cotidiana. La idea es acom-
pafiar a los usuarios, proveyendo
soluciones confiables y de calidad.

Proyectamos seguir creciendo en
el mercado local incrementando
nuestro market share; solidificar
nuestra relacién con YPF, PAMPA
ENERGIA y grupos empresariales
que se desarrollan en el mercado
local. Trabajamos ademds para
consolidar alianzas con empresas
multinacionales y sostener nues-
tro crecimiento vertical ampliando
nuestra red de distribuidores in-
ternacionales.

Omar Sebastiani
Gerente Comercial

A la vanguardia de la tecnologia




de agua caliente
de alta
recuperacion

Calibrador de a
| neumaticos
F= mOr‘edas e E e Aspiradora
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gran visibilidad (1,62mts) () S
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- Manguera de acero = E-._
- - Filtro de aire e L
) 4 Control de acceso a
sanitarios / duchas &
' | con monedas y/o fichas
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Disponibles en concesion y venta segun producto.

Instalaciéon, mantenimiento y servicio técnico
inmediato a cargo de ALMAK.

UNICOS CON SERVICIO TECNICO CON ATENCION INMEDIATA EN 48HS

Av. H. Yrigoyen 7726 - Banfield - Bs.As. / Tel: (011) 4242-0432

www.almak.com.ar
info@almak.com.ar
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OCA es una empresa argen-
Ftina con una trayectoria de
mas de 25 anos.

Dedicada especialmente a la co-
mercializacion y desarrollo de
soluciones informaticas integra-
les para Estaciones de Servicio,
brindando un conjunto de presta-
ciones pensadas para hacer po-
sible, confiable, rapida y segura
la gestidon y administracién de los
negocios que se ven hoy en dia
enfrentados a una problematica
cuya complejidad creciente de-
manda urgente respuesta.

Software predisefiado y a me-
dida

FOCA se auto-define como una
empresa de servicios, en la que
el software constituye la herra-
mienta para aportar la solucion
que el cliente precisa, o mejor
dicho la solucién “precisa” para
cada cliente.

A diferencia de otros Software

MIDE

B B B ® SOLUCIONES PRECISAS

LI

Control de flotas

TECNICA TELCON SRL

.

a de Buenos Alres -
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- Foca Software "

Factory o comercializadores de

sistemas nacionales o extranjeros,
FOCA ha concentrado y coordina

todos los recursos para lograr la
plena satisfaccion del cliente. El
proceso comienza con un Anali-

Cnntroladnr de
irtidores

CP: C142TALC

sis funcional realizado por espe-
cialistas y enfocado a determinar
las necesidades reales del cliente.
Ese es el input del circulo de pro-
duccién vy servicio.

Circulo de Servicio

1. Los requerimientos son discu-
tidos en un equipo interdiscipli-
nario y plasmados en pautas de
disefio.

2. El equipo de analistas, con am-
plisima experiencia, transforman
esas pautas de disefio en un
software de excelencia. El pro-
ducto es testeado antes de ser
liberado para su uso.

3. La instalacién, soporte al
Start-up, y capacitacién de usua-
rios también la realiza personal
de FOCA, garantizando asi las
condiciones 6ptimas para el apro-
vechamiento y correcto uso de la
herramienta.

4. El soporte pos-venta 7x24
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A la vanguardia de la tecnologia

...continta de pagina 12

esta conformado por una mesa de
ayuda con expertos en el uso de
las soluciones DEBO y en los cir-
cuitos administrativos/contables
involucrados. Este equipo logra
una transferencia de ‘know-how’,
aportando al cliente pautas sobre
las mejores practicas en el uso del
software y eventualmente, resol-
viendo los inconvenientes que pu-
dieran presentarse.

Pero el compromiso con el cliente
no termina alli.

Un comité integrado por los lide-
res de cada uno de estos sectores
se reune en forma semanal, eva-
luando la conveniencia de realizar
ajustes al software y realimentan-
do al analisis de requerimientos
con un plan de mejora continua
basado en las reales necesidades

(IFOCA

CAFE | |ﬂ -
s 1 | 1 1 L
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2. Mejor combinacién pro-
ducto, servicio y precio.

3. Soporte técnico local y de
excelencia.

4, Solucién integral de Back
Office y Head Office lider en el
mercado.

5. Médulos de Back Office

interconectados conformando un
sistema integral.

6. Contabilidad integrada
a cada uno de los mddulos que

El cliente no necesita actualizar el producto ya que cada
salida de nueva version es actualizada a través de nuestra

mesa de ayuda.

de cada cliente.

Beneficios del Software de
Gestion
1. Sistema desarrollado es-

pecificamente para el mercado de
Estaciones de Servicio

componen el software.

7. Head office central que
administra sucursales a distancia.
8. Sucursales autéonomas ya
que la comunicacién se realiza
por internet de Banda ancha, ac-
tualizandose en forma programa-
da.

9. Rapido direccionamiento
de impresora fiscal en Puntos de
Venta.

10. Parametrizacion operati-
va a medida de la operacion de
cada EESS.

11. Posibilidad de:

o Contar con informacién
confiable de su negocio en tiempo
real.

o Delegar sin riesgo el con-
trol de su negocio.

12. Tecnologia de vanguar-
dia.
13. Minima infraestructura de

hardware requerida.

14. Motor de Base de Datos
SQL Server.

15. Proveedores directos de
empresas petroleras que nos ga-
rantizan una actualizacion cons-
tante de nuevos negocios.

16. Auto-facturacion de des-
pachos.
17. Sistema homologado por

YPF, PETROBRAS (firmas lideres
en el pais).

Fabricacion a medida. HS, 22 anos junto a las estaciones de servicio

‘ 0341) 15 510-3033 / 2857
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Seguridad en Pararrayos

A la vanguardia de la tecnologia

...continla de pagina 14

El cliente no necesita actualizar
el producto ya que cada salida de
nueva version es actualizada a
través de nuestra mesa de ayuda.

Nuestros productos se comercia-
lizan como la prestacion de un
servicio ya que abonan una cuo-
ta mensual por la utilizacion de
nuestros aplicativos, es decir la
relacion de nuestros clientes se
inicia cuando se produce la venta
y no finaliza en ella. La columna
fundamental para este servicio es
la utilizacion de nuestra mesa de
ayuda de 7x24, el operador utiliza
naturalmente esta herramienta al
sentirse acompafados por nues-
tro equipo de funcionales que no
solo conocen el sistema DEBO®
sino que ademas conocen los cir-
cuitos administrativos/contables
involucrados y los impactos que
cada operacion produce.

Consultores en Energia
Gas - Cthu:tlh!as = Blocombustibles

Ruidos y vibraciones

El nivel de consulta de los expen-
dedores es muy variado, ya que
el DEBO® Estaciones de Servicio
es muy amplio, debido que esta
formulado por la conjuncién de
modulos integrados y cubre todas
las areas de la empresa.

Por otro lado, se da atencidén a las
solicitudes de nuevos controles,
estadisticas e informes, estos son
tratados de forma individual para
cada cliente.

También tenemos los requeri-
mientos impositivos, fiscales,
contables a nivel provincial o na-
cional que son informados y ac-
tualizados en forma genérica a la
masa de clientes.

DEBO ® es un sistema ERP y
punto de venta con toda la poten-
cia y funcionalidad necesaria. El

mismo cuenta con un modulo de
parametrizacién muy amplio en el
cual nuestros especialistas logran
dar el formato y la personaliza-
cion que requiere cada caso en
particular y asi nuestros clientes
son tratados en forma individual.

Jorge Diaz
Gerente General

Miveles de luminaciin

16 Revista AEs 343

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal

e 4
| B
£ sk




INE o1 oY
— VE n DI n G B 0 X Cambiamos nuestra marca pdra Ser H]E‘jEIFFE.

MﬂﬂUIHdS DF:HH Eg[d[mnes de 5E['.'|UU:} Ahora Somas uEﬂdiﬂg Box Sistemas

Automatizados para Estaciones ge Servicio.

Expendedora
de Agua Caliente Palmier

Visor digital con temperatura y tiempo de llenado,
construido en fibra de vidrio, iluminacion led interna,
chorro de agua continuo, caja de recaudacion con
cerradura independiente...

Productos SEEUI’US y Comodatos Sistemas Vending Bnmhgl (Santa Fe) ﬁrggmina
- Tel. 3465 663537/ 662749 vendingboxarg@gmail.com
CEII'ITIEDIES De German y Gabriel Bosch Facebook - Aire Airworld



I —————— Informaci6n General I

En un comunicado del Ministerio de Energia
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“World

orld Service cumple este
afo 20 anos en el mer-
cado del desarrollo de

software para EESS, sumando
otros 5 aflos mas como empre-
sa de soporte contratada para el
mismo segmento, esto nos hace
una empresa con experiencia en
el rubro y conocimiento sobre las
necesidades de cada cliente en
particular.

Nuestro software WS-Gestién
es la herramienta ideal para to-
dos aquellos que buscan una so-
lucién al problema de control y
administracién de una estacién de
servicio, es una herramienta con
muchas posibilidades de configu-
racién, lo que hace que el cliente
pueda optar por la que se aseme-

Service

pre con las actualizaciones al dia,
esas actualizaciones son los fru-
tos de las tendencias del mercado
en base a la informacién solicita-
da como asi también pedido que
vamos recibiendo de nuestros
clientes.

En World Service contamos con
soporte para nuestros clientes
los 365 del afio, recibimos llama-
dos de distintos tipos, los cuales
muchas veces incluyen consultas
sobre el propio Windows u Office
como asi también sobre cuentas
de correo o de hardware, todas
las consultas son respondidas.

Hoy la exigencia del operador es
el de una herramienta sencilla,
rapida y confiable, donde pueda

ElWS-Gestiontiene laposibilidad de conectarse alos surtidores
de liquidos y GNC, como asi también a la telemedicion de

tanques, logrando una informacion centralizada, facil y segura
para cada cliente.

je mas a su entorno laboral del
dia a dia.

El WS-Gestion tiene la posibili-
dad de conectarse a los surtidores
de liquidos y GNC, como asi tam-
bién a la telemedicion de tanques,
logrando una informaciéon centra-
lizada, facil y segura para cada
cliente.

Es una herramienta segura y con-
fiable, lo que nos coloca dentro
del podio de los mejores provee-
dores de soluciones del mercado.
En estos momentos estamos tra-
bajando en el desarrollo de la ver-
sion “WS-Success”, la cual es la
continuacion del WS-Gestion la
cual incluye varias novedades.

En World Service sacamos actua-
lizaciones varias veces al afio para
que nuestros clientes estén siem-

18 Revista Aes 343

Soluciones Integrales

entregar el control de su estacién
de servicio sin tener que preocu-
parse por el funcionamiento y la
informacién registrada.

No trabajamos en forma directa
con las petroleras, es un nicho que
nos interesa poco, pero dentro de
los requerimientos entre los ope-
radores hay una gran diferencia,
hay operadores que solo buscan
una aplicacion para cumplir con la
ley de facturacién y hay otros que
buscan un software de gestidén con
el que puedan controlar todo su
negocio, este ultimo es el segmen-
to al que nosotros apuntamos.

En estos tiempos, la mayoria de
la gente quiere estar todo el tiem-
po conectada, no sé si es bueno
o malo, ya que muchas veces la
vida social queda en un segundo
plano, mas alld de todo eso, el
WS-Gestidon tiene configuracion
de informes via mail a cada cierre
de turno, informacién que el ope-
rador utiliza para saber el estado

] ¢
oo%a?
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*.Control de flotas. / *-Control de sistema via web. .

*.Circuito cerrado de TV digital.
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El WS-Gestion tiene configuracion de

informes via mail a cada cierre de tur-
no, informaciéon que el operador utili-
za para saber el estado de combustible,
efectivo, qué se informo al cierre de
cada turno, etc.

todos los dias, lo bueno de eso es que nos obliga
a mejorar dia a dia para seguir siendo compe-
titivos, conseguir nuevos clientes y alianzas co-
merciales.

Estamos convencidos que si seguimos en este
rumbo, vamos por buen camino y tendremos un
gran 2017.

de combustible, efectivo, qué se informé al cierre de cada Fabian Bruno
turno, etc. Gerente General

Hace varios afios que el segmento de estaciones de ser-
vicio viene en una linea horizontal, no hay grandes cam-
bios ya que es un segmento donde no se abren negocios

=wvault
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Tel.: 0353-156565977 / 0353-4914785
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La aplicacién se ha probado satisfactoriamente

YPF controlara a sus estaciones de
servicio desde un smartphone

Ibermatica, a través de una de sus empresas en Latinoamérica, ILA
Group, ha instalado un sistema para que los profesionales de YPF
puedan monitorizar en tiempo real desde su smartphone todos los
tanques de gasolina de las estaciones de servicio que la companhia
tiene repartidas por Argentina.

ste proyecto, que ya se ha
Eprobado satisfactoriamente

mediante una prueba piloto,
forma parte de un servicio global
de control de la red de distribu-
cion de combustible que la com-
pafiia petrolifera tiene en el pais.

Ila Group es una empresa del
grupo Ibermatica que opera en
Argentina prestando servicios
tecnoldgicos principalmente a
companias del sector Oil & Gas.
Las firmas mas importantes del
pais en este ambito cuentan con
sus soluciones para distintas fi-
nalidades (supervisién y control
de pozos, historizacién/Big Data,
acceso via escritorio remoto...,
etcétera).

En concreto, afirma la revista es-
pafiola Byte Ti, su relacidon pro-
fesional con YPF en Argentina
comenzo6 hace varios afios, pero
continla fortaleciéndose con

1 |||||||1U1u1m|mm,r.
L

nuevos proyectos. La actividad
de la firma petrolera va desde la
extraccion de crudo en el pozo,
pasando por su tratamiento en la
refineria, hasta su distribucion a
las estaciones de servicio directo
al consumidor final. Gracias a las
soluciones de Software provistas
por Ila Group, YPF es capaz de

supervisar toda la red de trans-
porte en todo este proceso.

Asi, YPF cuenta actualmente con
mas de 450 licencias de produc-
tos Scada, que se utilizan para la
captura, supervision y control de
toda la informacién proveniente
de la red, asi como historizado-
res y accesos remotos, todo ello

TELEMEDICION Y DETECCION DE PERDIDAS
CONTROLADOR DE SURTIDORES
CONTROL DE FLOTAS -
CALIBRACION ELECTRONICA DE TANQUES
MANTENIMIENTU EN TODO EL PAIS

Nuestros equ
aprobados por IN

Helguera 885 - Cap.Fed. — Buenos Aires — Argentina
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YPF encargo6 a su partner en nuevas tecnologias una solucion
que le permitiera visualizar en tiempo real el estado de las

estaciones de servicio

con un servicio de mantenimiento
que supera el medio milléon de do6-
lares anual.

Webspace

En el marco de este servicio glo-
bal, recientemente YPF encargo a
su partner en nuevas tecnologias
una solucion que le permitiera
visualizar en tiempo real el esta-
do de las estaciones de servicio
donde despachan el combustible
al cliente final. Ila Group se des-
cargd por Webspace, una herra-
mienta que permite acceder des-
de una APP en un smartphone o
un navegador de internet a sus

Solucién integral para la recertificacion
de Condiciones minimas de Seguridad
(CMS) de sus equipos compresores

y surtidores de GNC

sistemas Scada, sin necesidad de
desplazarse a la planta u oficina.

La implantacién de las prime-
ras licencias ha permitido, entre
otras cosas, verificar la cantidad
de combustible en las estaciones
de servicio de todo el pais y su
monitorizacion para reaccionar al
momento ante eventuales fallos
del sistema, aumentando critica-
mente el uptime de sus equipa-
mientos. Ademas se ha mejorado
la logistica de distribucidén para
garantizar el suministro de com-
bustible, mas aln en los periodos
“cuello de botella”, como un fin
de semana largo.

Esta misma herramienta se pue-
de utilizar para monitorizar los
activos de la compafiia en perio-
dos de guardia como puede ser
nochebuena. Muchas veces los
problemas pueden solucionarse
directamente desde la aplicacién
o indicar al personal de guardia
cémo hacerlo.

BUREAU
VERITAS

MNuestra experiencia se basa en el conocimiento detallado de las principales
marcas de equipamientos instalados en EESS en Argentina, dado que todos
los equipos nacionales o importados, han realizado la aprobacion de sus
diferentes modelos con nuestra empresa.

Bureau Veritas Argentina es el Organismo de Certificacion acreditado

por el ENARGAS para realizar un servicio de certificacion optimo en
todo el pais, avalado por su capacitacion y experiencia.

Av. L. N. Alem 1124 - 7° Piso (C1001AAT)
C.AB.A. Tel: (54) (11} 4000-8008 Fax: 4000-8029
Email: bvarg.gas@ar.buregauveritas.com
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El precm del combustible en el pais es el 2° mas caro de la regién

Argentina, con la nafta mas barata
que en Uruguay pero mas cara que

en EE.UU.

En las semanas preV/as a un nuevo ajuste en los precios de los
combustibles (sera en los pr/meros dias de ]U/IO ), la nafta en Argentina
sigue siendo la segunda mas cara de la reg/on solamente por detras
de Uruguay y muy por encima de paises vecinos como Bolivia y

Paraguay.

unque los recientes movi-
‘ \ mientos al alza en el tipo de

cambio y el virtual conge-
lamiento de precios de los com-
bustibles abarataron muy poco
la nafta en las Ultimas semanas,
Argentina esta al nivel de Brasil y
Chile pero mucho mas cara que
el resto de los paises del conti-
nente, segun surge de los releva-
mlentos de la web Global Petrol
Prices, que compara los precios
de todo el mundo.

Luego de la ultima baja de 0,1%
(2 centavos para la mayoria de
las estaciones de serV|C|o) en
abril, un litro de nafta sUper que-
dé en $ 18,43 en buena parte de
los surtldores de YPF, Axion y Qil
en la Ciudad de Buenos Aires. El
promedio que midié la web para
Argentina es de $ 18,71 a nivel
nacional, lo que representaba u$s
1,21.

La diferencia ya se ad-
vierte fuertemente en la
comparacion con Para-
guay y Pera, que comer-

cializan la nafta a u$s
0,98 por litro. Colombia
la vende a u$s 0,74 por
litro y Bolivia a u$s 0,52.

Con el ddlar en torno a $ 16,20
por unidad, el litro de nafta aho-
ra se ubica en u$s 1,15, muy por
debajo de los u$s 1,59 que cuesta
en Uruguay, el deC|mo pais mas
caro del mundo en este aspecto.
En el mismo nivel de Argentina
estan los precios en Chile (u$s

2 Revista AES 343

1,15) y Brasil (u$s 1,13).

La diferencia ya se advierte fuer-
temente en la comparaciéon con
Paraguay y Peru, que comerciali-
zan la nafta a u$s 0,98 por litro.
Colombia la vende a u$s 0,74 por
litro y Bolivia a u$s 0,52.

En dos gigantes petroleros ame-

ricanos, como Estados Unidos y
México, un litro de nafta cuesta
u$s 0, 70 y u$s 0,93, respectiva-
mente

Los paises mas caros del planeta
son: Hong Kong (u$s 1,91 por li-
tro), Islandia (u$s 1 84), Norue-
ga (u$s 1,83), Israel (u$s 1,71),
Los Paises Bajos y el Principado

Wolf,

Control de playa integrado con acceso remoto

Control de surtidores Dual
Telemedicion de Tanques Independiente o Integrada
Control de Reabastecimiento para Flota y Agro

By

Arquitectura modular y en estado sélido I

Gran capacidad de almacenamiento
Sin licencias de software complementarias
Reportes de Ventas, Stock, Conciliacién, Recepciones,

Alarmas, Envio de mails

Interface abierta a sistemas de gestion de ventas
Accesible desde SO Windows, Linux, Android, 105

" Tecno Idea

www.tecnoidea.com.ar




de Médnaco (u$s 1,68), Italia (u$s
1,66), Grecia (u$s 1,65), Dina-
marca (u$s 1,63) y Uruguay (u$s
1,59).

En el otro extremo esta Venezue-
la, donde los recursos hidrocar-
buriferos abundan, es el pais mas
barato del mundo para cargar naf-
ta: tiene un maddico precio de u$s
0,01 por litro, hipersubsidiado por

el Estado. Le siguen Arabia Saudi-
ta (u$s 0,24), Turkmenistan (u$s
0,29), Argelia (u$s 0,32), Kuwait
(u$s 0,34), Egipto (u$s 0,35),
Iran (u$s 0,37), Ecuador (u$s
0,39), Bahrein (u$s 0,42), Qatar
(u$s 0,45) y Nigeria (u$s 0,47).

De acuerdo al periodista del Cro-
nista Comercial, Santiago Spal-
tro, después de la caida en los

precios internacionales del crudo
(de u$s 110 por barril a mediados
de 2014 a u$s 50 a principios de
2015 y u$s 25 en el comienzo de
2016, para retornar a u$s 50 en
este afo), los paises mas baratos
-productores con buena parte de
su economia basada en los hidro-
carburos-, afrontan severas crisis
por este motivo, como es el caso
de Venezuela, Ecuador y Nigeria.

En pocos dias, el Ministerio de
Energia y Mineria de la Nacidn
comunicara los nuevos valores
de las naftas y el gasoil para el
tercer trimestre del afo. Antes de
la baja de abril, las naftas habian
aumentado 8% en enero. El de
julio, si se concreta, sera el pe-
nultimo ajuste determinado por el
acuerdo que alcanzd la industria
a principios de afio, antes de que
se desregule el mercado en 2018.
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El volantazo de YPF en Vaca Muerta

Los superpozos marcan el camino

En 15 meses la compahia consiguio dar vuelta la ecuacion
economica de los no convencionales.

una de las rocas generado-

ras de los hidrocarburos de
la Cuenca Neuquina. Para enten-
der su aspecto puede pensarse
(literalmente) en una gigantesca
placa de marmol de 30.000 kild-
metros cuadrados con un espe-
sor que va desde los 60 metros
hasta —-en algunas zonas- supe-
rar las dos cuadras de altura. Los
ingenieros de YPF encontraron la
receta para hacerla producir en
voliumenes comerciales.

I a formacién Vaca Muerta es

El CEO de YPF, Ricardo Darré, en
un espafiol atravesado por mo-
dismos del francés (trabajo 30
afnos para Total), resume la clave
del no convencional: “es pico y
pala”. Esto significa que nunca
se puede dejar de perforar y que
siempre hay que bajar mas los
costos para ser competitivos. Uno
de los ingenieros del equipo de
No Convencional de la compafiia
va mas alla y asegura que la uni-
dad para entender el negocio del
shale es el “costo de produccion”.

La férmula es la siguiente: el pre-
cio final del pozo dividido la canti-
dad de barriles que entregara en

sus 30 afios que, en promedio,
sera vida util.

YPF no sélo mudé su plan de per-
foracion a pozos horizontales,
sino que agrego tecnologia de se-
guimiento, desarroll6 sus disefios
de fractura, incorpord insumos

nacionales y desde el afio pasado
utiliza el método “batch drilling”,
con el que perfora cuatro pozos
en linea, reduciendo mas de un
45% el tiempo de los trabajos y
consiguiendo un recorte del 30%

en los costos.

Una alta fuente de la compafiia
asegurd que el equipo de No Con-
vencional de la petrolera necesi-
ta solamente un afio del pozo en
produccién para saber cuantos
barriles entregara en toda su vida.
Estas perforaciones, agregaron,
se repagan en tres afios porque al
quinto afio de estar en produccion
ya habran sacado a superficie la
mitad de todo el hidrocarburo que
tienen para dar.
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Segun los Ultimos datos infor-
mados, un pozo de 1.500 metros
de rama lateral con 17 etapas de
fractura le cuesta a YPF alrede-
dor de 8,1 millones de ddlares.
Sin embargo esto ya es pasado.
En los pasillos de la compafiia se
habla de valores muy por debajo
de los conocidos. Y en términos
de produccion también domina el
optimismo: “tenemos los niveles
de productividad de Permian (el
play no convencional mas produc-
tivo de Estados Unidos)”, asegurd
un ingeniero de la firma.

Cambio de ingredientes

“En 15 meses cambié toda la
ecuacion. Los costos que tenia-
mos eran para cerrar Vaca Muer-
ta”, lanz6 Darré durante una visita
a Loma Campana junto a perio-
distas. Pablo Bizzotto, gerente de
No Convencional de la petrolera,

fue uno de los autores de la re-
ceta con la que consiguieron sa-
car de terapia intensiva al shale
neuquino. Ahora buscan empujar

El éxito de esta perforacion
fue el tiempo de finaliza-

cion: 22 dias. Todo se tradu-
ce en costos.

los limites productivos para la for-
macion.

La petrolera anuncié un super-
pozo para el segundo semestre:
3.200 metros de rama lateral y
mas de 40 etapas de fractura.
Es la maxima apuesta. La zona
de confort de la compafia son
las perforaciones horizontales de
hasta 1.500 metros de longitud.
Pero recientemente consiguid
excelentes resultados con otras
que superan los 2.000 metros vy,
segun contd Bizzotto, acaban de

terminar la perforacion mas ex-
tensa en Vaca Muerta con el pozo
104 El Orejano de 2.715 metros
de rama lateral.

El éxito de esta perforacion fue
el tiempo de finalizacion: 22
dias. Todo se traduce en costos.
El pozo, que ahora espera por el
equipo de fractura, tendrd mas
de 30 etapas y fue realizado sin
el sistema “underbalanced dri-
Iling”. Prescindir de esta técnica,
que tiene un costo promedio de
500 mil délares, anota ademas un
triunfo en el conocimiento de la
formacion shale que se caracteri-
za por estar sobrepresurizada.

El limite horizontal

En ingenieria la extension no sue-
le ser lineal. Esto quiere decir que
no esta probado que a mayor can-
tidad de metros de rama lateral la

POTIGIAN es el operador
logistico capacitado

para un servicio optimo
en todo el pais, avalado por

POTIGIAN

colosimas=s

una trayectoria que desde 1934
hrinda al cliente organizacion,
cumplimiento y honestidad.

EXCELENCIA EN DISTRIBUCIOMN

" Distribuidor Exclusivo ENERGIZER e
| Las mejores marcas en un solo lugar L %
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| Golosinas, Comestibles, Articulos varios \
Perfumeria, Almacén .
|  CARGA VIRTUAL
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I —————— Informaci6n General I

El volantazo de YPF en Vaca Muerta

...continta de pagina 25

produccién se multiplique. En esa
zona se buscan los limites de Vaca
Muerta. En Houston las compa-
filas consiguieron mantener una
produccion lineal hasta los 3.000
metros horizontales. Después de
esa extension, dependiendo de la
formacion, pueden caer los nive-
les de presion y obtener una pro-
duccién inferior a la que entrega
un pozo mas corto.

Bizzotto adelantdé que para reali-
zar el superpozo necesitaran un
cambio de ingenieria. Esto puede
afectar la productividad también.
Los diametros de la perforacion
se agrandan y el disefio de las
fracturas requiere de un replan-
teo. Sin embargo los costos esti-
mados estdn muy por debajo de
los proyectado por otras compa-
filas que van en busca de los mis-
mos ensayos. YPF piensa gastar
entre 12 y 15 millones de ddlares
mientras que, por ejemplo Exxon,
duplica esos valores para un tra-
bajo similar.

Infraestructura

Parte de la receta para preparar
el plato shale de Vaca Muerta in-
cluye el desarrollo de una infraes-
tructura inédita para la Cuenca
Neuquina. YPF tiene en marcha
desde hace mas de un afio una
planta de tratamiento de arenas
para las fracturas. El material es
trasladado desde canteras en En-
tre Rios y asi se consiguid que el
80% de ese insumo sea de ori-
gen nacional. Esto permitié bajar
el costo por tonelada de 1.000 a
220 ddlares.

Algo similar ocurre con la PTC
(Planta de Tratamiento de Crudo).
Una inversion de 180 millones de
dolares planificada para proce-
sar 100 mil barriles diarios. En la
actualidad la capacidad de trata-
miento esta en la mitad y llegan
unos 30 mil barriles diarios que
se inyectan, via oleoductos, hacia
las refinerias de Plaza Huincul y
Lujan de Cuyo, en Mendoza.

Pero sin dudas, ademas de la me-
jora de costos operativos por in-

2 6 Revista AES 343

fraestructura y la reduccién de los
tiempos de perforacién, uno de
los mayores capitales de la petro-
lera nacional es el conocimiento
de la roca generadora.

YPF tiene en marcha des-
de hace mas de un afio
una planta de tratamiento

de arenas para las fractu-
ras. Esto permitio bajar
el costo por tonelada de
1.000 a 220 dolares.

“Conseguimos producir la franja
que en Vaca Muerta se conoce
como “La Cocina”. Una zona muy
dura de la roca. Nadie creia que se
podia producir y nosotros lo con-
seguimos, duplicando el horizonte
productivo”, explicé Bizzotto.

La petrolera consiguid terminar el
pozo mas largo de la formacién
en 22 dias. El conocimiento del
subsuelo fue la llave para bajar
los costos de produccion.

La operadora bajo el costo de
produccidén por barril de 20 a 12,9
ddlares en poco mas de un afio. El
objetivo es llegar a los 10 ddlares
antes de fin de afio.

En nimeros

u$s 8,1

millones le cuesta a YPF un pozo
horizontal de 1.500 metros. En
los préximos meses anunciarian
una nueva baja.

2.715

metros de rama lateral tiene la
perforacion mas extensa en Vaca
Muerta, la hizo YPF.

4 pozos
en linea perfora la compania con
el sistema “batch drilling”. Cada
perforacion estd separada por
10 metros. Se utilizan equipos
skidding.

Uno de los misterios por develar
tiene que ver con el comporta-
miento de la productividad a me-
dida que los pozos tienen ramas
laterales mas extensas.

Fuente Rio Negro
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Informaciéon General IS

En el Salén Internacional del Automévil de Buenos Aires

El Pagani Zonda Revolucion, el auto
mas esperado de la muestra

Habia quedado demorado en el aeropuerto de Miami, durante dos
semanas, a la espera de que papeles estrictamente burocraticos
habiliten el viaje hacia Buenos Aires.

olo se fabricaron cinco
Sejemplares. Su valor en el

mercado es de aproxima-
damente 2,2 millones de euros.
Compite de igual a igual contra
las mejores Ferrari y Porsche —en-
tre otros—, a muchos de los cuales
super6 en la pista en reiteradas
ocasiones.

Apodado por su duefio, el colec-
cionista y piloto Pablo Pérez Com-
panc, como “Black Minion”, fue

uno de los modelos mas promo-
cionados por la organizacién en la
previa del Salén del Automévil de

Buenos Aires.

Se trata de una obra de arte so-
bre ruedas, expuesta en el stand
que rinde tributo a su creador: el
argentino Horacio Pagani, quien
la construyera en su firma, Paga-
ni Automobili en Italia. Es un de-
portivo extremo, pensado para la
pista y elaborado de manera ar-
tesanal hasta en el mas minimo
detalle.

El Zonda Revolucion esta equi-
pado con un motor V12 de 800

caballos de fuerza desarrollado
especialmente para el modelo por
AMG, la divisién de autos deporti-
vos de Mercedes-Benz, 48 valvu-
las y 6,0 litros de cilindrada.

Construido en fibra de carbono,
su peso es de apenas 1.070 kilos.
Y su performance asusta: 2,6 se-
gundos para ir de 0 a 100 km/h
y mas de 350 km/h de velocidad
maxima.
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YPF, Pan American y Total

concentran 72% de las inversiones

Las tres compafias petroleras mas grandes que operan
en el pais -YPF, Pan American Energy (PAE) y Total Aus-
tral- concentraran este afo casi tres cuartas partes (el
72,1%) de las inversiones comprometidas en el sector
para este ano, por US$ 6.633 millones.

ientras que el resto se repar-
tird entre otras 40 empresas
locales y extranjeras.

La informacion estadistica, a la
que tuvo acceso Télam, fue su-
ministrada por las firmas del area
al Ministerio de Energia y Mineria,
en cumplimiento de la resolucién
2057 emitida en 2005 y aun vi-
gente.

Mientras que el resto
se repartira entre otras

40 empresas locales y
extranjeras.

La norma establece que las em-
presas hidrocarburiferas deben
declarar al gobierno sus respec-
tivos planes de inversion al co-
mienzo de cada afio.

Esos datos se suministran al Mi-
nisterio en forma consolidada, sin
una discriminacion estricta entre
petrdleo y gas, sino por concesion
y yacimiento.

El detalle elevado a la cartera que
conduce Juan José Aranguren
precisa que YPF serd responsa-
ble este afio de casi la mitad (el
48,2%) de las inversiones en el
sector (unos US$ 3.203 millo-
nes), tanto para explorar y explo-
tar recursos convencionales como
no convencionales.

Esa cifra incluye las previsiones
realizadas por la empresa madre
y las recientemente absorbidas
Ysur Energia, Ysur Petrolera y LF
Company (ex Apache).

La segunda compafiia del sector,
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PAE (propiedad del grupo Bridas
y de British Petroleum), inverti-
ra US$ 958 millones, mientras la
tercera, la francesa Total, desti-
nara US$ 627 millones.

Detras de ese trio se ubica un pe-
lotén de firmas de distinto tama-
fio y origen, en el que sobresalen
los gigantes Exxon Mobil, de los
Estados Unidos, que prevé inver-
tir US$ 151 millones; mientras la

angloholandesa Shell, que opera
como O&G Development, aplicara
US$ 134 millones.

Con perfil mucho mas bajo que
las anteriores, pero decidida a
realizar una apuesta mayor a la
extraccidon de petréleo y gas en el
pais, se destaca la chilena Enap
Sipetrol, cuarta en el ranking de
inversores del rubro con US$ 308
millones.
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Entre las firmas privadas de ca-
pitales nacionales aparecen en
lugar expectante Pampa Energia,
que en reemplazo de la adquiri-
da Petrobras invertird este afio
US$ 184 millones; Tecpetrol (del
grupo Techint), que promete des-
tinar US$ 138 millones al item
hidrocarburifero de sus variados
negocios; y Pluspetrol, que apor-
tara US$ 130 millones.

De alli para abajo sdlo apare-
ce con fuerza la china Sinopec,
que reforzard sus intenciones de
crecimiento en el sector con casi
US$ 125 millones de inversion.

Aparecen luego en el listado del
Ministerio de Energia y Mineria
otras 33 compafiias con menor
presencia en el negocio y que in-
vertiran en 2017 cifras inferiores
a los US$ 100 millones, aunque
“no despreciables”, segun defi-
nieron en la cartera.

s O

A,

Las firmas que encabezan este
segmento son: PCR (Petroquimica
Comodoro Rivadavia, con US$ 99
millones); Capsa (US$ 78 millo-
nes); la alemana Wintershall (US$
74 millones); CGC (Compafiia Ge-
neral de Combustibles, de Corpo-
racion América, US$ 56 millones);
y Petrolera Entre Lomas (US$ 55
millones).

Contintan Capex (que prometid

invertir este ano US$ 37 millones
en actividades petroleras y gasi-
feras); El Trébol (US$ 32 millo-
nes); Roch (también US$ 32 mi-
llones); High Luck Group (US$ 26
millones); y Chevron Argentina
(US$ 23 millones).

Entre la veintena restante de em-
presas del sector, afirma Télam,
12 no superaran este afio los US$
6,5 millones de inversion, lo cual
en muchos casos -segun evallan
analistas privados- luce como
adecuado para su nivel de nego-
cios, aunque en otros prefigura
eventuales planes de retirada y
oportunidades de absorcién para
los jugadores mas relevantes y
con mayores espaldas financie-
ras.
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Un sector que estd en plena transicién

Los vehiculos eléctricos son
2 millones en todo el mundo

La cifra representa un crecimiento de 60% respecto de
2015; sin embargo, todavia son un porcentaje pequefio

Informaciéon General

de las ventas totales de autos en el mundo.

| nimero de vehiculos eléc-
Etricos que circulan por las

carreteras de todo el mundo
alcanzé los 2 millones en 2016,
un aumento de 60% respecto a
2015, informo la Agencia Interna-
cional de la Energia (AIE).

China, donde en 2016 se vendid
el 40% de todos los automoviles
alimentados por baterias del pla-
neta, es lejos el lider mundial en
la electrificacion del transporte,
segun los datos del informe anual

elaborado por el organismo, el De acuerdo al portal Emol, el pais
Global EV Outlook 2016. asiatico superd en 2015 a Estados

Consultoras en Enargia
Gas - Combustibles - Biocombustibles

Parana 754 Piso 10° "A" - Telefax 00 54 11 5032-9104 (C1017AAP) Capital Federal
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el nimero de matri-
anuales de vehiculos

Unidos en
culaciones
ecoldgicos.

Los dos Estados forman, junto a
la Union Europea, el mayor mer-
cado de estos autos, ya que acu-
mulan el 90% de todas las ventas
totales.

Un sector que esta en plena tran-
sicidn hacia una “adopcién masi-
va durante la préxima década” ya
que, segun indica el informe, en
2020 el numero de autos eléctri-
cos en el mundo podria situarse
entre 9 y 20 millones, una cifra
que asciende a entre 40 y 70 mi-
llones en 2025.

A pesar de estas cifras
positivas, la AIE recordo

que el namero de vehicu-
los eléctricos en circula-
cion represento el 0,2 %
del total del parque auto-
movilistico en 2016.

A pesar de estas cifras positivas,
la AIE recordd que el nimero de
vehiculos eléctricos en circulacion
represento el 0,2 % del total del
parque automovilistico en 2016.
“Todavia queda un largo camino”
para que este tipo de transporte
contribuya a reducir las emisio-
nes de gases de efecto inverna-
dero, advierte la agencia, y sera
necesaria “una fuerte politica de
apoyo” para incrementar este
porcentaje.
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Estadisticas - ADEFA

ADEFA
Asociacion de fabrica de automotores

Ventas a Concesionarios

Periodo 2016 2017 Dif. Absoluta Dif. Relativa

Enero 52841 6,7%
Febrero 65274 25,8%
Marzo 68947 13,6%
Abril 68117 12,6%
Mayo 79521 31,7%

SUBTOTAL 334700 51688 18,3%
Junio
Julio
Agosto
Septiembre
Octubre
Moviembre
Diciembre

SUBTOTAL 721411

Grafico Comparativo 2016/2017
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Estudio Zona

Estudio Contable especializado en Estaciones de Servicio
Mas de 25 anos de trayectoria al servicio del sector

Asesoramiento integral y liquidacién de impuestos nacionales
y provinciales.

Liguidacion de sueldos.

Confeccion de Estados Contables.

Implementacién de nuevos software y desarrollo de circuitos. \‘} R

Analisis econémico del negocio y correccién de desvios.

Auditorias de Gestién : H

Auditorias de Compra y Venta de Negocios

Defensa tributaria en el orden nacional y provincial

Tucuman 1650. 4t0."I". (C1050AAH) Bs.As. Argentina
Tel.: 4371-2488 - Rotativas
E-mail:info@estudiozona.com.ar



Estadisticas - Ministerio de Energia v Mineria

ESTACIONES DE SERVICIO POR BANDERA

PROVINCIA

Catamarca
San Luis

12 Carrientes
Formosa
% Mondoza
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Mes Gas Oil MNafta Grado 2 (Sdper) Nafta Grado 3 (Ultra)

Febrero 1012383 516224 210984
Marzo 1135743 530403 205045
Abril 1121562 487317 176839
Mayo 1257541 496869 170674

lunio 1261265 89469 180251
lulio 1142566 : 200288
Agosto 1182312 ' 157487
Septiembre 1182312 ' 157487
Octubre 1084882 209508
Noviembre 1132509 212136
Diciembre 1163344 69 250131
Enero 1050952 246104
Febrero 951767 : 218093
Marzo 1147252 : 233626
Abril 1060199 2 220734

_

VENTAS DE COMBUSTIBLES LiQUIDDS AL MERCADO POR PETROLERA.
ABRIL 2017
Fuente: Ministerio de Energia. y Mineria

REFERENCIAS:
B v
B s

SHELL
PETROBRAS
OIL COMBUSTIBLES S.A

OTRAS
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Estadisticas - Enargas

SUJETOS del SISTEMA de GNC

JUNIO 2017

Vehiculosa Estaciones de

Provincia o T PECs CRPC TdM
Buenos Aires 775012 394 44 17 515
Capital Federal 77057 129 10 4 70
Catamarca 8236 13 0 1] 3
Chaco 250 0 0 0 0
Chubut 1303 3 0 0 2
Cordoba 284700 268 23 10 187
Corrientes 516 0 0 0 0
Entre Rios 41773 65 4 3 49
Formosa 166 0 0 0 0
Jujuy 23942 34 2 il 12
La Pampa 6710 15 1 1 8
La Rioja 2726 7 0 0 2
Mendoza 128973 154 8 5 118
Misiones 151 0 0 0 0
Neuquén 10802 117 2 1 11
Rio Negro 12928 25 0 0 15
S. del Estero 18812 39 2 2 9
Salta 39275 53 4 3 18
San Juan 36953 40 2 2 20
San Luis 32062 28 2 2 11
Santa Cruz 216 0 0 0 0
Santa Fe 148074 139 17 7] 118
T. del Fuego 524 1 0 0 1
Tucuman 65693 97 5 4 24
Total Pais 1716854 2021 126 61 1193

PECs: Productores de Equipos Completos

CRPC: Centros de Reprueba de Cilindros
TdM: Talleres de Montaje

OPERACIONES de VEHICULOS a GNC
2016/2017

Mes Bajas  Conversion Modificacion  Revision Ri‘:ﬁ"
oct-16 2139 7052 4385 129568 10911
nov-16 1945 7331 4540 128705 10569
dic-16 1843 6903 4784 153251 10733
ene-17 2099 7700 4466 115760 10948
feb-17 1797 6452 3794 88874 2625
mar-17 2202 8411 5380 133166 12221
abr-17 1788 6802 4739 109266 10366
may-17 1651 6504 5118 121504 11909
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Gas entregado al sector GNC por Distribuidora
En miles de m® de 9300 Keal

Akril Junio Agosta Diclembra Februro
Distribuldora 3 : = e = ke
| 43385 23585

Metrages $A. 390 44155
Glas Matural Ban 5.4, 4

Distribuidara de Gas dal
Centra 5.4,
Distribuidora de Gas
Cuyana 5.4,

Litoral Gas 5.4,

3405

I35

Gasmes 5 A

Camurr Gas Pampeana - fafdar e
4739 ; 2 T} 24B52 22043 23342

Gasmor 5.A.

Camuerl Gas Pampeana ) : . -
el Sur 5.4 . | 3851 3498 45

Total de gas entregada al SRR YL
GHC E3 & FEFL ] 118131
Total de gas . . . e
somercialiade . 30767 3

Parcentaje del GNC sobre i =, jp— 1 :
&l total comercalizade - ey i 1 40% 1 5 G E

Fusnae: ENARGAS, Datos Operativos de Transporte v Divirbuciin.

1585671 2417

2095435 1902605 230376

Colaboracion Ing. Fernando Parente

GRUPOBRAN

equipaomiento gaslrendémico

Asesoramiento - Lay Out - Servicio Tecnico - Post Venta de Alcance Nacional

com.ar e (5411) 47099133

Lideres en disefio y provision de equipamiento gastrondmico para Tiendas de Estaciones de Servicios

o5 Aires . Argenting
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abia una vez un hombre
H muy rico, que dedicaba su

vida a viajar por todo el
mundo en busca de aventuras.

Tras pasar un extenso desierto en
el que le fue imposible encontrar
una miserable gota de agua, hizo
su entrada en un pueblo lleno de
exuberante vegetacion, que se
alineaba entorno a un pozo.

Ansioso por saciar su enorme
sed, se encamind hacia el pozo
todo tan rapidamente como sus
piernas se lo permitieron. Al lle-
gar al brocal, descubrié con enor-
me tristeza, que nada habia para
permitirle sacar agua del pozo.
Minutos después de su hallazgo,
una mujer con un gran cantaro
en la cadera se aproximd hasta
el pozo.

-La paz sea contigo forastero
- Contigo sea mujer.

Después de los saludos de rigor,
la mujer ato6 el cantaro a la cuer-
da que colgaba del arco del pozo
y comenzd a bajarlo muy despa-
cio hasta alcanzar el agua

I Cuento del Mes

Cuando este estuvo sumergido
en el liquido elemento, la mujer
empezod a tirar de la cuerda para
sacar el cantaro a la superficie.

Mientras ella estaba entreteni-
da en esta labor, el viajero se

entretuvo en contarle todas sus

andanzas a lo largo y ancho d
mundo. Con un ultimo esf?
la mujer sacé el cantaro del p
lo desaté de la cue‘t“da y selo \

Agua del pozo

vid a colocar en la cadera.

-Gracias por hacerme la tarea
mas entretenida. Que Dios guie
vuestros pasos -dijo la mujer
mientras se alejaba-.

Alli se quedd el rico viajero, es-
“ perando a que el buen Dios se
apiadara de él y le suministrara
de algo con lo que alcanzar el
fd‘ndojdel pozo...

j -;I.:ll

Hevista de la

Asociacion Estaciones de !

AES

Para que la publicidad de su (2

presente en estas pagmas A~

Contactenos a: J o‘l‘ge Cravero

Jeravero(@aesargentina.com

(011) 3980-0031 * 15 2534-3103
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Saeco,

una maquina para cada necesidad

<o

Vedia 3892
(‘jm} - Cludad Autonoma de Bs. As.
el: +54 11 4546-7755

www.saecovending.com.ar Expre SSO FEEI i ng




S DE SEF [H ﬂ

Kefren tiene la solucion alos problemas que se le presenten. Servicio, calidad, stock permanente, entrega inme-
diata, consultas On line. Informacién permanente de las novedades del mercado, reparaciones y mantenimiento,
Repuestos de todos los productos y los mejores precios del mercado, Kefren esta suministrando a todo el mercado
de accesorios para Estaciones de Servicio y llegamos a estas a través de nuestra amplia base de datos actualizados
por medio de nuestro envio diario de correos electronicos informativos.

r I ! |

s T . |
Vet = R e ey R
b ) = E’ ) | . I
“ : ﬂh iy \ ¢

Tel.: (011) 4442-0112/4622-9857/4622-2853

Telefax: (011) 4442-0112/4622-9857

kefren@netizen.com.ar // cpassacqua@hotmail.com
ventas@kefrenargentinasrl.com.ar

www.kefrenargentina.com.ar




