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El nuevo gasoducto tiene una exten-
sión de 573 km y su traza está sobre 
las provincias de Neuquén; Río Ne-
gro; La Pampa y Buenos Aires, desde 
Tratayén hasta Saliqueló.

Representa el 3,12%  de la capacidad 
de transporte; si se toman los 18.332 
km. existentes. 

El impacto que tendrá en el sector de 
las estaciones de carga de GNC será 
muy limitado, toda vez que el mix de 
transporte que tienen todas ellas se 
nutre de diferentes cuencas. De ahí 
que  no será relevante para cubrir la 
demanda de la actividad. 

De todas maneras, la inauguración es 
una buena noticia. Sin embargo, este 
gasoducto es un claro ejemplo de la 
ineficiencia y desidia estatal, ya que 
demoró el inicio de la obra más de 
tres años y tuvo que hacerlo a través 
de la empresa estatal Energía Argen-
tina SA. Esta empresa es la continua-
dora de ENARSA y entre ambas han 

Nuevo gasoducto
Una obra con mucha demora

perdido varios miles de millones de 
dólares.

El sector privado no puede manifestar 
interés en este tipo de obras cuando 
las tarifas, subsidiadas por el Estado 
Nacional, sufren un atraso porcentual 
de tres dígitos.







INSTITUCIONAL
Consejo Directivo
Servicios Profesionales para Socios

SUMARIO

4

3
EDITORIAL
Nuevo gasoducto
Una obra con mucha demora

Registro de la Propiedad 
Intelectual N° 1.321.592

Editor

Dr. Luis María Navas

Responsable Comercial

Jorge Cravero
11 15 2534-3103
jcravero@aesargentina.com

Dirección y Redacción
Av. Belgrano 3700
4957-2711 / 4931-2765
Fax: 4957-2925
aes@aesargentina.com
www.notiaes.com

Director
Carlos Daniel Madrazo
Presidente de AES

Revista AES se distribuye - desde 
1962 – gratuitamente entre los 
asociados, reparticiones oficiales, 
entidades colegas, y empresas 
privadas – nacionales y extranjeras – 
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al expendedor. AES se reserva el 
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“Software 
de Gestión”
Solución indispensable para las Estaciones de Servicio

En un mundo cada vez más digitalizado, las estaciones de servicio 
no son una excepción. La adopción de tecnología, en particular, el 
software de gestión, se ha convertido en un factor determinante para 
el éxito de los empresarios del sector minorista de combustibles.

El software de gestión es una herramienta que permite a los 



propietarios y administradores de estaciones de servicio optimizar 
sus operaciones, mejorar sus controles y, en última instancia, 
aumentar la rentabilidad de su negocio. 

El software de gestión proporciona una visión completa y en tiempo 
real de todas las operaciones de la estación de servicio. Esto incluye 
el seguimiento de los principales indicadores del negocio, como las 
ventas, el inventario, los costos y los ingresos. Con esta información 
a su disposición, los propietarios y administradores pueden tomar 
decisiones informadas y seguras, anticipar situaciones de crisis y 
responder rápidamente a los cambios en el mercado.

Además, el software de gestión automatiza muchas de las tareas 
rutinarias que consumen tiempo, como la contabilidad, la gestión de 
inventario y la programación de empleados. 

Esto no solo ahorra tiempo y recursos, sino que también reduce 
la posibilidad de errores humanos, lo que puede llevar a pérdidas 
financieras y daños a la reputación de la empresa.

Pero los beneficios del software de gestión no se limitan a los 
propietarios y administradores de las estaciones de servicio. Los 
clientes también se benefician de la adopción de esta tecnología, 
el software de gestión permite a las estaciones de servicio ofrecer 
programas de fidelización y promociones personalizadas, mejorando 
la experiencia del usuario y fomentando la lealtad del cliente.

En conclusión, el software de gestión es una inversión indispensable, 
que no solo mejora la eficiencia y la rentabilidad del negocio, sino 
que también incide en la experiencia del cliente. 

En un sector tan competitivo como el de la distribución de 
combustibles, contar con un software de gestión puede ser la clave 
para mantenerse un paso adelante.



Pump Control es una compañía dedicada al diseño, desarrollo y producción de 
soluciones IoT para el control y administración de combustible en Estaciones de 
servicio y Flotas privadas de vehículos. 

Nuestra línea de productos se compone de cabezales electrónicos de surtidores, 
software de gestión, controladores de surtidores, sistemas de telemedición 
y control de consumo de combustible para estaciones de servicio públicas 
y flotas privadas. En la actualidad, cuenta con una trayectoria de 30 años en el 
mercado y una sólida presencia en el escenario internacional con exportaciones 
que alcanzan a más de 20 países cubriendo el ancho de los 5 continentes.

La empresa posee la certificación del sistema de gestión de calidad ISO 
9001:2015 lo que garantiza el diseño y producción de todos sus equipos bajo 
las normas de calidad nacional e internacional que le permiten competir en los 
mercados más exigentes.

Head Office es un desarrollo de Pump Control que le permite al empresario 
de estaciones de servicio gestionar su negocio en tiempo real desde cualquier 
dispositivo y lugar del mundo. Al ser una solución en la nube el usuario podrá 
acceder a todos los movimientos de combustible que se realice en sus tanques, al 





detalle de todas las ventas de combustible y realizar un cierre de turno, día y mes 
de forma online y en tiempo real. 

Al mismo tiempo tiene a su disposición un registro histórico de toda la 
información de su estación y reportes gráficos que le permitirán tomar mejores 
decisiones en su negocio. 

Con Head Office y nuestro sistema de telemedición TANK Black, el expendedor 
podrá conocer en detalle el volumen de producto en sus tanques, recibir alertas 
por posibles fugas de combustible, niveles bajos de stock o de sobre llenado en su 
email y celular a través de Telegram. 

Junto a nuestro controlador de surtidores PAM+ con Head Office contará con la 
información completa y en tiempo real de cada venta de combustible realizada, 
como litros o m3 despachados, monto total, día, hora, mes y año del despacho y 
manguera desde donde se realizó la carga de combustible. 

Head Office es una solución en la nube, lo que significa que no requiere 
instalación en ningún dispositivo y por ende no es necesario realizar una 
actualización por parte del usuario ya que nuestro departamento de desarrollo 
realiza las actualizaciones necesarias en la nube.  

Nuestra área de posventa cuenta con una mesa de ayuda disponible en todo 





momento para los usuarios de Head Office. 

Las consultas que se realizan están asociadas a la configuración inicial de perfil. 
Por otro lado, en nuestro canal de Youtube contamos con pequeños tutoriales 
donde los usuarios pueden ver los detalles de nuestra solución. 

Los empresarios de estaciones de servicios se muestran muy interesados en la 
posibilidad de contar con soluciones IoT que le permitan gestionar de forma 
integral las ventas y el stock de combustible de su Estación de Servicio. 

Por otro lado, hemos registrado un aumento en las consultas sobre la posibilidad 
de realizar un monitoreo de sensores de fugas de combustible, tanto en los 
tanques como en el terreno. 

Head Office es una solución dinámica y de gran escalabilidad. Esto significa que 
no se limita a un solo modelo de negocio y a un tamaño especifico de empresa. 

Nuestro software de gestión se puede utilizar tanto en una estación de 
servicio como en una red de estaciones de servicio. Un caso de éxito es la 
implementación de nuestro controlador de surtidores por parte de la 
petrolera VOY en todas sus estaciones de servicio. A través de head Office 
y PAM+ la empresa puede conocer el volumen de ventas de cada estación 





en tiempo real y así optimizar el delivery de combustible impidiendo que los 
expendedores se queden sin stock en sus tanques. 

Por otro lado, nuestra solución en la nube también es muy utilizada para el 
control de despachos y consumo de combustible en flotas privadas de vehículos. 
Empresas con grandes flotas de camiones cuentan con nuestro sistema de 
control de despacho y Head Office para mejorar y resguardar su inversión en 
combustible.  

Head Office es un software de gestión en la nube, lo que hace que sea una 
solución adaptable a cualquier tipo de dispositivo y esté disponible en cualquier 
lugar del mundo donde el usuario tenga internet. Por otro lado, cuenta con 
configuración de alertas a través de emails y notificaciones en la aplicación de 
mensajería Telegram. 

Proyectamos seguir creciendo en el mercado local, incrementando nuestro 
market share; solidificar nuestra relación con las principales banderas de 
estaciones de servicio. Por otro lado, estamos trabajando para consolidar alianzas 
con empresas multinacionales con el objetivo de desarrollar soluciones para 
nuevos mercados; y sostener nuestro crecimiento vertical ampliando nuestra red 
de distribuidores internacionales.

Omar Sebastiani
Gerente Comercial





DEBO CLOUD
Produciendo el cambio que impacta

Que es DEBO Cloud.

El DEBO Cloud no es una actualización del actual DEBO
DEBO Cloud es un nuevo concepto es una evolución. Es un sistema totalmente 
nuevo que contiene todas las virtudes y requerimientos realizados con éxito 
por nuestros clientes por más de 30 años en el actual sistema para tener una 
experiencia de usuario 100% confortable, incorporando el potencial de las nuevas 
tecnologías de Cloud Computing, como la ciencia de datos y la inteligencia 
artificial para la explotación de estos, dando un panorama muy amplio para 
quienes tienen que tomar decisiones en tiempo real. 
El diseño esta 100% renovado, su forma de utilización y gestión es diferente 
pero muy amigable y navegable, ya que desde cualquier modulo se accede 
rápidamente a la información requerida. 

Nuevos módulos. 
Gestión de documentos, Gestión Empleados, Gestión de activos, Activos Fijos, 
presupuestos, E-Commerce, Tableros BI y mucho más.
Para que el miembro de la comunidad DEBO pueda crecer en la gestión y 
administración de su empresa con un solo producto.

Es Multi: 
Multiempresa, Multisucursal, Multimoneda, Multipantalla.   
DEBO Cloud le permitirá automatizar sus flujos, desde conciliaciones bancarias, 
aprovisionamientos de stocks, actualización de precios, aprobaciones de 
vacaciones, planificaciones de turnos, gestión de cobranzas, controles de 
compras… Cuenta con un gran motor de alertas y notificaciones

Head Office
DEBO Cloud le ofrece una solución head office que garantiza la consolidación y 
centralización de la información en tiempo real para la toma de decisiones.
Hoy un propietario que tiene más de una EESS necesita un servidor por cada una 
de ellas y un aplicativo que actualice a las bases de datos de cada uno de ellos.
El DEBO Cloud se encuentra alojado en la nube como una unidad, cada venta, 
compra, cobranza o pago se registra en la única base de datos, quedando la 





información disponible para la EESS donde se produce el movimiento y para el 
resto de las EESS o para el resto de los negocios si este fuera el caso.
En definitiva, es un head office desde su nacimiento. Toda la información está en la 
nube y no necesita de software que actualicen los diferentes servidores.

Puntos de venta
Los puntos de venta ya sean en la caja con PC, dispositivos móviles con Tablet o 
los kioscos digitales en pedestal para el autoservicio.
Trabajan en forma autónoma por si hay cortes de internet, DPOS mantiene la 
información hasta que se restablezca el vínculo y ahí realiza la sincronización y 
actualización con la base en la nube.

Arquitectura 
La arquitectura de nuestra Infraestructura garantiza la continuidad de los 
negocios y la integridad del 100% de la información que sucede en cada EESS. 
La infraestructura es a demanda, configuramos nuestro clúster para ser auto 
escalables. 

Las instancias de Debo Cloud se configuran con workers, CPU y RAM acorde a los 
contratos de usuarios recurrentes acordados con el cliente.
Pero se puede ajustar en cualquier momento y el clúster ajusta los recursos 
necesarios para alojar correctamente el despliegue del servicio.
Utilizamos balanceadores de cargas y réplicas para asegurar la disponibilidad.

Seguridad
DEBO Cloud está diseñado y desarrollado con las mejores prácticas de 
ciberseguridad, los perfiles de usuarios son customizables, políticas de login via 



Single Sign On, políticas de contingencia de desastre. 

Integración 
DEBO Cloud está preparado para integrarse con otras Soluciones, desde el correo 
de mail, el Calendar, Whatsapp hasta integraciones con relojes biométricos y 
preparado para los nuevos canales de ventas E-commerce como MercadoLibre, 
Pedidos Ya, Shopify, Magento, Woocommerce, TiendaNube.. 
La API Rest nos permite integrarnos con cualquier Solución del mercado.

DEBO 100% SaaS
Foca software siempre ha comercializado el producto como un servicio, el nuevo 
DEBO hace que los miembros de la comunidad solo necesitan comunicarse desde 
cualquier dispositivo (PC, Tablet, celular, etc.) y de cualquier lugar a una dirección 
en la nube para acceder a la gestión de toda la información de su empresa, 
teniendo medidas de seguridad, respaldo y privacidad de los datos bajo los 
estándares internacionales. 
(Tiene la capacidad de segmentar lógicamente o cifrar los datos del cliente de tal 
manera que los datos pueden ser accedidos sólo por ese cliente, sin tener acceso 
inadvertido a los datos de otro cliente). 

EL FUTURO ya está aquí
Hace mucho tiempo que los miembros de la comunidad preguntan cuál es el 
futuro del DEBO.
Bueno, el DEBO Cloud es la repuesta, es un nuevo producto con toda la gestión y 
virtudes del DEBO on premise actual, generando la evolución del mismo que está 
alojado 100% en la nube.



DEBO Cloud – Proveedor de Nube 
Un acuerdo o alianza para el provisionamiento de la nube con ORACLE – Cloud.
Es el proveedor de nube mas destacado a nivel mundial.

Desarrollo 
Esta realizado bajo el paraguas de Odoo y su lenguaje de programación en Python 

Diccionario – Vocabulario 
Todo el equipo debe tener el mismo vocabulario y expresar el mismo mensaje 
sobre los conceptos y procedimientos.
Ej. Donde se cargan los artículos, planillas de turno, cierre de turno, cierre de caja 
diaria o tesorería, etc. 

Implementación
 ● Capacitación inductiva (para que sepan que van a ver)
 ● Implementación del sistema
 ● Capacitación integral 
 ● Puesta en marcha
 ● Seguimiento con un funcional in situ

Cloud Computing (que es y que nos da) 
Beneficios

 ● Pago por uso 
Bajo esta modalidad la empresa solo pagara por los recursos que consuma.
Escala según la cantidad de movimientos que tenga cada cliente.

 ● Escalabilidad
Si durante un periodo o de forma permanente la empresa necesita de más recurso 





en la nube esta solución está preparada para asumir el crecimiento.
Desde un tablero se genera el crecimiento de los recursos.

 ● A medida
La empresa puede escoger que funcionalidades quiere utilizar en un entorno 
Cloud.

 ● Sin restricciones de equipos 
Las limitaciones de ordenadores y otros equipos de trabajo desaparecen.
En el entorno Cloud hay acceso ilimitado para almacenar información.

 ● Seguridad
Todos los datos y conexiones con las herramientas de Cloud Computing están 
cifradas y bajo altas medidas de seguridad, además la información está protegida 
ante perdida de datos gracias a sistemas de copias de seguridad y restauración.

 ● Movilidad
Para acceder a estos servicios solo 
necesitamos un equipo con conexión a 
internet,
Por lo que desde cualquier dispositivo 
podremos conectarnos.

 ● Mantenimiento y actualizaciones
Estas están a cargo del proveedor de la 
nube.
(El proveedor lleva a cabo regularmente 
evaluaciones de riesgo sobre sus 
instalaciones y servicios para evitar 
posibles incidentes de seguridad 
asociados a vulnerabilidades, fallas de 
proceso o incumplimientos legales, 
regulatorios y/o contractuales)

Jorge Diaz CEO Debo Cloud





“Planazos”, la nueva 
campaña para YPF boxes

 “Con el objetivo de dar a conocer los diferentes servicios que ofrece 
YPF BOXES, y poniendo en valor no solo la calidad de sus productos, 
sino también la atención y el cuidado que se le da a cada cliente”. 
La campaña está compuesta por 3 piezas “Sudeste”, “Escapada” y 
“Mickey”. 
Con el objetivo de dar a conocer los diferentes servicios que ofrece YPF BOXES 
en toda la Argentina, y poniendo en valor no solo la calidad de sus productos, 
sino también la atención y el cuidado que se le da a cada cliente, YPF acaba de 
presentar “Planazos”. La campaña compuesta por 3 piezas “Sudeste”, “Escapada” 
y “Mickey”, fue producida integralmente por Virgen Films, productora regional 
de contenido audiovisual, y contó con la creatividad de Isla.

“Partimos de un insight muy simple y sincero. A nadie en el mundo le parece 
un buen plan ir a cambiarle el aceite al auto. Y ahí es donde entra el humor. 
Porque nos imaginamos gente ridículamente feliz por tener que ir a Boxes. 
Tan feliz como si se fuera de viaje al sudeste asiático o a Disney. Obviamente, 
cada ejemplo de la campaña se ríe de esa premisa y te invita a vivir una 
experiencia, que, si bien no es increíble, está bastante buena”, comentaron 
Rodrigo Greco y Mariano Gamba, DGCs de la agencia.





Árboles Líquidos 
La innovación 
Verde de YPF 

Los árboles líquidos son una innovación tecnológica que ha 
revolucionado el concepto de sostenibilidad y eficiencia energética. 
Esta tecnología, que se asemeja a un árbol, tiene la capacidad de 
capturar CO2 del aire y convertirlo en oxígeno, emulando el proceso 
de fotosíntesis que realizan los árboles naturales. YPF, ha instalado 
uno de estos fotobiorreactores, denominado Liquid 3, en su estación 
de servicio en el barrio de Belgrano, en la ciudad de Buenos Aires.





El árbol líquido de YPF en CABA, es el primero de su tipo en Argentina. Esta 
innovación se alinea con los esfuerzos de la empresa para reducir su huella de 
carbono y contribuir a un futuro más sostenible. Se encuentra en la estación de 
servicio de YPF en la avenida Figueroa Alcorta y Juramento, es una estructura de 
3,5 metros de altura, que, según afirmaron los expertos, son “entre 10 y 50 veces 
más eficientes que un árbol”.

El proyecto original, denominado Liquid 3, fue diseñado por el Instituto de 
Investigación Multidisciplinar de la Universidad de Belgrado, en Serbia, y está 
basado en un concepto de sostenibilidad alternativa para entornos urbanos 
que poseen un espacio limitado o reducido o que representan una fuente de 
contaminación elevada, donde plantar árboles resulta inviable, explicaron 
especialistas.

Cada unidad de árbol líquido “equivale aproximadamente a 20 árboles 
forestales jóvenes en su capacidad de purificar el aire”, se afirmó desde el 
dispositivo denominado Y-Algae, producido en conjunto con la empresa Y-TEC e 
Inbiotec-Conicet.

La instalación del “Liquid 3”es parte de un proyecto piloto de YPF para evaluar 
la eficacia de esta tecnología en 
un entorno urbano. Si el proyecto 
resulta exitoso, la empresa planea 
instalar más árboles líquidos en 
otras estaciones de servicio en 
todo el país.

La elección de Belgrano para la 
instalación del primer árbol líquido 
no es casual. Este barrio es uno 
de los más poblados de Buenos 
Aires y, por lo tanto, uno de los 
que más contribuye a la emisión de 
CO2. Al instalar el árbol líquido en 
esta ubicación, YPF espera tener 
un impacto significativo en la 
reducción de las emisiones de 
carbono en el área.

Además de su función de captura 
de carbono, el árbol líquido de 
YPF también sirve como una 
herramienta educativa. La 





empresa ha instalado una pantalla 
interactiva junto al árbol que 
proporciona información sobre cómo 
funciona la tecnología y por qué es 
importante para el medio ambiente. 

Esta iniciativa tiene como objetivo 
concienciar a la población sobre la 
importancia de la sostenibilidad y la 
lucha contra el cambio climático.





Pump Control 
evoluciona junto a 
su tecnología

Pump Control se reinventa con una nueva imagen que pretende 
alinear el esfuerzo y los avances en tecnología e innovación durante 
30 años de trayectoria con su identidad visual.



En un mercado cada vez más competitivo y en constante evolución, Pump Control 
decidió dar un giro significativo a su marca. Tras 30 años de experiencia en el 
sector, la compañía alinea su imagen a su apuesta por los avances tecnológicos 
y redefine su identidad para reflejar su compromiso con la innovación y el 
crecimiento.

Pablo Schaffer, responsable de Marketing de Pump Control, destaca la larga 
trayectoria de la empresa, que comenzó en el ámbito de la electrónica de 
surtidores y registradores industriales. Con el paso del tiempo, evolucionó hacia 
soluciones tecnológicas tanto para la administración de Estaciones de Servicio 
como para el control de despacho de combustible en flotas privadas.

El logotipo conserva elementos como la tipografía característica y se ha agregado 
el concepto de conectividad, reflejando las soluciones que brinda la empresa y la 
posibilidad de supervisar el despacho de combustible de una flota desde cualquier 
lugar del mundo.

Este nuevo diseño de identidad corporativo significo una revisión exhaustiva de 
la historia de la empresa desde sus inicios. A partir de este análisis, se estableció la 
visión, misión y valores de la nueva marca.



“Para lograrlo fue fundamental la comunicación interna y el proceso resultó 
en mayor responsabilidad, compromiso y escucha activa tanto entre los 
equipos de trabajo como con los clientes, para definir la decisión”, agrega 
Schaffer.

La visión de Pump Control es clara: desarrollar tecnología para la correcta 
administración y uso del combustible, con dos objetivos principales. En primer 
lugar, ayudar a los clientes a optimizar su inversión en combustible, y, en segundo 
lugar, contribuir al cuidado del medio ambiente mediante una gestión eficiente de 
este recurso vital.

“El cambio de marca de Pump Control refuerza su enfoque en el desarrollo 
tecnológico y en brindar soluciones innovadoras a los propietarios de Estaciones 
de Servicio”, remarca el representante de la compañía y describe que, con este 
cambio, se busca fortalecer su posición en el mercado y consolidarse como líder 
en el sector de la gestión y administración de combustible.

Pump Control busca reposicionar la tecnología argentina a nivel global. Con su 
destacado producto, la electrónica para surtidores de GNC denominada GC22, la 



marca se ha hecho reconocida en el mundo y ha abierto las puertas a mercados 
internacionales. Actualmente, exporta soluciones y sistemas de telemedición, 
controladores de soluciones y electrónica para combustible de GNC a más de 
20 países.

Con este audaz paso hacia el futuro, la firma se impulsa como una empresa 
comprometida con la tecnología y la innovación, dispuesta a afrontar los 
desafíos y oportunidades de la realidad actual.



Gasoducto Presidente 
Néstor Kirchner  
Una obra histórica que transforma la 
matriz energética y productiva argentina

El domingo 09 de julio de 2023, se inauguró el primer tramo del 
gasoducto Presidente Néstor Kirchner, la obra de transporte de gas 
más grande de los últimos 40 años, que conecta los yacimientos 
no convencionales de Vaca Muerta con los centros de consumo del 
país. Se trata de un hito trascendental hacia la soberanía energética, 
que permitirá incrementar la producción, el abastecimiento y las 
exportaciones de gas natural, generando un ahorro anual de más de 
4.000 millones de dólares por sustitución de importaciones.



El gasoducto, que lleva el nombre del ex presidente fallecido en 2010, fue 
impulsado por el gobierno de Alberto Fernández y contó con el apoyo financiero 
del Banco Interamericano de Desarrollo (BID) y del Banco Nacional de 
Desenvolvimento Econômico e Social (BNDES) de Brasil. La construcción estuvo 
a cargo de una Unión Transitoria de Empresas (UTE) conformada por Techint y 
Sacde, y por la constructora BTU.

El primer tramo del gasoducto tiene una extensión de 573 kilómetros y va desde 
la localidad neuquina de Tratayén hasta la bonaerense de Salliqueló, atravesando 
las provincias de Río Negro y La Pampa. 

Tiene un diámetro nominal de 36 pulgadas, un espesor de caño de 12,7 milímetros 
y una calidad API 5L - X70. Su capacidad inicial es de 15 millones de metros 
cúbicos diarios (MMm3/d) y podrá ampliarse hasta 40 MMm3/d con la instalación 
de compresores adicionales.

El segundo tramo del gasoducto, que se licitará el mismo día de la inauguración 
del primero, continuará desde Salliqueló hasta San Jerónimo (Santa Fe), 
sumando otros 467 kilómetros. Su capacidad será de 20 MMm3/d y podrá 
llegar a 60 MMm3/d con compresores adicionales. Se prevé que esté terminado 



para fines de 2024.

El gasoducto Presidente Néstor Kirchner es una obra estratégica para el desarrollo 
del potencial energético y productivo de la Argentina. Permitirá aumentar la 
producción de gas natural en Vaca Muerta, el mayor reservorio no convencional 
del país, que cuenta con recursos estimados en 308 billones de pies cúbicos 
(TCF). Asimismo, facilitará el abastecimiento del mercado interno, reduciendo 
la dependencia de 
las importaciones 
provenientes 
de Bolivia, 
Chile y barcos 
regasificadores. 
Finalmente, abrirá 
la posibilidad de 
exportar gas 
natural a países 
vecinos como Brasil, 
Uruguay y Paraguay, 
generando ingresos 
genuinos para la 
economía nacional.

El gasoducto 
Presidente Néstor Kirchner es una obra histórica que transforma la matriz 
energética y productiva argentina. Mueve energía, mueve al país.



Estadísticas





ADEFA   
Producción 2023 por segmento



Ventas de combustibles líquidos al mercado por petrolera
Fuente: Secretaría de Energía



Fuente: globalpetrolprices.com

Litro de nafta a precio dólar



Relación Bajas - Conversiones

Estaciones de servicio por bandera





El hombre 
objeto
El «no sirves para nada» nació de mi madre y se instaló conmigo para 
convertirse en una carga pesada que me lastraba el ánimo. 

Pero todo cambió la noche en que conocí a Tina y me llevó a su casa. 
Después de una exploración pasional de nuestros cuerpos y de dejarme sin 
fuerza alguna, ella me dobló en dos y abrió su armario. 

Ante mis ojos aparecieron otros hombres colgados en sus perchas y, cuando 
me colocó en la mía, supe que había encontrado mi lugar en el mundo. 
Según mis compañeros, soy su pasatiempo entre el donjuán y el poeta.






